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ARRIVA ‘FREEDOM’, IL MUTUO IN LIBERTA: NUOVE CONDIZIONI VANTAGGIOSE PER IL CREDITO IMMOBILIARE
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utui: 65 milioni di sure per tutti i clienti

Taglio dei costi dal primo settembre, sia ai nuovi sia ai vecchi sottoscrittori: pagare la casa costera di meno

ediolanum abbassa il costo dei mu-
Mmi: dal primo settembre prossimo,

per tutti i clienti sottoscrittori, sen-
za che siano questi ultimi a richiederlo. Lo
‘spread’, che & 1'unico margine per I’azienda
che viene aggiunto al costo del denaro preso
in prestito, scendera in media dello 0,64% ar-
rivando in alcuni casi allo 0,79%. Concreta-
mente, da settembre la rata mensile viene ri-

dotta.

vernatore della Banca d'Ttalia, Mario Draghi,
che ha ricordato come sia necessario per una
banca essere percepita come un operatore
corretto, un partner leale». Il risultato ¢ ‘Free-
dom’, che in inglese significa ‘libertd’: in
pratica, liberta dalla paura di non farcela. Li-
berta da un bisogno primario, come & quello
della casa, il cui acquisto nella stragrande
maggioranza dei casi richiede un prestito.
Prestito che in media pesa per il 20 per cento
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IL RISPARMIO CAI.CUU\TQ
(tasso costante = Euribor 4,85)
GUEITE VERD! CLIENTE ROSSI
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1l “cliente Verdi’ deve ancora restituire alla banca 170mila euro entro i prossimi 20 anni,
la percentuale finanziata corrisponde al 75%, ‘spread’ originario 1,80%, nuovo spread
0,99%. Dal primo settembre vedra scendere la rata mensile di 81 ewro, e alla fine avra
risparmiato 19.258 euro. Il “signor Rossi” invece si ¢ fatto finanziare il 79,5% della spe-
sa, deve restituire ancora 198.630 euro, entro i prossimi 28 anni, spread originario
1,80%, nuovo spread 1,09%. A queste nuove condizioni risparmiera 90 euro al mese,
per un risparmio totale complessivo che arriva a quota 30.284 euro.

Un fatto storico: & la prima volta che succede
in Italia. Un segnale forte che il rapporto tra
banca e cliente, almeno con Mediolanum, &
cambiato.

Per gli attuali mutuatari della Banca si tratta
di un risparmio complessivo di 65 milioni di
euro, Una somma consistente, cui la Banca
rinuncia per decisione del suo fondatore e
presidente, Ennio Doris.

«Tre considerazioni mi hanno spinto a fare
questa scelta» ha dichiarato Doris in occasio-
ne della conferenza Stampa di presentazione
dell’iniziativa, che si & svolta al teatro Litta di
Milano: «il fatto che secondo il settimanale
‘BusinessWeek’ siamo la banca migliore in
Italia e la numero 2 in Europa; il *decreto Tre-
monti’, che sviluppa il concetto di flessibilita
nei mutui; e le recenti osservazioni del Go-

sul reddito familiare. Ma Freedom, che verra
applicato non solo ai nuovi clienti ma anche
a quelli gia acquisiti in precedenza, significa
anche liberta dalle discriminazioni. L'ha det-
to anche il Governatore Draghi: «le banche
offrono condizioni particolarmente competi-
tive soprattutto ai nuovi clienti, nei confronti
della clientela esistente vi & inerzia». D’altro
canto, il ‘decreto Tremonti’ varra soltanto per
I"abitazione principale e per i mutui accesi
prima del 2007. Freedom, unico in Italia,
cambia tutto e i suoi benefici si applicheran-
no sommandosi, indipendentemente dal De-
creto del Governo. Osservando le tabelle re-
lative a due ipotetici clienti Mediolanum, il
‘signor Verdi’ e il ‘signor Rossi’, si vede su-
bito, a colpo d’occhio, la convenienza di un
mutuo Freedom. Prendiamo per esempio il

caso del cliente ‘Verdi’. La rata attuale del
suo mutuo & di 1.283 euro al mese, ma per ef-
fetto delle nuove condizioni pili vantaggiose
da settembre 2008 scenderd a quota 1.202 eu-
ro, per un risparmio mensile di 81 euro, che
equivale a un risparmio annuale di 972 euro.
Visto che il mutuo del cliente “Verdi’ & distri-
buito in un periodo di 20 anni, il risparmio to-
tale e complessivo, rispetto alle condizioni
applicate in precedenza, sard pari a 19.258
euro. Allo stesso modo si otterranno risparmi
significativi su mutui e rate differenti, caso
per caso. Ma non finisce qui: benefici riguar-
dano anche la cosiddetta surroga, ciog il pas-
saggio del contratto di mutuo da una banca
all’altra: Mediolanum non fa pagare nulla al
cliente che decide di lasciare 'Istituto mila-
nese per un’altra banca. Per coloro che deci-
dessero invece di trasferire il proprio mutuo a
Mediolanum, il passaggio ¢ garantito fin da
subito a costo zero, comprese le spese notari-
li. E ancora non & tutto: a differenza dei ‘mu-
tui fai-da-te’, Freedom non lascia solo il
cliente. Anche sotto questo aspetto, Mediola-
num & perfettamente in linea con quanto di-
chiarato da Mario Draghi: «primario & il bi-
sogno di consulenza, di aiuto nelle scelte dei
risparmiatori», il piti delle volte lasciati soli a
orientarsi «fra una moltitudine di prodotti
spesso di difficile valutaziones. Tl cliente Me-
diolanum ha infatti a disposizione il Family
Banker, consulente capace di dare consiglh
personalizzati, affiancato da uno specialista
dei mutui e da un tutor per la gestione ammi-
nistrativa della pratica. Per Ennio Doris & una
scommessa sulla fiducia: «sono convinto» di-
chiara, «che |"arrivo di nuovi clienti, I'accen-
sione di nuovi mutui, compenseranno i ricavi
ai quali rinunciamo con questa iniziativa». Il
che equivale a riconoscere la funzione socia-
le, originaria
della banca.

E la responsabi-

Selezlone e reclutamento
tel. 840 700 700
www.famllybanker.it

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM |

lita che compor- BASTA UNA TELEFONATA
ta Dessere i pri- | 840704 444

g om g ad www.bancamediolanum.it
mi, 1 miglhiori, —— —

Per informa- [ Notizie Mediolanum
P f A a cura di Roberto Scippa
Ziont sur mu- roberto.scippa@mediolanum.it
tui telefonare

al numero
840.70.92.92

Questa & una paglna di Intcmazlunb
aziendale Il cul contenuto

non rappresenta una forma dl consulenza
né un suggerimento per Investimenti |

4 luglio 2008 IL MONDO .53




