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La nuova proposta garantisce un alto livello di personalizzazione e flessibilita

Ora tutti possono avere il mutuo. E su misura

Con Riflex ¢ il cliente che sceglie come combinare le caratteristiche per il piano di rimborso

Cresce la “famiglia” dei prodotti Riflex. Dopo
I'apertura del conto corrente, la carta di credi-
to RiflexCard, la carta prepagata Riflexcash,
debutta il Mutuo Riflex.

La nuova proposta che arriva dall’esperienza
di Banca Mediolanum intende soddisfare il
desiderio della maggior parte delle famiglie di
possedere una casa di proprieta. Di qui una
meodalita di finanziamento davvero innovativa
e soprattutto con la stessa filosofia del conto
Riflex: non standardizzata ma capace di adat-
tarsi alle esigenze reali del cliente.

Mutuo Riflex, infatti, a differenza degli altri
esistenti sul mercato, sia che si tratti dell’ac-
quisto di una prima casa, di una seconda o an-
cora di un investimento immobiliare, & in gra-
do di garantire un alto livello di personalizza-
zione e flessibilita per rispondere a tutte le ne-
cessita del contraente, specie se queste nel cor-
so del tempo variano.

Sono due, quindi, i punti di forza di questa t-
pologia di mutuo.

Innanzitutto rappresenta il primo sul mercato
che in un unico prodotto consente di scegliere
e combinare le caratteristiche, in modo da co-
struire una soluzione personalizzata, “‘su misu-
ra”, il tutto nella piena trasparenza dei costi.
Per cominciare il cliente potra scegliere libera-
mente il piano di rimborso del capitale finan-
ziato che, sulla base dei propri bisogni, risulti
il pili vantaggioso (tradizionale, francese, fles-
sibile al 50%, a rata costante etc.); la tipologia
di tasso (fisso o variabile, ma volendo si potra
optare di rimborsare il capitale finanziato in
parte a tasso fisso e in parte variabile, definen-
do anche la percentuale da applicare).

Un altro elemento assai importante & la durata,
che per Mutuo Riflex puo andare da un mini-
mo di 5 anni a un massimo di trenta; a fare da
bussola nel determinare I'importo della rata & il
reddito mensile: ad esempio, allungando nel
tempo il mutuo, la rata si abbassa influendo in
misura minore sul risparmio e sul tenore di vi-
ta, ma la valutazione andra fatta caso per caso.
Inoltre il cliente potra inserire I'opzione “Cap’:
in questo caso, se si verifica un rialzo dei tassi,
il Cap blocca I'importo della rata a un valore
prefissato contrattualmente. Infine va decisa
quale percentuale si vuole finanziare con I’ ope-
razione (che pud spingersi fino al 95%).

Ma non ¢ tutto. In un arco temporale di medio-
lungo periodo, come si presenta quello per un
mutuo, & probabile che le condizioni di vita
privata ¢ professionale cambino, cosi come
quelle di mercato. Per garantire una soluzione
sempre aggiornata, per la prima volta sul mer-
cato, un mutuo rende possibile la modifica di
alcuni parametri scelti da principio, senza aver
bisogno di rinegoziare il mutuo con la banca e
pertanto senza sostenere costi onerosi di estin-
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In particolare, nella fase di gestione attiva del
prodotto, ogni cinque anni, Mutuo Riflex per-
mette di esercitare diverse opzioni: aumentare
o ridurre la durata del mutuo; ridefinire la
quantita di tasso fisso e variabile; inserire un
tetto massimo alla variabilita del tasso (Cap);
cambiare la modalita di rimborso del capitale.
A garantire ancora pill tranquilliti per il clien-
te, la cosiddetta opzione “salta la rata”, che
consente al cliente di saltare una rata del mu-
tuo per far fronte a eventuali situazioni di
emergenza. In questo caso 1'importo mancan-
te verra automaticamente ridistribuito sul pia-
no di rimborso residuo, per cui non si avra I'o-
nere di rimborsare la rata in questione in un’u-
nica volta, ma cio avverrd gradatamente me-
diante un lieve incremento dei pagamenti suc-
cessivi, Cid non toglie che, in qualsiasi mo-
mento, si decida di procedere a fimborsi par-
ziali oppure di estinguere totalmente il debito.
Per realizzare la soluzione che rifletta sul serio
le aspettative della famiglia si potrd sempre
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contare sulla guida sapiente e qualificata di un
consulente globale di Banca Mediolanum che
in pill oggi ha a disposizione un nuovo stru-
mento, ovvero il Riflex home driver un soft-
ware innovativo che permette di costruire il
mutuo ideale, variabile dopo variabile, e al
tempo stesso di fare simulazioni, mostrando
gli scenari futuri se si andassero a cambiare al-
cune caratteristiche.

A completare la soluzione di finanziamento da
parte della Banca c’e poi il “pacchetto” di po-
lizze assicurative “Multi Scudo” Mediolanum,
pensate per la tutela della famiglia e dello stes-
so immobile oggetto del mutuo.
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