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Dévanri a noi dodici mesi cruciali per trasformare le difficolta della crisi in opportunita da cogliere in tempo

@ @ ;
Investimenti, un anno da non perdere
Comte orientarsi nellé scelte? In base ai propri obiettivi, e sempre con I'assistenza di un Family Banker

la situazionie & qumd: 1) diversifi-
care | pmpn ‘nvestimenti aﬂonan
un pa’ in twtto il mondo ein tulle
le economie; non

n anno di svolta, un anno

da non peidere. Dopo

che 1l sislema economico
internazionale ha iniziato a g.n:l:m
re propri anticorpi per guanre
la a’:&. come il calo del costo delle
matenie prime, del petrolio ¢ d:l
tassi d'inleresse, ¢ dopo i massicci
interventi di Stati, governi ¢ Ban-
che centrali a sostegno dell'econo-

mia e dei mercali, ora i iniziano'a

intravedere i primi segnali di dpre-

sa. [l 2009 sard con ogni probabi:
it ancora un anno nen kacile, gli
effetti della crisi seguiranno T'onda
Junga der consumi e del sistema
produtlivo, mentre i mercali finan-
dian anticipano sempn. T'anda-
mento delleconomia reale, ma la
swolta appare allorizonte, ¢ pro-
prio per queslo, in lema. i investi-
menti e scelte finanziarie, & un
anno da non perdere. I un anno
cogliere le tante oppor-
lumla questa crist ha generato.
La Banca Mondiale ¢ la Banca
Centrale Europea banno previsto
una sostanziosa inversione di ten-
denza a partire dal 2010, il Fondo
Monetanio lnternazionale prevede
la i ripresa a parire dalla meta del
prossimo anno, la Federal Reserve
americana ha annunciato che L
nipresa dovrebbe gia avwenire perla
fire i quest ‘annooal massimo nel
primissimi mesi clel prossimo, Tut-
te analisi ¢ indicazioni che, da qui
ai prossimi 12 mesi, fanno parbee
la nuova fase di rilancio e di cresa-
ta. E proprio per questo, le scelte
finanziarie che verranno prese da
qui al prossimo anno appaiono al
tempo stesso important e dalle
potenzialita vantaggiose.
In base a queste previsioni e a gue-
sti scenant, un nsparmialore come
dovrebbe muoversi? Che cosa
dovrebbe fare? Innanzitutto analiz-
zare Je proprie necessith future per
stabilire la gusta “Time AlluF.):
tion” per'i propi investiment. Per
th nt)enufmdﬂvu puntare su sol
zioni a rendimento bsso, bﬁogna
considerare che un nuow slancio
dell'economia e dei consumi por-
tera con sé una npresa dell'
ne e del tassi dmtemsse,o@ﬂ
minimi slovicl, per cul in questo
caso & imporante favorire strumen-
li & lasso vanabile, che ollengano
I'ncremento dell'interesse a mano
amano che qicsio varierd sui mer-
cati, anche se ci non awerra subi-
1 entro ['estate ma con ogni proba-
bilitt nel corso dell'autunno o l'an-
no_ prossimo. Aleune previsioni
indicano @i, sd esempio, che I'Eu-
ribor tnmestrale, 1l tasso che & alla
base deghi indici di riferimento del-
la Banca Centrale Europea,

dovrebhie salire dall'| 40 circa, di

questo periodo, al 2,10 nei prossi

mi |2 mesi, per un wremenm:he
potrebbe anche proseguire. E que-
sta tendenza al dalzo nguarderel-
be non solo I'Faumbor timestrale,
e & un tasso a hreve, ma anche i
tassi a medio e lungo termine. Per
questo, un nsparmiatore che punta
tento fisso, nel breve e

si. E se invece guardiamo al merca-
lo azionario? Va sempre tenulo
presenle che l'investimento aziona-
o, perché sia oltimizzato e al ripa-
1o dalle fasi nme}unmmh. va consi-
deralo come un investimentn i
lungo termine, esattamente come
Pinvestimento immobiliace.

aun

medio. perio- g e N:i_pmsﬁmi 10
do, me dat- e prossime decisioni Mok iy, B
nare le propric : vedono la Banca
risorse finan- da prendere appaiono Mondiale, il
zanie 0 in un al tempo stesso ronﬁlolnM(mu!a-
conlo corrente . : no Internaziona-
che sia il pit i O?’faﬁf.f 0 le, la Federal
remuncralo e dalle potenzialitd Hesﬂ’vlz atiers-

ossibile, cana,

gppum in Uantagrose‘ d'lalia, insieme

Prooti contro termine, fondi mone-
tan, o anche in tloli ebbligazionan
ma che siano indicizali, segut

['andamento dei tassi d'interesse, e
meglio ancora se I'ndicizzazione
anziché annuale & semestrale o -
mestrale, perché si adegua pid
rapidamente alla vasiazione de tas-

al pnrx:lpa]x Blituti di ricerca eco-
nomica, si assister a un notevole
sviluppo teenologico ¢ dell'econo-
mia, anche per efletto della crescita
¢ dell'espansione di ome
Bmde. Russm. India, Cina
(BRIC) che insieme contano
m}.lldl'dl di ciltadini e consumator.

Dopo quest ultim anny in ew i
mercati finanziani hanno dato
soprattutto dispiacer, le prospetti-
ve sono quindi quelle di una nuova
ase di lancio per il prossime futu-
o, Per chi ha T oppnﬂummdl inve-
stire nel hungo termine, per soddi-
sfare bisogni ¢ obiettv nel lungo
periodo, per creare un ca itale, per
farsi una pensione, quello che ci
atlmdem prossimi anmi ha tutte. le
carte in regola per essere un perio-
do favorevale. Natralmente 1 1 mer-
cali Continueranno acl essere

tli', dhffcile dire se i minimi dd}n
scorso marzo, dai quali 1 mercati
hanno gia fatio regsm un nialzo
del 30%, sono minimi c:'ic 100 ver-
ranno pil raggiunt, perché non si
esce lacmlmn un colpo di bac-
chetta magica. Ci saranno altre
notizie negative, ¢i sara volatilit, o
sard qualche delusione, ma la ten-
denza di fondo & di una progressi-
va svolta verso un rilancio. [l modo
pill adeguato per approfittare dek-

mmn

importante, | punlu 2) entrare in
quesli mercali gradualmente, in
modo da approfitare di questa
wolatilita per ottenere nel tempo
una media vantaggiosa dei prezzi
azionari di acquisto, & quir

ve un valore medio che sia vicino ai
punti pid bassi, come awiene
quandn i mv&lg sul mercati mle-

ma.hmmt‘nle. s(j:auuun em
ogni caso, non fare da s, ma fare
scelte, caleoli e analisi, prospettive,

con l'assistenza i un Family
Banker Mediolanum, un profes-
sionista specializzalo in soluzioni
di risparmio e investimenti, n base
al proprio proflo di investtore € a
propri obiettivi.

1 apndlcsmmzcc i por-

GRUPPO BANCARIO MEDIC

—— Con il conto Freedom———

FreedomCard

la convenienza

in tasca

Nuovo conto corrente

(tasso netto 3%),
e nuovd ganina
di carte di credito ~

uove conlo corrente,
che fa rendere di pil |
Propi nsparmi, € nuova

gamma dl carte ch pagamento e
credito, su misura per ogni

taloghio.
M
umhnuamnmamnc
e sviluppo dei servizi
bancan, per soddisfa-
re le necessith e le
aspettative di ogni cliente,

¢ lo ha dimostrato per Pennesi-

Giro d'ltalia, la Banca é sponsor della Maglia Verde: vince la continuita, non gli sprint, come negli investimenti

Arrivare al traguardo con i clienti |

Gare e spettacolo, incontri con i campioni, appuntamenti esclusivi: tanti eventi dedicati alla clientela

1 Giro di eventi, di emo-
zoni, di _opportunit
esclusive. Di occasiont

per vivere il rapparto con la pro-
pria banca, e con i suoi i professio-
nisti, anche all'interio di una
grande manifestazione aporuva, e

popolare, che coinvolge ¢ unisce

I'ialia, da Bressanone a Bene-
vento, dalle Alpt al Vesuvio,
Sabato 9 maggio, dal Lido di
Venezia, parte la 92esima edizio-
ne del Giro d'ltalia di ciclismo
(che quest'anno festesgia il cente-
nario, dalla prima edizione del
1909), e che si concluderd dome-
nica 31 al traguardo finale di
Roma. Nel mezza, tre settimane
fitte e intense cli gare, scalate, cor-
se a cronometro e tappe di mon-

tagna. E, per i clienti Mediola-

num, anche di inzialive speudls, ;

serale a :n\nh incontn € percorsi
di gara in bicicletta con France-
sco Moser, Gianni Motta ¢
Maunizio Fondriest, campioni
che hanno fatte grande il ciclismo
italiano e testimonial della Banca
per tulta la durata della manife-
stazione.

Per il settimo anno consecutivo
Banca Mediolanum ¢ sponsor
della Maglia Verde, la maglia
che dal 1974 indossa il ciclista
che durante il Giro totalizza pid
punti nelle lappe n salita e s

i f.no d'lalia per Banca Mediolurum rappresenta ['occasione per incontrare clienti e pubblico

aggiudica il Gran Premio della
Montagna Una scelta non
casuale. Questa sponsonizzazio-
ne rappresenla wna sorta di
metafota: anche negli investimen-
ti, come per vincere la Maglia
Verde, conta 1l nisultato sul lungo
penodo, non gl exploil momen-
tanei, seguiti magan da tracolli a

pmpnc soddisfazioni econumlcheﬂ ;

, che ha lnu.tal.ola propria,

Family Banker ¢ og & Tiallan
e dletaMEdmlam??wdi

Een‘;]cnl! anche in un alim setlore.. 3

~ln Ipbma}ool; ato, i efa compresa ta i 25 ¢ 40

nel casseto: gestire . p

picco. La ‘corsa’, anche quella
per gestire 2l meglo  propri capi-
lali, va programmala, ¢ va conti-
nuala anche quando non si sla
comodamente pedalando in pia-
nura, ma s: sta arrancando in un
tratto tutto in salita. Come quello
che siamo atﬁ'zversandu mn que-

sto periodo sui mercali finanziari.

Prima di una
nuova vetta, di un
nuovo traguardo.
«ler Banca
Mediolanum il
Giro d'lalia &
I'occasione  per
coinvolgere
nosta client in un
grande & awin-
cente  conlesto
sporlivo, e per
incontrare il pub-
blico che segue la
manifestaziones
sollolinea Gianni
Rovelli, respon-
sahile Marketing
Comunicazione e
Canali di Medio-
Tanum, «oltre alla
visibilita ~ della
nostra SPONsonz-
2azione L0||cg:|la
all'evento. In pib,
ogm anno il Giro
cambia percorso,
lappe € cillh altraversate, un
modo per percorrere il Paese in
maniera diversa, e cosi i Family
Banker possono invilare i nostn
dieni alle iniziative che organiz-
ziamo a seconda delle localita
interessates. E. gli appuntamenti
dedicati alla clientela, nei gorni
di gara, spaziano per tutta la

Appuntamento
il 9 maggio
Tutn ai nastn di partenza. Pronti a

esserci, & non farsi shuggire V'occasio-

ne, a parteaipare. Per una nuova tap-

pa, un nug-u I:]Lm:p!n con 1
prossimo n-LJay, la glomaia m
cul lm.lsemnEdd!n Banea ma anche

Hatt i rsparmiaton ¢ investitor inle-
ressati a saperne di pili hanno la pos-
sibilita di sviluppare la propria cultu-
va finanziaria di hase, approfondive
le conoscenze sulle soluzioni e oppor-
tonith di nsparmio e myvestimento,
allinterno di eventi ¢ inconin apcm
d' pubblico. Sabato 9 i

concomitanza con l'awio de Gm)

d'lialia di ciclismo a cui Mediola-

nom presde parte con Al ¢ ini- |

ziative wolte ai propr client ¢ come

sponsor della Maglia Verde, & in :

programma un Open-Day presso
tutt 1 Family Banker Office ¢ in cen-
tinaia di altre location, come teatr ¢

saloni per conferenze, in tulta Nalia,

E. anche allOpenDay, olie- alle |

informazioni su servizi finanzian e
soluzioni d investimento, € respirera

l'atmosfera del Giro, con b distribu- d
zione di gadget e a possibilita i par- | |

LeCipar: & un ConComso A premi.

in b

uua'llalla.

giornata. Alla partenza e all'arn-
vo di ogni lappa sono presenti
aree riservate, dove gl ospiti pos-
sono ntirare gadge! e materiale
informalivo, partecipare a un
concorso a premi; incontrare 1
prolagonisti della consa. Alcunt
appassionali hanno poi la possi-
bthta di seguire lulta la gara ‘dal
vivo, a bordo di auto che seguo-
no il gruppo dei comdon men-
tre altn, indossata Ja Magha
Verde degii scalaloni e antici-
pando Iarrivo degl atleti, salgo-
no in vella alla bicicleita ¢ per-
corrano, insicme a Maser, Mot-
ta o Fondriest, un tratto del per-
corso fino a tagliare il traguardo
di tappa. «Alla sera & il momen-
to del Mediolavum Party»
aggiunge Rovelli, «ssono in pro-
a |3 serale a invili, in
altrettante localita diverse lungo
il percorso, da Padova a Toring,
da Firenze a Napoli, a ognuna
delle quali parteciperanno 250
persane Ira nostd clienti e loro
ospiti. In sostanza, anche per
questo CGiro d'ltahia abbiamo
allestito una grande organizza-
zione e opportuniti esclusive per
la nostra clientelar, Novija di
quest'anno: tre cventi, in occa-
stone di altrettante tappe, saran-
no dedicati ai client di Mediola-
num Private Banking.

g G‘fm&‘aro‘ a’é lo sphint ai tuor acqwsff

ngl}na]c, di culore rosa brillan-
yla

.edIO‘]Eﬂ)Um IEHC‘& in 0‘:—

- .d:blko delle spese. cf:

Ca.‘rd nom ph:vedc l
pagamento della quo-

uota di rilascio che'
dn 10 euro, esforn

netto 3%
lordo 4,11%

!(! € Ia. nuoYa cars

fettuate ¢ a scaiarc.
dall’s

annuale ma la sola-

ma volta con il lancio di
Mediolanum Freedom,
il conto bancario inno-
vativo che, unico in [ta-
lia, unisce a tutte le fn-
zioni ¢ opevazioni Iradizio-
nali di conto corrente un ‘alla
remunerazione del capitale in gia-
cenza olire una ceda soglia
(attualmente fissata a 12mila
ewra), Con un rendimento
rantito mmcstra[mente. che
ino a giugne 2009 sara del 3%
nello (equivalente al 4.11% lar-
do, se riferilo a un conto corren-
te ordlnano
E in eollegamento con il nuovo
conto corrente, Mediolinum ha
ulteriormente ampliato e svilup-
pato la propria offerta di strumen-
ti di pagamento « credito, che ora
va dalla FreedomCard Advanced
multfunzione, alla  versione
‘base’, alle care prepagate. Sem-
pre con il vanlaggio di cffetare
tutti i prclievi graluili e con la mas-
sima garanzia di sicurezza per i
propr pagament, attraverso gli
Alert” via Sms trasmessi a ogni
operazione, ¢ | servizi di sicurezza
er le transazioni online, in colla-
ﬁ;raarme con CairtaSi. Freedom-
Card Advanced & la carta com-
pleta che compmnde tutte le prin-
cipali funzioni di pagamento,
Bancomat, Pagobancomat, carta
di credito, fanzione Revohing
(rateizzazione dei rngﬂmenh)
insieme a funzioni piit .cvolute
come UEasy credit (anticipo con-
tante dal conto, con addebito a
raie) ¢ Salla la rala (posticipo
rata del servizio Revoling). Il ut-
to a un canone annuale di 30
euro, in pratica, quello che m
genere & il costo di una carla con
sola funzione di eredito. Freedom-
Card Advanced, come la prece-
dente Riﬂt:x. ha la- possibilit di
essere personalizzata con la foto
del u!oare ed & disponibile in 3
coloriz blu, rosa e argento. La ver-
sione dedicata alla clientela con le
un disy ru.blhta di spesa &
]<\ reedom! . con cano
ne ¢ plafond pia .:ih ¢ altd servi-
2 eschisvi. Ma la pit grande
navit ¢ rappresentata dalla nuova
\Mediolanum . FreedomCard, la
versione base, mollo conveniente
e semplice da utlizzare: & un
Bancomat ‘evoluto’, che, con un
canone annuale di soh 10 curu,
consente prelievi ¢ _pagamenti
presso Bancomal ¢ Pas, con in
pitt una linca di eredito mensile
fino a 500 euro. Una Card rival-
ta ad esempio ai chenti che usano
pil spesso comat.e meno di

| frequente la carta di aredito, come

awienc del resto per gran parte
della clientela.

Questa & una pagina i informazione |

venﬁta della disponbility: e dei moyis
ica mtravuso Ca.ﬁ

sessori di CartaSi, oppure utilizzan-
Visa ¢ Mastercard ¢ anche con i Bancomat
ilitati, St pud acquistare la Gi-

-center, vua smis o sito

nker Office di Banca

sul sito Intermet di Banca Me-
i ancamddmlanum i), st quello di CartaSi-

d di Banca Mediolanum pre-

‘Giro d'Italia, -

‘azierdake | cu contenuto nan
; Ot~ una forma di d :
nio per imvestiment.,
letamente gratuita L e
3 £ Selezions e reclulamento

1el. 840.700.700
www.familybanker.it

Entra in Banca Mediolanum
basta una telefonata

840.704.444

www bancamediolanum.i

Notizie Mediotanum s cura di
Aoberio Scippa
robgsto.scippad mediolanum.it




