14

IL. MESSAGGERO
MERCOLED]
24 FEBBRAID 2010

Informazione Pubblicitaria

GRUPPO BANCARIG MEDIDLANLM

Grazie all'assistenza specializzata dei Family Banker di Banca Mediolanum & possibile fare una proiezione sul proprio futuro economico

Autonomia finanziaria, |’obiettivo del futuro

Il tempo, § mercati e la mutualita: sono questi gli alleati fondamentali per ptamftcare e garantirsi un adeguato tenore di vita durante il pensionamento

econdo lo scienziato e
inventore Raymond
il la vita eterna
& pidt viciha nel tempo di
uanto si creda. Ma non
gobblamo preoccuparcene: il
professore newyorkese, consi-
derato universalmente un ge-
nio non solo dalla comunita
scientifica, non parda dell’al-
dila ma dell’ aidlqua, & insom-
ma convinto che |'voma
trebbe diventare “imma
anche entro poche dccme dl
anni, grazie allo sviluppo
esponenziale della tecno[:}
gia e alla creazione di intel

genze artificiali capaci di “ri-

programmarci”. Vita eterna si,
dungue, ma su questa Terra.
Lo ha rbadito nei giorni
scorsi a Riccione durante
un convegno organizzato da
anca Mediolanum per i
suoi Family Banker, profes-
sionisti che non trattano di in-
telligenze artificiali ma sanno
tutto di una programmazio-
ne: quella finanziaria a-
che questa una mate-

nia che ha a che fare con I'al-

lungamento della vita, e con
un aspetto basilare per la sua
ualiti: la pensione.
&ue]!a tradizionale, lo sappia-
no da anniy sard sempre piil
bassa rispetto allo stipendio.
Prendiamo un lavoratore di
35 anni: se suo padre pren-
de oggi una pensione che &
1’80 per cento del suo ultimp
stipendio, lui ne prend:nl
una che non superera, nel mi-
.gliore dei casi, il 56 per cen-
to del suo stipendio attuale.
Tocea percid a lui, trentacin-
quenne, pensare al restante
‘44 per cento se non vuole
compromettere seriamente la
sua autonomia finanziaria.
Come pub fare? Banca Me-
giohnum. a queslo scopo,
a messo a punto un program-
ma che cnnpsente di calcolare
le risorse necessarie a garan-
tire la propria indipendenza
economica, in un mondo nel
quale I'allungamento gene-
rale e straordinario della vita
umana in condizioni di effi-
cienza & un falto con il guale
tutti dovremo fare i conti. *
1l futuro & scritto nella demo-
grafia. Le statistiche e la
medicina ci dicono infatti

cantrattasli nei Fogli Informa
umily Bonker®. 1l 2.50% nette & riconasciuto fino al 31/03/10 ||
alte i 13.000 euto sottocrivendo la polizza Mediolanwm Plus di Mediolonam Vita Sp.A.. f

mediolanamit & grasso

che una bambina che que-
st’anno andra alla scuola
materna potra vivere fino a
103 anni e un maschietto fino
a 97 (fonte CNR). Un tren-
tenne finoa 91. una ita-
liana su 5 vive oltre 1 90 anni.
Morale: non c¢'¢ bisogno di
Internet per vivere una Se-
conda Vita, una generazione
intera. La Seconda Vita & i
che i aspelta, alla pensione.
Long Life Tool mosira come
viverla senza problemi econo-
mici. In pratica, dimmi dove
vivi, quanti anni hai, che la-
voro fai, quanto guadagn:.
com'2 composta la tua fami-
glia e il Tool ti dird come fare
a garantirti per sempre |'indi-
Eendenza economica,

ong Life Tool & uno stru-
mento che permette di fare un
viaggio nel futuro, quel futu-
ro gid in gran parte descrit-
to dai cambiamenti a cui
stiamo assistendo nel nostro
presente in campo culturale,
sociale, medico, che vanno
sotto il nome di ‘Rivoluzio-
e della Longevitd’,
E uno strumento che elabora
in maniera semplice e com-

prensibile lo.scenario indivi-
duale ¢ fa comprendere I'im-
portanza della pianificazione
revidenziale e il valore del-
"autonomia finanziaria.
Un'idea nata dall'esperienza
e da uno dei cardini di Medio-
lanum: “Offrire a ogni clien-
te soluzioni personalizzate

cheriescano a soddisfare tut- -

ti i loro bisogni reali”.
Compresa la copertura dal
rischio'di dipendenza econo-
mica altraverso la creazione
della_piena autonomia fi-
nanziaria.

Ma come poterla realizzare?
Attraverso l'app:ln.u dei cosid-
detti 3 ‘alleati’: tempo, mer-
cati ¢ mutualita.

1l tempo: una leva potente
che agisce su tutti 1 valori eco-
nomici in campo e ha un im-
patto importante sulla cifra
da destinare alla propria au-
tonomia finanziaria. Non
solo, nel lungo periode di un
accantonamento previden-
ziale |'investimento pid red-
ditizio & quello azionario e
questo rende pit accessibile
la soluzione proprio grazie al
contributo dei mercati.

Tempo ¢ mercali, se opportu-
namente lmplegah, hanno
un effetto positivo facilmente
apprezzabile. Tuttavia, per ef-
fetto della longevita, resta
scoperto il nischio di soprav-
vivere in buona salute per un
tempo non coperto da risor-
se finanziarie. £ qui che en-
tra in gioco la mutualita che
consente di garantirsi una
copertura a vita intera con ri-
sorse che sarebbero sufficien-
ti solo a vita media, diventan-
do cosi un moltiplicatore di
rendimento e un azzeratore di
rischio demografico.
L'apporto degli* alh:ah sin-
vela quindi prezioso per co-
struire la propria autonomia
finanziaria attraverso nisorse
pi accessibili di quelle neces-
sarie senza il loro aiuto.

Ma l'apporto pili impor-
tante di tutti & sicuramente
quello rappresentato dal Fa-
mily Banker, un professioni-
sta in grado di accompagna-
re il suo cliente ]ungo il
viaggio pill importante del-
la sua vita: quello verso I'au-
tonomia finanziaria nei lun-
ghi anni libeni dal lavoro.
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Si ¢ svolta al Palacongressi di Riccione, I'l] febbraio scorso, la seconda m’m-n: del M:Jmhmum Pension qum.

dedicata al futuro del sistema pensionistico in relazione agli sviluppi

iali della logia ¢ all'd

fra le scienze biologiche e quelle informatiche. Tra i numerosi ospiti e relatori, il professore Raymond Kurzweil (nel-
la foto), scienziato e inventore di fama infernazionale

Banca Mediolanum punta ad ampliare la rete commerciale sul territorio, in tutta ltalia. Con promotori di grandi qualita ed esperienza

Family Banker, opportunita e carriera

Per rispondere alla forte domanda di professionalita qualificate da parte della clientela, Vattivita di reclutamento non si ferma mai

na tendenza che
" ] sembra gii in atte,
& con ogni proba-

bilita & destinata a
aumentare in_futuro: alle
famiglie e ai singoli rispar-
miateri ¢ investitori, per
gestire al meglio ll proprio
denaro e le proprie risorse,
per compiere le scelte e
prendere le decisioni pitt
opportune, sia nell'imme-
diato che in un orizzonte
di medio e lungo periodo,
sembra non bastare ormai
?iﬁ il ‘semplice’ promotore
1nanziaro.

Prova ne &, ad esempio, il
fatto che nel corso del
2009 c’& stata una signifi-
cativa flessione, di circa il
15%, del numero comples-

sivo di promotori in attivitd

sul sito wiow. banca- [

| versamenta & pralicon. Quands il f
iquiditd olire i 15:000 earo viens inve. {1

H  stita suila polizen; apcalments, quands il salde del conte. scende sotto la giacenza di 13.000 ;:

cura, viene disinvestifo dalla peiizza I'importe necessario o ristabilire ul conto la plucenza di

| 15000

ear. 11 rendimento del 2.50% netta sind guind gerantito sulle saerme lnvestite sul- |

informativa ¢ Condizis- “

sul mercato italiano. Un
calo che non si spiega solo
come conseguenza e rifles-
so della cnsi finanziaria
internazionale che ha fune-
stato 1 due anni precedenti
a quello appena trascorso.
Ma che rappresenta un
segnale, ¢ un effetto, anche
di come si evolve il rappor-
to tra domanda e offerta di
consulenza finanziana, tra
cid che risparmiatori e
investitori privati cercano e
di cui hanno effettivamente
bisogno, e cid che banche,
societd “finanziarie e
sono in grado di fornire.
Anche per questo, ¢ non
da ieri ma da sempre,
«Banca Mediolanum met-

te a disposizione di ogni

proprio cliente il Family
Banker, un professionista
finanziario di alto livello,
una ﬁgura esclusiva, com-
pleta e all’avanguardia nel
panorama bancario italia-
no» rileva Giovanni Mar-
chetta, Banking Group
Manager (ovvero direttore
commerciale) di Banca
Mediolanum, «un profes-
sionista con competenze
approfondite, sempre
aggiornate, ¢ a tutto ton-
do, che vanno dalle solu-
zioni di risparmio a quelle
assicurative e previdenzia-
i, alla gestione del Por-
tafoglio titoli e investimen-
tis. Non a caso in Medio-
lanum il Family Banker
viene anche definito ‘il
direttore di banca del ter-
zo millennio’ ', perché pos-
siede esperienza, cono-
scenze tecniche e compe-
tenze tali che il cliente &
come se avesse sempre a
propria disposizione il
direttore di banca per I'as-
sistenza e la consulenza di
cui ha bisogno.

E, ancora non a caso, in
Mediolanum si registrano
una situazione e obiettivi
futuri che appaiono in con-
trotendenza rispetto  al
resto del mercato: mentre
lo scorso anno il numero
complessivo dei promotori
in attivitA & appunto dimi-

Family Banker, assislenza costante e personalizzata al cliente
Porte aperte quindi, per

nuito in misura r:levante,
in Banca Mediolanum &
invece rimasto sostanzial-
mente invariato, stabile,
senza emorragie. E mentre
questa tendenza al ribasso
potrebbe accentuarsi ulte-
riormente nello scenario
futuro del mercato italia-
no, proprio perché a fami-
gle, naparmla!on e inve-
stitori sembra andare sem-
Fre pill stretta ormai solo
a figura ¢ il ruolo.del pro-
motore tradizionale, Ban-
ca Mediolanum punta ad
ampliare ulteriormente la
ropria rete di Family

anker, presente in manie-
ra capillare in tutta ltalia,
¢ a incrementarne il nume-
ro totale, attualmente gia
attorno gquata Smila pro-
fessionisti,

chi ha competenze, capa-
citd e carte in regola per

essere all'altezza dell'in-
«Cerchiamo pro-

carico.

motori che abbiano gia
maturate una solida e
lmpurtante esperlenza nel
settores spiega Giovanni
Marchetta, «insieme a
professionisti del settore
bancario e finanziario che
abbiano 1 requisiti di le ge
per ottenere di diritto |'i-
scrizione all’Albo dei pro-
motori. Vogliamo persone

con un profilo professio- .

nale elevatu con compe-

tenze e capacita di assolu-
to rilievo. %. questo perché
nei confronti dei clienti il
nostro impegno & sempre
quello di fornire un servi-
o di grande ‘qualitis,
Servono poi: talento e
spirito imprenditoriale,
attitudine al lavoro di
squadra, capacita di rela-
zione. candidato
potenziale & quindi un
prafessinnism molto_qua-
lificato & motivato, Banca
Mediolanum ha poi i
mezzi, le risorse, il know-
how, per sviluppare e far
esplodere i ta{;nu Sem-
pre nel segno di un servi-
zio di qualita rivolto alla
clientela.

Questa & mlrjm ﬁiimmm

apgeesenta e formn 8 comperca
Dk un suggerimento pes investimand,

Entra in Banca
Mediolanum
basta una telefonata

. -
fanum.it

Hotizie Mediolanum a cura di
Roberto Scippa
roberio scippa @medialanum.it




