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Informazione Pubblicitaria

&5 Eﬁ% MEDIOLANUM  Dal mese di febbraio il trasferimento delle utenze e delle domiciliazioni avviene in modo semplice e senza disagi
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Dall’Abi le nuove norme per il servizio RID

Una sola richiesta alla nuova Banca e si ha la certezza della procedura e della tempistica

a maggor parte del cormentisti, pur
I di ewitare spiacevoll inconvenients,
decide spesso di restare “affeziona-
" alla propna banca. Cambiare conto
corrente (e banca), e quindi trasferire il ser-
vizio RID, non & da sempre cosa facle.
II servizio Rapporti interbancari
Con il servizio RID il cliente autonzza
la propnia banca ad addebitare sul conto
corrente di una senie di pagamenti, pn-
me fra tutte le utenze (luce, gas, telefo-
no); ma anche le rate del mutuo o di altn
finanziamenti; premi di assicurazione;
piani di accumulo; canone e abbona-
menti TV: servizi van { [elepass).

I Italia si tratta di una prassi assai dif-
fusa: coinvolge quasi il 50% dei corren-
tisti (oltre 14 milioni di titolar)) per un
mercato che attualmente conta circa
503 milioni di operazioni attive.

Il periodo di “interregno”
Fino ad ogg, perd, il trasfenmento di uten-
ze e domicihazion! comporiava una sene di
difficolts. Non esisteva una tempistica chia-
ra e univoca per la procedura di revoca e
attivazione delle nuove RID e di conse-
guenza non era certa la durata e la sorte del
pagamento degli addebiti “viaggiant”, con
il nschio di inconvenienti per la clientela,
come la disattvazione dell'utenza, paga-
ment fuon termine o talvolta purtroppo

BIG CHANCE ALL TIME

anche doppi. Inoltre era il cliente a doversi
preoccupare personalmente dell'insieme
delle disattivazioni e delle conseguent ath-
vazioni, con tuth | disguidi del caso,

Baneca Mediolanum in questi anni & nuscita
con grande impegno ad evitare questi pro-
blemi ai prr.:lpn nuovi correntisti. Considera- -
to il “gap” tra il momento della revoca e la
.mm.siva nattivazione, grazie all Ammini-

strazione Clienti, tutti coloro che intendeva- -

oo trachaive Le pecpris doenticiaziond vent
no gii assishti direttamente. In prabea la
Banca pensava a tutto, sostituendosi al clien-
te, revocando le disposizions presso il vec-

chio istituto di credito e nattivando le dele-

ghe presso Banca Mediolanum; e ancora

controllando che le operazioni fossero anda-
te a buon fine fino al prirmaddﬁhim
Arrivano regole comuni per il siste-
ma bancario

Ogg finalmente armva una soluzione vali-
da per l'intero sistema bancario in modo
da permettere di cambiare conto corrente
senza troppi paletti. Lo Associazione Ban-
caria [taliana (ABI), dopo aver chﬂlm
I'esperienza di Banca Mediclanum cosi
come le osservazioni degli alm istituti, in
seguito a un lungo confronto, ha varato la
nuova normativa interbancana sulla tra-
sfenbiliti del servizio RID, volta a garan-
tire la continuita del servizio. La regola-
mentazione, in vigore da febbraio, si pro-

Quattro regole per investire in fondl azionarl
Un mnovativo semnu della banca per sfruttare al meglm tutte le uppnrtumta del mercato mnnchale

er entrare ne] mercato aziona-
'rio non occorre aspettare la

bella stagione. Ogni anno si ¢

abituati ad assistere al susseguirsi del-

le stagioni climatiche, pertanto, per
guanto rigido possa essere |'inverno si
ha poi la consapevolezza che ritornerd
il tepore della primavera. L'espenenza
insegna che qualcosa di simile accade
anche sui mercati finanzian: nel corso
della storia, del resto, I'andamento
dell’economia mondiale ha evidenzia-
to un trend di crescita costante, reso
tale dall'alternanza tra periodi di forte
espansione (periodi rossi) e periodi di
correzione (periodi blu). Sono stati
perd proprio 1 momenti di correzione
del mercati che hanno creato le migho-
r opportunitd per gh investimenti in
fondi azionari. Pertanto 1 periodi blu
sono parte integrante di un unico
periodo rosso di sviluppo continuo.
Tuttavia se si accettano le inevitabili
stagioni della natura, i si lascia invece
intimorire dai penodi meno vantaggio-
s1 in Borsa.

Ecco allora che Banca Mediolanum, per
venire in aiuto della sua clientela, ha pen-

sato al servizio innovative “Big Chance ;

All Time"” che, grazie alla tecnica del
“Dollar Cost Awverage”, permette di
superare |'emotiviti e sfruttare le opportu-
nita d'investimento offerte dai mercat
. azionan mondiali.
Come? In base a quattro regole fonda-
mentali. Innanzitutto si deve investire nel |
lungo periodo, in quanto nel lungo termi-
ne il mercato azionano nspecchia appieno |
la crescita dell’economia reale. Il tempo
rappresenta, infatti, un fattore ncremen- |
tale di sicurezza e rendimento del pmpﬁu
investimento. In secondo luogo, per rea-
lizzare le pit ampie possibilita di cresata |
occorre diversificare il proprio investimen-
to nelle tre maggiori aree dell'economia
mondiale, ovvero Nord America, Europa
ed Oriente, e nei principali setton econo-
mici, Terza regola, si deve investire nel
nsparmio gestito, seguendo 1l suggerimen- |
to di Paul Samuelson, premio Nobel per
I'economia, che sosteneva: “lo invesio in
borsa solo quel denaro che sono disposlo a
perdere. Il risparmio, invece, lo invesio nei
Fondi Comuni perché solo cosi posso olle-
nere una valida diversificazione”.
Quarta e ultima regola, ma forse la pii
importante, investire con metodo: la
volatilita presente nel mercato aziona-
rio & emobivity legata alle decisioni
finanziarie non consentono di definire
a priori quale sari il momento miglio-
ré per acquistare. Occorre dungue
uno strumento che permetta di riparti-
re |'investimento nel tempo, per otte-
nere un prezzo medio di acquisto vici-
no ai prezzi pili bassi del periodo con-
siderato. Da qui l'introduzione del
“Big Chance All Time". 1l suo valore
aggiunto, infatti, & rappresentato dal
PIC Frazionato, un sistema che per-
“mette di entrare nel mercato azionario
in modo graduale, andando a ripartire
I'investimento i un arco di 3, 6, 12
fino a 24 mesi, a scelta del cliente,
Come funziona?
Il capitale viene invesuto 1mizialmente
in un fondo monetano/obbligazionario

&, 1n modo automatico con cadenza
quindicinale, viene progressivamente

trasferito su fondi azionari, secondo la

durata del frazionamento stabilita.

Si deve soltanto stabilire I'importo del-
la singola rata, la durata del PIC fra-
zionato e la composizione del portafo-
glio in base ad obiettivi ed attese per-
sonali, dopo di che sara Banca Medio-
lanum ad occuparsi delle operazioni.”
E importante che il servizio sia attiva-
to su fondi rappresentativi dell’intera
economia mondiale per garantire
un'ampia diversificazione nel mercati
delle prmclpah aree geografiche e
comparti settoriali.

Big Chance pertanto rappresenta il
metodo pill corretto e sicuro per inve-
stm: con maggmre tranquﬂhta e sere-
niti nei mercati azionan mondiali poi-
ché consente di ndurre la vanabilita
delle performance nel lungo periodo.
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Il primo punto

Il merchandising di Banca Mediolanum si
apre al pubblico. E stato inaugurato pres-

20 la sede centrale della Banca, a Milano -

3 (Basiglio), il primo punto vendita al det-
taglio dei prodotti che nportano il logo del-
listituto di credito. Da ogg, pertanto, la
linea Mediclanum p-uuﬁ. essere acquistata
da chiunque a prezzi davvero interessanti
nspetto a quelll propost sul mercato,
Finora, invece, ad averne accesso erano
solo | Family Banker e 1 consulenti della
rete commerciale (anche tamite la rete
Intranet in cui esiste una sezione dedicata
con un catalogo virtuale) e tramite quest
la clientela. Per quanto riguarda gl artico-
h, realizzabi su disegno esclusivo, si va
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%] MERCHANDISING S
vendita di articoli Medlolanum

dalla pellettena (borse, valigie e zaimi)
all'hi-tech. Su tutti quanti s1 nitrova rigoro-

samente il brand “Mediolanum’”.
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pone di favonire, snellendo ['iter burocrati-
co, chi ntende chiudere un conto corren-
ke & aprime uno nuove presso un altro isk-
tuto di credito portando con sé tutt 1 rap-
porti legati al conto,

Cadono le barriere “in uscita”

La trasfenbilita’ del servizio RID, per-
tanto, oggl si realizza nella possibilita di
trasportare con una sola nchiesta, indinz-
zata al nuovo istituto di credito e quindi
con un processo automatico certo anche
nei tempi di esecuzione, una-posizione
RID domiciliata su una banca (indicata
come banca “old” o vecchia) presso I'al-
tra banca (banca “new” o nuova).
Infatti, entro 10 giorni lavoratvi, 1l cliente

S PICCOLO FRATELLO ":'5;557 .

nel pagamentl

potra ntenere “neondotte” sul nuovo conto
tutte le proprie domiciliazioni con la garan-
zia che sia avwenuto il pagamento delle
disposizioni viaggianti. Inoltre, i manteni-
mento dei fondi presso la banca onginana
per almeno 12 gomi lavoratva ultenon,
consente al sistema bancano, considerat 1
diversi aichi di fatturazione delle aziende, di
assicurare la continuith degh addebin.
Cadono pertanto le “barmere in usata” e 1l
mercalo conosce nuove opportuniti,
Anche Banca Mediolanum ha contnbuito
a nsolvere questa fase delicata e entica del-
la chiusura del conto, dando il suo apporto
perun altro passo Verso un mercato aperto,
compehtivo e modemu

Con un Sms al 48545

si aiuta un bambino

La prima casa costriita in Kenia con il “Progetto Piccolo Fratello”

28 febbraio. Basta un Sms solidale per

far crescere il “Plecolo Fratello™, Dal
1° al 28 febbraio, come nel 2006, viene
niproposta la raccolta fondi, con un breve
messaggio via telefono cellulare, per soste-
nere il progetto ehico-sociale portato avant
da Fondazione Mediolanum. Tutt i clienti
Tim, Vodafone, Wind e H3G potranno
mandare un Sms al numero unico 48545;
non occorre scrivere alcun testo in quanto &
sufficiente I'invio del messaggio solidale per
assicurare 2 euro all imimabva dando cosi il
pmpriu contributo personale. .
Lobiettvo di Fondazmone Mediclanum &
offrire un futuro mighore ai bambim dei Pae-
si in via di sviluppo che, per svanate ragioni,
prime fra tutte malnunzione e malatbe, con-
ducono una vita sbandata in strada.

Inmaaggmpnmmmmdali"al

Per evitare questo nschio I'impegno princt-

pale dei promotoni consiste nel fornire gh
strumenti per garantire ai bambini un'esi-

stenza dignitosa nel temtonio in cul vivono, -

attraverso lo sviluppo delle loro tradizioni e
della loro cultura. Dh qui lo sforzo per far si
che possano ricevere un'educazione scola-
sl}r;aemnmqmstamunatht&dﬂhﬂta
migliore con |'Inserimento n case ﬁumgha e
istituzioni volte a protegger. La pnma
meta da cui si & partiti & stato il Kenia, per
supportare |'opera del Padre comboniano
Renato Kizito Sesana nelle viananze di
Kibera. Qui, grazie ai 400mila euro raccol-
bi - fra quell stanziati da Fondazone e Ban-
ca Mediolanum da un lato e le donazoni
dei sottoscniton, dall'altro - & stato gid pos-
sibile rendere funzionante la casa di pnma
accoglienza (un miziale punto di contatto
per le situazioni piti complesse) e inaugura-
re, lo scorso 17 dicembre, la casa famigha
in cut appunto tre famighe keniane ospita-
no, al momento, sotto la loro custodia una
quarantina di bimbi. Ma accanto a queste
strutture & stato anche realizzato 1l pnmo
Centro di formazione permanente. [Nel
programma 1 Centro riveste importanza
centrale: formare direttamente nelle locahta
interessate, educaton e docenti che possano
aiutare i piccoli, diventando esperti in peda-
goga dell'ememgenza. Le persone in loco,
mhrﬁ,'m volta acquisite le competenze
perumtgnmt. SON0 htﬂlﬂ.n di una maggmlt
conoscenza del contesto sc-ualc e culturale e
quindi in grado di contribuire in misura piii
efficace al recupero dei piccoli rendendoli
autonomi. Pertanto, anche il contributo via
Sms, andra a favore del programma di
mantenimento di quanto costruito ed otte-
nuto in Kenia per pol esportare questa
prima espenienza altrove. Per qualungue
informazione si pud sempre visitare 1l sito
Internet www.piccolofratello.it che riporta

tuthh i passagg e 1 traguardi raggunti.

Inoltre dall’anno scorso, ciog dall’av-
vio del progetto in Kenia, Mediola-
num Channel manda in onda la tra-
smissione ' Piccolo Fratello” offrendo
cosi |'opportunity a chiungue, soprat-
tutto a chi ha dato il proprio contribu-

‘to economico a favore del progetto

solidale, di seguire passo dopo passo
lo stato di avanzamento dei lavon in
totale trasparenza e chiarezza.

B NEW ENTRY 5

Marco Riva
in Banca
Mediolanum

arco Riva, 44 anni, milanese,
una brllante carnera legata al
settore delle reti di vendita ha
recentemente fatto il suo ingresso in Ban-
ca Mediolanum con l'incanico di promue-
vere e coadiuvare lo sviluppo della Rete.
Il punto di forza del suo iter professionale
¢ rappresentato dalla lunga esperienza,
avendo ncoperto anche canche manage-
niali nel comparto bancano e assicurativo,
maturata presso istituti di credito organiz-
zali con una rete commerciale che si avva-
le di promoton e consulenti finanzian.
La carriera di Riva & iniziata al Credito
[taliano (Gruppo Unicredit), dove & sta-
to responsabile dal 1990 al 95 della
selezione e sviluppo rete di Credit Con-
sult Sim ed & proseguita a Solidaret e
Finanza Sim dove ha nvestito il ruclo di
responsabile della gestione rete, selezione
e formazione. Poi dal 1996 al 2001 ha
ncoperto |'incanco di direttore commer-
ciale di Zunch Investments Sim e succes-
sivamente quello di direttore generale di
Zungo Sim. Infine 'ultimo step presso il
Credito Emiliano (Credem) dove ha
avuto la responsabilita della divisione
Promoton Finanzian della Banca.

Entra in Banca
Mediolanum
basta una telefonata

840.104.444

www.bancamediolanum.it

Notizie Mediclanum a cura di
Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it

Selezione e reclutamento
tel. 840.700.700
www.familybanker.it




