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Mediolanum operera a stretto contatto con 18 prestigiose societa di gestione di livello mondiale
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Fondi, un accordo nel segno dell’eccellenza

L'obiettivo della Banca é

a linea di sviluppo che guida

 sempre soellc, offerte ¢ solu-

zioni d'investimento che
Ba.nca Mediolanum mette a dlspo~
sizione di clienti e risparmiaton &
semplice ¢ precisa: offrre il
meglio del panorama mondiale.
E proprio in quest'ottica, portando
avanli questo pnncipio, Mediola-
num amplia la sua strategia di offer-
ta di prodatti di terzi con un nuovo
ed esclusivo accordo, a livello inter-
nazionale, con |5 nuove societd
d'investimento tra le pili prestigiose,
qualificate ¢ autorevoli dello scena-
no mondiale.
Lintesa permette di ampliare, e
diversificare notevolmente, le
opportunitd di scelta della clientela
su come investire i propri risparmi
e capitali in' Fondi d'investimento,
fornendo un alto numero di nuove
e diverse soluzioni, in grado di sod-
disfare esigenze, obiettivi e caratte-
ristiche di ogni singolo cliente.
Inoltre, elemento ancora piit rile-
vante, rende possibile tutto cid
atfraverso un nuovo ¢ |

biu di conoscenze, analisi e valuta-
zioni sulle varie soluzioni finanzia-
rie disponibili sul mercato, con I'o-
biettivo di essere sempre in grado
di fornire alla clientela le opportu-
nita migliori e pitl aggiornate.
Nel dettaglio, l'accordo riguarda la
nuova fmmgha di fondi Mediola-
num Brands, all'nterno della
uale mguno mtn}dorh 8 nuovi
?'.ondi di Fondi che si sommano ai 3
ga e‘mtenll
Nei mesi scorsi Mediolanum aveva
@A awiato, infatti, un altro impor-
tante e prestigioso accordo con 3

contatto, prosegue quindi nella stra-
tegia di mettere a disposizione della
clientela le miglior opportunita
d'investimento dls])onll)l.{: sul mer-
cato, e amplia il ventaglio di accordi
¢ le soluzioni che in questo modo si
rendono disponbili: oltre ai Fondi

-azionan globali, 'offerta di Medio-

lanum Best Brands si integra e
arricchisce con altn Fondi azionari
settoriali, geografici ¢ bilanciati,

Il mercato dei Fondi comuni ha, del
resto, ormal raggiunto hvclh di
diversificazione e speci zione
molto elevati, bast pensare che

MEDIOLANUM

trale pnna]pah Case d mvesume:n-
to mondiali, vale a dire Black-
Rock, JPMorgan Asset Manage-
ment e Morgan Stanley Invest-
ment Man in base al qua-

rapporto di sinergia e cn[laborauo-
ne tra la Banca italiana e le 15 pn-
marie Case d'investimento interna-

zionali, dato che Mediolanum non-

si limitera ad attingere dai loro
miglion fondi, ma tra le due part
i awia, in questo modo, un reci-
proco e continuo confronto e scam-

i di seimila Family Banker

possono sembrare tanti, se i

si paragona con 1 consulenti
che lavorana in altr istituti di credito.
Invece sono pochi, molto pochi, se si
confronta questa afra con quella di
coloro che, per esempio negli ultimi tre
anni, hanno inviato il proprio curmcu-
lum alla Banca con la speranza di
entrare a fame parte: 25 mila. Tolte le
uscite per il normale awicendamento,
- solo un sesto det candidati ha superato
tutie le selezioni: quelle fatte dai docen-
t-istrution, e i ntro di chi cede alle pri-
me difficolta, & purtroppo getta la spu-
gna dopo le prime prove sul campo.
La selezione & severa ¢ altrettanto
seria & la preparazione. Anche qui
parlano le aifre: il numero dei Family
Banker aspiranti promoton che han-
no ricevuto la preprazione e la forma-
zione Mediolanum che superano 'e-
same della Consob per potersi isen-
vere all'Albo professionale, negli ulti-
mi tempi & doppio nspetto a quello di
tutth gl altn iscntt. Si pub affermare
quindi che si tratta di una “universita
della consulenza finanziaria™ che non
ha eguali, almeno in Europa.
“Negli ultimi anni gh investimenti della
Banca nella formazione sono miplicati,
anche in termini di competenze ¢ perso-
nale addetto, che opera sia in sede sia a
livello lﬂl‘ﬂlﬁ su tutto il termtono nazio-
nale” spiega Luig Concetti, da 26 anni
a Mediolanum, responsabile dell'area
che fa da tutor ai nuovi Family Banker
all'awio della loro attivita. “La forma-
zione per noi & fondamentale, sia come
preparazione mizale sia come aggior-
namentn permanente”,
Lo nchigde 1l lavoro specifico. del
Family Banker, ci6 che lo connota €
lo distingue dagli altn promoton
finanman, e attorno al quale ruota
tutta l'organizzazione Mediolanum:
una struttura che permette al giovane
promotore di sviluppare la propra
camera o verso l'indinzzo professio-
nale sino a poter diventare Private
Banker 0 verso la carriera manageria-
le, per chi ha maggion doti di leader-

lc con ci&cuna socleta sono stati

messi a disposizione della clientela

i-primi 3 Fondi di Fondi, azionari

%ubah. di Medmlanum Best
rands

L,a nuova intesa, dlrpona al8le

societa di gestione internazionali

con cui la Banca opera a stretto

ship, e che gli mette a disposizione
mezzi di formazione iniziale e perma-
nente d'avanguardia. In tutto questo
un ruolo fondamentale & ricoperto da
dalla TV azendale, che fornisce
informazione in tempo reale e cultura
specialistica, lezioni di esperti interna-
zionali, scambi di esperienze. Un
sistema esclusivo per costruire quel-
l'unicum della consulenza che & il
Family Banker, il modello pii avan-
zato di promo-
tore finanzia- |
o, in altn ter-
mini il “diretto-
re di banca del  #
3° millennio”,

“Per svolgere
questa profes-
sione ¢ vuole
stoffa”  conti-
nua Luig Con-
cetti “ ma non
basta. La stoffa
va lavorata. 1l
mondo finan-
zianio si ¢ note-
volmente com-

Mo]an Channel: nuovi appuntamenti
con Life Style, Economy e Community

attualmente offre ai risparmiatori
italian pitt di 2.000 diverse soluzio-
ni_d'investimento, uno scenario
all'interno del quale non & affatto
facile orientarsi ¢ scegliere al meglio,
per quelle che sono le esigenze e
caratteristiche di ognuno. Un inve-
stitore pud sempre scegliere ['opzio-
ne faidate nella scelta delle solu-
zioni per il proprio_portafoglo

anziario, con tutti i rischi e le

ite che 16 pud comportare.

Me iolanum Best Brands prevede

plicato, |a globalizzazione dei merca-
1, le leggi nuove, i risparmiatori pili
consapevoli, impongono impegno,
studio e aggiornamento continuo.
Mediolanum offre gli strumenti per
affrontare queste shde”. Il nsultato &

il numero dei clients, piti di un milio-
ne, sempre in crescita, e il volume del
denaro gestito, anch'essa in aumento
anche in periodi che non sembrano
positivi,

n tre anni i pubblico di Mediolanum Channel & piii che tiplicato, Merito dell'e-

riginaliti dei programmi e della professionalita degli autor e dei conduttors, che san-

no innovare mantenendosi fedeli alla formula. Squadra che vince non st cambia.
Di conseguenza il palinsesto, dopo la pausa estiva, da fine settembre sard ancora sud-
diviso in tre filoni: life style, economy, community. Life style: toma “Gente di mare”
(quella vera, pescaton, sub, marinai avili e militar)), con nuovi personagg) nuov sco-
perti qua e la nel Mediterraneo. Torma anche “Aunigmata”, con lo serittore Marco
Buticchi, che con il suo senso dell'awentura @ porta a esplorare nuovi mister, come,
per esempio, la pietrificazione dei cadaver fatta dal bellunese Girolamo Segato, le pro-
fezie di Jules Verne, le memone di Vittorio Emanuele I11, 1 dian di Mussoling, Nuov
appuntamenti anche per “Noi dell'803”, condotto dalla serittmcs Alessandra Appia.
no, dove personagg noti e illustn sconosciuti raccontano le propre passiort. E una
novita per “Quarta parete”; dopo le audizioni estive di giovan asprant atton, da que-
sto autunno Pino Strabioli, con la sua consueta semplicita e competenza, punters |
nifletton sul musical. Imperdibili per chi si occupa di economia o ha anche soltanto qual-
che soldo da investire, il filone Economy: “Mercati che fare”, grazie alla brllante con-
duzione di Leopoldo Gasbarro, maestro nel tradurre in parole semplici i concetti e i

fermini i astrust, nesce a trasformare una matena ostica come la Ananza in un argo-

invece ]mvashmento in quote di

- Fondi delle piu qualificate e auto-

revoli societa di gestione del rispar-
mio mondiali, con notevali vantag-

per il clleme innanzitutto
ﬁhedloianum, in base al nuowi
accordi, ¢ in grado di definire il
giusto mix di Fngd: ¢ investimenti,
su misura per ogni situazione, col-
aborando in sinergia con le varie
socicta di gestione, e avendo a
disposizione iiformazioni, analisi e
competenze di cui il singolo investi-
tore fai-da-te non pud disporre.
Inoltre la consulenza garantita dai
Family Banker Mediolanum, pre-
senti in maniera capillare sul tern-
torio, fornisce ['assistenza indi-
spensal:l]e per dare una risposta
adeguata ai diversi piani, obiettivi
e n:m%lta di investimento. Come
per ogni altra soluziene finanzia-
ria, vanno osservate le regole di
base: accorre leggere attentamente
le indicazioni contenute nel pro-
spetto informativo, e seguire le
indicazioni del Fam1|y Banker
Mediolanum, che ha 'obbligo di
verificare scrupolosamente la pro-
pensione al rischio del singolo sot-
toscrittore, caso per caso. Per pai
deéfinire il parlafnglm di soluzioni
finanziarie pid adalto a ogni clien-
te, avendo a disposizione 1 miglio-
ni Brand di gestione del risparmio
al mondo,

INTERVISTA CON LUIGI CONCETTI, RESPONSABILE DEI TUTOR DEI GIOVANI PROFESSIONISTI MEDIOLANUM

Family Banker, una professione impegnativa

Non & un miracolo. E il frutto di un'i-
dea geniale iniziale che ha capovalto
il ruolo della hanca. A Mediolanum
non & il diente a fare la fila, a spulcia-
re analisi ¢ previsioni senza averne la
competenza: & il Family Banker che
va a casa sua o nel suo ufficio quando
il diente lo desidera; & il Family
Banker che si preoccupa di capire
bene la situazione pammoniale, pro-
fessionale e personale del cliente e di
consiglare gh
investimenti
¢ piii idonei per
il suo specifico
" caso. Rag-
qungere que-
. sto  obiettivo
non & sempli-
ce, Perché se &
" vero che
Family Banker
non si nasce,
non sl pud
. decidere  di
{ diventado per
npiego. Per
. intraprendere

mento alla portata di
wit. | temi del pro-
AMMmA saranno sem-
pre approfonditi, per
chi vuol saperne di pid,

dall'impeccabile Achille Perego nel suo “Money Talk”. E poi Community: con “Pic-
colo Fratello”, che continua con i monitoragg delle imprese realizate granie alla gene-
rositi. dei telespettatont: la casa-seuola per i giovani in Kenia, le scucle e il camion per
la distnbuzione dell'acqua potabile a Haiti. In tempo reale, ogni seiti
seguire gl svluppi di queste intziative. Progett? “Si, un paio, che nguardano un nuo-
vo uso dei cartoni animati” spiega Antonella Ficara, direttore di Mediolanum Chan-
nel. "1l primo & mvolto ai geniton di bambini fra i 3 e gl 8 anni: le fiabe tradizionali
raceontate con ['animarione, un'animazone onginale, ideata dai nostri grafici e cartoo-
nist, per insegmare ai genitont [mportanza di leggere favole come Biancaneve o Cene-
rentola. | secondo & per tuth, e intende insegnare i meccanismi e le possibil truffe, i
passibili inganni di cul puo imanere vittima il ttolare di una carta di credito, ma anche
come s accende un mutuo, Insomma 'esconomia quotidiana che nessuno insegna. £ |

fornire a ogni cliente il giusto mix di soluzioni d’investimento ampliando e diversificando le opportunita di scelta

IS 1. PUNTO DI ANTONELLO ZUNINO I

Presto andra

meglio

Nel frattempo nervi saldi

assati due mesi dal nostro ulti-

mo articolo, torniamo ora

all'analisi déi mercati per i
prossimi 4 mesi che, tatticamente |,
con un po’ meno ottimismo nel bre-
ve, ripele guella del luglo, pur |n
presenza della positivita di- molt
nuovi dati macro-economici come il
crollo del prezzo del greggio del
40% circa, quello di molte materie
prime, il recupero di un 12% del
dollaro, il PIL americano in crescita
del 3,3% su base annua, ¢ della
negatviti di altri di minor respiro
temporale come una possibile leve
recessione in alcuni paesi europei
la disoecupazione americana pit: alta
del previsto. Nel periodo i mercati
europel & quello amencano hanno
oscillato in una fascia di circa
12/14% toccando nuovi minimi il 21
luglio, il 5 settembre e il 15 settem-
bre, dopo quciludd]el |i7 marzo, j,
per ora, rompendoli solo marginal-
mente. Dnmenlca 7 Tnc'net. a Cer-
nabbm, si imangiava le pessime pre-
visioni fatte a Bruxelles due giorni
prima ed ipolizzava la ripresa euro-

g:r

Lurigi Coneetti

questa professione con soddisfazio-
ne, oltre alla preparazione e all’ag-
glornamento OCCOITE avere un Sogno
importante: diventare professionisti,
imprenditon di se stessi, E possede-
re Je quality necessarie: intrapren-
denza, determinazione, voglia di
impegnarsi a fondo, la capacita di
mettersi in relazione con le persone,
saperle ascoltare, fare propn i loro
progetti, i loro sogni. Solo cosi s
realizza il proprio sogno,

Nuouvi cartoni animati per favale antiche

S possono

pea @i allinizio del 2009. Nel
men 10 p0| si appmndeva che
son, Ministro del Tesoro

SA aveva deciso la nazionalizza-
zione di Fannie Mac e Freddie Mac,
1 due colossi erogatori dell'80% dei
mutui americani, togliendo la pesan-
te'spada di Damocle che pendeva da
mesi sui mercali ed aprendo la via a

Antonello Zunino
finanziere e scrittore di-economia

tassi pit bassi sui mutui futuri, Una
vera bomba che si nfletteva sulle
Borse con un |uned‘ 8 al rialzo ovun-
que tra il 3 ed il 4%. Sembrava di
essere finalmente giunti alla tanto
attesa svolta. Ma, martedi 9, docua
da: il fondo sovrano corédno si
dichiarava non piti interessato alla
an Brothers, con molti dubbi
su un altro intervento dello Stato alla
vigllia delle elezion, il titolo perdeva
il 45% e tutti i mercati tornavano
nella bufera; di fatto Lehman veniva
abbandonata a sé stessa; ma il 16
settembre 'AIG, colosso delle assi-
curazioni veniva salvata, Confusione
e ingiusuzia 51 sommavano, ma Wall
Sl:ee1 applaudiva chiudendo al nial-
questo punlo ritorna valido lo
scenanu immaginato in luglio, con
un po’ meno ottimismo nel breve, 1)
Se1 mcrrah dovessero Tompere il ter-
zo minimo oltre un margine del 3%
diverrebbero elevate le probabilita di
una caduta pesante. Ad esempio, da
quota 6127 il DAX tedesco potreb-
be crollare a 5250, I'Eurostock 50
da 3285 a 2735. Gl indici america-
trebbero tenere meglio con lo
EOUU da 1242 a 1140%¢ il
Nasdaq da 2256 a 1990; comungue
una chiusura positiva dello S.P500
a fine anno :ﬁvumbbe impossibile,
2) Se invece entro settembre i
dovesse venficare una ripresa, ['ipo-
tesi di un nalzo medio supenore al
per fine anno nitornerebbe
all‘ua]c anche se una chiusura supe-
riore a quella di inizio anno potrebbe
essere ntardata ai primi mesi del
2009. Diamo un 42% allo scenario .
negativo ¢ un 58% a quello positivo
pur ipotizzando nimbalzi temporanei
delle materie prime e qualche corre-
zione della corsa veloce del dollaro.
Per chi & molto liquido, tatticamente,
comprare CTZ scadenza 2008
anziché P/T onde avere la liquidita
desiderata al momento opportuno,
Per chi non vuole Borsa meglio
Bonds di grandi societa a scadenza
max. 3 anni piuttosto che ttoli di
Stato; il differenziale del rendimento
& Interessante.

Selezione e reclutamento
tel. 840.700.70

www.familybanker.it

che tante angustie provoca al comune cittading”.

Entra in Banca
Mediolanum
basta una telefonata

o
www.bancamediolanurm. it
Notizie Medlﬂ\anum acurad|
oharto a
roberto.: 5clppa@rmdmlanum it

Questa & una pagina di informazione
aziendale Il cul contenuto non
rappresenta una forma o consulenza
né un suggermento par investiment,




