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Grazie all'assistenza specializzata dei Family Banker di Banca Mediclanum & possibile fare una proiezione sul proprio futuro economico

Autonomia finanziaria, |’obiettivo del futuro

Il tempo, i mercati e la mutualitd: sono quesz: gli alleati fondamentali per pmmﬁcare e garantxrsr un adeguato tenore di vita durante il peﬂsmnamentc

econdo lo scignziato e in-
ventore Rayman:[ Kurzweil
la vita eterna & pil vicina
nel tempo di quanto si creda. Ma
non dobbiamo preoccuparcene: il
professore newyorkese, conside-
rato universalmente un genio non
solo dalla comunita scientifica,
non parla dell'aldila ma dell'al-
dlqua & insomma convinto che
'uvomo potrebbe diventare “im-
mortale”, anche entro pache
declne d] annl gm]lE B."Q sviup-
po esponenziale della tecnologia
e alla creazione di lntelhgenze
artificiali capaci di “riprogram-
marci”. Vita eterna si, dun-
que, ma su quesia lerra.
Lo ha ribadite nei giorni scor-
S| a lec]ﬂﬂc durﬂ“le un conve-
gno organizzato da Banca Me-
diolanum per i1 suoi Family
Banker, professionisti che non
trattano di intelligenze artifi-
ciali ma sanno tutto di una pro-
ammazione: quella finanziaria
amiliare. Anche questa una
materia che ha a.che fare con
I allungamenln della vita, & con
un aspetto basilare per la sua
ualita: la penslone
&uella lradumnala. lo sappia-
no da anni, sara sempre piu E
sa I’Ispel!u allo suPsndm Pren-
|am0 un ia‘o]’alﬂre dl 35 annl
se suo padre prende oggi una
pensione che efBO per cento del
suo ultimo stipendio, lui ne
prenderd una che non supe-
rera, nel miglore dei casi, 1l 56
per cento del suo stipendio at-
tuale. Tocca percid a luy, trenta-
cinquenne, pensare al restante
44 per ¢ento se non vuale com-
promeltere seriamente la sua
autonomia finanziaria.

Come pud fare? Banca Medio- -,

lanum, a questo scopa, ha mes-
50 a punto un programma che
consente di calcolare le risorse
necessarie a garantire |a prupna
lndlpendenza Ecnnnmlca ln un
mondo nel quale I'allungamen-
to generale e straordinario del-
la vita umana in condizioni di ef-
ficienza & un fatto con |1 quale
tutti dovremo fare i conti,

1 futuro & scritto nella demogra‘
fia. Le statistiche e la medicina
« dicono infatt che una bambi-
na che quest’anno andra alla
scuola materna potra vivere fino
a 103 anni ¢ un_maschietto
fino a 97 (fonte CNR). Un
trentenne fino a 91, Oggi una
italiana su 5 vive altre i 90 anni.
Marale: non ¢’¢ bisogno di In-
ternet per vivere una Seconda

Vita, una genemznone intera. La
Seconda Vita ¢ li che ci aspet-
ta, alla pensione.
Long Life Tool mostra come
vwcr?a senza problemi ccono-
mici. In pratica, dimmi dove
vivi, quanti anni hai, che lavo-
ro fat, quanto buadagm com'é
composta la tua famag]la e il
Tool ti dird come fare a garan-
tirti per sempre 'indipenden-
Za economica.
Long Life Tool & uno strumen-
to che permette di fare un
viaggio nel futuro; quel futuro
gia in gran parte descritto dai
cambiamenti a cui stiamo assl-
stendo nel nostra presente in
campo culturale, sociale, medi-
¢o, che vanno sotto il nome di
‘Rivoluzione della L{)ngevlta
E uno strumento che elabo-
ra in maniera semplice e
comprensibile lo scenario in-
dividuale e fa comprendere
I'importanza della pianifica-
Zlone prevldenzldle e ll VaIU‘
re dell’autonomia finanziaria.
Un'idea nata dall'esperienza e
da uno dei cardini di Medio-
Ianum ffr“’e a Dgn] cileﬂte
soluzioni personalizzate che
riescano a soddisfare tutti i loro
blsﬂgnl Ieﬂl] .

ompresa la copertura dal ri-
schio di dipendenza econo-
mica attraverso la creazione

della piena autonomia finan-
ziaria.
Ma come oterla realizzare?
Attraverso I’ apporto dei cosid-
detti 3 ‘alleati’: tempo, merca-
ti ¢ mutualita.
Il tempo: una leva potente che
agisce su tutti i valori ecunuml—
¢l in campo e ha un impatto im-
portante sulla cifra da destina-
re alla propria autonomia finan-
ziaria. Non solo, nel lungo
periodo di un accantonamento
previdenziale I'investimento
pid redditizio & que"u aziona-
rio e questo rende pib accessi-
bile la soluzione proprio grazie
al contributo dei mercati,
empo e mercati, se opportu-
namente impiegati, hanno un
effetto positivo facilmente ap-
prezzabile. Tuttavia, per effei-
to della longevita, resta scoper-
ta il rischio di sopravvivere in
buona salute per un tempo
non goperto da risorse finanzia-
rie. E qui che entra in gioco la
mutualita che consente di ga-
rantirsi una copertura a vita in-
tera con risorse che sarebbero
sufficienti solo a vita media, di-
ventando cosi un moltiplicato-
re di rendimento e un azzera-
tore di rischio demografico.
L'apporto degli ‘alleati' si rive-
la quindi prezioso per costrui-
re la propria autonomia finan-
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Si ¢ awolta al Falacongressi di Ricciane, I'l ] febbraio scorso, l seconda ediziane del Mediolenum Pension Forum, dedicata ol futur del sistzma pen-
sionistico in relaziope agli sviluppl esponenziali della tecnologia ¢ all'interazinne fra le scienze hmlogxdm aquélle informatiche. Tra | numerasi ospiti &
relatori, il professore Raymond Kuraweil (nefla foto), scienziato e inventore di fama internazionate

ziaria altraverso risorse plu
accessibili di quelle necessarie
senza il loro aiuto.

Ma I 1pp0r|u pm 1mpurhn[e di

tutti & sicuramente quello rap-
presentato dal Family Banker,
un professionista in grado di
accompagnare il suo cliente

lungo il viaggio pil importan-
te della sua vita: quello verso
I'autonomia finanziana nei lun-
ghi anni liberi dal lavaro.

Banca Mediolanum punta ad ampliare |a rete commerciale sul terntono in tutta Italia. Con promotori di grandi qualita ed espenenza

Family Banker, opportunita e carriera

Per rispondere alla forte domanda di professionalita qualificate da parte della clientela, Pattivita di veclutamento non si ferma mai

na tendenza che sembra
gla n atto, e con ‘ognl
probabilita & destinata

ad aumentare in Fuluru a“e
famiglie e ai singoli risparmia-
ton e mveslltun per ge:llre al
meglio il proprio denaro ¢ le
proprie nisorse, per compiere le
scelte ¢ prendere le decisioni
pil opportune, sia nell'imme-
diato che in un orizzonte ‘di
medlD e iungﬂ penudu Sembl’a
non bastare ormai pit il ‘sem-
]lCE prDthan ﬁnanl]aﬂn

rova ne &, ad esempio, il fatto
che nel corso del 2089 c'¢ stata
una significativa flessione, di
arca il 15%, del numero com-
plessivo di promoton in attivita
sul mercato italiane. Un calo
che non si spiega solo come con-
seguenza ¢ riflesso della crisi
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finanziaria internazionale che
ha funestato i due anni prece-
denti a guello appena trascorso.
Ma che rappresenta un segnale,
e un effetto, anche di come si
evolve il rapporto tra domanda e
offerta di consulenza finanzia-
ria, tra cid che risparmiatoni ¢
In\eshiun pnvau cercano e di
cui hanno effettivamente biso-
no, e cid che banche, societa
nanziarie ¢ Sgr sono in grado
di fornire. Anche per questo, ¢
non da ieri ma da sempre,
«Banca Mediolanum mette a
disposizione di_ogni proprio
cliente il Family Banker, un pro-
fessionista finanziario di alto
livello, una figura esclusiva,
completa e all'avanguardia nel
panorama bancario italiano»
rileva  Giovanni Marchetta,
Banking  Group Manager
(ovvero direttore commerciale)
di Banca Mediolanum, «un
pmfrsslumsta con competenze
approfondite, sempre aggiorna-
te, e a tutto tondo, che vanno
dalle soluzioni di risparmio a
quelle assicurative e previden-
ziali, alla gestione del Portafo-
glio llmll e investimenti». Non a
caso in Mediolanum il Faml]y
Banker viene anche definito ‘il
direttore di banca del terzo mil-
lennio’, perché possiede espe-
rienza, conoscenze tecniche e
competenze tali che il cliente &
come $e avesse sempre a propria
disposizione il direttore di ban-
ca per |'assistenza e la consulen-
a di cul ha bisogno. E, ancora
non a caso, in Mediolanum si
registrano una  situazione e
obiettivi futuri che appaiono in
controtendenza rispetto al resto
del mercato: mentre lo scorso
anno il numero comp|css|vu dei
promulun in allmta & appunto
diminuito in misura rilevante, in
Banca Mediolanum & invece
rimasto sostanzialmente invaria-
to, stabile, senza emorragie. E
mentre questa tendenza al ribas-
so potrebbe accentuarsi ulterior-
mente nello scenario futuro del
mercato italiano, proprio perché
a famiglie, nisparmiatori e inve-
stitori sembra andare sempre
pill stretta ormai solo la figura e

il ruolo del promotore tradizio-
nale, Banca Mediolanum punta
ad ampliare ulteriormente la
propria rete di Family Banker,
presente in maniera capillare in
tutta Italia, ¢ a incrementarne il
numero totale, attualmente gia
attorno quota Smila professioni-
sti, Porte aperte quindi, per chi

ha competenze, capacita e car-
te in regola per essere all'altez-
za dell'incarico, «Ct_rchxamo
promotori che abbiano gia
maturato una solida e impor-
tante esperienza nel settores
spiega Giovanni Marchetta
«nsieme a " professionisti del
settore bancario e finanziario

Family Banker, assistenza costante ¢ personalizzala ol chente

che abbiano i requisiti di legge
per ottenere di diritto |'iscrizio-
ne all'Albo dei promotori.
Vogliamo persone con un profi-
lo professionale elevato, con
competenze e capacity di asso-
luto rilievo.. E questo perché
nei confronti dei elienti il
nostro impegnio & sempre quel-
lo di fornire un_servizio di
grande qualitas. Servono poi:
laIento e spirito imprenditoria-
le, attitudine al lavoro di squa-
dra, capacitd di relazione, Il
candidato potenziale & quindi.
un professionista molto qualifi-
cato e motivato, Banca Medio-
lanum ha poi i mezzi, le risor-
se, il know-how, per sviluppare
e far esplodere i talenti. Sem-
pre nel segno di un servizio di
qualita rivolto alla clientela.

Quests & una pagina di Informaziane
aziendale il cul conterita non
rappresenta una forma di consulenza
né un suggeriments per investimenti.

Motizia Mediolanum a cura di
Roberia Scippa
raberto.scippa®mediolanum it




