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“ MEDIOLANUM [ mercati sempre tra alti e bassi, ma la linea dello sviluppo ha avuto sempre un trend positivo

no fai da te

Con l'aiuto dei promotori finanziari ¢ possibile trarre vantaggt anche dalle correzioni del mercalo

La preannunciata correzione:
del mercatl si & avverata pun-
tualmente e puntualmente dap-
periutto abbiamo letto le solite
frasi: “oggi bruciali in Borsa
centinaia di miliardi”, “crollanc
i mercati”, “gli investitori scap-
pano”.La storia si ripete sempre
e come sempre 'emotivita pre-
vale sul ragionamento razionale
che invece ci consiglia di com-
prare proprio quando i mercati
scendono. Come sappiamo il
comportamento Wnano & sog-
getto all'emotivita. Parlando,
appunte, di risparmio dobbia-
mo tenere in conto anche del-
l'intervento di altri fattori atavi-
¢i tra i quali la necessita di met-
tere in sicurezza il proprio futu-
ro o il mantenere pieno il pro-
prio granaio. Ma pensando
razionalmente il ragionamento
da farsi & in parte opposto. |
mercati nel loro insieme rappre-

sentano I'economia e da sem-
pre l'economia rappresenta lo
sviluppo dell'umanita che & cre-
sciuta serapre € non & mai ae-
frata, ci sono stad alti e bassi
ma la cosiddetta linea dello svi-
luppo ha sempre avuto un trend
positivo. Da questo si trae la
conclusione che se si investe
nell'economia mondiale e si
lasciano ai propri investimenti i
giusti tempi di maturazione che,
per gli investimenti in azioni,
non possono essere inferiori
agli #10 anni, la probabilita del
buon risultato & vicina al 1008,
quindi il momento di cogliere
I'opportuniti

Un aiuto determinante nella
gestione del risparmio & dato
dalla funzione del Promotore
Finanzario. Quando il promo-
tore & sostenuto da una azienda
in grado di fornirgli support

formativi e, soprattufto, una
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Come leggere lo scenario borsist-
co delle ultime settimane? La cor-
rezione & stata sicuramente
doloresa, soprattutto per gl
investitor facili agli entusiasmi
dell'ultima ora, quelli che si erano
accodati solo recentemente al
movimento rialzista triennale
(+90% dal marzo 2003 al maggio
2006). Levento, di per sé, pué
essere ricondotto, finora, all'am-
bito della normalita statistica. Pur
essendo appariscente per dimen-
sioni, con una scivolata dellindice
di circa il 10% in un mese, la
misura della correzione di meta
maggio non @

(-6,6%). Anche 1
2004 aveva
conosciuto un paio d'inciampi
stmili (-6,5% in marzo e poi -7,3%
tra maggio e agosto). Il triennio di
tialz & stato, quindi, costellato di
frenate pil ¢ meno brusche e
drammaltiche,

Vale la pena di osservare come
tutte le fasi di correzione citate,
inchusa la pilt recente, riguardanti
la Borsa di Milano, si siano verifi-
cate in sincronia totale con
analoghi movimenti delle mag-
giori borse mondiali. Conferma,
questa, non sclo del fatto che
ormai di norma ghi operator agis-
cono trasversalmente su tutti i
mercati  seguendo le  stesse
logiche, ma anche che gli eventd
determinanti 1 movimenti delle
borse siano di portata globale,
indipendentemente dalia regione
geografica in cui materialmente
prendono origine. Anche questi
sincronismi e uniformith compor-
tamentali contribuiscono a ren-
dere pill macroscopici i fenomeni
di narbolenza, cosl come i pund di
svolta della tendenza, a causa del-
la forza d'urto dei volumi che si
generane. Tormando, invece, al
ribasso di maggio, pochi dubbi
sembrano esserci nell'attribuime i
motivi alla reazione ai rialzi dei
tassi dinteresse che le autoriia
monetarie stanno attuando, a
turno, nelle diverse macroregiont
mondiali. Non si pud certo pen-
sare che i provvedimenti delle
banche centrali di questa primav-
era siano stati una grande sorpre-
sa, inseriti come sono in uno sce-
nario in atto da tempo. Neppure
sembrerebbe che ['inasprimento
dei tassi possa seriamente com-
promettere la fase di creseita del-
&conomia reale, Qualche danno

Gli investimenti
vanno pianificati

pils serio potrebbe perd, alla fiue,
farsi sentire per quegli operatori
pitt aggressivi nell'indebitarsi a
basso costo. La percezione di
qualche possibile scricchiolio #
apparsa perd piit che sufficiente
ad imprimere una sterzata ad un
mereato che, solo per limitarci al
contesto italiano, aveva messo a
segno una galoppata di oltre il 20%
in sei mesi Questa battuta d'ar-
resto potrebbe rivelarsi: pit che
salutare nel medio termine, se ver-
ranno confermate le capacita di
crescita dell'economia reale e lo
sviluppo dei margini di profitio

dell'universo

drasticamente 0[O UN'@CCUTALA  delle societa quo-
diversa da quella consulenza permette @ entrambi
dello scorso olto- ; elementi che non
bre 2005 (8,5%) o di superare sembrerebbero
della primavera age@:olwwnte . compromessi
dellanno passato  GUESTE MOMENLT  dalle  attuali

di forte incertezza, Politiche mone-

tarie che, daltro
canto, sono apparse sufficiente-
mente efficaci nel tenere softo
controllo  possibili  tensiond
inflazionistiche. Sotto questa luce,
anche gli aumenti di prezo delle
fonti energetiche e delle materie
prime sembrano essere stati
assimilati dai sisterni economici
senza gravi ripercussioni. Per-
mane quindi uno scenario dove la
maggiori variabili “classiche”
sono tenute sotto controllo,
inclise quelle particolarmente
enfatizzate, quali lo squilibrio
commerciale e il debito pubblico
negli Stati Uniti. Questo non
toglie, perd, che i movimenti dei
mercati tendano a essere bruschi
e repentini,
La presenza sempre pill impo-
nente, tral'altro, di organismi d'in-
vestimento che utilizzano tec-
niche di hedging, ha reso disponi-
bili important risorse che pos-
sono  costituire e sostenere
posizioni ribassiste con vendite
allo scoperto, fomendo cosl mag-
giore energia propulsiva al
moment di “svolta” dei mercati,
in entrambi i sensi di marcia. Men-
tre, semmai, £ sulla tenuta di aleu-
ni nuovi protagonisti dello sce-
nario globale, come, in primo luo-
go, Cina e India, che a volte sor-
gono interogativi. Si tratta, perd,
di interrogativi su fenomeni ruovi
e inesplorati, dove lo spazio per le
sorprese, buone o cattive che
siano, rimane ampio. Sono tempi,
quindi, di forti emozioni, che solo
un'accurata pianificazione dei
propri investimenti consente di
superare agevolmente, eventual-
mente approfittando dell'opportu-
niti che rappresentano,

Walter Ottolenghi

strategia mirata, ha a sua dispo-
sizione lo strumento con cui
vincere in primo luago la pro-
pria emotivita per poi far fronte
a quella del cliente.

E' il caso degli uomini di Banca
Mediolanum che sono attenta-
mente preparati a fare in modo
che i propri clienti possano
sfruttare i periodi di negativita
dei mercati: la dimostrazione &
data dal fatto che durante tutie
le fasi storiche di cali dei merca-
i negli ultimi 20 anni mentre
client delle altre reti vendevano
i propri investimenti in fondi
azionari, perdendoci, i clienti di
Banca Mediolanum hanno seri-
pre mantenuto il proprio inve-
stimento e magari acquistato,
ottenendo.cosl, nel lungo perio-
do, buoni guadagni anche
abbassando il prezzo medio.

Un altro punto determinante
dell'importanza del consulente

¢ dato dal fatto che anche in
periodi di crescita dei mercati
linvestimento strategicamente
corretto nei tempi e nel modi,
esattamente come viene propo-
sto da Banca Mediolanum, con-
sente dei margini di positivita
superiori a quelli realizzati dal
puro andamento dei mercati.
Tanto per fare un esempio, da
un'indagine svolta da un noto
quotidiano risulta che nel trien-
nio 2003/2005 i portafogli dei
clienti dei fondi Mediol

hanno reso oltre il doppio del-
l'indice generale dei Fondi
Comuni di Investimento e che
nel solo 2005 hanno fatto regi-
strare una performance Jorda
ponderata superiore al 19%. Tut-
to questo & dovuto soprattutio
alla strategia della Banca e al
maodo con il quale la Banca stes-
sa ¢ in grado di comunicare ai
propri uomini la strategia.
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1L grafico rappresenta il confronto tra landamento della raccolta netta det fondi azwmari Medio-

lanwm e quallo
quisto costamts,

dal marcato, Questo andamento dimostra come 1 clieny Mediolanwm, con Lao-
grazie alla consulenza dei loro promotori, riescano o sfruttare { periodi di ribas-

so comprando @ prezzi piv basst ¢ non subendo lemotivita del momenio

Trasparenza dei costi ed esire-
ma flessibilita. Sono queste le
caratteristiche che fin da prin-
cipio hanmo contraddistinto
Riflex, il conto corrente lan-
ciato nel 2005 da Banca
Mediolanum con l'obiettivo di
proporre un prodotto “su
misura” del cliente} in grado
ciog di riflettere e adattarsi
alle sue esigenze personali
Da quell'evento, in meno di un
anno, a portare il “marchio”
Riflex & una vasta gamma di
offerte: la Riflexcard, la
Riflexcash e il mutuo Riflex.

Tl conto Riflex. La trasparenza,
si diceva, @ il primo punto di
forza di Riflex. Ha infatd un
costo certo, sicuro, che pud
azzerarsi se il cliente conserva
con la banca investimenti per
30mila euro oppure una gia-
cenza minima sul conto di
Gmila euro: pud cioe costare da
zero a § euro al mese, il che
significa un costo annuo massi-
mo di 60 euro, senza ulteriori
spese. Riflex permette di effet-
tuare tutte le operazioni ordi-
narie in modo iliimitato e tota-
le: dai prelievi aghi assegni, dai
pagamenti ai bonifici. Da la
possibilitd senza limitazioni e
sempre gratuitamente di prele-
vare contante presso i banco-

[ LA FORZA DI UN MARCHIO | ‘

mat di tutte le banche italiane.
Consente, sempre senza richie-
dere costi aggiuntivi, presso gli
olire 15mila sportelli conven-
zionati, di effettuare operazioni
di versamento (assegni, con-
tante) e di prelievo (sia euro
che valute estere). Ma Riflex,
sopratfutto, si pud utilizzare 24
ore su 24 e permette al cliente’
di entrare in banca con lo spor-
tello che si preferisce: via web
piuttosto che quello telefonico
o televisivo.

La Riflexcard, Chi sceglie

Riflex, 0 un altro conto cor-
rente di Banca Mediolanum,
pué richiedere Riflexcard, la
carta di credito multifunzione
innovativa sotto tutti gli aspet-
ti: dal materiale con cui € rea-
lizzata, alla possibilita di inse-
rire la fotografia dell'intestata-
rio, rendendo cosi la carla
anche documento di ricono-
seimento. Una carta di credi-
to, dunque, che tutela il clien-
te dal rischio di furto e che
pud essere richiesta anche
online cost come il conto cor-
rente Riflex pud essere sotto-
scritto via Internet consultan-
do il sito www.bancamediola-
numit

Creata in collaborazione con
CartaSi, Riflex, al costo fisso

annuale di 30 euro & banco-
mat e pagobancomat in Italia
e all'estero, viacard, carta di
credito (Visa o Mastercard),
carta per rimborsi rateali (car-
tarevolving). In particolare la
carta permette di valutare
mefislimente gli importi®da
cormispondere a saldo e guan-
to invec addebitare sul conto
arate, senza dover decidere al
momento  dell'acquisto  la
modalitd di rimborso. Inoltre
Riflexcard protegge la pri-

vacy, permettendo al titolare |
di effettuare acquisti via Inter-

net in modo piu sicuro attra-
verso i servizi Verified by Visa
e Mastercard SecureCode.

@@ﬁ—m@
RIFLE

Lal Riflexcash. E' 1a carta pre-
pagata particolarmente adatta
ai pit giovani che pud essere

richiesta da chi abbia un con-

to presso la Banca ma ufilizza-
ta da chiunque (minor; nen
correntisti). La sua novita,
rispetto alle altre in circolazio-
ne in Italia, consiste nell'op-
zione aggiuntiva che permette
di stabilire in anticipo un
importo mensile da "ricarica-
re” in automatico, a cui corri-
spondera il relativo addebito
dal conto corrente di riferi-
mento.

La ricarica "automatica” con-

|Riflex si fa in quattro per soddisfare le famiglie

Una vasta gamma di offerte per venire incontro a tutte le esigenze e le aspettative dei
clienti di Banca Mediolanum che ha fatto del fattore wmano il centro della strategia

ferisce un doppio vantaggio:
in primis la spesa risulta
minore rispetto al carcamen-
to volta per volta (il costo pre-
visto per il cliente & di 1 euro
a ricarica); in secondo luogo
. d& la tranquillita di avere '
“alimentazione” del prodotto
sicura e in piena autonpmia,
Alla ricarica, che pud anche
essere fatta da terz. (purché
correntisti), si provvede via
Internet. ¢

-

OLANUM ... .
MUTUORIFLEX)

[ mutuo Riflex. Si rifa alla stra-
tegia di fondo di Riflex, propo-
nendosi di garantire l'acquisto
di una casa di proprietd con
una soluzione pensata ad hoc
per il cliente.
Con questa tipologia di mutuo
2 possibile scegliere il piano di
rimborso del eapitale finanzia-
_to.che, sulla base delle proprie
- necessith, risulti piil vantaggio-
50 (a rata, francese, flessibile
al 5%, a rata costante etc.); la
tipologia di tasso: (fisso o
variabile, ma volendo in parte
a tasso fisso e in parte variabi-
le, decidendo anche la percen-
tuale da applicare). La durata
(che va da un minimo di 5 anni
a un massimo di trenta) e
ancora V'opzione “Cap”, che
nel caso di rialzo del tassi man-
tene l'importo della rata a un

valore prefissato contrattual-
mente, Infing va decisa quale
percentuale si vuole finanziare
con l'operazione (fino al
10096). In particolare, nel corso
della vita del mutuo, Mutuo
Riflex permette di esercitare
divérsé opeorl duméiitire o
ridurre la durata del. mutuo;
tidefinire ita di tasso

del tasso (Cap); cambiare la
modalith di rimborso del capi-
tale. A garantire ancora pil
tranquillita per il cliente, & pos-
sibile saltare una rata del
mutuo per far fronte a even-
tuali situazioni di emergenza.
In questo caso l'importo man-
cante_verrh automaticamente
ridistribuito sul piano di rim-
borsa residuo.

Per realizzare la soluzione
che rifletta sul serio le aspet-
tative della famiglia si poira
sempre contare sulla guida
sapiente e gualificata di un
consulente globale di Banca
Mediolanum che in pitt oggi
ha a disposizione un nuovo
strumento, ovvero il Riflex
home driver un software
innovativo che permette di
costruire il mutuo ideale,
variabile dopo variabile, e al
tempo stesso di fare simula-
zioni, mostrando gli scenari
futuri se si andassero a cam-
biare alcune caratberim:ichﬂ

FRONTIERE

|

Banca Mediolanum d'ora in.

 poi offrira la sua; consulenza. .

‘alle ‘aziende dei propri-clienti

per quanto riguarda la cormuni-+
cazione della loro immagine e -
del brand. FE

maturata nel campo della fele-
visione'e dei media. Il progeito”
verra portato avanti grazie alla

preziosa’ collaborazione di Alboran, 12
che con Mediolanum. Comunicazione
per il Gruppo Mediolanum filmati tv e serviz, in.
particolare in occasione delle convention azien-
dali arganizzate dallistituto di credito. Ma anco-
ra una yolta il mezzo per raggiungere i potenzia-
 dallarete degli

li nuovi clienti sarh rappresentato.
oltre Brnila: consulenti: Tl nostro obieftivo & dif
portare all'esterno e mettere al servizio di altre
imprese, il know-how della Banca, la prima che,

1L progetto @ stato realizza

Spot TV per le aziende dei clienti Me
ollaba '

ediolanum

on Alboran, -

—{ PRIVATE BANKING |——

In crescila Mediolanum Private
Banking. Sono due le prestigiose
sedi inaugurate a Milano (Va
San Paolo, 1) e Roma (Largo
Funtanella Borghese, 84).

La Divisione & naia nel corso del
2005 con una missione ben
chiara: offrive consulenza ban-
caria ¢ finanziaria di olto livel-
lo qualitativo, per soddisfare le
specifiche esigenze degli investi-
tori con elevati patrimoni. Vale
a- dire un servizio fortemente
personalizzato ¢ dedicalo o
questo particolare segmento di
clientela. La fuse di selexione
per la ricerca déi Private Banker
¢ partita o novembre 2005.
“Entro la fine dell'enno - affer-

Nuove sedi a Milano € Roma

di Buro. Lattuale compagine &
Jformata da professionisti prove-
nienti da wne qualificata
seleziome svolta all'interno della
rete commerciale di  Banca
Mediolgnum e dal mendo ban-
cario nel settore della pro-
‘mozione finanziaria’.

Due i vequisiti da possedere:
un curriculum vitae significa-
tivo e relazioni con elienti di
alto profilo.

Entra in Banca
Mediolanum
basta una telefonata

840.104.444

www.bancamediolanum.it

ma Paolo Surtano, resp

di Mediolanum Private Banking
-, la nuova realt potrd fare affi-
daments su 70 Privale Banker
con un portafoglio medio pro-

Notizie Mediolanum a cura di '
Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum,it

Selezione @ reclutamento
tel.02.80492778

caprite che supererd i 25.000.000




