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Chi salvera
Pltalia?
Gl italiani
o Ennio Doris*

Pub fallire una persona, o
uno Stato, che ha 100 di

: falhnmmn dell'lla&a non .&
possibile.

Nonwshelirbcmouefaun
per Ilialia. Guardiamo (e
cifre‘e per. Un momento al-
meno lasciamo da parte la
.| paura che ci fa vedere fan-
tasmi. I confronto’ con' fa
Grecia non & praticabile: lo
Smtegteooeusmgofdna—

BANCA
& =6 MEDIOLANUM

GRUPPO BANCARIO MEDIOLANUM

Banca Mediolanum: non un solo prodotto ma un investimento sui propri clienti .

~ Tassi alti, ecco tutte le proposte

Mentre le prospettwe sui tassi scendono, la Banca alza le remunerazioni dei prodotti per la clientela

rodotti con rendimenti cle-
vati. Ma non ‘solo. Oltre
agli alti tassi di remunera-

zione, Banca Mediolanum offre

al ‘cliente molto di pi. Ad un
Tisparmiatore poco attealo, fe
molteplici offerte bancarie pre-
senti sul mercato dei conti cor-
renti e conti deposito potrebbero
sembrare simili tra loro & sempli-
ci da comparare, soprattutto se ¢i
si limita a un mero raffronto dei
numer piu evidenti, il tasso di
mnumraziune in primis’. Ma

d -pptenodva]o-

.| dini greci non p jono fa
ricchezza pammoniale che
abbiamo noi, ¢he abbiamo
come Stalo & come singole
“famiglie. Due anni fa gl Sta-
i corsero in aiuto delle ban-
che per evitare che fallisse-
ro. Chi salvera oggi gl Stati?
I.cittadiniz Vediamo. La ric-
chezza finanziana  italiana
delle famigiie, al netio del
debito, & di 3.100 miliardi di
euro. -in Germania & di
3.200 miliardi. Con la diffe-
‘renza che foro sono 80 mi-

quz
ram‘-d’wm E poi le muni-
apaizzmeumlem
% immobiliart dal Comuni

focate sul mercata, si stima-
no _valori - di - centinaia - di
Insomma: Iflalia ha aceu-
mulato. debdi; ma-ha an-
che accumulato un_patri--
monia rollo elevato.
Un patrimonio che pua es-
- sere- venduto per tagliare il
;temo pubblico, =
roltre, grazie ai prowedi
menti’ presi dal Governo,
possiamo -contare su-un
altivo di bilancio che &l il
alto in Europa, il cut effetio
safa una diminuzione del-
lincidenza del debito sul
Pil: Ma la vera ricchezza
delfitalia, siarmo nol, siamo
nol italiani. - Non appena
I'Europa ci intima. di cam-
biare lo facciamo, ci abbia-
M0 Messo poctw giomi per
preparare la prima mano-
18, & poche ore per la ma-
novia aggiuntive nel mo-
‘mento del bisogno:
Chi_pertanto prevede cala-
strofi o & in malafede o non
& informato.. Perché siamo
in grado di salvarci, e di sak-

“favarci.con le nostre forze,
“presidents
i Banca Medickanom

B e s i)

e deli’oﬂ'em, & necessario con-
siderare altri importanti aspetti,
tra cuj la strategia di mercato
attuata dalla Banca e la qualitd
del servizio che & in gradodi for-
nire. Molte banche - seguono
spesso, se non esclusivamente,
strategie di prodotio. Vale a dire,

puntanc & promuovere un solo.

prodotto, acquisendo  quindi
‘clienti di prodotto’, che non
scelgono il servizio bancario nel
suo complesso. Si instaura quin-
di, tra banca e cliente, un rappor-
fo di durata equivalenite alla dura-
ta dei pmdoh.o stesso. La strae-

det conto deposito.

un’ delia di
InMediolanum
gia che sta alla base delle diverse

solozioni di risparmio e investi-
mento realizzata.da Banca Me-

diolanum & invecé coerente con il
suo obiettivo: diventare, entro jt
decennio in Cors0, wudcﬂcptin-

cipali banche ‘retail’ (\ml: a dire,
rivolte alla clientela privata) del
‘mercalo. bancario italiano. E per
raggiungere questo importante
traguardo, Banca Mediolanum
107 persegue Una strategia di pro-
dotto, ma una strategia di crescita
di lungo periodo, proponendo un
wvenfaglio di possibilita a cui cor-
risponde, quindi, non uno
ma UNa gamma di tassi,
Tutts ai massimi livelli di
mercato. Per Banca Me-
diolanum, infatti, ghi alti
tassi di remunerazione
offerti rappresentano non
un semplice costo per ottenere

risultati ‘a breve, ma un vero ¢

proprio ‘investimento’ per co-

. struire con i propri clienti una

pianificazione finanziaria perso-
‘nalizzata e che duri nel tempo.

Basti guardare alle azioni e alle

scelte concrete fatte nell’ultimo
periodo. Fino allo scorso luglio,
le stime dei tassi erano in cresci-
ta, seppure graduale, e g in
quello scenano i tassi di remune-
razione. applicati da Banca Me-
diolanum erano costantemiente ai
vertici del mercato. Ma a partire

*'da agosto, la sinazione & forte-

mente Mmutata, ¢ ora le stime pre-
vedono, Wi Prosimi mesi, una
significativa discesa dei tassi.
Anche in questo nuovo’ quadro,
Banca Mediolanum ha deciso di
“investire’ sui propri client, au-
mentendo il tasso del conto
deposito lnMedjolnnum dal

iN 1EDIOLANUM
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3,50% al 3,75% lordo annuo per
le somme depositate per 12 mesi.
Un valore oggi pan al 2,73%
‘netto, ma che dal prima gennaio
2012 sallirk al 3% netto {con [ali-
quota fiscale applicata sui depo-
siti.bancari che passera dall’at-
tuale 27% al 20%).

Unaltro passo importante da par-
te della Banca € stato I'incremen-
to dei tassi di remunerazione
anche per i depositi di durata pia
breve (3 ¢ 6 mesi), che, proprio in
queste fasi, risultano ancoms pid
vantaggiosi. Oltre al Conto De-

postlo, Banca Mediolanum ha
incrementato tutti | tass: della sua

. gamma di prodotti. I tasso di

remunerazione del servizio Dou-
ble Chance, che permette di inve-
stire in maniera graduale ¢ piani-
ficata sui mercati finanzian, &
stato aumentato dal 4,11% al 5%
annuo_lordo. 1I Pronti Contro
Termine ‘[nMediolanum
Plus Pct Evolution’, per
Ie somme a scadenza 12
mesi, presenta ora un
tasso del 3,20% lordo
annuo, che comspnnde
ad un tasso netto anmio
del 2,80%, che dal primo geanaio
2012 incrementerd sino al 3,06%
annuo netto (lordo 3,50%); men-
tre il conto corrents Mediolanum
Freedom, per le somme in giacen-
za oltre i 15mila euro, dal pnmo
ottobre aumenterd la remunera-
zione, passando dal 2,85% al
3.15% lordo annuo.

Una strategia per creare valore,
efficace e di lungo periodo, per Ia
Banca e per i suoi clienti.

Condirion: contratyndi ¢ fogh =
scanadicieven i ¢ premo 3t
uffici & Parnily Barker®

Da Medmianum lmernatlonal Funds e Best Brands il nuovo fondo di fondl che unisce crescma del capltalc e proveuu semesirali

Coupon Strategy: mentre l'albero cresce, tu cogli i fruttt"

Coupon Strategy Co[lectmn nasce su uno dei prmclpl di base di Mediolanum, e cio# la diversificazione, unita alla flessibilita

pesso il dilemma da risofve-
S re & quello di scegliere tra

‘congelare’ § nisparmi inve-
stendoli a lungo termine con I'o-
biettivo di farli crescere, oppure
provare a far fruttare periodica-
menite il proprio eapmleperusu-
fruire dei proventi, diciamo una-
due volte i'anno ¢ nonostante i
chiari di luna di questi tempi.
Oggi non ¢ indispensabile sce-

gliere, (hn Goupon Strategy si
vuole rispondere a entrambe que-
ste esigenze contemporancamen-
te. Percid da un lato si accantona
il denaro, gli si da il tempo per
poter puntare: sulla crescitd di
valare dell'investimento, ¢ dal-
Paltro si ha la possibilith di rice-
VETC Un provento ogni semestre.
Mediolanum Coupon Strategy
Collection & il nugvo strumento

di investimento lanciato da Me-
diolanum Intemational Funds lo
scorso maggio & che ha gia rac-
colto oltre 350 milioni di euro fra
i clicali dellz Banca. Motivo del
successo: € stao pensato per in-
vestire in modo diversificato aei

“mercati (azionario, obbligaziona-

rio, immobiliare} e unisce i van-
taggi di un investimento nel

del capitale) alla possibilita di
sin da subito, s vi so-
m]eeondmnm,lﬁ'mudelpm-

mmmodudwm
el mercato obbligazionario
bale e nel settore immobiliare.

nodlw). Coupon Slmtzgy Col-
lection nasce su uno dei principi
di base di Mediolanum, & cioé Ia
divessificazione, unita alla flessi-
bilité: in pratica, un fondo che
investe in fondi di rinomate case

ungo. periodo (epp

d'i lizzati nel

Non un portafoglio precostituito,
mmpmdonomwodxml
vere per cogliere al meglio le
opportunitd offerte dai mercati.
La diversificazione poi, non & so-
lo nel tipo di prodotto finanzia-
1io, ma anche geografica, in mo-
do da godere dea benefici non

so]nmm del mercato mlmnn o

glo- - europeo, ma

mondiale.
Strategy Collection ¢ I'ultimo
nato della famiglia Mediolanum
Best Brands, la soluzione che
coniuga I'esperienza gestionale
ormai comprovata del Gruppo
Mediolapum alle strategie spe-
cializzate ‘¢ consolidate di th-
ficate case d'mnvestimento del
pmmmmmdinh‘-'

In Cali forma dove st lavora per il futuro

iaggio di lavoro in Ca-

‘/ lifornia per il top mana-
gement Medmlanmﬂb-
iettivo:

“pere in quale direzione si stanno

muovendo YouTube, Google,

Skypc. Ciscon spiega Oscar di
igny, Direttore Marketi

del futuro nel campo della co-
municazione. La visita si & svol-
ta nella Silicon Valley, I'area a
Sud di San Francisco 4 fortissi-

di aziende

e Comunicazione di Banca Me-
diolanum, «¢ si & tratiato del-
Fultimo “viaggio di studio’ in
oxdme di tempo per Banca Me-

]egm all’elettronica. Qui, dagli
anni Trenta del secolo scorso,
nascono wti i prodotti che han-
no rivoluzionato le nostre inte-
razioni, quelle che riguardano i
nostri rapporti @i comunicazio-
ne personali ¢ di lavoro, azien-
dali e globali. Dal computer al
telefonino a tutte le pib sofisti-
cate applicazioni, a tutti i pid
articolati sviluppi di questi due
strumenti che hanno rivotuzio-
nato 1l nostro modo di vivere, di
lavorare, di divertirci, di cono-
scere cose e persone. ‘E, per i
clienti Mediolanum, anche di
compiere ogni operazione ban-
cania da soli, oppure affiancati
daun operatore, oppure insieme
a un operatore ¢ al Family Ban-
ker personale. Via Pe, via tele-
fono, via cellulare, via chat, vi-
deochiamate e con utti i puovi

“prodotti derivati® mobili. «Nop

5'¢ traftato di un viaggio turisti-
ca, ma di esplorazione, per sa-

, che gid nel 1982
andd negli Usa per vedere come.
funzionavano le principali reti
di distribuzione dei prodotti
finanziari, Seguirono poi altri

- viaggi, per esempio per impa-

rare a fare la *Corporate Tv' e la
“Corporate Umvers]ty ', visto
che quelle che da noi in [talia
S0f0 ancora, oggi raritd, negli
Stati Uniti erano anl trent'anni
fa realta collaudate». . In questo
modo Mediolanum mantiene la
promessa di essere “la banca
costruita infoma a te': allora a-
veva anticipato i tempi, co-
struendost & organizzandosi al
servizio del cliente, creando la
figura del Family Banker e strut-
twrando un Banking Center a
éwposnzlone del cliente via tele-
fono; oggi li anticipa non solo

perché ogni cliente possa .sce-
gliere quella che pit gli & como-
da. Li anticipa anche continuan-
do_nella. tradizione di indagare
sur quanto la ricerca 8 studian-

di do tutte le )!

do o st2 sp

dalle pitt avanzate alle pit sem
plici, da quelle ancora elitarie 2
quelle pid diffuse, dalle pid
complesse alle pin intuitive,

Lo scopo: quello di sempre, cioé
offfire al cliente gli- strumenti
pitt semplici ed efficient, pid

" pratici ed esaustivi per interagi-

re con 1a banca. Mettere il clien-
te sempre pii nelle condizioni
di ‘usare’ a banca come ¢ quan-
do vuole. Non a caso oggi il
motto della Banca & evoluto:
oggi & il cliente che definisce

~ Mediolanum “la banca costruita

inforno a me”. Nota personale:

* «Nella Silicon Valley ho incon-

tralo e osservato centinaia di
persone, le ho ascollate, le ho
viste lavorares confida Oscar di
Montigry, «e mi sono piaciute,
perché mi sono reso conto che
siamo. in sintonia: anche loro,
come noj, sono donne e uomini
che vivono nella m:emn inces-

strano solide performance
vante. Lutile netto & stato di

periodo dell’anng scorso. Le

Gmppo Medmhmam crescono
i risultati nel primo semestre

in questi nmﬂ‘iﬁnltazionandelseﬂotebenearium {
sullalialena dei mercati finanziar, innanzitutto per effet- |
to delle incertezze collegate allandamento delfarea
euro, dei conti pubblici e del debito sovrano di altuni
Paesi, primo tra fulti la Grecia: Ma nonostante la volatili-
12 dei mercati azioneri e delle quotazioni, i risultali det
| Gruppo Mediolanum nel primo semestre delfanno regi-
ive e una crescita rife- |
96,8 milioni di euro, per un |
incremento del 14% rispetto al risultato dello''stesso

registralo un nuovo massimo storico attestandosi a 46,7
miliardi di euro, in crescita del 9% rispetto. a giugno
2010 e del 2% dalliniz{o di quest'anno. La raccolta netta

masse amministrate hanno

| & stata positiva per complessivi 1,48 miliardi di euro.
sn linea con il recente piano eufopeo di salvabagg:o

della Gracia, M

sante del costante migli

to. Apparentemente lavorano pet
qualcosa di effimero. che oggi
funziona e domani é gia sorpas-
sato. In- realtd ogni passo che
fanno & un passo in avanti. In
avanti verso. il miglioramento.
Ed & questo che noi vogliamo
fare ogni giomo.

Sono donne e uomini, ancora
oggi, di frontiera, perché si pon-

gono ogni giorno dei limiti da |

superare. Vogliono costruire
qualcosa che incida bepefica-
mente nella vita delle persone. E
questo & anche il nostro obietti-
vo, lo scopo del nostro lavoro
quotidianos.

' dere a una svalutazione dei titoli governativi greci con, |
scadenza entro il 2020, inclusi nei.portafogli titoli delle !

| proprie_controflate. . Questa

crisi greca ha prodotto un  impatla neganvu nettoaconlo |-

svalutazione collegata alia |

economico. pari’a 14,2 fnilioni di euro, in assenza del
quaie V'utile consolidata del Gruppo Mediolanum sareb-
| be stato-di 113 milliont di euro (vale @ dire, +31%in un |

anino). € nonostantela svalutazione dei titoll governativi |
greci, i rsultati consolidati del Gruppo nella prima meta
deli'anno hanno regisirato un solido: progresso.

| Comunicato stampa completn tisponibds sul S0 wi medsdlanum com
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