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Doppm anniversario
- per Mediolanum

 west'anno perﬂeoﬁuhm
i verificano due ricorrenze
importantissime: i 25 anni
" dalle nascita di Programma
" Niatia, primo nucleo det cui & derivato

tutto il Gruppo, e 10 anni di Banca. - :
i suoi sacrifici, il suo

Mediolarum.

Dwnmpejnﬁhmemﬁdwwn ok
d_f&mohw@.’r’ﬁ.daqwumd del

lavoro fatto da tutdi i collaboratori
dell’azienda. Ognano avrebbe una
sua storia da raccontare, i propri
_abiettivi da raggiungere, i propri,

*Quando un uomo .,

ciaffidailsuo’
risparmio, ¢i affida
oggi, il suo domani,

la sua vita. Il nostro
impegno &di

'cﬁmﬂmmporfosuﬂammd_

sogni da realizzare, ma, primo ira !
pibimy sl oile SR L deluderlo maf® :
Banca Mediolanum e Amministra- : _Ennio Doris -
tore Delegato del Gruppo Medio- e
ldnsm; ei dit ora una swa personale ;
visione di questi 25 anni, 'qwsriarpcm sumé essere wnnﬁ §
“In questi ann, valte, mi sono aver fatto bene il proprio dovere, di
" sentito un po’ * come tutti colore che mrsmhhmmwnim Tutta.
mmmmemm Sm,td ero, q;mla E tom:enm i una sola,
! che quality”,
la qm.!:ld deﬂa consulenza finan-
Haric, oggt come 25 arinifa, non pud
prescindere dalla qualich della sod- 5
disfizziane di tuttii bisogni delchiente  esperierczee mmomcﬁtmhmm 5
dai punto'di vista finanziario, pre- fmmparmﬁlon!nina!cum
videnziale, assicurativo e bancario.  momenti defla mia vita imprendito-
" Solo pofendo gestiré con i propri  riale, ma la mia visione ¢ il pinto
d'arrivo sonp sempre stati talmente

«Se vuoi emergere
vieni qui i da noi»

InBancaMediolanumdaoliee

20 anni e gestisce, come

Global Banker, il maggior por-
wafogliodel Gruppo, intermini di cliepti
ediasset, ed?, da sempre, ai primi posti
pu-nwlfanwmegmu.i)ommfma
Luigi Piani quali sono’stati i fattori
chiave del suo successo professionale:
«In primo luogo — risponde — devi
essere innamorato del wo lavoro, Ma
qwswmnbuﬁamwnﬂmnom
& sucoesso a me, nell’a-

ob:mwdwmnmlmmnmm;m-
spettati. Ero slato per molli anni in
aziende produtirici di beni di largo con-
sumo e beni strumentali, ma un
ambiente simile non lo avevo mai tro-
vaton, Uno degli elementi distintivi di
Mediolanuim & latotale disponibilith ad
aiutars reciprocamente. . «Proprio
alcuni giorni fa sono andato a rovare
yn collega friulano che erain difficoli,
Ho avuto piacere che lui abbiy trovato
- inme un supporto che

clinadiverso: unavogliadifarce degli

zienda ideale, che con- _lohaaiutatoauscireda
sente a ognuno di trovane una situazione di dif-
lasuastrada vincente. Un ficolids,
ultimo ¢ decisivo aspetio. Un Family
& la qualith del rapporto Banker che entra in
con il clienite che si riesce Banca- Mediolanum
acreare in Mediolanums. - non gode solo di un
Insomma, se a 44 - clima favorevole che
anni¢ oon ung solida posi- ne facilita 1'insed-
zione Piani ha deciso di Luigl Piani mento e i [apport con
cambiare vita& perché ha 1§ i colleghi, ma anche
intravista nel percorso allora indicato - unacostante assislenza in termini di for-
da Ennio Dodis ¢ dal suo Progranuna  maziond, «Ogni due settimiane - spiega
Talia le prospettive di volgere a suo  Plani—si tengono inconiri alivello ter-
favore il know-how, Pesperienzaele  ritoriale riservati alla rete dei consuy-
conosoenze acquisite. «Ero dirigente - lentiy. Senzadimenticare la formazione
d'azienda e la maggior parte di quello ~  via Web, che prevede corsi'via com-
che facevo - amumefte Piani - andava  puter con verifica atfrmaverso test.
i a\mlaggndﬂamiamcu:ﬁ.lnwlm La possibilitd di porsi sfide ambi-
i P metiere a frutio ;‘i“‘" "‘kl & mmch;d}m
appieno le mie potenzialiti ¢ investire "interno del Gruppo, itano
su me siesso. Adesso, che ho 66 anni;  1'inserimentoeil progresso dei Family
vivo il lavoro come un divertimento.  edei Global Banker; iniziative costanti
Perme nonesiste fine settimana: lavoro.  nella formazione con uno sviluppo, a
anche di sahato, se serves, breve. mai visto in quesio ambito. C'¢
Un esiw inatieso, eppure prevedi-  tuttavia dell’altro, come evidenzia
bile. Anche se lo stesso Piani, & meta Piani: Ia liberth di soeglicre il profilo che
anni Ottanta, non era affatto convinto  meglio si attaglia a ognuno. «Oggi -
di essere pronto a cambiare Ja sua vita  spiegga - Banca Mediolanum offre due
professionale. «Ennio Docis ¢i diceva - percorsi lavorafivi: quello manageriale
che si potevano pore risultati entusia- € quello della liber professione. 1
smanti, ma sulle prime non credevo,  prinko & un iter adatio a chi ha |'ambi-
oncstamente, nella possibilitidi atriare. zionedi creare una propria struttura, un,
programumi cosi ambiziosi. Eppure,  gruppo ¢ una rete di collaboratori che
dopo essere diventato manages di Pro-  facciana capo a fui. 1o, ad escmipio,
gramma [talia, hodecisodilasciarcuna.  avevo 40 collaboratod in tatto it Frivli-
posizione sicura per mettermiin gioco,  Yenezia Giulia. selezionafi e addesirati
Alloraeravamo400in tuda falizogei  da me. Dopo alcuni anai, bo deciso di
siamo pilt di 6milas. oceuparmi dei mici clienti: se allora ne
Mediolanum, dunque, ha offerio  avevo 200, da libero professionista sono
& Piani ‘un'opportunitd di divenire  amivatoa 800w, E l'aspeito positivoche
padone ded proprio destino (e del pro-  nessunodei due percorsi eschude |'altra.
prio successo, alla prova dei fatti}in  «Si pud cambiare in ogni momento, -
un ambiente lavorativo ‘nedito’, «8in  forti della certezza che in ognuno dei
dall’inizio — ricorda — ho respirao un due percorsi Vige Ui approceio meri-

tocraticon, assicura Piani.

r}rm da fmi mitovere senza mai
deviare dalla inea maestra. Graziea
questa visione ho potuto creare la

Banca senza dubbio pin evoluta sia |-

tecriologicamente sia nel rapporto
con la clientela sempre suppariato
daf quasi 6.500 Family Banker, the
ringrazio uno per una, e dagli oltre
1.500 collaboratori di sede che
abbraccio con la stessa enfasi”’s. .

‘ﬁmawﬁhﬂqmm'

-nggwngc Dorts—di una quealunque
banca,é lastessa,aparte I support lec-.
rologici basilari, di uina qualunque
bancafiorertina del XV secolo, Barica

Mediolamum ha stravolto le regole ¢ |
invertito i rapporti & forza tra cliente

e istifuto, Queesio nom vuol dire che la
confiittuitd tra cliere ¢ banca rimane

- mua lia solo pesi diversi, ma che grasie

al concetto. della banca circolare
‘motivi di conflittualitd. Questa strategia.

olire 500.000 eonti correnti e ammi-

o ﬂ‘m“ﬁ?ﬂ.
T G el .

‘Mmmdmmadnm-\
oltré un milione di client e i aprire

GIORNALE DI SICILIA

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Protezmne Life Seremly
per una tranquillita assicurata

nica nel suogcncm Innova-

| ’ tiva, conveniente e perso-
nalizzabile. Realizzata per

tutelare I'assicurato, e anche la sua
famiglia, dai gravi imprevisti che
'possono verificarsi nel corso della
vita, mettendone a repentaglio la

- stabilitd e tronquillitd economica.

Lifig Serenity & la nuova linea di pro-
tezione di Banca Mediolanum creata

- appasitamente per offrire una solida
“tutela dai gravi eventi accidentali

che possono-colpire il soltoscrittore,
come malattie ' pravi, infortuni,
‘tutti quei fattori che possono quindi
impedire all’assicurato anche il nor-

male svolgimento delle proprie atti- -

Vit lavorative e di reddito, per s6

mente, come i propri cari.

" «Tutelare la serenitd del!a vita
di tutdi i giorni dai gravi eventi
imprevisti & foridamentale, specie se

“si tratta del proprio futuroe diquello .
' delle persone care», osserva Edoardo -

reale e primaria esigenza del cliente,
alla quale mancava finora una

. risposta adeguiatas, Non esiste infari

- un'aftea formola di protezione di

questo genere sul mercato, perché
Life Seremly & una soluzione pen-
satd in maniéra specifica per offrite
una garanzia economica in caso di
grave invalidit2 o morte, in seguito
a malattia o infortunio, con premi
assolutamente concomenziali rispetto
ad altre formule presenti sul mercato,
¢ che consente di scegliere massi-

~'mali elevati e adeguiati al tipo di
grandi interventi chirurgici, morte,

e per chi ne dipende emn[:-mica- g

. rischio. «Questonuovo tipo. di pro-

tezipne — sottolingéa Fonfana Raya
- riconosce all 'assicurato un capi-

- tale prefissato secondo contratto:
non & quindiné un rimborso, né una-
 diarid, né una cupemlra dei costi

sostenuti, ma una garanzia econo-
‘mica ben precisa e prestabilita, con

', grande Irasparenza, Lupuwhllnmh :

tatelarsi in casa di gravi imprevisti
per la propria seluie con capitali
importanti, spesso non offerti.dal

.ma‘tmyiz‘léﬁmwtﬁm Di | Foitana Rava, respansabile Marke- - mercato, al lnﬂffemlioounvemeﬂn
queésti risultati voglio ringraziare fud | ting Prodotto di Banca Mediol & conc iali Wﬂutﬂlﬂ !

{miei collabaratoni presenti, passatie | «Per questo ~ p ~ abbi che ne f; di una linea di pro-
Sfodturi s innéa che si isp una nuova linea del  tezione del {ullo unica, innovativa
solo all'inizia”, ' ramo pcmaione che soddisfauna ¢ vanlaggiosan.

Boom di contatti (+55%)
per Mediolanum Channel

LaTvsatelliare realizza nuove prodizion, dalia finanza alintratteninents |

numeri dei primi sei mesi 2007
confermano il crescente suc-
cesso di Mediolanum Channel
(canale 803 di Sky e in streaming
sa Tntermet), che prepara nuove pro-
duzioni e celebra il successo di pro-
grammi ormai consolidati. E, da fine

anno, il canale salellitare raccogliert
anche pubblicity grazie a un accordo
con la concessionaria Prs. Secondo
gli ultimi dati Audistar, pli ascolti nei
sette giomni precedenti alla rileva-
zione 5000 aumentati del 52,1% a
680mila unita nel periodo gennaio~
giugno. Incremento leggermente
superiore (+55%) per i contat set-
timanali & quota 1,618 milioni.

. «ll gradimento, in una classi-
ficada0a’5,2 stato 4,04. Nei pﬁuu

sei mési 2006 ¢ra 2,87» aggiunge :
Gi ;

Mascitelli

tore delcgm_dl Medlulauum i

Conmunicazione, che prosegue: «in .

termini di notorieti restiamo su
livelli altissimis,

.. Con la stagione autunnale il
palinsesto del canale satellitare
diretto da Antonella Ficara (respon-

sabile’ della programmazione &

Alberto Brugnoni) si appresta ad
accogliere molte noviti. «Stiamo
partendo - sanuncia Mascitelli - con
diverse nuove. produzioni. Una
' dovrebbe essere Angeli e demoni’,
che & ancora un titolo provvisorior.
Saranng incursioni pon program-

mate di cingue minuti.di in condut-..

‘fore ¢ un esperto di economia che

interromperanno il programma in
onda in quel momento per raccon-
-mmtwlcmppohdmmhoghl
comuni sul risparmio e sulla finanza,
per décifrare bene | messaggi che &
ricevono. «Ci spiegheranno ~ anti-
cipa Mascilelli - come non sia pos-
sibile che in Borsa vendano totd,
perché per vendere ci deve pur essere
qualcuno che compras, .

Unaliro programma in avanzato
stato di progetiazione ¢ «Oltre il
giardinos, che riprende il (itolo del
film degli anni Setranta con Peter
Sellers, in cui si racconta la storia
di un uomo puro che racconta con-
ceui universali con grande sempli-
citi parlando di giardinaggio. «Frasi
come “Dopo l2 pioggia arriva il
Sale” passono essere tradotte in ter-
mini finanziari con il concelto che
dopo ogni ribasso arriva un rialzo»,
sottolinea Mascitelli. Tra gli autori
del programma ci sark un professore
di finanza comportaentale, che aiu-
terit il condutiore a comunicare con-
cetti finanziari in modo conereto e

divulgative, con I'obiettivo di strut-
torare un metodo di investimento,
Capitolo intrattenimento: sono
in arrivo due cartoon, Per gli adulti
torna, dope una prima sperimen-
{azione, «Porto Perfetton, prodotte
incasada Alboran (Gruppo Medio-
lanum).  un cartone per adulti che

Edoardo Foalana Rava

Per proteggere la tranquillitd
ecanomica del sotfoscrittore e defla
propria famiglia, attraverso vna
‘gamma completa e pecsonalizabile
di coperfure, la linea Life Secenity
si articola in {re diverse soluzioni,
flessibili e modulari, in base alle
esigenze personali: Life Serenity
Vita, Life Serenity Infortuni (la cui
tutela si estende anche a eventi
spesso non compresi nelle altre

- polizze, come ad esempio i rischi

collegati alla pratica di sport, 42
quelli pii pericolosi, come immer-
sioni ¢ alpinismo, a quelli piit dif-
fusi, conie le arti marziali), e Life
Serenity Global, che rappresenta la
copertura pil completa,

Per conoscere nel dettaglio
garanzie, opportunith e vantaggi
della nuova linea di protezione Life
Sesenity, Banca Mediolanum metie
a disposizione varie possibility; con-
sultando direttamente wno  dei
Family Banker dell'istituto, chia-
mando il Banking Center al numero
Verde 800.107.107, visitanda il sito
www.bancamediolanum.it, o anche
inviando una e-mail, e in questo
caso'indirizzo di posta eleftronica,
per chi non & gid cliente, &
info@bancamediolanumit.

_Un dliro premio per “Gente di Mare’

racconta le sworie di un piccolo
paese della provincia italiana dove
si racconta-la vita del sindaco e
della sus -amminisirazione, che
fanno tutte fuorché governare Ja
cittd. La seconda iniziativa ¢ dedi-
cata ai bambini molto piccoli, sopia
i due anni: si tratta di cartoni ani-
mati che recuperano i classici delle
favole. «La nostra idea - spiega
Mascilelli - & che queste favole alu-
tino la mamma che lavora, affiae-
candola nel rito della buonanotie
con contenuti e immagini che
accompagnino il bambino verso il
sonnos. Per agni informazione,
www.mediolanumchannel.1v.

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telotonata
840 704 444
www.hancamediolanum.if

fel. B40 700 700
www familybanker.it




