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La nuova proposta garantisce un alto livello di personalizzazione e flessibilita per rispondere a tutte le necessita

on Riflex ¢'e anche il mutuo "su misura”

E il cliente che sceglie, in autonomia, come combinare le caratteristiche del piano di rimborso

resce la “faruglia” det pro-

dotti Riflex, Dopo I'aper-

tura del conto corrente, k
carta di credito RiflexCard, la carta
prepagata Riflexcash, debutta il
Mutuo Riflex.

La nuova proposta che arriva
dall'esperienza di Banca Mediola-
num infende soddisfare il deside-
rio della maggior parte delle fami-
glie di possedere una casa di pro-
prieta. Di qui una modalita di finan-
ziamento davvero innovativa e so-
prattutto con la stessa filosofia del
conto Riflex; non standardizzata ma
capace di adattarsi alle esigenze
reali del cliente.

Mutuo Riflex, infatii, a diffe-
renza degli altr esistenti sul merca-
to, sia che si tratti dell’acquisto di
una prima casa, di una seconda o
ancora di un investimento immobi-
Tiare, & in grado di garantire un alio
livello di personalizzazione ¢ flessi-
bilita per rispondere a tutte le neces-
siti del contraente, specie se queste
niel corso del tempo variano.

Sono due, quindi, i punti di forza
di questa tipologia di mutuo.

Innanzitutto  rappresenta il
primo sul mercato che in un unico
prodotto consente di scegliere ¢
combinare le caratteristiche, m
modo da costruire una soluzione per-
sonalizzata - “*5u fsura”, 1l tutto
nella piena trasparenza dei costi.

Per cominciare il clicnte potrd
scegliere liberamente il piano di rim-
borso del capitale finanziato che,
sulla base dei propri bisogni, risulti
il pil vantaggioso (tradizionale,
francese, flessibile al 5(%, a rata
costante etc.); la tipologia di tasso
(fisso o variabile, ma volendo si
potri optare di rimborsare il capita-
Je finanziato in parte a tasso fisso e
in parte variabile, definendo anche
la percentuale da applicare).

Un altro elemento assai impor-
tante & Ja durata, che per Mutuo
Riflex pud andare da un minimo di
§ anni aun massimo di trenta; a fare
da bussolanel determinare 'impor-
to della rata & il reddito mensile: ad
esempio, allungando nel tempo il
mutuo, la rata si abbassa influendo
inanisura minore sul risparmio ¢ sul
tenore di vite, ma la valutazione
andrd fatta caso per caso. Inoltre il
cliente potrd inserire 'opzione
“Cap”™: in questo ¢aso, sé si verifi-
ca un rialzo dei tassi, il Cap blocca
Pimporto della rata a un valore pre-
fissato contrattualmente. Infine va
decisa quale percentuale si vuole
finanziarc con I'operazione (che pud
spingersi fino al 95%).

Ma non ¢ tutfo. In un arco tem-
porale di medio-lungo periodo, come
si presenta quello per un mutuo, &
prababile che le condizioni di vita
privata e professionale cambino, cosi
come quelle di mercato, Per garan-
tire una soluzione SemMpre aggioma-
ta, per la prima volta sul mercato,
un mutuo rende possibile la modifi-
ca di alcuni parametri scelti da prin-
cipio, senza aver bisogno di nnego-
ziare il mutuo con la banca ¢ pertanto
senza sostenere costi onerosi di estin-
zione ¢ rapertura.

Entra in Banca Mediolanum
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www.bancamediolanum. it

i lutamentg
tel. 02-90492778

A A

v/
YRIFLEX)

AR s =
PR Bl

In particolare, nella fase di
gestione attiva del prodotto, ogni
cingue anni, Mutuo Riflex permet-
te di esercitare diverse opzioni:
aumentare o ridurre la durata del
mutuo; ridefinire la quantita di tasso
fisso e. variabile; inserire un tetto
massimo alla variabilitd del tasso
(Cap); cambiare la modaliti di rim-
borso del capitale.

A garantire ancora pill tran-
quillita per il cliente, la cosiddetta
opzione “salta la rata”, che consen-
te al cliente di saltare una rata del
mutyo per far fronte a eventuali
situazioni di emergenza. In questo
caso | importo mangante verr auto-
maticamente ridistribuito sul piano
di rimborso residuo, per cui non si
avra |'onere di rimborsare Ja rata in
questione in un'unica volta, ma cio
avverra gradatamente mediante un
lieve incremento dei pagamenti suc-
cessivi. Cio non toglie che, in qual-

siasi momento, 8i decida di proce-
dere a rimborsi parziali oppure di
estinguere totalmente il debito.

Per realizzare la soluzione che
rifletta sul serio le aspettative della
famiglia si potrd sempre contare
sulla guida sapiente e qualificata di
un consulente globale di Banca
Mediolanum che in pit oggi haa
disposizione un nuovo strumento,
ovvefo il Riflex home driver un
software innovativo che permette di
costruire il mutuo ideale, variabile
dopo variabile, e al tempo stesso di
fare simulazioni, mostrando gl sce-
nari futuri se 81 andassero a cambiare
alcune carattenstiche.

A completare la soluzione di
finanziamento da parte della Banca
¢’ poi il “pacchetto” di polizze assi-
curative “Multi Scudo™ Mediola-
num, pensate per la tutela della fami-
glia e dello stesso immobile ogget-
to del mutuo.

E' possibile
modificare
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" Basta collegarsi al sifo per accedere a una ampi

osa” di funzionalita informative e dispositive utili alla gestion

Il conto pud essere aperto anche on-line

umentano le funzienalita

offerte sul conto corren-

te Riflex ¢ in particolare
quelle disponibili on-line.

E sufficiente collegarsi al sito
Internet di Banca Mediolanum
all'indirizzo www,bancamediola-
num.it per aceedere direttamente
a una “rosa” di funzionalita infor-
mative ¢ dispositive riservate ai
correntisti che hanno scelto Riflex.

Per cominciare "ultimo nato
dei conti comenti di Banca
Mediolanum pud essere sotto-
scritto anche via web. Una volta
consultata la pagina del sito dedi-

n vrescita Mediolanum Pri-

vate Banking. A breve sa-

ranno inaugurate le due pre-~
stigiose sedi di Milano (Via San
Paclo, 1) ¢ Roma (Largo Fonta-
nella Borghese, 84).

La Divisione € nata nel corso
del 2005 con una missione ben
chiara; offrire consulenza banca-
ria ¢ finanziana di alto livello qua-
litativo, per soddisfare le specifi-
che esigenze degli investitori con
clevati patrimoni. Vale a dire un
servizio fortemente personalizza-
1o e dedicato a questo particolare
segmento di clientela. La fase di
selezione per la ricerca dei Private
Banker & partita a novembre 2005,

“Entro la fine dell’anno -
afferma Paolo Suriano, responsa-
bile di Mediolanum Private Ban-

Sedi di prestigio
per i clienti "top"

king -, la nuova realth putrs fare
affidamento su 70 Private Banker
con un portafoglio medio pro-capi-
te che superera 1 25.000.000 di
Euro. L'attuale compagine & for-
mata da professionisti provenicn-
ti da una qualificata selezione
svolta all’intemno della rete com-
merciale di Banca Mediolanum &
dal mondo bancario nel settore
della promazione finanziaria”,

Due i requisiti da possede-
re: un curriculum vitae signi-
ficativo ¢ relazioni con clienti
di alto profilo.

1i piano di sviluppo di Medio-
lanum Private prevede la coper-
tura delle principah citta italia-
ne. La Divisione ha infatti I’o-
biettivo di contare su 200 Private
entro il 2010.
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La sottoscrizione assicura, al pari
di qualunque altro conto corrente di Banca
Mediolanum, il supporto professionale
di un Consulente che affianchera
il correntista nelle decisioni di investimento

cata a Riflex e compilato il con-
tratto si ricevera una e-mail di con-
ferma della Banca con le indica-
zioni necessarie alla finalizzazio-
ne dell'operazione. Successiva-
mente verranno forniti al nuove

cliente 1 codici per iniziare a ope-
rare via Internet.

La sottoscrizione on-line as-
sicura la completezza di tutti i ser-
vizi offerti dal conto Riflex , com-
presa la possibilita di ricevere fin
da subito assegni ¢ bancomat; inol-
tre, al pari di qualunque altro conto
corrente della Banca, il ¢liente ha
a sua disposizione il supporto pro-
fessionale di un consulente della
Banca che lo affiancherd nelle
decisioni di investimento,

L'operativita di Riflex anche via
Internet deriva dal modello multi-
canale di Banca Mediolanum. Di-
versi i servizi di tipo prettamente
bancario (tra cui la consultazione
della situazione del conto corrente,
di mutui, fidi e prestiti, carte di cre-
dito e bancomat ¢ la possibilith di
operare bonifici, in Italia ¢ all’este-
ro, ¢ ancora la prenotazione di con-
tanti, 1a richiesta di carnet di assegni
e I'emissione di assegmi circolari),
ma 4ceanto non vanno trascurate le
altre opportunita: trading online, la
consultazione e |"operativiti sui pro-
pri fondi e polizze, ricariche del
telefono cellulare, pagamento tri-
buti, richiesta di alert informativi via
sms tra cui alcuni per la sicurezza,
Tnoltre, a breve, sard possibile prov-
vedere via Internet anche alla rica-
rica defle carte prepagate Riflexcash,
attualmente in fase pilota.



