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Conto Freedom, remunerativo e solidale

Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un
Plus. Per ogni nuovo conto corrente softoseritto Banca

Quando il cliente'¢ soddisfarto,
anche i risulrati per la banca ne
' beneficeranno. Quindi: la soddi-
sfazione della’ dientela, di ogni
singolo i iatore ¢ investito-
te, come fulcro di to. Come
punto di riferimenta di o#ni arti-
vmi,Eoﬂ’em.; soluzione finanzia-
ria. E questa la filosofia che sta al-
la base delle auivick e delle scelte
di Banca Mediolanum. 11
clience al centro del servizio
bancario, con le sue esigenze,
inreressi ¢ asperuative. A cui
risposte efficaci, van-
mulf.lcnpwnjﬁnd,_ .
ogica ¢ il principio
sucui si Fuwdnnd& il u:l:no
corrente Freedom che, grazic
al collegamento con la polizza
Mediolanum' Plus i ﬁond.inlal
num Vi S.ﬁ.:_ (che al “cliente
non costa nulla, ¢ non vincola il
capitale}, alla liquidira in giacenza
oitre i 15mila euro (e fino 2 un

za oltre i 15mila euro risulta an-
cora pili vantaggiosa, con un tas-
so di remunerazione del 2.20%
nerto, che rispetto allé condizioni
di un conto corrente ordinario
corrisponde al 3% lordo. Cifre

e svetta-

no

cheequivale al

220% -
- hetia

sempre
rispetto 2
quanro disponibile sul meraato

bancaria. Costo del conto corren-
te: 2210, con una giacenza medid
pari a 15mila euro, 0 con un pa-
trimonio finanziario gestito oltre
i 30mila euro. Negli alm casi:
7,50 euro 2l mese, tuto incluso.

d%
_ lerdo

zioni
bancarie,
prelievi Bancomar, bonifici, Rid,
Fh:gunenm utenze: gratuite.
tendo sempre scegliere libera-

menteil modo conui ‘mmxs;:r 4

‘bancu internet; telefono, Ban-
king Center {oltte 400, professio-

nisti ializzati, a disposizione
dal [um al venerdi, dalle 8 alle

22, e anche il sabaro mawina), -

sportelli convenzionati (olure

15mila in e lalia). Ein pity

12 massima tranquillica e con-
sulenza di fiducia, |?an:1 Ban-
ker (una rete di circa Smila pro-
fessionisti finanziari, in ftte
citd e province del Paese) seguee
assiste personalmente ogni sin-
golo cliente, in maniera co-
Stante e conanuativa nel tem-

?ﬁ: le natevoli differenze ri-
spetto al resto del mercato
bancario e finanziario non fi-
niscono qui. Pec ogni nuovo.
contwo corrente Freedom che
vercd :éxno, fino 2l 31 marzo
2011, .Banca Mediolanum  ga-
ranticd un mese di scuola a un
bambino di Haiti, sostenendo le
activith della Fondazione France-
sca Rava N.BH. ltalia Onlus, in
strexta collaborazione con Fonda-
zione Mediolanum. In sostanza,
convenienza, vantaggi < solidarie-
td, insieme in un conto corfente:
Uhnico, sorto it ghi aspetti.

‘alta remunerazione sulle somme oltre i 16mila euro grazie alla polizza Mediolanum
Mediolanur garantira I'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Hai

Per ogai nuovo conlo corrente Fraedom che verrd apero, fino ol 31 marzo
2011, Bcnqo.‘ighdiohnmn gorantird un mese di seuoka & un bambino di Halfl
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milione) & in grado di offiire, bancario.
sempre, un tasso di rem io-E, oltre all'eccezionale livello di
ne ai livelli i eleyati- ra quelli nienza; i vantaggi del conro
disponibili sul mercaro bancaria: cortente. Freedom i F
Senaa bloccare o vincoldre i - “le condizioni dell'operativit
sparmi versati, come in: -
yece wn'nh.q:hgo;ﬂimw’ﬂ
S ol offtre onie. Una

: molto concreta €

1l rasso di remunerazione delcon-
to corrente Fresdom non & fisso ¢

“Regolan.1

pro

eggere il proprio teno

re di vita"

i di i i del livello & vitw.
sempre uguale nel sempo A v1c e . prima diE come  f, in un mofento come : <hi i
ne calcoltd ogni tre mesi proprio } 2 PO oA e B eci 1 - - x
Frieal TR R L il tenore di viza pre- _hmul:inmlaﬁﬁnmumd_ n di .
pecofitited corfFGste migl sente del dittadino. Poi si pud pensa- economica si accavallano ¢ moldpli- i ;Lo pokizzn di proezions’ possono goronke olo
& condizoni possibiliy in. relazio- |, pen e s, <an loro el Le polize di pro- - Feni sy ha i mantenimento del el di via ocauido
n:@fmeduﬁm_ fo), infine a valorizzare il suo pati-~ tezione’ o0 UnA fiSposta ﬁ;’m : ¢
203 i‘m _djd‘.'“ﬂ.'w 2, monio imend redditizi)» di- voli_ticerche ;rivelano che sc ischi. che possono minacciare il da subito & messo nelle condizioni di <
5‘;;‘ férimento SUrOPEO  chiary Massimo Grandis, ammini- - o anmi fa era 6 1 isposca del- mancenimento dél livello di i, che o il e scqisars
l costo del denaro): erarofe deegato di Mediolnum As- -~ Tiliano medio alls domanda ‘sente : serare il fruuo di una vita Un paito di chiaterza con il nostio
Per [ulimo mmesue del me'l icurazions, che non Fa parte dek ilbiq:fpdjﬂmﬂﬁ.".omf!'ﬁﬂ di lavoroy s& non & pub contare su di. - lientes, :
P 31 ch'l ‘Gruppo Mediclanum ma apera pre- “con i dubbi che ne conseguona: con i ummﬁmuﬁmead:g\un. hﬂmo_owpuiomdiogni assicutao
tasso di remunerazione per chi & jenremente con i Family, 2Si* chi miasicuro? posso f Quali‘ sono ' le. caraneristiche delle. vempo che gli & vorTa per essere
i da eempo ritolare del conto ri- Yeatta del ressodi un principio al qua-  lo? basterd ufasacurazione? : protczioni di Mediol Assicura-  ind: <Lz polizze han- ;
sulta pan all'1i825% necto, U 4 ariene (o dovrebbe Quando  wara di ragionace dijassi- Eion? sLa chizrerz innamaiturtos i~ 00 delleprerogativenella gos dei
valore ‘:"‘."{-Em“m alle condi- *  ciascun ‘bonus pater familias’ dal curszioni, il primo passo & fare ofdi- sponde Famministratore delegato, sinistri, che niguardano il modo, I
zioni di un conto correate orei- quale i si aspenta aura e sma N 3 : con poche domande miraté jdendfi-  «abbiamo registraco il io Polize  velocita e Vefficacia, Entro diec gior-
nario corrisponde al 2,50% lor- - “anche il ‘reasonable mzn'gi ingle- ~ sMediolanum Assicurazionis spig3 ca il grado di tischio in cui s colloca 22 Tonde 2 indicare, per ogni nostro i dalla denuncia il cliente riceve il
do.. _ 4 fed i, che si fa guidare dal buon seaso. In Massimo Grandis, sha ordinaro i ni- il cliente. Una specie di tom-tom del- r in garnma, una chiave di nome del nostro liquidatote che se-
“In pilt per i nuavi correntist, che altre parole: dovere del cpofamiglia. schi in ‘e filoni: della dd I sicurezza vela a ciascuno in  letura semplice ed efficice. Attraver- . guird il suo caso, con cuen i (riferi-
apriranno per la prima wvolta un. dal cui senso di nsabilid dipen- patrimonio, dei benl, ¢ p_radig quale dei e ambi si & piis, meno © so quattro semplici domande: A cosa menudga contatatlo. Quanto ai
conto cofrente Freedom, la remu-  dela ualita dellesistenza di coniuge . $t0 Una strumento, il *Protection Ea- nulla protettis’ 3 serve, Cosa offte, Cosa & richiesto, i e -'dﬁumre_di‘un_m.mh
nerazione delle somme.in giacen- - e figh, garantire alla famiglia il man- sy Tool', che, come un navigatore, ﬁy}ﬁpﬂhpﬂmmwﬂum Cosa fare in caso di sinistro, il cliente “del empi italiani: Per quanio
; : : ; ; siguanda Neficcia i aliene ha la i
FONDY DINVESTUMENTO : 2 : 5 a:mp‘l{.:wr]vul:in.
X . ' I . . . . b ve di volta 1qu=mpren_zgali\t1
Best Brands Collection, 'mix’ vincente sui me rcati £ Eat B, che G 4
Fondi dinvestimento; il meglio di:oltre 95 tra le maggiori societ’ specializzate alivello mondiale tra cui Aberdeen, Fidelity € Goldman Sachs te, in tte le Euil.e.uér“i:‘iﬁe.-qmdn.‘ >
£ Pl 5 : & 4 c in sintonia con le diretive europes,
il risparmiatore pud investire in - FEHEE ‘3 . " T invita il cliente a riflettete sulla neces-
e le zrccdsoogxaﬁ he & nei setto! " ‘ Aberdeen a Flggou!y Mﬁ-— sith di garantirsi il livello di vita rag-
economici - di_tutto il mondo. Ad giunto ¢ di porre questa attenzione
csempio, nei Paesi & nelle Borse dei Matteo ah Paolo Nick Philli come prima passo sulla stada di una
“mercati emergenti’, che hanno econo- 1 Federidi, , Head of * buona gestiane economico-finanzia-
mie nazionali & trend’ di sviluppo con. - Countty Country Head EMEA Third iz della famiglia. E il Family Banker
i pp itd e prosperti Head per Ialia di Pary & la persona pily adarta pet fare b
di crescita. Per farlo con efficacia oc- Pltalia di elity: Distribution +53 interpretare i bisogni della perso-
cofre avere una presenza fisica sul ter- Aberdeen “«Fidelity & una 1 g:diiu na, della famiglia e individuare la so-
ritotio, validissimi ‘ream’ di gestione & o Asser societh di h Asset Iuzione, fra quelle propaste dal mer- |
un ‘know-how’ ‘specifico. che solo Management: gestione degli M;:ﬂmc <cato; pibl adattas.
grandissime aziende a livello interna- «Da radici di invesdimentt «Fo nel Ma la sus utilich s vede anche in s
zionale possono avere. 8 Trust na nel 1946 : 1988, i ito, quanda avviene il sinisiro, Da
«Da qui lalleanza strategica che ha ge- Viiotio 9. ccorzesi, & nata el 1983 quella n;%i Stati Uniti ¢ attiva dal Goldman Sachs Asser Mansgement quel momento, pil che mai, il Fami-
neraro i fondi'di fnndicgm Brands Collection, istituici da Me- che & Partuale Aberdeen Asser 1969 nel resto del mondo. In. & oggi una delle m:gp‘ori societd di z:.\nkn condivide <ol cliente ogmi
diblanum International Funds a partise dal settembre 2008» Mmagunmr.ﬁnm societd rurdi questi anni Fidelity & asser management 3l mondo  offre della questione, in. tutt i suoi
gega Vittorio Gaudio, responsabile Area Patrimoni Finanziari dlinvestimenti di livello globale sampre crescilita non AUTaverso: le risorse di un grande gruppo asperd. Tutte le comunicationi che il
ientela di Banca Mediolanum, eche vede da un lato Banca che ha manrenuto nel proprio icquisizioni ma ampliand unite all p i diente riceve da Mediolanum Assicu-
Mediolanium, che ha dimostrato I grande capacit di consulen? Dina la vocazione a investire le sempte pit 12 propria clientela dello spedialisia, La razioni, Je riceve anche il suo Family
2a nei confronti dei-clienti ateraverso i propri ly. Banker, risorse della dlientelz sempre in direrta, cliente dopo cliente, <ol jone delle Banker. Che & tenuto a controllare
dall'altro le di Case di gestione internazionali, che hahno maniera molto oculita € senza. forte delle propric competenze economie e dei mercad locali G che tutt gli indennizi previst. dalls
dimostrato di avere 'know-how' ¢ dimensioni cali'da garantire esporsi a rischi imprevisti. Uno ceclusive & dei risultat raggiunti. * permete di fornire una vasa polizza sianio richiesti ¢ ura Ja docu-
risuleati di enzas. spirito scomzese’ nella gestione Quest'anno Fidelity si & ra gamma di opporrunits di menmazione presentata. Perché, come
Uno dei grandi vantaggi di investire nei fondi diifondi Best delle risorse finanziarie chc Yaltro, aggiudicata il prestigioso INVESTIMENIO € Una Fgorosa dichiara Mmuqunndu «i prodot- |
Brands Collection consiste nel fatto che ogni cliente ha L2 rimane, in fuce le nostre scelte’é  premio ‘Lipper Fund Awards gestione del cischio. Siamo molto i assicurativi non sono complicad
sibilica di accedere, atcraverso un unico prodotto, alle mi| surategie sempre con ['obiectivo 2010° come migliore Casa soddisfarti della ip con ma arcolati, hanno ranti dertaghi. 1l
p gestionali & livello i ionale, secondo un ap- di owenere | maggiori d'investimend a 3 anni, vale 2 Banca Mediolanum ¢ puntamo a dlienee ha il diritto di averne una de-
proccio evollto ¢ innovarivo all"architecrura apesta’. Linteta rendiment, facciamo dite pet il periodo 20072009, ultetiormente la postra. srizione ¢ spisgizione da patte di
ma Best Brands Colléction & arualmente com) da fon- unatentissima selezione dei nel comparto ‘Large’, cio? quello ne. Ci accomunano una specifica peréona — il suo Family -
i di oltre 25 prestigiose socierd dlinvestimento, (e per quesio, titoli, delle Borse & dei sertorisu' che raccoglie le pilt grandi Tinnovazione, | approccio Banker — che & competentc in mate-
punto, una ‘collezione’ multismatca), che sono scelte da Me- cui rivolgere gl investimenti. sociecd d'investi a livello I pecil ria ¢ usa un linguaggio comprensibi-
olanum mediante un rigoroso processo di selezione ¢ una co- Antraverso anche imondiale. Abbiamo in tostanza  dliente. Una delle aree s cui le ¢ rion da adderd ai lavoris.
noscenza diretta, & che metono a di iione del cliente le lo- un'approfondita ricerca e analisi generato un valore di cccellenza puntiamo nel futuro sono i mercati
ro differenti specializazion: di gestione (ogni smsﬂu portafo- propnetaria, ¢.indipendente, su pex i nosr clienti, anche in un . Ritenianio che, nei
i)iu Finanziario contiene, in media, tra 8 ¢ 12 fondi sottostant qualsiasi titolo che scegliamo di iodo non facile per i mercati © _ prossimi due decenni, la & cuta di
i altrercanti partaer). E, all'intérno dei fondi Best Brands Col- incerire all'incerno delle nostre nanziar i jonali come italizzazione dei mercad . Roberto Selppa
Jeccion; <i sono due principali soluzioni dinvestimento: ¢ fondi soluzioni finanziarie. Per noi & quello degli ultimi 3 anni. azionasi emergenti poss
di‘fondi con un approccio graduale al comparto azionario, € i fondamentale ceeare un legime Adartando logiche in termini assoluti.
fondi di fondi che investono prevalentemente in specifiche aree < di fiducia 2 lungo rermine con i Jinvestimento, ad esempia ael 5y i’ mercad sviloppati
afiche (tra cui le Borse emergenti) sertoriali; con fa colla- * nlostri clienti; uno degli aspetti settore dei Pacsi emergenti, che. Entro il 2030 la apitalizazione di
¥ yrazione di importanti Case di ﬁu‘um internazionali, come ehe ci accomuna alla visione di non sono mai speculative madi - merao della Cina potc superarc
Aberdeen, Fidelity e Goldman Sachs. Banca Mediolanume. lungo periodos. . quella degli Scari Unitis.




