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A due anni dal lancio dell'esclusiva soluzione d'investimento il bilancio & decisamente positivo

Best Brands, strategia vincente sui mercati

Gestori di eccellenza insieme alla capacitd di Banca Mediolanum di affiancare il cliente nelle scelte di pianificazione finanziaria

ue anni fa, nel marzo
2008, Banca Mediola-
num lanciava Best
Brands, unainnovati-
va ed esclusiva soluzione di
investimento, una gamma
compostada Fondidi Fondi,
inpartnership estretta siner-
gia con tre delle maggiori e
pitprestigiose societa dige-
stione finanziaria a livello
mondiale: BlackRock, 1.P.
Mergan Asset Management
e Morgan Stanley Invest-
ment Management. Tre co-
lossi del settore che hanno
messo in questo modo a di-
sposizionedeiclienti Medio-
lanum, attraverso altrettanti
accordi di co-branding e
partnership distinte, tutte le
-orgcompetenze epotenzia-
lita nel campo degli investi-
ment finanziafi e dei Fondi
comuni d'investimento.
Best Brands, letteralmen-
te 'migliori marchi', ha pro-
prio la caratteristica e la for-
za di offrire a ogni singolo
cliente einvestitore le miglio-
ri opportuniti alivello mon-
diale. Un'offerta e un venta-
glio di soluzioni finanziarie
che nel settembre 2008 siso-
no poi ampliati ed estesi at-
traversoaccordiconun tota-
ledi18traleprincipalisocie-
tadigestioneinternazionali,
e oggi il portafoglio investi-
mentidi Best Brandsarrivaa
comprendere 13 diverse ti-
pologie di Fondi
Titempo, alla provadei fat-
d, & il giudice migliore, an-
che nei mercati finanziari,

Am{renVIgnnh Caunrry
Head per 'I'Italia di
mnckl{ock. "Il Fondo di

realizzato - per
Best Brands di
BmlMediuln-

BlackRock

- Fondl che Blackl!ur.k ha

nedimercato. L'esperien-
di investimento pre-
niante . offerta . da
lackRock sommata alla
“capacita di Ban-

ca Mediclanum’

. di, affiancare il
cllenteue!iesce!

an Asset Management

> senrldnr del cliente finale;

competenze gpecifiche -al’

xti.uue ponderm del varl
fogll - finan-
Zlari dei clienti;da.

parte di L.P. Mor=] 'k

:Morgan Stanley Investment Management

Vittorlo An rog;l.mpon-.

Murgan
Stanley Invest-
ment Managev
ment. E una’
mula  @'Investi-
mento che, com-
prendendoalsuo
interno l'offerta
dei nostri Fondl

pitale; ha pernies- nanziario; mette comuni, ¢i per-

so nlIn n!imme]a di investire | insieme; ewloﬁm-] me- menadlme:tere.mﬂgpou.

e ti fi glio, lagr zione del cliente finale 11

1 miglin e 5 niera efficiente, cu-uttum evicinanza al cliente;ela  megliodellenostrecapaci-

‘portafoglio, in tel’mlnldl, - e graduale nel tempo. Etut-| forza distributiva e com- ta di gestione finanziaria

peso delle prlncipan ass’ md&,nanooumeudmipe— mereiale, da'parte di Ban- .inun unico prodotto; che

azle riodipiiiinstal ca Medi conleca- quindi risulta estrema-

pers t, ha permesso ottimi ri pacita di 'asset all " mente etitivo evan-

grnﬁ 4 e capita]imnm tati e rendiment!"”. . e r.umpnuizlune delporta- taggioso”,

miliardo di euro. Eai Fondi  stimento che, attraverso un - licato dei mercati. Lehman-Brothers a distan- scelto il servizio Double scelto una durata di 2 anni.

diFondiBestBrandsiclien- ingresso frazionato e pro- Infatti se un investitore za diquasi2annisipudcal- -~ Chance avrehbe avuto risul- Un bilancio decisamente -

tidiBanca Mediolanum pos-
sono poi abbinare, dal lu-
glio 2008, Double Chance,
I'innovativoservizio diinve-

grammato nei mercati azio-
nari, ha consentito ai Clienti
di ottenere ottime soddisfa-
zionianchein un periodode-

avesseinvestitoil proprioim-
porto di capitale attraverso
un unico versamento nelpe—
riodo precedente alla crisi

colare che avrebbe poco pia
che recuperaml'unpono del
suo investimento. Se invece
lo stesso investitore avesse

tati ben superiori, vale adire
nell'ordine del 25 per cento
conDoubleChancea12me-
si, e 20 per cento se avesse

soddisfacente, che offre a
clienti einvestitorila possibi-
lita concreta di cogliere le
nuove opportunita future.

RENDIMENTO DEL 2% NETTO SULLE SOMME OLTRE I 15MILA EURO ATI'RAVERSOAIA POLIZZA MEDIOLANUM PLUS

Conto corrente Freedom, unico e vantaggioso

Tutte le operazioni e i servizi di un conto tradizionale, da bonifici e Bancomat alle carte di credito

adistanzadidueannidallan-

cio di Best Brandsilbilancio,

interminidirisultatie perfor-

mance d'invesfimento per | asta guardare all'of-

clienti finali, non smentisce ferta del mercato: &

le attese ed & decisamente piena diconti corren-

positivo. * ti che hanno un tasso
Lalogicael d'in- o microscopi-

vestimento che sono alla ba-
se di Best Brands, vale a dire
unireinununico prodottofi-
nanziario le risorse e poten-
zialith di Banca Mediola-
num con quelle delle mag-
giori societadi gestione a li-
vello mondiale, si sono rive-
late vincenti.

E hanno portato a risultati
di assoluto rilievo per la
clientela, anche in un perio-
do delicato e instabile per i
mercati finanziari, come
quello che ha caratterizzato
questi ultimi due anni.

La ‘raccolta finanziaria e
d'investimento sui 3 Fondi
di Fondi (denominati Glo-
bal Selection) predispostiri-
spettivamente da
BlackRock, J.P. Morgan As-
set Management e Morgan
StapleyInvestmentManage-
ment all'interno dell'offerta
diBestBrands, in questidue
anni, ammonta a circa un

co, vicino allo zero, Oppure
contidi deposito con un ren-
dimento leggermente pil al-
to ma che bloccano il capita-
le versato, che quindi non si
pudspendere e utilizzare per
un certo periodo (anche fino
aunannoeoltre) madevere-
stare fermo.' O anche conti
con interessi pili allettanti
ma riservati solo ai nuovi
clienti o validi solo per qual-
che mese. In pratica, valori
spessd a condizioni promo-
zionali, ‘come un'offerta di
lancio o d'ingresso, mentre
per chi ha gia il conto aperto
daunpo'ditempalaremune-
razione risulta decisamente
diversa e pili bassa.
Bastaguardarsiattormo, in-
somma, per constatare e
comprendere quantosiacon-
veniente, compléeto e vantag-
gioso il conto corrente Free-
dom di Banca Mediolanum.
Collegato-alla polizza Me-

diolanum Plus di Mediola-
num Vita $.p.a. (che non co-
stanulla, enonvincolailcapi-
tale), alla liquidita in giacen-
zaoltreil5milaeuro(efinoa
un milione di euro) ricono-
sce un rendimento ai livelli
pitt elevati tra quelli disponi-
.bilisul mercato, attualmente
fissato al 2% netto (per il tri-
mestre fino al prossimo 30
_giugno), echevieneaggiorna-
toognitremesi, al variare del-
loscenariogenerale edell’Eu-
rbor (I'indice di riferimento
europeo del costo del dena-
10), proprio per poter offrire
semprealclientele condizio-
ni pilt premianti. Una cifra
che stacca 'nmettamente’, &
proprio il caso di ditlo, le va-
rie remunerazioni offerte da
altrebanche, gararitisceinte-
ressimolto pitalti di quelli di
altri conti correnti.

Basti pensare che il conto
corrente Freedom offre at-
tualmente un tasso del 2%
netto (pari al 2,73% lordo®),
ed d importante parlare diva-
lori netti perché & quanto ri-
mane effettivamente in tasca

al cliente, mentre in questo
periodo I'Euribor viaggia at-
torno quota 0,6%. In sostan-
za, l'interesse collegato al
conto corrente Freedom, at-
traverso la polizza Mediola-
num Plus, & pari a 1,4 punti
percentuali in pii dell'Euri-
bor (pii1 del, triplo]},
chegilvalo
ferimentoeuro=
peo ‘anche:

del conto,

soltanto per gli

ultimi arrivati.

Nonsolo. Altrinumeri, altrd
calcoli, dimostrano la conve-
nienzadelcontodiBancaMe-
diolanum, cifre alla mano.In
questo periodo, per avere sui
propririsparmieinvestimen-
ti un interesse analogo, un

2% netto, puntando sui Titoli
di Stato italiani, & necessario
investire su Btp a'5 anni.

A un anno dal suo esordio
sul mercato, nel marzo 2009,
il conto corrente Freedom

«conferma in pieno tutta la

propria  conve-

piena ope-
rativita ban-
caria  (anche
qui, a differenza di
un conto di deposito) e
comprende tutte le funzioni
diun conto corrente tradizio-
nale (prelevamenti, bonifici;
accrediti, assegni, Bancomat
ecartedicredito). A condizio-
ni del tutto trasparenti. Costo
del conto corrente: zero, con
una giacenza media pari a
15mila euro o con un patri-

monio gestito oltre i 30mila
euro. Negli altri casi: 7,50 eu-
ro al mese. Principali opera-
zioni bancarie, come prelievi
Bancomat, bonifici, Rid, pa-
gamentoutenze: gratuite. Di-
sponibilita delle  Free-
domCard, carte di credito e
Bancomat, e la possibilita di
personalizzarle con la foto
deltitolare per una maggiore
sicurezza, oltre a ricevere
Sms di avviso gratuiti dopo
ogni operazione bancaria ef-
fettuata.

In piiy, Fregdum non & un
conto solo online, perché i
professionisti del Banking
CentereiFamily Banker Me-
diclanum sono sempre a di-
sposizione di oguicliente per
tutta I'assistenza necessaria
nella gestione del conto e
nell'effettuare tutte le opera-
zioni.

Latotaletrasparenzaecon-
dizioni favorevoliperilclien-
tesono anche offerte nell'ag-
giormamento degli interessi:
mentre con altri conticorren-
ti disponibili sul mercato il
ca.lcolo e il riconoscimento

degliinteressimaturativiene
effettuato dopo mesio allafi-
nedell'anno, conil contocor-
rente Freedom il cliente ha i
propri interessi aggiornati
quotidianamente, giorno
per giorno, e sono subito di-
sponibili. Un vantaggio che
valorizza ancora di pit la li-
quidita in giacenza, a favore
delcliente, e non della banca
che gestisce il servizio.

| numVita$.p.A.. Polizza e con-

Messeggio.  Pubblicitario.
Condizionl contrattuall nel
| Fogil  Informativi sul sito
-bancamediolanum.it e
presso | Family Banker”. 11 |
rendimento del 2% netto an-
nuo & riconosciuto fino al 30
giugno 2010 oltre L 15.000 eu-
ro sottoscrivendo la Pollzza
Mediolanum Plus di Mediola-

to operano con un meccani-
smo automaticodiversamen-
1o & prelievo. Quando il saldo
del conto supera Ia gincenza
d117.000 guro, laliquidithol-,
treil5.000curoviene investi-
ta sulla polizza; uguslmente,
quando il saldo del conto
scende sotto la giacenza di
13.000 euro, viene disinvesti-
‘to dalin polizza 'imparto ne-
cessarioa ristabilire sul con-
:;hg}lcnnu i 15.800 euro.

iaeritira-

Hapar

to il premio Ennio Doris, amministratore delegato
della compagniaquotata allaBorsadiMilano, il qua-
le ha dichlarato che stanno per aprirsi opportuniti
straordinarie nel campo della previdenza privata,
legate all'allungamento della vita sempre pitt rapi-

do. i ; giovaniche non penseranno a dei piani previ-

viver ..u..quarlaemmluerevw

Ie, in vista dell'inevi

bileta:

bliche, della reévisione degli indici di soprawwenza

edell'innalzamento dell'eta pensionabile” ha osser-
do che "i quar idi

o dell joni pub-

vato Ennio Doris, av

oggldevonorifareattentamenteiloro calcoli ipatiz-
zando chelaloro pcnslune si possaridurre alla me-
ta o addirittura a unterzo”. Di quila grande, storica
opportunith per le compagnie di assicurazione, in
grado di costruire proposte previdenziall Integrati-
ve.o addirittura sostitutive. .

Mediolanum Spa Compagma di valore 2010

i &svolta 1l 12 aprile scorso l'edlzlone 2010 di MF
Insurance Awards, A Mediolanum Spa il premio
”Compngnindwalure perlamlg}lnreperfnrmance

Ennlo Doris durante la premiazione

in un'atmosfera serena.

World Corporate Golf Challénge

Prosegue con successo la 14”7 edizione del circuito
mondlaleriservato alle aziende che annovera come
Title Sponsor Banca Mediolanum. Cominciato il 18
marzo al Golf Club di Carimate (Como), il torneo si }
,2svolto in aprile a Firenze, Torino, Bargamo, Vene-
zia, Milano, Grosseta ¢, leri, al Golf Club Monticello
di Como. Questo il calendario di maggio: 11 6 al Golf
Club Lignane (Udine) e al Modena Golf Club, il 14 al
Villa Paradiso di Milano ¢ all'Albarella Golf Club
(Rovigo), il 20 al Circolo Margara (Alessandria), il
21aLeQuercediViterbo,il27 al Goli Club Udine eal
Golf Club Cherasco (Cuneo), il 28 a Le Fonti (Bolo-
gna).Insettembreiteamsemifinalisti giocheranno
la semifinale di pertinenza e quindila finale nazio-
nale. L'anno prossimo, finale mondiale. 11 regola-
mento premia il gioco disquadra e l'agonismo sen-
za trascurare le possibilita di business tra gli im-
prenditori presenti e gli sponsor i cui prodotti e ser-
vizisirivolgono alle aziende, in un clima rilassato e

Per saperne di pitt www.absolutegolf.it

riquindigarantitosullesom-
meinvestitesulla PolizzaMe-
diolanum Plus. Prima della
sottoscrizione leggere Nota
informativa e Condizioni di |
- polizza sul sito www.mediola-
numvite.it ¢ presso § Family
anker”,

-* Lordo equivalente se riferl-
to ad un conto corrente ordi-
nario.

| Selezione & reclutamento
| tel. 840 700 700
| www.famiiybankerit
‘ [ ENTRA IN BANCA MEDIGLARUM
t BASTA UNA TELEFONATA
| B840 704 444
| www.bancamediolarum.it |

[ Notizie Mediolanum

a cura di Roberto Scippa
robierto.sclppa@mediolanumit |
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