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wando il cliente ¢ soddi-
sfatio, anche i risultati

per Ia banca ne benefice- " n

ranno. Quindi: la soddisfazione
della clienteta, di ogni singolo
risparmialore . ¢ Investitore,
come fulcro di tulta.
Caome punto di riferimento di
ogni_allivild. offerta ¢ solu-
zione finanzioria. £ questa la
filosofia che sta alla base delle
attivitd e delle scelte di Banca
Mediolanum. Il clicnte al cen-
tro del servizio bancario. con le
sue ::Igu\zc. interessi e aspel-
tative. A cui dare risposte effi-
<cact, vantaggiose, convenienti.
Ed & la logica ¢ il principio su
«ui si fonda anche il conto cor-
rente Freedom che,’ grazie al
collegamento: con la polizza
Mediolanum Plus di Mediola-
num Vita S.p.a. (che al cliente
non costa nulla.’e non vincola
il eapitale), alla liquidita in gia-
cenza oltre i 15mila euro (e
fino a un milione) & in grado di
offrire, sempre, un tasso di re-

munmaznone ai livelli piu ele- *

vati tra quelli disponibili sul
mercato bancario. Senza bloc-
care o vincolare i risparmi ver-
sati. come succede invece con
un conto di deposito 0 come

molte offerte online. Una rispo-

sta molto concreta ¢ tangibile
alle esigenze e aspeuative della
clientela:

Il tasso di remunerazione del
conlo corrente Freedom non &
fisso ¢ sempre uguale nel
tempo, ma viene calcolato ogni
tre mesi proprio per offrire al
correntista_le migliori condi-
zioni possibili, in relazione agli
scenari ¢ ai tassi di mercato. ©
all’andamento  dell’Earibor
(I"indice di riferimento europea
del costo del denaro),

Per I'ultimo trimestre del 2010,
fino al prossimo 31 dicembre,
il tasso di remunerazione per
chi & gid da tempo titolare del
conto risulta pari ali’l.825%
netto, un vaiore che raffrontato
alle condizioni di un conto cor-
rente ordinario corrisponde al
2,50% lordo.

* In pili per i nuovi correntisti,
che apriranno per la prima volta
un conto corrente Freedom, fa
remunerazione delle somme in
giacenza oftre i I5mila euro ri-
Sulta ancora pill vantaggiosa,
con un tasso di remunerazione
del- 2,20% petio, che rispetio
alle condizioni di yn conlo cor-
rente ordinario corrisponde ai
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Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un’alta remunerazione grazie alla polizza Mediolanum Plus

Conto corrente Freedom, remunerativo e solidale

Per agni nuovo conto sottoscritto Banca Mediolanum garantira 'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti

3% lordo. Cifre che svetlano
sempre rispello’n quanio dispo-
ife sul mercato bang
ltre alt’cecczionale
convenienza. i vaniaggi del
conta corrente Freedom riguar-
dano anche le condizioni del-
Poperativita bancaria. Costo del
cOnto corrente: zero, €on una
giacenza media pari a 15mila
€Uro, o con un patrimonio finan-
ziario gestito  olice
30mila "euro. Negli

altri casi: 7.50 euro
al mese, (oito in-
cluso. Principali
operazioni banca-
ric, prelievi Ban-
camat, bonifici,
Rid, pagamento
utenze: gratuite.
Paotendo sempre
scegliere libera-
mente il modo cop
cui ‘entrare” in banca:

internet. telefono. Banking
Center (oltre 400 professionisti
spn::a]:u,ah a disposizione dal
lunedi al venerdi. dalle 8 alle 22,

2‘anche il sabato maltina). spor-
telli convenzionati (oltre 15mila
io tutta Italia). E in pib, per'lo
massinta tranquillith ¢ consu-
fenza di fiducia. il Family Ban-
Ker (una refe di circa Smila
professionisti nziari, 1n ite
le citta ¢ province del Pacse)
segue e assiste’ personalmente
ogni singolo cliente, in maniera
coslante & cantinuative nel
tempo. Ma le

cbe_aquivale al

i

notevoli differenze rispetto al
resto del mercato bancario € fi-
nanziario non finiscono gui. Per

O/
lordo

i
/i3
agni nuovo
conlo  corrente
Freedom che vergd
apertg, fing al 31
marzo 2011, Banca
Mediolannum  garantird un
mese di scunla a un bambino di
Haiti, sostenendo le attivitd

della Fondazione Francesca
Rava N.P.H. Italia Onlus, in
stretta collaborazione con Fon-
dazione Mediolanum.

In sostanza, convenienza. van-
taggi ¢ solidarietd, insieme in
un conto corrente. Unico. sotto
tutti gli aspetti.

Messuggio Publiliciiorro. Condizioni
eotilrairiali nel Fogli friformarivt sul o
vibarcanediolanam ij o prexyo i Fa-
niily Bonker®. Il renditenio del 2.20%
nétto oo, derivonte dalls Polizzn Me-
diotanam’ Plos- di- Mediolanom - Yia
SpA. &risenaio ol heavi sorkseriori
© riconascivle firio 6l 31 dicembre 2010
olire i 15200 euru. Polizsit e coiito ope-
T €GN UN Meccanismo mdomaice of
verstmeniu e prelieve. Quande 1l saldo
del crmto supdre la giocenze i 17.000
et o lpedita e £ 15000 etero vienie
fnvestira lizza; mgualmente,
el i sciller del cennter 3¢ encle seato fa
iacenza di 13000 euro, viene disinve-
Stiter datta polizza importu necessario o
risiedilire sul conter b gloverze i 13.000
ewrer. L} renelimento del 2.20%. netio surd
qitindi garanite sulle somme investite
sulla Polizza Mediolanum Plas. Prima

fla soascriziene leggere Nota Tnfor-
mativa ¢ Candizioni di polizze sul site
wwveshedlinlanmyir it ¢ presse § Fomily
Banker®.
Doartzione a favore di Fondazione Fran-
cescd Rave Npﬁ Tralia Ounlos velida finer
al £l

* Lorde rqmmleme ¢ rifetito ad un
conlo correnle ordinario.

Interwsta con Mass:mo Grandis, ammmlstratore delegato dl Medmlanum Assicurazioni

“Regola numero 1: proteggere il proprio tenore di vita”

. Grazie al Family Banker ciascuno puo sapere quall rischi corre e in caso di sinistro pud contare su di lui fino alla soluzione del caso

l- “Lo dice anche lz normative
| europea sulla consulenza finan-
a di wie va protetio
vita presente debeit-
uadmo Poi si pud peusare alla
| pensione (tenore di vita futuro),
f’“r“ a valorizzare il suo patri-
monio (investimenti redditi
{ dichiara Massimo Grandis. am-
| ministratore delegato di Mediola-
“qum Assicurazioni, che non fa

come §'attuale in cui mSI finan-
ziaria ed economica si accaval-
lano e moltiplicano i loro effetti?
Le “polizze di protezione” sono
una risposta.
Autorevali ricerche rivelano che
se qualtro anni fa era “no” la ri-
sposta dell’italiano medio alla
domanda “sentc il bisogno di
proteggersi?’, oggi & “s1”, con i
dubbi che ne t.unscsunn(: con -

{ parte del Gruppa A
ma opera prevalentemente con i
| Family Banker. Si tratfa del resto

| di un principio al quale si alticne

(e dovrebbe auenersi) cisscun

| “bonus pater familias™, dal quale
<i 5i aspelta cura e saggezzai m:
Ilnclw il “reasanable man”

| inglesi. che si fa guidare dai buon
| senso: In altre parole: dovere del
L capofamiglia, dal cui senso di re-
| sponsabilita dipende la gualita
; dell enza di coniuge e figlis
@ garantire alla famiglia il mante-
! nimenta del livello di vita .

F come'si fa. in un mumcnlo

chi mi ? posso p -
melo? basterd un “assicurazione?
Qoando si tratta di ragionare di
assicurdzioni, il primo passo &
fare ordine

“Mediolanum  Assicurazioni™
spicga Massimo Grandis ™ ha or-
dinato 1 rischiin tre filoni: della

persona, del patrimonio, dci
beni, e ha predisposto 0no stru-
mento. il Protection Easy Tool,

che. come un navigalore. con
poche domande mirate identifica
il grado di rischio in cui si col-
lgca il cliente, Una specie di
tom-tom della sicurézza che ri-

vela a ciascuno in quale dei tre
ambili si & pid, meno o per nulla
protet
I rischi per la persona possono
essere gli infortuni, le malattie,
gli_inmerventi chirurgici: quelli
del patrimonio. la capauta di
produrre reddito: quelli dei beni
riguardano la casa. la responsa-
bilita civile e cosi vin, Rischi che
possono minacciare il manieni
mento del livello di vita, che
possono azzerare il frutto di una
vita di lavoro, se non si pug con-
tare su di vna protezione ade-
guata,
6qu| E]
delle prot
A“u:umzl(m
“La.chiarczza umnﬂz:tuuo Fi-
sponde Pamministratore dele-
gato. “Abbiamo registrato il
marchio Polizze Tande ad indi-
care, per ogni nostro prodotto in
gamma, una chiave di lettura
semplice ed efficace. Attraverso
qwuro semplici ‘domande: A

le . caratteristiche
i-di Mcdiolanum

Massimo Grendis

cosa serve, Cosa offre; Cosa ri-
chiesto Cosa fare in caso di sini-
stro, il cliente da subito @ messo
nelle condizioni di comprendere
il scrwtmlvqunlulu Ua pmm di

Fondi d'investimento: il meglio di oitre 25 tra ie magaiori societa specializzate a livello mondiale

Best Brands Collection, un ‘mix’ vincente sui mercati finanziari

Un’ampia gamma di fondi comuni riservati alla clienteladi Banca Mediolanum per offrire le migliori opportunita

mm Oggi il rispanmiatore pud inve-
stire in tutte le aree peografiche e nei
settori economici di wito il mondo.
Ad I:SEmPP[) nei Paesi € nelle Borse
dei ‘mercati energenti’, che hanno
economie nazionali & ‘trend” di svi-
Tuppo con interessanti opporuniti o
prospettive di crescita. Per farlo con
efficacia occotre avere una presenza
fisica sul temritorio, validissimi
*teamy” di gestione & un ‘know-how®
specifico che solo grandissime
aziende a livello intemazionpale pos-
50010 avere : ke
«Da qui I'alleanza sirategica che ha
geneaalo 1 fondi di —— -
fondi Best Brands ¢
Collection, istituiti
da Mcdiolanum In-
temational Funds a
partire dal ssttem-
bre 2008» spiega
Vittorio  Gaudic,
“responsabile Arca
Parimoni Finan-
ziari Clientela di
Banca - Mediola-
num, sche vede du
un lato Banca Me-
diolanum, con la
su4 capagita di con.
sulenza nei confromti dei clienti attra-
verso i propri Family  Banker,
dutl aliro le gmndi Case dl gestione
.che hanno
di avere ‘know-how’ e dimensioni tali
da garantire risultati di eccellenzas
Uno dei grandi vantaggi di investire

Vitlorio Gaudio

nei fondi di fondi Best Brands Col-
lection consiste nel fatio che ogn!
cliente ha la possibilita di
attraverso un unico prodotto, alle ml-
gliori competenze gcnimli alivello

evoluto ¢ imovative all”“architettura
aperta’. L'intera gamma Best Brands
Collection & anuvalmente A da
ffondi di olire 25 prestigiose socictd
d’investimento (¢ per quesio, ap-
punio, una “collezione” multi-marca).
che sono scelte da Mediolanum me-
diante un rigoroso di sele-
zmne € una conoscenza diretta, € che
mettono a disposizione
| del cliente e loro dif-

A Abm deen

Matteo  Bosco,
Country  Head
Pltalis  di

«Da  radici dl

quella che & l'at-
wale Aberdeen
Asset Mmqge-
ment, oggi una
societh d'investi-
menti vello globale che ha man-

Matteo Boseo

ferenti sp
di ge.slmm‘. (ogni sin-
golu portafoglio finan-
ziario conliene, in
media. i 8 ¢ 12 fondi

proprio Dna la a
investire le risorse della clientela sem-
pre in maniera mollo oculata ¢ senza
esporsi a rischi imprevist. Uno “spi-
nm scozzese' nella gestione delle ri-
iarie che rimane, in wite

pariner). B, all'intemo
dei fondi Best Brands
Collection, cisono due
principali  soluzioni
d'investimenic: i fondi
di fondi con un ap-
procio grad al

compario azionario, ¢
fondi di fondi che invesiono preve-
lentemente in specifiche aree geogra-
fiche (tra cui le Borsz emergenti) ¢
setioriali, con ka collaborazione di im-
partanti Case di gestione intemazio-
nali, come Aberdeen, Fidelity ¢
Goldman Sachs.

le noam‘ scelte e siralegie: sempre

con l‘ohn:ulvo di ottenere i maggtori
ll‘l

selezione dei titoli, delle Borse e dei

settori su cui rivolgere gli invcsliA

menti, Aliraverso anche un’appro-

[nrvdlln m':eru ¢ analisi pm[mcmru

@ Fidelity

Paolo Fodcr

Country Head per
i'llaliid'l F-detiu‘.
«Fidelity- & una
socied  di  ge-
stione degli inve-
stimenti nata nel
1946 negli Stati
Uniti < altiva dal
1969 nel resto del
mondo. In it
questi anni Fide-
lity & sempre ri-
masta indipendente & non quotata, ed &
cresciuta non altraverso ecqolsluom
ma ampliando sempre.pid I propria
clientela. La filosofia d'i »di

Paolo Federici
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Nick  Phillips,
Head of EMEA
Third Pany Di-
stripution per
Goldman Sachs.
Assel  Manage-
«Fondala

gement &
oggl una deile
maggiori socicth
di assel manage-
ment al mondoe offre fe risorse di un

Nick Philllps

grande gruppo unite alle competenze
focalizzate dello specialista. La nostra

Fidelity & caralterizzata dalla selezione
i supportala da una struttura di ri-
cerca proprietaria unica che affianca fa
ricerca locale alla capaciia di unpnrc
mercati globali. Questo approccio sta
alla base del nostro successo, lestinio-
niato ad esempio dal pmugmﬂu pre-
mio *Lipper Fund Awards 2010° come
migliore Casa d'investimenti a 3 anni.
vale a dire per il periodo 2007-2

nel “Large’, quello che rc-

su qualsiasi tifol

socg,!sunm di inserire all'intema delle
nosire soluzioni finanziarie. Per noi
& fonddamentale creare un legame di
fiducia a lungo termine con i nostri
clienti, uno degli aspetti che ci acco-
muna alla visione di Banca Mediola-
nume.

coglie e pitr grandi socteta d'investi-
mento. Abbiame gepernio un valore di
eccellenza per i :hcnn. anche in un
‘periodo non faile per i mercati finan-
ziari, Adotlando logiche d'investi-

profonda delle econo-
mic e dei mercati locali ci permetic di

chiarezza con il nostro cliente
La ppreoccupazione di ogni assi-
curato & il tempo che gli ci vorra
per essere indennizzato,

“Le nostre polizze hanno delle
prerogative nella gestione dei si-
nistri, che riguardano il modo, Ia
velocith ¢ I'efficacia. Entro dieci
giorni dalla denuncia il clientc
riceve il nome del nostro liquida-

_tore che seguird il suo caxo. con |

tutti i riferimenti per contattarlo. |
Quanto ai tempi di chiusura di un
caso, sono la meld dei tempi ita-
liani. Per quanto riguarda 1'effi- -
cacia, il cliente ha la sicurezza |
che la profezione viene attivata
completamente”.
Chiave di volia di queste preroga-
tive & il Family Banker, che Gran-
dis  definisce’ “tutore della
sncum’m del cliente. in tutte fe
fasi. 0. quando, in sito-
al mn lc retlive suropee, invila
il cliente a riflettere sulla neces-
sith di garantirsi il livello di vita
rAgginnio o di porre quests alten-
| ZibRe. come primiy’ passo sulla |
\/strada di una buona gestione eco- |
| nomicofinanziana deila famis
glia. B i_Family Banker & la
persona pitt adatta per fare cidy
| #Sa inteepretare i bisogni della |
| persona, della famiglia e indivi-
| duare la soluzione, fra quelle pro- |
| poste dal mereato, pilt adatta™
Ma la sua utilita si vede anche in |
seguito, quando avviere il sini-
stro. Da quel momeito. pio che |
i, il Family Banker condivide
ente ogni fase della que-
stione, in tutti i suoi aspetti.
Tutle le comunicaz che il
cliente riceve da Mediolanum
Assicurazioni, le riceve anche il
| suo Family Banker. Che & 1enuto
a controllare che i gli inden-
nizzi previsti dalla polizza siano
richiesti e rutta la documenta-
zione presentata. Perché. co
dichiara Massimo Grandis * i
prodolti assicurativi non sono
| complicati, ma articolati, hanno
! tanti dettagli. 1l cliente he il di-
ritto di averne une descrizione e
spiegazione da parte di una spe-
cifica persona - il suo Family
| Banker, che & competente in ma-
| teria evusa un lingusggio com-
rensibile & non da addetti ai
amri

fornire una vasia gamma di opporiunits
di investit i st

del rischio. Siamo molio soddisfalti
della partnership con Banca Mediola-
pum ¢ puntiamo a espandens ulterior-
mente I nostm  relazione.  Ci-
accomunan | innovazione, 1"approc-
¢io localizzato e 1'altenzione per il
clicate. Una Uelle ance su cvi puntiamo

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
! BASTA UNA TELEFONATA
| 840 704 444
| www.bancamediolanum.it

~ Notizie Mediolanum

mento che non sono mai sp
ma di mgo periodos.

nel fulue son0 i mencati cmergenti. Ri- 2 cuira o Roberto Scippa

l:nnmo che, nei prossimi “W_‘k‘_"“““ roberto.scippa@mediolanum.it

gmcrgcmi possa aumenlare molto in A e pagina diinformezions 7

termini assoluli, superando i mercat e “mmlz‘:;':w.:rum o

swluppa(l Emfojlﬁom la capializze- | rappressnta una forma di consulenze
né un suggerimento per investiment

mre qucila degli Stati Uniti=



