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La nuova proposta é in grado di garantire un alto livello di personalizzazione e flessibilita per rispondere a tutte le necessita del contraente

C’e il mutuo «su misura». Si chiama Rifiex

E il cliente che sceglie, in piena autonomia, come combinare le caratteristiche e le modalita del piano di rimborso

Ogni cinque anni si possono esercitare diverse opzioni: aumentare
o ridurre la durata del mutuo; ridefinire la quantita di tasso fisso
e variabile; inserire un tetto massimo alla variabilita
deltasso (Cap); cambiare la modalita di rimborso del capitale

® Cresce la "famiglia” dei prodotti Riflex,
Dopo |'apertura del conto corrente, la carta
dicredito RiflexCard, la carta prepagata Ri-
flexcash, debutta il Mutuo Riflex.

La nuova proposta che arriva dall'espe-
rienza di Banca Mediolanum intende soddi-
sfare il desiderio della maggior parte delle
famiglie di possedere una casa di proprieta.
Diqui una modalita di finanziamento davve-
roinnovativa e soprattutto con la stessa filo-
sofia del conto Riflex: non standardizzata
ma capace di adattarsi alle esigenze reali
delcliente.

Mutuo Riflex, infatti, a differenza degli al-
tri esistenti sul mercato, sia che si tratti dell’
acquisto di una prima casa, di una seconda
o ancora di un investimento immobiliare, &
in ado di garantire un alto livello di perso-

zione e flessibilita per rispondere a
tutte le necessita del contraente, specie se
queste nel corso del tempo variano.

Sono due, di, i punti di forza di que-
sta tipologia di mutuo.

Innanzitutto rappresenta il primo sul
mercato che in un unico prodotio consente
di scegliere e combinare le caratteristiche,
in modo da costruire una soluzione perso-
nalizzata, "su misura®, il tutto nella piena
trasparenza dei costi.

Per cominciare il cliente potra scegliere
liberamente il piano di rimborso del capita-
le finanziato che, sulla base dei propri biso-

i, risulti il piu vani ioso (tradizionale,
ancese, flessibile al 50%, a rata costante
ele.); la tipologia di tasso (fisso o variabile,
ma volendo si potra optare di rimborsare il

capitale finanziato in parte a tasso fisso e in *

parte variabile, definendo anche la percen-

RIFLEX

A

tuale da applicare).

Un altro elemento assai importante & la
durata, che per Mutuo Riflex pud andare
da un minimo di 5 anni a un massimo di
frenta; a fare da bussola nel determinare
I'importo della rata & il reddito mensile: ad
esempio, allungando nel tempo il mutuo, la
rata si abbassa influendo in misura minore
sul risparmio e sul tenore divita, ma la valu-
tazione andra fatta caso per caso, Inoltre il
cliente potra inserire l'opzione "Cap”: in
questo caso, se si verifica un rialzo dei tassi,

(MEDIOLANU
MUTUORIFLEX )

il Cap blocca l'importo della rata a un valo-

re prefissato contrattualmente. Infine va de-

cisa quale percentuale si vuole finanziare

;qr;e l)'uparaziona (che pud spingersi fin al
g .

Ma non & tutto. In un arco temporale di
medio-lungo periodo, come si presenta
quello per un mutuo, & probabile che le con-
dizioni di vita privata e professionale cambi-
1o, cost come quelle di mercato. Per garanti-
re una soluzione sempre aggiornata, per la
prima volia sul mercato, un mutuo rende

ibile la modifica di alcuni parametri
scelti da principio, senza aver bisogno di ri-
negoziare il mutuo con la banca e pertanto
senza sostenere costi onerosi di estinzione
eriapertura.

In particolare, nella fase di gestione atti-

va.del prodotto, ogni cinque anni, Mutuo Ri-
flex permette di esercitare diverse opzioni:
aumentare o ridurre la durata del mutuo;
ridefinire laquzmutadltassoﬁsﬁo evariabi-
le; inserire un tetto massimo alla variabilita
del tasso (Cap); cambiare la modaliti di rim-
borso del capitale.

A garantire ancora piu tranquillita per il
cliente, la cosiddetta opzione "salta la ra-
ta”, che consente al cliente di saltare una
rata del mutuo per far fronte a eventuali
situazioni di emergenza. In questo casol'im-
porio mancante verra automaticamente ri-
distribuito sul piano di rimborso residuo,
per cui non si avra l'onere di rimborsare la
rata in questione in un‘unica volta, ma cid
avverra gradatamente mediante un lieve in-
cremento dei pagamenti successivi. Cio
non toglie che, in qualsiasi momento, si deci-
da di pmcedere arimborsi parziali oppure
di estinguere totalmente il debito.

Per realizzare la soluzione che rifletta sul
serio le aspettative della famiglia si potra
sempre contaresulla guida sapiente e quali-
ficata diun consulente globale di Banca Me-
diolanum che in pili oggi ha a disposizione
un nuovo strumento, ovvero il Riflex home
driver un software innovativo che permette
di costruire il mutuo ideale, vana.gﬂe dopo
. variabile, e al tempo stesso di fare simula-
" zioni, mostrando gli scenari futuri se si an-
dassero a cambiare alcune caratteristiche.

A completare la soluzione di finanziamen-
to da parte della Banca c'& poi il "pacchet-
to” di polizze assicurative "Multi Scudo™ Me-
diolanum, pensate per la tutela della fami-
glia e dello stesso immobile oggetto del mu-
tuo.

A MILANO E ROMA

Mutuo RIFLEX

Il cliente
pud combinare:
la modalita
e il piano
di rimborso;
latipologia:
di tasso; la durata;
decidere
per l'opzione "Cap",
la percentuale
da finanziare.

BORSE

E' possibile
modificare
le caratteristiche
del mutuo,
tra cui |a durata,
senza aver bisogno
di rinegoziare
il mutuo con -
~la banca, quindi
senza ulteriori costi.

Consente di saltare.
la rata del mutuo
per far fronte
a eventuali

. situazioni
di emergenza.

Le tendenze mondiali
influenzano i mercati

Orail Conto corrente
é anche on-line

Sedi di p rest1%1
per i clienti «top»

ione di Banta Mediolanum

La sottoscrizione assicura, al pari
di altri conti correnti della Banca, b,
il supporto di un Consulente

® Aumentano le funzionalita offerte
sul conto corrente Riflex e in particola-
re quelle disponibili on-line.

E' sufficiente collegarsi al sito Inter-
net di Banca Mediolanum all'indirizzo
www.bancamediolanum.it per acce-
dere direttamente a una “rosa” di fun:
zionalith informative e dispositive ri-
servate ai correntisti che hanno scelto
Riflex.

Per cominciare]'ultimonatodei con-
1 correnti di Banca Mediolanum pud
essere softoscritio anche viaweb. Una
volta consultata la pagina del sito dedi-
cata a Riflex e compilato il contratto si
ricevera una e-mail di conferma della
Banca con le indicazioni necessarie al-

{inalizzazione dell'operazione. Sue-
cessivamente verranno forniti al nuo-
vo cliente i codici per iniziare a opera-
re via Internet.

La sottoscrizione on-line assicura la
completezza di tutti i servizi offerti dal
conto Riflex, compresa la possibilita di
ricevere fin dasubito assegni e banco-
mat; inoltre, al pari di qualunque altro
conto corrente della Banea, il cliente
ha a sua disposizione il supporto pro-
fessionale di un consulente della Ban-
ca che lo affianchera nelle decisioni di
investimenio.

L'operativita di Riflex anche via In-
ternet deriva dal modello multicanale
di Banca Mediolanum., Diversi i servizi
ditipo prettamente bancario (tra cuila
consultazione della situazione del con-
tocorrente, di mutui, fidie prestiti, car-
ie dicredito e bancomat e la possibilita
di operare bonifici, in Italia e all'este-

ro, e ancora la prenotazione di contan- | ro.
1i, la richiesta di carnet di assegni e
1'emissione di assegni circolari), ma ac-
cantonon vanno trascurate le altre op-
portunita: trading online, la consulta-
zione e |'operativith sui propri fondi e
polizze, ricariche del telefono cellula-
re, p:ﬁ‘amenm tributi, richiesta di
alert informativi via sms tra cui alcuni
per la sicurezza. Inoltre, a breve, sara
possibile provvedere via Internet an-
che alla ricarica delle carte prepagate
Riflexcash, attualmente in fase pilota.

GRANDE FESTA A CREMA

@1In crescita Mediolanum Private Banking. A
breve saranno inaugurate le due prestigiose se-
di di Milano (Via San Paolo, 1) e Roma (Largo
Fontanella Borghese, 84).

La Divisione & nata nel corso del 2005 con una
missione ben chiara: offrire consulenza banca-
ria e finanziaria di alto livello qualitativo, per
soddisfare le specifiche esigenze degli investito-
ri con elevati patrimoni. Vale a dire un servizio
fortemente personalizzato e dedicato a questo
particolare segmento di clientela.

La fase di selezione per la ricerca dei Private
Banker & partita a novembre 2005
"Entro la fine dell'anno - afferma Paolo Suria-
responsabile  di
Banking -, la nuova realta potra fare affidamen-
to su 70 Private Banker con un portafoglio me-
dio pro-capite che superera i 25.000.000 di Eu-

Mediolanum Private

L'attuale compagine & formata da professioni-
sti provenienti da una qualificata selezione svol-
ta all'interno della rete commerciale di Banca
Mediolanum e dal mondo bancario nel settore
della promozione finanziaria".

Due i requisiti da possedere: un curriculum
vitae significativo e relazioni con clienti di alto
profilo.

1l piano di sviluppo di Mediolanum Private pre-
vede la copertura delle prmmpah citta italiane.
La Divisione ha infatti I'obiettivo di contare su
200 Private entro il 2010.

Walter Ottolenghi

® Unadelle pi1 aspre campa-
gne elettorali degli ultimi decen-
ni, culminata nella notte deiri-
sultati traballanti e dello spet-
tro dell'ingovernabilita, non ha
scalfito il comportamento dei
mercati finanziari domestici,
confermatisi ancora una volta
come strettamente intercon-
nessi con i grandi temi e scena-
ri delle tendenze finanziarie ed
economiche globali, tuttalpitiri-
lette in chiave europea.

Certo, non sono mancati i te-
mi specifici a livello di singola
societi o settore. In particolare,
non sono mancati gli annunci o
le previsioni di operazioni socie-
tarie, che potrebbero aver atte-
s0 e trovato I'occasione per met-
tere la forza dei fatti compiuti
davanti all'indebolita capacita
di reazione di poteri pubblici e
privati, distratti dalle alchimie
delle nomine e delle redistribu-
zioni di pesi, misure, prerogati-
ve e competenze.

Per il resto si & visto un anda-
mento della borsa sostanzial-
mente sovrapposto allatenden-

rali legate alle aspettative sul
comportamento della Banca
Centrale Europea, con ben po-
co riferimento alle prospettive
delle variabili finanziarie nazio-
nali e alle discussioni sulla ge-
stione del deficit pubblico.
Anche le incertezze sul regi-
me fiscale delle attivita finanzia-
rie non sembrano aver avulo
un impatto sulle tendenze di
fondo dei mercati. Siiniﬁcnﬁ-
vo, probabilmente, del fatto

L'economia
italiana, sulla
spinta di quella
internazionale,
offre un
panorama,
equilibrato

c,heleamm.iﬁnannmaqunta-
te in Italia sono ampiamente

za positiva mondiale. Questo
anche nei sussulti di breve ter-
mine, generati dal mercato dei
prodotti energetici nelle sue pe-
riodiche impennate dei prezz,
comungque in continua ascesa.
Anche il mercato obbligazio-
nario e monetario & risultato al-
lineato alle tendenze pii1 gene-

Vent’anni al servizio dei risparmiatori

® Vent'anni al fianco e al servizio del-
1 clientela. Danilo Carelli, group mana-
ger della struttura di Crema, festeggia i
suoi primi vent'anni nella rete commer-
ciale di Banca Mediolanum, dove & shar-
cato fin dal 1986 dopo una precedente
esperienza nel comparto bancario. Per
I'occasione, il 29 maggio, & stata organiz-
zata una serata che si svolgera nella
splendida cornice dell'antico teatro San
Domenico di Crema.

Dopo lo spettacolo del cabareitisia
Franco Rossi, il momento clou arrivera
con l'intervento che lo stesso Carelli ter-
ra davanti a una platea di circa 400 per-
sone, composta da colleghi e amici accan-
to ai clientl, “Ripercorrert le tappe fonda-

mentali del mio iter di carriera da promo-
tore a manager, i traguardi raggiunti in
termini di produttivita e qualita dei servi-
zi, grazie alla determinazione e soprat-
tutto alle sinergie create all'interno del
mio team di collaboratori che attualmen-
te conta una guarantina di risorse fra
Crema, Lodi e Brescia. - commenia Dani-
lo Carelli - Ancora, mi soffermerd sul rap-
porto difiducia e credibilita che si & venu-
to a creare con i clienti, oggi a quota 7mi-
la con un patrimenio di 372 milioni di
euro da gestire”,

Ma nel corso della serata ci sara anche
tempo per pensare al service: Carelli, infat-
ti, devolvera parte dei suoi utili all'"Asso-
ciazione cure paliative Marco Privitera”.

nel circuito internazio-
nale degli investimenti e dete-
nute da soggetti non residenti o
estero-vestiti, totalmente indif-
ferenti a possibili incrementi
delle aliquote di prelievo fisca-
le. Pitisensibili a questa temati-
ca, e a quella delle prospettive
del risparmio domestico in ge-
nerale, sembrano essere stati i
titoli del comparto assicurativo
o dei servizi finanziari destinati
al pubblico, apparsimeno dina-
mici del resto del listino.
Aparte questa possibile ecce-
zione, anche i temi settoriali

_ pil1 evidenti sono apparsi indi-

pendenti  dall'evoluzione del
quadro politico. Regina incon-
trastata di questi primi mesi
del 2006 & stata sicuramente la
Fiat: il suo progresso & perd
spiegato pit dalla rinnovata po-
litica di prodotto e dai migliori
equilibri finanziari ottenuti con
le operazioni dello scorso anno,
che non da una presunta cen-
tralita ritrovata dalla casa tori-
nese nei nuovi equilibri dei pa-
lazz romani. Cosa che non le
guasta, ma probabilmente non
in misura cosi determinante.
Pil1 penalizzati, invece, i titoli
delle societd "interest sensiti-
ve", dove l'elevata esposizione
debitoria espone a rischi mag-

gI011 1 unu scenano di nere-
mento dei tassi, In questa situa-
zione & possibile assistere ad
un aumento dell'attivita di
emissione di “corporate bon-
ds*, per consolidare le posizo-
ni finanziarie in tempo utile.
Tutti fattori importanti, ma che
pocohannoa che fare con la fa-
se politica attuale.

Abbiamo quindi avuto unari-
prova della conferma di grandi
temi. Innanzitutto della globa-
lizzazione avanzata del merca-
to finanziario, che coinvolge in
pieno anche il nostro paese, e
poi degli effetti della "blindatu-
ra” eurcpea della politica mo-
netaria, impermeabile anche
alle pit1 violente polemiche sul
debito pubblico italiano, che
non hanne mancato di fare da
sfondo alla dialettica pre e post
elettorale. In primo piano ab-
biamo quindi avuto lo svilup)
dell'economia reale, che dai
quadranti del Pacifico e del
Nord Atlantico si sta finalmen-
te spingendo anche in Europa e
sta coinvolgendo anche il no-
stro comparto manifatturiero.
A questo sviluppo, che trascina
inevitabilmente anche il setto-
re deiservizi, fa da contrappun-
to una tensione monetaria mi-
surata dall'evoluzione dei tassi
d'interesse, dei quali si stanno
scontando nuovi futuri incre-
menti.

Se ne ricava un quadro da
equilibrato a positivo per le bor-
sein generale. Staremo a vede-
rese anche la cosiddetta “volon-
ta politica” sapra adeguarsi a
questo scenario.
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Mediolanum
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