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FONDO DI SOLIDARIETA - Operazione rivoluzionaria, 50 milioni a favore dei clienti che per gravi motivi non possono pitl pagare le rate del mutuo

Invalido al

® "Nessun cliente Mediolanum
che abbia sottoscritto un mutuo,
deve perdere la casa a causa di
una disgrazia improvvisa, magari
per un incidente o un infarto che
-gliimpedisce di pagare lerate”. Pa-
rola di Ennio Doris, presidente di
Banca Mediolanum. E allora: se
stai pagando un mutuo Mediola-
num per la tua prima casa, e all'im-
provviso per un'invaliditd inattesa
non puei pii lavorare, nessuno ti
sfratterd. Debito annullato, ipote-
cacancellata, la casa restatua, an-
zi: diventa tua. Per sempre. Alla
banca non devi pill niente. La tua
casanon andra ad aggiungersi alle
74 mila che ultimamente soho sta-
te colpite da un'ingiunzione per

messa all'asta: potrai continuare’

ad abitarld, e ad abitarla da pro-
prietario a tutti ghi effetti. L'annun-
cio & stato dato dallo stesso presi-
dente di Mediolanum nei giorni
scorsi durante una conferenza
stampa che si & svolta al teatro
Manzoni di Milano.
Rivoluzionario? Doveroso, per
Doris. Che ha deciso di aprire un
fondo di solidarieta, a partire dal
1" ottobre, destinato ai mutuatari
di prima casa colpiti da malattie o
infortuni che determinine una gra-
veinvaliditd permanente, per estin-
guere debiti residui fino a 250 mila
euro. Il Fondo sara inizialmente ali-
mentato dal 5 per mille della rac-
colta realizzata con la vendita del
nuovo servizio Double Chance (ve-
di articolo in questa pagina). In al-
tre parole, il mutuo non costera di
piti al cliente, sarala banca a desti-
narvi una parte dei propri ricavi: 8
milioni di euro nei prossimi 22 an-
ni per i mutuatari attuali, che sali-
ranno a 50 milioni con i mutui che
saranno nel frattempo sottoscritti.
Gia in giugno la banca aveva an-

Ennlo Doris nel corso della conferenza stampa al teatro Manzoni di Miano

nunciato che dal 1° settembre
avrebbe ridotto unilateralmente,
ciodé automaticamente, senza alcu-
na contrattazione da parte del
cliente, i mutui bancari sja ai clien-
ti nuovi sia a quelli vecchi, calcolan-
doin 65 milioni di euro peri prossi-
mi 22 anni il costo dell'operazione
per la banca. Ora gli investimenti
peri clienti salgone a 115 milioni.

Gia a tre settimane dall'annun-
cioe  dell'abbassamento  dello
spread e quindi del costo dei mutui
per le famiglie, erano state oltre 12
mila le richieste, la meta delle qua-
li complete di tutti i dati necessari
per procedere. Attualmente supe-
rano le 5000 unita i mutui in lavo-
razione: "Cid significa” ha osserva-
to Ennio Doris "che raddoppiere-
mo o addirittura triplicheremo ri-
spetto a prima. Cid va oltre le piil
rosee aspettative”,

11 fondo di sclidarietz Mediola-

num sara diverso da tutti gli altri,.
che di solito fanno distinzione fra
aspiranti beneficiari. Del reste tut-
tii servizi Mediolanum sono diver-

si: Mediolanum da a tutti le‘stesse -

identiche opportunita. e
I la sua peculiarita, cid che la di-

- stingue datutti gli altri istitat di cre-

dite. Ed & il frutto di una scelta preci-
sa, avanguardia di un'etica del cre-

-dito che se diventasse tendenza dif-

fusa sovvertirebbe nofisolo1'imma-
gine ma la sostanza del rapporto
banca-cliente, un rapporto in cui an-
cora oggi troppo spesso il cliente as-
somiglia pil1 a un suddito che a un
cittadino. Per un motivo semplice:
l'ignoranza generalizzata in mate-
ria di economia, che davanti a uno
sportello bancario, a un esfratto
conto, a un rendiconto, ci trasfor-
ma, tranne eccezioni, in analfabeti
che non possono fare altro che fidar-
si. "Per tradizione" ha dichiarato

Doris "1 servizi baricari sono com-
plessi, poco comprensibili. Per un

_ cliente che non mastichi di finanza,
* & difficile persino controllare gli in-

teressi del conto corrente. In questo
modo si creano delle diseriminazio-
ni. 11 laureato in economia riuscira
sempre a ottenere condizioni pill
vantaggiose rispetto a chi della ma-
teria non conoscenulla”.

"Ebbene" ha continuato il presi-
dente "a tutti i nostri clienti noi of-

_friamo le medesime condizioni”.

Nessun cliente a Mediolanum vie-
ne privilegiato né penalizzato. II go-

- vernatore Mario. Draghi recente-

mente ha raccomandato le banche
di operare per l'eliminazione delle
commissioni di massimo scoperto:
ebbene, Banca Mediolanum non le
ha mai applicate, e anche qui sta la
differenza.

Per la banca milanese, i clienti si

- distinguono soltanto per le rispetti-

ve, individuali esigenze. Di qui la
creazione del Family Banker, consu-
lente personale a tutto tondo. Di qui
tutti gli altri servizi e anche le ulti-
me iniziative, come.la riduzione per
tutti delle rate del mutuo. E da qui
anche 'ultima risoluzione: quella di
azzerare il debito per chi, piti sfortu-
nato, fino a ieri avrebbe dovuto subi-

- re anche il trauma di ritrovarsi sen-

za un tetto.

In America lo chiamano welfare,
per Mediolanum & un valore. Un
valore vero, importante almeno
quanto quelli che sitengono in cas-
saforte. Un welfare inedito, né sta-
tale né aziendale, unico nel panora-
ma bancario. Talmente unico da
non avere ancora un aggettivo che
lo connoti. Poco imporia: importa
invece che esista, sia una realta.

Naturalmente con la speranza
(per tutti) che non ce ne sia mai
bisogno ...

«Double Chance» per non perdere il treno

® Unnuovoservizio finan-
ziario, denominato Double

Un nuovo servizio finanziario con

pill vantaggiosa possibile.
Per ricavare il massimo dei

perifondi di Fondi Global Se-
lection.

Chance, doppia opportunita,
che richiama un celebre film
e consente di investire gra-
dualmente nei mercati azio-
nari, diversificando sugli sce-
nari internazionali, benefi-
clando nel contempo di un
rendimento certo, a tassi mol-
to vantaggiosi, sul capitale de-
siinato a questi investimenti.

Sempre alle migliori condi-
zioni del mercato, e anche in
una situazione, come quella
attuale, di correxione delle
Borse ¢ tassi monetari inte-

ressanti,
Nel film intitolato 'Oltre il
giardine’, il  giardiniere

'Chance' interpretato da Pe-
ter Sellers amava osservare
che “dopoI'autunno e l'inver-
no, viene sempre la primave-
ra e la bella stagione”, in un
ciclo che siripete e alterna pe-
riodi freddi e difficili a quelli
piia caldi e favorevoli, e che
“se le radici non vengono reci-
se, dopo il gelo e il brutto tern-
po, tutto rifiorisce come e me-
glio di prima®, per crescere
ancora di pit.. E un altro per-
sonaggio del film, un facolto-
s0 vomo d'affari, applicava
questa metafora all'econo-
mia del sistema capitalistico,
sottolineando che, allo stesso
modo, se il sistema non viene
abolito, a ogni periodo di diffi-
colta segue sempre una fase
di sviluppo ancora pit forte.
B questo, del resto, I'anda-
mento storico dei mercati fi-
nanziari di tutto il mondo,
che a lunghi periodi 'caldi’ e
di espansione, rappresentati
nel classico grafico di Borsa
dauna linea che tende a sali-
re progressivaments, alterna
periodicamente alcune, e al
confronto molto piti brevi, fa-
si di frenata e di 'raffredda-
mento’, prima che il sistema
riprenda la sua corsa al rial-
zo. Investire nei periodi di cor-
rezione & quindi il modo mi-

tasso aggiornato ogni 3 mesi
alle migliori condizioni di mercato

gliore per approfittare piena-
mente dei successivimomen-
tidiripresa.

Ed  anche la strategia di
gestione degli investimenti
sostenuta e promossa da
Banca Mediolanum: una

prattutto per chi ha saputo
‘seminare’ durante la crisi, e
poiraccoglierne i frutti quan-
do 1 tempi sono maturi. Natu-
ralmente sarebbe oftimale
investire quando azioni e va-
lori di mercato sono ai mini-

guadagni quando i mercati
tornano improyvisamente e
velocemente a salire, irispar-
miatori pil accorti, e ben con-
sigliati dagli esperti del setto-
e, deveno gia possedere i ti-
toli e le azioni che riprendono
a correre.

Per centrare questo obietti-
vo nasce Double Chance, il
nuovo servizio finanziario di
Banca Mediolanum, dal no-
meispirato proprio al sapien-

La linea del progresso cresce sempre
Indice MSCI Waorld Total Return in USD
Valori di fine mese dal 31-12-1925 al 30-6-2008

Nel grafico I'andamento dell'insiema delle Borse mondiali dal 1925. Come sl vede, la linea & in costants
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Dati in'percentuale,

strategia di lungo periodo,
dato che in un arco di tempo
di diversi anni-i dati storicie
le analisi finanziarie lo dimo-
strano - mercati e rendimen-
ti crescono sempre, per nuo-
vie consistenti guadagni, so-

mi, appena prima della ri-
presa, ma & impossibile pre-
vedere quando le crisi fini-
ranno: I'unica soluzione &
quindisuddividere il proprio
investimento in pilt momen-
ti, per ottenere una media il

te giardiniere di 'Oltre il giar-
dino'. Double Chance & frutto
della collaborazione con
BlackRock, JPMorgan Asset
Management e Morgan Stan-
ley Investment Management,
gia partner di Mediolanum

Si tratta di una soluzione
d'investimento “che  prevede
da parte dei sottoscrittori il
deposito di un capitale (a par-
tire da 25mila euro) su un
conto remunerato di Banca
Mediolanum al tasso minimo
del 5% garantito per 2 anni
sulle giacenze, o al tasso Euri-
bor a tre mesi, se pit1 alto. Un
sisterna per assicurare in
ogni caso le migliori condizio-
ni del mercato. Obiettivo del
servizio & quello di realizzare
investimenti periodici sui
mercati azionari internazio-
nali, utilizzando i nuovi fondi
azionari globali nati in colla-
horazione con le tre prestigio-
se Case digestione del rispar-
mio. Il cliente pud scegliere la
durata della soluzione (3, 6,
12, 18 o 24 mesi), con quote
di investimento non concen-
trate in un unico momento\,
ma frazionate nel tempo: in
questo modo, l'investimento
viene ottimizzato sfruttando
appieno la volatilita dei mer-
cati, e ottenendo prezzi d'in-
gresso medi pit favorevoli.

Come per ogni alira soluzio-

‘ne finanziaria, vanno osser-

vate le regole di base: occor-
releggere attentamente le in-
dicazioni contenute nel pro-
spetto informativo, e seguire
le indicazioni del Family
Banker Mediolanum, che ha
I'obbligo di verificare la pro-
pensione al rischio del singo-
lo sottoscrittore, caso per ca-
s0.

Tuttemisure e procedure a
tutela del cliente, che Banca
Mediolanum mette sempre
al centro del proprio servizio,
della propria assistenza e
consulenza, con gli oltre
6,000 Family Banker presen-
tiintutto il territorio naziona-
le. Ogni giardine fiorito, co-
me diceva Peter Sellers, va
delresto curato in ogni detta-
glio.

I'improvviso? La casa diventa tua

Conviene continuare
ad accumulare fondi

avevamo chiesto una
pausa di riflessione fi-
no alla fine di agosto per-
ché sembrava che i merca-
tistessero riflettendo pau-
re pitl 0 meno reali di ogni

ln un recente articolo

giore potrebbe essere lu-
glio che raccoglierebbe
tutti i cocci delle trimestra-
li di giugno e forse anche
qualche peggioramento
dei fondamentali macro.
In questa ipotesi (che & la

genere: peggiore)
da possi- giudico
bili attac- impossibi-
chi di le un re-
Israele cupero
all'lran, europeo
a ipotesi aiy livelli
che il pe- di inizio
trolio po- anno in
tesse es- " soli quat-
sere di- P tro mesi,
ventato $k mentre
un'arma { non  sa-
contro rebbe la
I'Occiden- A | prima vol-
te sostitu- i ta chel'ul-
tiva al ter- timo qua-
rorismo, drime-
vedendo Antonelle Zunino* stre  in
aumenta- USA  si
re il nu- presenti

mero dei "falchi” del Me-
dio Oriente e, altrove, dal-
Ia Libia, fino a poco tempo
fa divenuta ragionevole e
quasi amichevole, ma, im-
provvisamente cambiata,
a Mosca, ormai nemica di-
chiarata, fino all’Arabia
Saudita, vista come colom-
bathe porge miseri ramo-
scelli d'ulivo che appaio-
no pilt come prese in giro
che come tentativi di me-
diazione. Infine, anche la
politica’della BCE viene vi-
sta da molte parti come un
boomerang che, indebo-
lendo il dollaro, porta ac-
qua al mulino dell'inflazio-
ne anziché agire da freno.
1l diffendersi di tutte que-
ste voci come eventi inevi-
tabili sta facendo perdere
I'orientamento a chi era
gia abbastanza spaventa-
to dalla situazione reale
delle economie mondiali e
non consente di fare previ-
sioni calibrate anche in
presenza di dati macro o
micro spesso migliori del-
le attese. Anche noi, ai pri-
mi di luglio, in una situa-
zione cosi confusa, non ab-
biamo potuto immaginare
che due tracciati per il fu-
turo breve: uno decisa-
mente brutto e uno miglio-
re. I tracciati sono il frutto
di proiezioni basate sia
sull'analisi tecnica sia su
quella della psicologia de-
gli investitori. Ambedue
prevedono un brutto lu-
glio e agosto sostanzial-
mente di attesa, ma dan-
no una buona chance a un
fine anno di ripresa, spe-
cie negli USA e peril dolla-
ro. La prima ipotesi preve-
de che, in Europa il DAX
tedesco, ossia il listino pil
ricco di tecnologici, rom-
pano supporti importanti
e possano ritrovarsi a fine
agosto rispettivamente a
quota 5250 e 3000, equiva-
lenti a 35% e 33% rispetti-
vamente dai vecchi massi-
mi. L'Italia & proiettata an-
cora come il fanalino di co-
da, essendo troppo breve
il periodo perché qualsia-
si modifica sostanziale
possa avere un qualsiasi
effetto positivo.

Per quanto riguarda gli
USA, la violazione di quo-
ta 1280 dello S.P500 con-
durrebbe a una caduta fi-
no a 1160; ciod dai massi-
mi di 1550 la perdita sa-
rebbe del 25% e da inizio
anno del 22,5%.

Secondo me il mese peg-

come eccezionale.

La secondd ipotesi parte
da basi diverse e potrebbe
rivelarsi .ottimistica. 1l
2008 ha vissuto sostanzial-
mente due pesantissime
cadute, ognuna tra il 7 e
1'8%. La prima in gennaio,
con modesta coda fino a
marzo e la seconda dal 17
maggio al 20 giugno. La
successiva caduta, fine
giugno e luglio, potrebbe
essere analoga con un ago-
sto laterale tra su e gii,
ma gia con un piccolo
trend al rialzo. In_questa
ipotesi 'Europa verrebbe
a perdere circa un 24% e
gli USA un 16%, Un 2008
positivo sarebbe ancora
nelle carte, anche se molti
supporti sono stati gid rot-
ti.

Oltre a queste proiezioni
tecniche ne abbiamo fatte
alcune di miglioramento
macro soprattutto inflazio-
nistiche, che dovrebbero
indurre le Banche Centra-
li ad andare piano con
I'idea del rialzo dei iassi.
Immaginiamo un calmie-
ramento del prezzo del pe-
trolio e forse degli alimen-
tari, e un rallentamento
della domanda specie a
Est. Confermiamo la previ-
sione di un dollaro intorno
a 1.45 per fine anno per-
ché chi non comprera in
USA sara un pazzo, men-
tre le elezioni americane
faranno il resto. Comun-
gue chi non ha bisogno dei
denari che investe conti-
nui ad accumulare fondi o
indici; chi ha solo titeli di
Stato diversifichi con titoli
legati all'inflazione o titoli
societari "sicuri” con sca-
denza non oltre il 2010.

Rimaniamo in attesa di
un eventuale Tapiro ma,
per cortesia, che sia
d'ero.

*Finanziere
e scrittore di economia
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