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‘Tasso del 2,50% hetto sul contodi deposnto e possrblhta di trasfenre gradualmente il capitale agli i mvestlmentl COME S| DVENTA FAMILY BANKER

Double Chance, I'attesa che rende

Il servizio permet'te di valorizzare Ialtalena delle quotaz:onl

™ 'Double Chance', ovvero, doppia op-
portunitd. La prima: investire gradual-
mentenei mercati azionari importi sem-
preuguali, conil vantaggio di sfruttare le
opportunita deiribassi, I'altalenadeilisti-
ni*. La seconda: beneficiare'di un rendi-
mento.certo, a un tasso molto vantaggio-
so, sul capitale depositato in-attesa dies-

. sere destinato-a questi investimenti. Ri- "~

sultato: & sempre il momento giusto per

investire suimercatifinanziari, aprescin- "

dere dai loro alti e bassi. -
Lalogicaeivantaggidi Double Chance,
il servizio d'investimento avviato nel lu-
glio 2008 daBanca Mediolanum, in colla-
borazione con Mediolanum Internatio-
nal Funds, non cambiano e restano inva-
riati, con tutta la loro efficacia eiconve-
nienza per i risparmiatori e investitori.
Scattano ora le rinnovate condizioni

del servizio: un tasso d'interesse eccezio-

nale del 2,50% netto sul capitale versato
sul conto di deposito dedicato (ed & im-
portante parlare di tasso netto, perché &
cid che rimane effettivamente in tasca al
cliente; un rendimento trai pitivantaggio-
sidelmercato). Ela possibilita di trasferi-
regradualmente, duevolte almeseinmo-
do autematico, I'atamontaré del capita-

FONDI DI FONDI

le, dal cdnto di deposno aglifnvestimen- -

ti, in un-arco di tempo che pud variare da
3a6o012mesi

Sono-queste le novity-che nguardano
Double Chance, {'inhovativo servizio di
investimento che, dalluglio 2008, e pro-
prio ‘attraverso un ingresso frazienato e
pmgrammato n 1 mercau azxonan, ha

Chance, che! spalma -gli investimenti in

-un penodoprolungato, sfruttando appie-

no la volatilita dei mercau, e-ottenendo
prezzi_ d'ingresso medi pili favorevoli,
avrebbe dvuto risultati e rendimenti ben
superiori, valé a dite nell'ordine del 25%
con Double Chance a 12 mesi.

Una strategia‘'e un sérvizio finanziario
.the,dalcon-.
todideposi-

toatassoelex
vaw, jnve-

iche inun periodo
tedeimercati.In-
io concreto, se un

_della banca - d'affari’ statunitense, che
sprofondd nella crisile Borse mondidli, &
- del settembre 2008), a distanza di quasi2
anni si pud calcolare che potrebbe avere
astento recuperato I'importo iniziale del
suoinvestimento. Seinvece o stesspjnve-
stitore avesse scelto-il servizio Double

po; rapp

gressivimente, . alferna penodicameme
alcune, e:al cofifronto molto pil brevi, fa-
sidicalo, prima che il sxstematiprenda la
sua corsaal rialzo, Investire nel momenti
di flessione & quindi if modo migliore per

approfittare pienamente dei successivi
momenti di recupero.
Naturalmente sarebbe ottimale riusci-

re a investire quando azioni e valori di*

mercato sono ai minimi del periodo, ap-
penaprimadelialororipresa, ma éimpos-
sibile prevedere quando le.correzioni al:

-tibasso finirahno: Iunica soluzione: &,
quiindi: suddxwdereupmpno investimen-~
“to in pit momenti, per ottenere una me-

dia il pid vantaggiosa possibiie, |

Bd & anche lastrategia digestione degh :

investimenti di lungo periodo, datc che.

in un arco ditempo di almeno 10 anni; i *

datistoricieleanalisi finanziarielo dimo-

strano, mercati e rendimentl crescono

sempre, soprattutio per chihasaputo 'se-
1inare’ durante la stagione 'fredda’.
*Metodo cheticonsentediridurreilprezzo
medio-di acquisto dei tuoi investimenti
{Dollar Cost Average) - -
éwessaggml’v;amuuanale i ;:rmzip Double Chance

‘O
, ) Best ands di Mediolanum Intematmnal Funds.
Borsa da unalineache tende a salire pro-.. o

leggereil Prosp
sul sita www. bancamediolanurn.ite pressa iFamily
Banker' Lecondizioni contrattuall del Conto di De-

rllsulsltcwww Imncamediolanum itepressoiFami- ~

ly Banker".
Versamenro minimo: euro 25,000

Best Brands, «collezione» di eccellenze

Per soddisfare le esigenze di ogni cliente e investitore, il giusto mix df portafogllo in 8 soluzioni finanziare

M Ojtre 20 trale piii prestigiose societa
d'investimentointernazionali, e 8 diver-
se npologle diFondi comuni, dagliazio-
nariaibilanciati. Persoddisfare esxgen-
ze e dbiettivi di'ogni cliente e di ogm
profilo d'investitore. Per fornire a cia-
scunoil giusto mix di soluzmm finanzia-
rie.

Sonoinumeriele qualita che caratte-
rizzano la famiglia di fondi 'Collection’
di Mediolanum Best Brands. Fondi
compostidafondididiverse Case(eper
questo, appunto, una 'collezione' multi-
marca), tutte altamente qualificate,
chein questo modo concentrano e met-
tono adisposizione del cliente le diffe-
renti specializzazioni e strategie di ge-
stione. All'interno di un'unica soluzig-
ne, uno degli 8 fondi multi-marca, ‘e
quindiall'insegna dellamassima diver-
sificazione (a differenza dell'altralinea
d'investimento di Mediolanum Best
Brands, la linea 'Selection’, gla trattata
suqueste pagine, compostainvece da 6
fondi mono-marca di altrettante Case).

Lagamma difondi comunidellalinea
Collection diMediolanum BestBrands,
lanciata nel settembre del 2008 propno
alla vigilia della fase pilt acuta della cri-
si dei mercati finanziari di tutto il mon-
do, in questi due anni, particolarmente
turbolenti e delicati per.il settore, ha
confermato tutta la forza della propria
strategia d'investimento: fornire alla
<clientela fondi muln-marca, ognuno
dei quali rappresenta un ‘concentrato’
delle varie caratteristiche e competen-
ze delle oltre venti societa specializza-
te; uniti alla consulenza personalizzata
garantita a ognisingolo cliente dai 6mi-
la Family Banker Mediolanum presenti
in maniera capillare in tutta Italia.

L'importanza fondamentale di una
consulenza adeguata ha trovato un'en-
nesima dimostrazione anche nel corso
delle ultime settimane, quando a mag-

gxo ilmercato nazionale deifondi comu- .

nid'investimento ha dovuto subire una
brusca contrazione e una fuga da parte
degli investitori, che sono apparse so-
prattutto come ['effetto emotivo della
crisi in Grecia e dei contraccolpi dei
mercati, mentre Banca Mediolanum,
grazie alla consulenza dei Family
Banker, hainvecefattoregistrare unan-
damento in controtendenza e ancora
una crescita nella raccolta finanziaria
in fondi. Non sitratta certo diun episo-
dio isolato ma’di un 'trend’ che conti-
nua e si conferma ormai da anni.
Per ciascuno degli 8 fondi che com-
_ pongonol'offerta dellalinea Collection
di Mediolanum Best Brands (di cui 4
azionari geografici, 3 bilanciati/flessibi-
li e 1 azionariq settoriale), ognuno con
caratteristiche e specificith diverse,

Banca Mediolanum offre le eccellenze
piltfunzionali a ogni soluzione tratutte
lesocietapartner, inmodoche ogm fon-
do contenga il meglio delle risorse e
dell" ot%qrta di tutte le Case coinvolte.

Un risultato che, in concreto, non &
replicabileinun altro modo da parte di
un singolo cliente, perché per costitui-
re un analogo mix in Portafoglio-sérvi-
rebberoinvestimenti molto maggiori e
una.competenza approfondita, da su-
per esperto, su tutti i fondi disponibili.
Altro che investimenti fai-da-te, solu-
zioni standardizzate per tutti, o una
consulenza approssimativa, che rap-
presentano i maggiori rischi che pud
.correre un-investitore privato.

Le partnership avviate da Banca Me-
diolanum conlemigliorisocietdd'inve-
stimento a livello mondiale permetto-
no.un confronto continuo su strategie
da seguire e gestione delle risorse: In

-questomodp Mediolanumnon silimita

ad acquistare e distribujre un prodotto
diterzi, ma pud contare su un filo diret:
to € un rapporto privilegiato che con-
sentono di gestire gli investimenti dei
clientinon solo in base alle performan-
ce passate, maancheinbasealle strate-
gie future. Un'alleanza in-grande stile
cherappresentail valore aggiunto della
linea Collection di Mediolanum Best
Brands, una collezione di eccellenze.
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Ps
‘tare fra capg.é collo. Malatt[a,,
furto, incéndio, incidentg, im-
Aprewstx wari. Meglio pénsarci
prima. Senza drammatizzare;
solo consapevolezza e .reali:
smo. -Per godere davvero di

- Si accettano solo

‘i candidati migliori

I (ndiploma, o meglioancorauna
" laurea; aver gia lavorato per almeno
- un paio'd'aniii, meglio se a contatto

con la gente, per esemnpio nel com-
‘mercio; avere almeno 24 anni: sono
questi i requisiti che deve contenere
+il curriculum vitae di chivuole diven:
fareFamllyBanker. Male doti perso-

P nali richieste non sono
w menc importanti e
comprendono: fer-

ma volonta di di-

ventare professio-

nisti competenti e
realizzati, volonta
dicrescere, spiritodi
iniziativa, capacita di
. creare e mantenere rela-

* zionl umane. Perché la professione
de! Family Banker, il "professionista

- .delTerzo miillennio”, come tuttiime-
* stieri capaci di dare grandi soddisfa-

" zioni, si costruisce partendo da una

base e seguendo un metodo ben pre-
ciso e impegnativo. Barica Mediola-
num conosce bene questo método,
+-. perchéT'ha inventato e collaudato in
" trent'anni di lavoro sul campo e di
successi.

Lepercentualideipromossiallesa-
me obbligatoriedi Stato pérsvolgere
illavero di promotore finanziario so-
no ogni-anno eloquenti, ¢ anche nel
2010 hanno premiato la preparazio-
ne che Banca Mediolanum fornisce

attraverso  l'universita  aziendale
(MCU, Mediolanum Corporate Uni- |
versity) agliaspiranti FB: nella penul-
tima sessione promossc il 76% MCU,
contro il 23,7% delresto delmercato;
nell'ultima sessione, promosso il
64% MCU, contro il 20% del resto de]
mercato, :

Possono dxvemare Family Banker

professionalispe-
cifiche, persone provemeuu dalsetto-
re bancario e promotori finanziari, .
periquali, peraitro, sono previsti ac-
cordi economici individuali che ten-
gono. conto dell'esperienza™e della
competenza gia acqu.xsxte dai singoll
aspu'anu

1l piano formativo & stato 0esso a’
punto daMCU perla figura del Fami-
lyBanker, che &, asuavolta, unacrea-
zione di Banca Mediolanumla quale
fin dalld nascita porta un imprinting
ben preciso nella sua organizzazio-
ne:fornireal cliente ogniservizioban-
cario e prodotto finanziario persona-
lizzato come, dove equandoil cliente
prefensce Unmodello dibancail cui

' pemo & il Fainily Banker.

Chi diventa cliente Medmlanum, i
dal momento in cui apre un conto,
pubd "andareinbanca"senzaspostar-
sidacasaodall'ufficio;semplicemen-
teusandointernetoiltelefono, maso-
prattutito pud contare su un Family
Banker che, secondo le esigenze del
cliente stesso, svolge per lui un ruolo
fondamentale. Dove e quando il
clientevuole. Per, ad esempio, richie-
dere un mutuo, un prestito, o predi-
sporre un piano pensionistico o per:
investire { risparmi. Il Family Banker
& il professionista che non lascia mai
solo 11 cliente, e valuta ogni volta, per
tui e con luj, la soluzione pid appro-
pnatam baseallecaratteristiche e al-
le esigenze di ogni singolo cliente.

In una Banca strutturata in questo
modo, competenza e disponibilita
del Family Banker sonoindispensabi-
Li. Esela disponibilita personale a li-
berare il cliente da ogni disagio ¢ ad
ascoltare le sue esigenze & una-dote
naturale, la competenza per propor-
ghi Ie soluzioni pili adeguate & una
conquista, che richiede una forma-

. zione approfondifa-e un aggiorna-
mento continuo e puntuale.

Comeabbiamovistodairisultatide-
gliesamiMCU & unarealtad'eccellen-
zanelpanorama italianoel'attivita di
formazione non si interrompe con
Y'esame di Stato e l'inizio del lavoro
maanzi prosegue, con oltre cento cor-
siinaulaeonline, conl' agglomamen~
to € i supporti necessari perché il FB
possa svolgere sempre al ‘megliola
propria attivitd. A vantaggio suo e del
cliente.

.nea.con la stagione. Pre:

1
nalé: un vxaggm alle Seychel-
les.

Notizie Mediolanum
& cura di Roberto Scippa
roberfo.scippa@mediotanum it

Questa &una paqma of informazione
dafe, if cuf co
una formadrc
' néun suggerimenta per investiment:




