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DAVANTI A NOI DODICI MESI CRUCIAL] PER TRASF _.RMARE LE DIFFICOLTA DELLA CRISI IN OPPORTUNITA

Investimenti, un anno da non perdere

Come orientarsi nelle scelte? In base ai propri obiettivi, e sempre con 'assistenza di un Family Banker

B {nannodisvolta,unannodanonper-  nar, un i come dovrebbe
dere. Dopocheil sistemaeconomicointer-  muoversi? emdumbbefam?[nnan—
nazionalehainiziatoa iproprian-  zitutt i le proprie ita futu-
ticorpi pe guarire dalla crisi, come il calo re per stabilire [a gusta Time Allocation’
delcostodelle materie prime, del petrolioe  per i propri investimenti. Per chi ritiene di
deﬁamdmtexﬁse,etg)pmmmuﬂ&-_ dover puntare su soluzioni a rendimento_
venti di Stati, governi e Banche centralia  fisso, considerare che un nuovo
sostegno dell'economia e dei mercati, ora slancio 'economia e dei consumi porte-
si iniziano a intravedere i primi segnali di i con sé una ripresa dell'inflazione e dei
ripresa. 112009 sard con ogni ilitian-

mmunann?n:dnafTuleggﬂ emdnl]acgtsll

seguirannol'onda lunga dei consumi e

sistema produttivo, mentre i mercati finan-

ziari anticipano sempre Iandamento dell

-economia reale, malasvoltaappareall'oriz-

znme,:pmpnnpaqusto,mtmdmwe—
stimenti e scelte & un anno da
nonperdere, Eunannoadatto per cogliere
le tante opportunita che questa crisi ha ge-
nerato,

La Banca Mondiale e la Banca Centrale
Europeahannoprevistounasostanziosain-
versione di tendenza a partire dal 2010, il
Fondo Monetario Inlenmnmdu;ile prevedé
laripresa a partire dalla meta del prossimo
anno, la Federal Reserve americana ha an-
nunua[od‘xelanpmsadwtebbegnaawe—
nire per la fine di quest'anno o al massimo

nei primissimi mesi del . Tutte
isi e indicazioni che, da qui ai prossimi
12mesi, fanno partire lanuovafase dirilan-

cio e di crescita, Ecﬁ)pnope:qum le
scell:l finanziarie che verranno prese da

qui al prossimo anno appaiono al tempo
stemlllmpamntle dalle potenzialiti van-

taggiose.
Inbaseaquestepmomeaquesnsce—

sia il pil remunerato possibile; oppure i
Pronticontrotermine, fond!nmoan—
memmuhobbkgazonmmalemom-
dicizzatl, seguendo l'andamento dei tassi
dmtﬂmse e meglio ancora selindicizza-
nmemdlcmmuxleesa:straleum
strale, perché si adegua:piii rapidamente
allavariazione dei tassi. P‘ mpt

Eseinvece guardiamoal mercatoaziona-

Le decisioni su risparmi e investimenti che ven anno
prese da qui al prossimo anno appaiono al tempo

stesso importanti e dalle potenzialita vantag_' jose

tassi d'interesse, oggi ai minimi storidi, per
cui in questo caso ¢ i te favorire
strumenti a tasso variabile, che ottengano
Llincremento dell'interesse a manoa mano
chequesto variera sui mercati, anchese cio
non avverra ﬂlbltnl;{ﬁm lt;lﬂﬂate ma con
ogni corso dell'autunno o
lmpmbablhwmm Alcune previsioni indica-
nolfla,adfsempw , che'Euribor trimestra-

che &allabasedegliindicidiriferi-
mento della Banca Centrale Europea, do-
vrebbesaliredall'l 40 circa, diquestoperio-
do, al 2,10 nei prossimi 12 mesi, per un in-

mmtochepotrebbeandlepmsﬁguue‘

E questa tendenza al rialzo ri

nonselo 'Euribor trimestrale, che éuntas-
soabteve,mandwtzssiam&oehm 0
termine. Per quesio, un risparmiatore

- punta 2 un rendimento fisso, nel breve ¢

medio periodo, pud destinare le proprieri-

rlo?Vasm:pmmmmﬂc ifvesti-

mento azionario, perché sia 0e

al riparo dalle fasi o i, 'va consi-

demom:munmvesummtodl i lungo ter-
“llﬂl Al

nnbﬂjare Nel prossin 10 anni, come pre-
vedonoa BancaMondiale, il Fondo Mone-
tario Intemazionale, la Federal Reserve
mum,]aBanmc[‘lﬁ.ln insiemeai prin-

lungo termine, per soddisfare bisogni e
obiettivi nel lungo periodo, per creare un
capitale, perfarsiuna quelloche
clattende nei prossimianni ha tutte le carte
inregola per essere un periodo favorevole.

Naturalmente i mercati continueranno ad

essere 'volatili', difficile dire seiminimidel-

losmrsormm dai quali i mercati hanno -

gta&lIog:gnm.reunna]mdel}% 50N0
minimi che non vefranno piin raggiunti,
pa&enmmmcedallamconunmlpo
di bacchetta magica. Ci saranno altre noti-
tive, ci sard volatilitd, ci sara qual-
one, malatendenza difondoé di
Ca svollavusounn]znadz.ug
adeguato per approfittare y
mgneequ%nugg igcf epmﬁwm
mvmmwmnmpc’mmumi
do e in tutte le economie; non sulo]'lmha,
non solo IEuropa, non solo I'America, ma
anche la Cina, 'Tndia, in modo da diversifi-
carenell'economiamondiale. E,altrettanto
importante, 1l punto 2) entrare in questi
mercati gradualmenite, in modo da appro-
ﬁﬂamdlqumvolahhﬁperoﬂermnd

Zie n
che
una

sorsefinanziatie oinun conto corrente che

upa]nsmuudmoemeoomnum,mmste- una media vantaggiosa dei preza
. 13 2 un notevole svsluppo tecnol azionaridiacquiste, e quindiavereun valo- -
. dell'economi;, anche per a cre- renmd;odxesiawanompumpmbam
scﬂzeddlespan&mdl[’acs;comlﬁr&m— comeavyvier losi
le, Russia, Tndia, Cina (BRIC) che insieme i sistematicamente.
oontano:ﬁlla:dldmnadmlemnsunmnn Ma soprattutto, e in ogni caso, non fare
Dopo questi uhnnanmmmu:mmnﬁ- da s¢, ma fare scelte, caleoli e analisi, pro-
nanzmnhasmodalosopm%‘runodl.spm spcttm: con lassistenza di un Family
le vesom)qumdiqueﬂcdluna Mediolanum, un profy
dirilancio per il prossimo futu- speeahmmmsolunmudmspanmoem-
vestimenti, in base al proprio profilodiin-
Perduhalnppmtumtad.lmvmnel vestitore e ai propri obiettivi,

GIRO D'ITALIA, LA BANCA E SPONSOR DELLA MAGLIA VERDE: VINCE LA CONTINUITA, COME NEGLI INVESTIMENTI

Arrivare al traguardo con i clienti

Gare e spettacolo, incontri con i campfom appuntamentl esclus:w tanti eventi dedicati alla clientela

B Un Giro di eventi, di emozio-
ni, d:oppcmnumesduawe Dioc-
casioni per vivere il rapporto con
la propria banca, e con i suoi pro- |
fessionisti, anche allintemo di

rante il Giro totalizza
saﬁt\;m nelle tappe
esiaggiudicail

Gran Premio della
Montagna. Una scelta

una grande manifestazione spor- non casuale. Questa
tiva, € popolare, che coinvolge SpONSOfizEazione rap-
unisce 'Ttalia, daBressanonea Be- " presenta una sorta di
nevento, dalle Alpial Vesuvio. Sa- metafora: anche negli
bato 9 maggio, Lido di Vene- investimenti, come
zia, parte la 92esima edizione del per vincere la
GirodTtaliadiciclismo (che quest! - Verde, conta il i
annofesteggia il centenario, dalla to sul lungo pmndo
prima edizione del 1909), e che si nongliexploitmomen-
concluderd domenica 31 al tra- tanei, iti magari
guardo finale di Roma. Nel mez- da tracolli a picco, La
20, tre settimane fitte ¢ intense di ‘corsa', anche quella
gare, scalate, corse a cronometro pe(gmalmcghu
etappedimontagna, E,periclien- propri capitali, va pro-
ti Mediolanum, anche di iniziati- grammata, e va conti-
vespeciali, serateainvitl, incontri  chehannofatto mndeﬂudrsmo Perﬂsaﬁmamooomemdvo nuataanche quandonon sistaco-
epercorsidigara inbiciclettacon  italiano e testimonial del diolanur modamente pedalando in pianu-
Francesco Moser, Gianni Motta ¢ pa:uualadummdellamszm Iz Maglia Verde, Ja ma,ha che ra, masistaamancando inun trat-
Maurizio Fondriest, campioni zione. tk)allg’!-imdussailad.md\edu- totuttoin salita. Come quello che

EVENTI IN TUTTA ITALIA

E.Appuntamento
il 9__magg|o

10, mxespmxalmmafmddG conla
"thﬂrﬂnumned:pdgetelaposw'bﬂmdipar

teupa:eaunmnumwaprmu. 3

Family Banker Mediolanum
professionalita vincente

/. Mentre tutte le altre banche hanno filiali

esportelli tradizionali, dove 'assistenza e la
consulenza personaleal cliente sonoancora
standardizzate, oppure il servizio viene for-
nito attraverso piattaforme online, dove il
contatto diretto & del tutto inesistente, il Fa-
mily Banker rappresenta il fulcro e l'anello
dicongiunzione tra BancaMediolanume tut-
tiisuoiclientiinogni parte dTtalia, dalle gran-
di citt ai piceoli centri di provincia, In que-
sto modo ogni cliente pud contattare il

center o utilizzare telefono, Inter-

net e Tv digitale per svolgere Ienperazlom
banmnepi?n’comum esinvolge direttamen-
teal proprio Family Banker di fiducia peras-
sistenza e consulenza personalizzata per
quanto riguarda risparmio, investimenti,
previdenza e coperture assicurative. In so-
stanza, una Banca "costruitaattorno”al clien-
te, come dice anche lo slogan di comunica-
zione. Il Family Banker opera allintero di
un sistema meritocratico, reale, stabilito sul
campo ed ha la possibilita di far crescere la
propria clientela di riferimento, insieme alle
proprie soddisfazioni economiche” osserva
Guido Lasciarrea, che ha iniziato [a propria

carriera proprio come F: Bankerg o)
eImhanNetwoﬁ(Mamger i Banca M
lanum, "e di fareuna carriera che si svxluppa
in l:appe, livelli e percorsi diversi, a seconda
delle singole propensioni e degli obiettivi
personali”. Per tutti questi motivi, l'attivith di
rectulamemodapmeml\'[edmlanum nonsi
fmnama:,leportcmsempneapamadu
¢ingrado di portare il proprio valido contri-
buto."Peraccederealla professione di Fami-
ly Banker ricerchiamo principalmente due
tipologie di profili” spiega Oliviero Giovita,
responsabile del progetto Recruitment &
Empowerment per [Ttalia: "chi ha gia matu-
ratouna solida e importapte esperienza nel
settorebancarioe finanziario, arrivandoa ri-
copnreﬂmoiochducumednﬁhaleo

o nella gestione titoli, e chi svolge un
lavoro di nte anche in unaltro settore,
diplomato o laureato, di etd compresa tra i
25&:4Oa.rm1,ehzunwgnon cassetto:

ioillavoroda svolgere, diven-

tare 1mpre:§ﬁtore di se stesso e quello che
noichiamiame il direttore dibancadelterzo
millennio’, ottenere soddisfazioni economi-
che che crescono con i risultati”,

madiunanuova vetta, di un nuo-
votraguardo.

"Per Banca Mediolanumil Giro
dtalia & l'occasione per coinvol-
gereinostr dlienti inun grande e
avvincente contesto sportivo, e
per incontrare il pubblica che se-
guela manifestazione” sottolinea
Gianni  Rovelli, - responsabile
Marketing Comunicazione e Ca-
nalidi Mediolanum, "oltrealla visi-
blhladtﬂamaspunsmmna-
ne collegata allevento. In pii,
ogni anno il Giro cambia percor-
50, tappe e citti attraversate, un
modo per percorrere il Paese in
manieta diversa, e cosi i Family
Banker 0 invitare i nostri
dlienti alle inizative che organiz-
ziamo a seconda delle localita in-
teressate”. E gliappuntamenti de-
dicati alla clientela, nei giomi di
gara, spaziano per butta [a giorna-
ta. Alla partenza e all'amivo di
ogmtap 50N0 presenti aree n—

te, dove gliospiti

m:egadgetem emfom‘la-
{ivo, partecipare a un concorso a

Passi
hanno poila possibilita di seguire
tutta’la gara 'dal vivo', a bordo di
auto che seguono il grupy den
corridori, mentre altn,

Ia Magha Verde degh m]atm €
anticipando larrivo degli atlet,
salgono in sella alla bicicletta e
percorrono, insieme a2 Moser,
Motta o Fondriest, un tratto del
percorso finoa tagliare il traguar-
doditappa, "Allasera¢il momen-
[odclMedw]anumPany“aggmn—
ge Rovelli, “sono in nma
Sreean

erse fungo 50,
daPadovaa Taril:lg(), dam
Napnli,aognumdellequa]ipanev
ciperanno 250 persone tra nostri
dlienti e loro ospiti. In sostanza,
anche per questo Giro d'ltalia ab-
biamo allestito una grande orga-
mmnoneeo;:pmumtaesdusl-
ve per la nostra clientela”, Novita
di quest'anno; tre eventi, in occa-
sione di altrettante tappe, saran-
no dedicati ai clienti di Mediola-
num Private Banking.

BN Nuovo conto corrente,
che fa rendere di piiti propri
risparmi, e nuova gamma di
carte di pagamento e credi-
to, sumisura per ogni tipo di
esigenze e'di portafoglio.
BancaMediolanumrea-

lizza continua in-
novazione e svi-
luppo dei ser-
vizi bancari,
per soddi-
sfarele ne-
cessitaele
aspettati-
ve di ogni
cliente, elo
hadimostra-
to per l'enne-
sima volta con
il lancio di Medio-
lanumFreedom, ilcon-

to bancario innovativo che,
unico in Italia, unisce a tutte
lefunzioni e operazioni tradi-
zionali di conto corrente un'
alta remunerazione del capi-
tale in giacenza oltre una cer-
tasoglia (attualmente fissata
a 12milaeuro). Conunrendi-
mento garantito Lrimestral-
mente, che fino a giugno
2009 sara del 3% netto (equi-
valente al 4,11% lordo, se

riferito a un conto corrente
ordinario).

E in collegamento con il
nuovo conto corrente, Me-
diolanum ha ulteriormente
ampliato e sviluppatola pro-
pria offerta di strumenti di
pagamento e creditg, che
ora va dalla FreedomCard

| Advanced multifunzione, al-

la versione 'base!, alle carte
prepagate. bemprc con il
vantaggio di effettuare tutti
i prelievi gratuiti e con la
massima garanzia di sicurez-
za per i propri pagamenti,
attraverso gli 'Alert' via Sms
trasmessi a ogni operazio-
ne, e i servizi di sicurezza
per le transazioni online, in
collaborazione con CartaSi.

FreedomCard Advanced
€ la carta completa che com-
prende tutte le principali
funzioni di pagamento, Ban-
comat, Pagobancomat car-
ta di credito, funzione Re-
volving (rateizzazione dei
pagamenti), insieme a fun-
zioni pib eyolute come
I'Easy credit (anticipo con-

tante dal conto, con addebi-

CON IL CONTO FREEDOM
FreedomCard,
la convenienza in tasca

| Nuove conto corrente (tasso netto 3%),
e nuova gamma di carte di credito.

tasso
netto 3%
lordo 4,11%

_stoper gran parte della clien-

toarate) e Saltala rata (posti-
cipo rata del servizio Revol-
1l tutto 2 un canone
annuale di 30 euro, in prati-
ca, quello che in genere & il
costo di una carta con sola
funzionedicredito. Fre-
edomCard Advan-
ced, come la pre-
cedente  Ri-
flex, ha la
possibilita
di “essere
personaliz-
zata con la
foto del ti-
tolare, ed &
disponibile
in 3 colori:
blu, rosa e ar-
gento. La versione
dedicata alla clientela
con le maggiori disponibili-
tadispesa ¢ laFreedomCard
Gold, con canone e plafond
pitalti, ealtri servizi esclusi-
Vi
Ma la pit grande novita &
rappresentata dalla nuova
ediolanum Free-
domCard, la ver-
sione ba-

se, molto conveniente e sem-
plice da utilizzare; unBan-
comat 'evoluto', che, conun
canoneannualedisoli 10 eu-
10, consente prelievi e paga-
menti presso Bancomat e
Pos, con in pi una linea di
credito mensile fino a 500
euro. Una Card rivolta ad
esempioai clienti che usano
pitispessoil Bancomate me-
no di frequente la carta di
credito, come avviene del re-

tela.
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