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CREDITO AL CONSUMO Massimo Doris spiega i vantaggi: «Costa cinque euro al mese ed & personalizzato»

Banca Mediolanum lancia il conto Riflex

Venezia
NOSTRO SERVIZIO

Se lo dice uno come lui che -

segue ung dei piit potenti gruppi
finanziari italiani, allora c'¢ da
crederci. La notizia potrebbe es-
sere tradotta con uno 'spot’: un
conto corrente che costa come
un gelato e una carta di credito
personalizzata tanto da diventa-
re un documento-d'identita.

Ma questi sono solo due dei
punti forti tra le nuove offerte di
Banca Mediolanum anticipate
da Massimo Daris, responsibile
dei quattromila 800 consulenti
globali de] gruppo. «In un'epoca
in cui il € il costo del conto cor-
rente a valere piu del tasso d'in-
teresse per i clienti - precisa
Doris - ci & sembrato indispen-

sabile rispondere a tale esigen-
za con un'azione concreta, E
cio¢ con il conto Riflex».

- Con cinque euro al mese
quali servizi vengono garantiti
al cliente?

«LJoperativita ordinaria, i bo-
nifici, gli estratti conto, i prelie-
vi gratuiti in tutte le banche e la
possibilita di effettuare prelievi
o versamenti anche agli sportel-
li delle poste e di Banca Intesa.
Per tutte queste operazioni vie-
ne quindi richiesto un massimo
di cinque euro al mese. Mentre
il cliente non dovra nulla alla
banca se gli investimenti con i
nostri prodotti saranno di alme-
no 30 mila euro o se, alla fine
dell'anno, sul suo conto corrente
saranno depositati almeno sei-
mila euro».

- Un'azicne che coinvolge an-
che il crescente popolo degli
utilizzatori della carta di credi-
to?

«Proprio cosi. Costa 30 euro
all'anno, possiede funzionalita
di carta di credito a saldo e di
carta di credito revolving, ban-
comat, viacard e pagobancomat.
Ma cio che la rende speciale &
lalto livello di sicurezza. La
possibilita di inserire la fotogra-
fia del titolare si traduce in una
straordinaria garanzia per il
cliente. Una blindatura nell'uti-
lizzo che approda anche nell'ar-
cipelago Internet. La Riflex
card é dotata di un codice sem-
pre differente per gl acquisti
online. Un metodo che consente
solo al suo possessore di effet-
tuare tali operazioni».

- Oggi la carta di credito vie-

pe usata con sempre maggior
frequenza per le spese quotidia-
ne oltre che per quelle straordi-
narie. E Banca Mediolanum
quali vantaggi propone?

«La rateizzazione personaliz-
zata. Ogni mese il cliente potra
decidere come organizzare gli
importi da pagare per le spese
effettuate. Riuscendo persino a
scremare le voci. Mi spiego me-
glio: se durante il mese sono
stati fatti molti acquisti, ma &
solo guello di un televisore che
deve essere rateizzato, ebbene &
possibile farlo. Inoltre la Riflex
Card si presenta come una nor-
malissima Visa e il negoziante
non pud individuare il cliente
che & costretto a rateizzare per
comprare. Anche la privacy é
garantita»,

Annamaria Bacchin
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