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La nuova proposta intende soddisfare il desiderio di gran parte delle famiglie di possedere unacasadi proprleta

ufra

Con Riflex & il cliente che sceglie come combinare le caratteristiche per il piano di rimborso

Ogni cinque arni si possono esercitare diverse opzioni: aumentare o ridurre la durata
del mutuo; ridefinire la quantita di tasso fisso e variabile; inserire un tetio
massimo alla variabilita de] tasso (Cap) cambiare la modalita di rimborso del CﬂplL’Jlf:

Cresce la “famiglia” dei pro-
dotti Riflex. Dopo I'apertura del
conto corrente, la carta di cre-
dito RiflexCard, la carta prepa-
gata Riflexcash, debutta il Mu-
tuoRiflex.

Lanuova proposta che arriva
dall'esperienza di Banca Me-
diolanum intende soddistare il
desideric della maggior parte
delle famiglie di possedere una
casa di proprietd. Di qui una
modalita di finanziamento dav-
vero innovativa e soprattutto
con la stessa filosofia del conto
Riflex: non stan-
dardizzata ma ca-

Per cominciare il cliente po-
rd scegliere liberamente il pia-
0o di rimborso del capitale fi-
nanziato che, sulla base dei
propri bisogni, risulti il pid
vantaggioso (tradizionale, fran-
cese, flessibile al 509, a rata
costante etc.); la tpologia di
12550 (fisso o variabile, ma vo-
lendo si potra optare di rimbor-
sare il capitale finanziato in
parte a tasso fisso e in parte
variabile, definendo anche la
percentuale da applicare),

Un altro elemento assai im-

le si vuole finanziare con l'ope-
razione (che pud spingersi fino
al 95%).

Ma non & tutto. In un arco
temporale di medio-lungo peri-
odo, come si presenta guello
per un mutuo, & probabile che
le condizioni di vita privata e
professionale cambino, cosl ca-
me quelle di mercato, Per pa-
rantire una soluzi sempre

che consente al cliente di salta-
re una rata del mutue per far
fronte & eventuali situazioni di
emergenza. In questo caso I'im-
porto mancante verra automati-
camente ridistribuito sul piano
di rimborse residuo, per cui
non si avra lonere di rimborsa-
re la rata in questione in
un‘unica volta, ma cid avverra

diante un lie-

aggiornata, per la prima volta
sul mercato, un mutuo rende
possibile la modifica di alcuni
parametri scelti da principio,

ve incremento dei pagament
successivi. Cio non toglie che,
in qualsiasi momento, si decida
di procedere a rimborsi parziali

oppure di estin-

pace di adattarsi
alle esigenze rea-
lidel cliente.

Mutuo Riflex,
infatt, a differen-
za degli aliri esj-
stenti sul merca-
ta, sia che si tratti
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la soluzione che
rifletta sul serio
le aspettative del-
la famiglia si po-
tra sempre conta-
re sulla guida sa-

dell'acquisto  di
una prima casa,
di una seconda o ancora di un
investimento immobiliare, & in
grado di garantire un alto livel-
1o di personalizzazione e flessi-
bilitad per rispondere a tutte le
necessita del contraente, specie
se queste el corso del (:mpo
variano.

Somo due, quindi, i pund di
forza di questa tipologia di mu-
tuo. L i

portante & la durata, che per
Mutuo Riflex pud andare da un
minimo di § anni a un massimo
di trenta; a fare da bussola nel
determinare l'importo della ra-
ta & il reddito mensile: ad
esempio, allungando nel tempo
il mutuo, la rata st abbassa in-
fluendo in misura minore sul
risparmio e sul tenore di vita,
ma la valutazione andra fatta

il
primo sul mercato che in un
unico prodotto consente di sce-
glicre e combinare le caratteri-
stiche, in modo da costruire una
soluzione peuonalizzata “su
misura”, il tutto nella piena tra-
sparenza dei costi.

caso per caso. Inaltre il cliente
potra inserire V'opzione “Cap”;
in questo caso, se si verifica un
ralzo dei tassi, il Cap blocca
I'importo della rata a un valore
prefissato contrattualmente. [n-
fine va decisa quale percentua-

SeNza aver bisogno di rinegozia-
re il mutuo con la banca e per-
1anto senza gostenere costi one-
rosi di-estinzione € riapertura.
In particolare, nella fase di ge-
stione attiva del prodotto, ogni
cinque anni, Mutuo Riflex per-
mette di escrcitare diverse op-
zionl: aumentare o ridurre la
durata del mutue, ridefinire la
quantita di tasso fisso ¢ variabi-
le; inserire un tetto massima al-
la variabilita del tasso (Cap),
cambiare la modalita di rim-
borso del capitale.

A garantire ancera pill tran-
quillita per il cliente, la cosid-
detta opzione “salta la rata”,

piente e qualifica-
ta di un consulen-
te giobale di Banca Mediola-
num che in piii 0ggi ha a dispo-
sizione un nuovo strimento, ov-
vero il Riflex home driver un
software innovative che per-
mette di costruire il mutuo ide-
ale, variabile dopo variabile, ¢
al tempo stesso di fare simula-
zioni, mostrando gli scenari fu-
turi se si andassero a b

I cliente
pud combinare;
la modalita
e il piano
di rimborso;
la tipologia
di tasso; la durata;
decidere
per I'opzione "Cap”,
la percentuale
da finanziare.

E' possibile
modificare
le caratteristiche

del mutuo,

tra cui la durata,
sgnza aver bisogno
di rinegoziare

il mutuo con

la banca, quindi
senza ulteriori costi,

alcune caratteristiche, A- com-
pletare la soluzione di finanzia-
mento da parte della Banca ¢’
poi il "pacchetto” di polizze as-
sicurative “Multi Scudo” Me-
diolanum, pensate per la tutela
della famiglia e dello stesso im-
mobile oggetto del mutuo,

Consente di saltare
la rata del mutuo
per far fronte
a eventuali
situazioni
di emergenza.

llconto puo essere aperto on-line ma & sempre garantito il supporto di un Consulente

Nuove opportunita offerte da Riflex
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tre, al pari di
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zione il sup-
porta profes-
sionale di un
consulente
della. Banca
che lo affian-
cherd  nelle
decisioni  di
investimento.

.

L'operativi-
ta di Riflex

Aumentano le funzionali-
ta offerte sul conto corrente
Riflex e in particolare quel-
le disponibili en-line. Un
numero crescente di perso-
ne fa ricorso a Internet per
mettersi in contatto con la
propria banca, in ttalia e
nel mondo.

£’ sufficiente collegarsi al
sito Internet di Banca Me-

diolanum all'indirizza
www.bancamediolanum. it
per accedere d

iniziare a operare via Inter-
net,
La sottoscrizione on-line

assicura la completezza di
twtti i sérvizi offerti dal
conto Riflex , compresa la

anche via In-
ternet deriva dal modello
multicanale di Banca Me-
diolanum.

Diverst i servizi di upo
prettamente bancario (tra
cui la consultazione della
situazione del conto cor-
rente, di mutui, fidi e pre-
stiti, carte di credito e ban-
comat e la possibilita di
operare bonifici, in Italia e
all’estero, e ancora la pre-
notazione di contanti, la ri-
chiesta di carnet di assegni
e I'emissione di assegni cir-
colari), ma accanto non
vanno trascurate le altre
opportunita: trading onli-
ne, la consultazione e
I'operativita sui propri fon-
di e polizze, ricariche del
telefono  cellulare, paga-
mento tributi, richiesta di
alertinformativi via smes tra
cui alcuni per la sicurezza,

Inoltre, a breve, sara pos-
sibile provvedere via Inter-
net anche alla ricarica del-
le cate prepagate Ri-
flexcash, attualmente in fa-
se pilota.

In crescita Private Banking

Sedi prestigiose per clienti top
apriranno aMilano e Roma

in crescita Me-
diolanum Private
Banking. A breve
saranno inaugura-
te le due presti-
giose sedi di Mila-
no (Via San Pao-
lo, 1) e Roma
{Largo Fontanella
Borghese, 84).

La Diwisione &
nata nel corso del

MEDIOLANUM

Privare BANKING

Divisione di

Banca Mediolanum

2005 con una
missiane ben
chiara: offrire

consulenza bancaria e finan-
ziaria di alto livello qualitati-
vo, per soddisfare le specifi-
che esigenze degli investitori
con elevati patrimoni. Vale a
dire un servizio fortemente
personalizzato e dedicato a
questo particolare segmento
di clientela.

La fase di selezione per la
rnicerca dei Private Banker &
partita a novembre 20035,

"Entro la fine dell’anno -

afferma Paclo Suriano, re-
sponsabile di Mediolanum
Private Banking -, la nuova
realta potrd fare affidamento
su 70 Private Banker con un
portafoglic medio pro-capite
che superera i 25.000.000 di
Euro.

L'attuale compagine & for-
mata da professionisti prove-
nienti da una qualificata sele-
zione svolta all'interno della
rete commerciale di Banca

Mediolanum e dal mondo
bancario nel settore della pro-
mozicne finanziaria®.

Due i requisiti da possede-
& un curriculum vitae signi-
ficative e relazioni con clienti
dialto profilo.

Il piano di sviluppo di Me-
diolanum Private prevede la
copertura delle principali cit-
ta italiane. La Divisione ha
infatti I'obiettivo di contare su
200 Private entro il 2010.

Una delle piii aspre campa-
goe elettorali degli ultimi de-

auna “rosa” di funzionalita
informative e dispositive ri-
servate ai comrentisti che
hanno scelta Riflex.

Per cominciare I'ubimo
nato dei conti correnti di
Banca Mediolanum pud
essere  soltoscritto  anche
viaweb,

Una volta consuitata la
pagina del sito dedicata a
Riflex e compilato il con-
tratto si ricevera una e-mail
di conferma della Banca
con le indicazioni necessa-
rie alla finalizzazione del-
V'operazione. Successiva-
mente verranno forniti al

cenni, culminata nella notte dei
risultati traballant e dello spet-
o dell'ingovernabilita, non ha
scalfito il comportamento dei
mercati finanziari domestici,
confermatisi ancora una volta
come strettamente interconnes-
si con i grandi temi e scenari
delle tendenze finanziarie ed
economiche globali, tutt'alpiu
rilette in chiave europea. Certo,
non 5000 mancati i temi specifi-
ci a livello di singola societa o
settore. In particolare, non sono
mancatd gli annunei o le previ-
sioni di operazioni societarie,
che potrebbero aver atteso e
trovato 'occasione per mettere

nuovo cliente i codici per

la forza dei fatti compiuti da-

vanti all'indebolita capacitd di
reazione di poteri pubblici e
privati, distratti dalle alchimie
delle nomine e deile redistribu-
zioni di pesi, misure, prerogati-
ve e competenze. Per il resto si
& visto un andamento della bor-
sa sostanzialmente sovrapposto
alla tenderiza positiva mondia-
le. Questo anche nei sussulti di
breve termine, generati dal
mercato dei prodotti energetici
nelle sue periodiche impennate
dei prezzi, comunque in conti-
nua ascesa. Anche i mercato
obbligazionario e monetario &
risultato allineato alle tendenze
pidl generali legate alle aspetia-
tive sul comportamento della
Banca Cenrrale Europea, con
ben poco riferimento alle pro-
spettive delle variabili finanzia-

rie nazionali e alle discussiont
sulla gestione del deficit pub-
blico. Anche le incertezze. sul
regime fiscale delle attivita fi-
nanziarie non sembrano aver
avuto un impatto sulle tendenze
di fondo dei mercati, Significa-
tivo, probabilmente, del fatto
che le attivita finanziarie quota-
te in Italia sono ampiamente
classate nel cireuito internazio-
nale degli investimenti e dete-
nute da soggetti non residenti o
estero-vestiti, totalmente indif-
ferenti a possibili incrementi
delle aliquote di prelievo fisca-
le. Pits sensibili a questa temati-
ca, e a quella delle prospettive
del risparmio domestico in ge-
nerale, sembrano essere stati i
titoli del comparto assicurativo
o dei servizi finanziari destinati

al pubblico, apparsi meno dina-
mici del resto del listino, A par-
te questa possibile eccezione,
anche i temi settoriali piti evi-
denti sono apparsi indipendenti
dall’evoluzione del quadro poli-
tico. Regina incontrastata di
questi primi mesi del 2006 &
stata sicuramente la Fiat: il suo
progresso & perd spiegato pil
dalla rinnovata pelitica di pro-
dotto e dai migliori equilibri fi-
nanziari ottenuti con le opera:
zioni dello scorso anno, che non
da una presunta centralita ri-
trovata dalla casa torinese nei
nuovi equilibri dei palazzi ro-
mani. Cosa che non le guasta,
ma probabilmente non in misu-
ra cosi determinante. Pii pena-
lizzatl, invece, i titoli delle so-
cieth “interest sensitive”, dove

I'elevata esposizione debitoria
espone arischi maggiori in uno
scenario di incremento dei tas-
si. In questa situazione & possi-
bile assistere ad up aumento
dell'attivita di emisSjone di
“corporate bonds", per consoli-
dare le posizionl finanziarie in
tempo utile. Tutt fattori impor-
tanti, ma che poco hanno a che
fare con la fase politica attuale.
Abbiamo quindi avuto una ri-
prova della conferma di grandi
temi. Innanzitutto della globa-
lizzazione avanzata del mercato
finanziario, che coinvolge in
pieno anche il nostro paese, &
poi degli effetti della “Blindatu-
ra” europea della politica mo-
netaria, impermeabile anche al-
le pit violente polemiche sul
debito pubblico italiano, che

non hanno mancato di fare da
sfondo alla dialettica pre e post
elettorale. In primo piano ab-
biamo quindi avuto lo sviluppo
dell'sconomia reale, che dai
quadranti del Pacifico e del
Nord Atlantico si sta finalmente
spingendo anche in Europa e
sta coinvoigendo anche il no-
stro comparto manifatturiero.
A questo sviluppo, che trascina
inevitabilmente anche il settore

| mercati italiani, sulla spinta di quell mondiali, offrono un panorama equilibrato e sperano che la "volonta politica" ne prenda atto

Lo sviluppo dell’economia reale condiziona il nostro Paese

dei serviz, fa da contrappunts
una tensione monetaria misura-
ta dall'evoluzione dei tassi d'in-
teresse, dei quali si stanno
scontando nuovi futuri incre-
menti. Se ne ricava un quadro
da equilibrato a positivo per le
borse in generale. Stareroo a
vedere se anche la cosiddetta
“volontd politica” saprd ade-
guarsi a questo scenario.
Walter Ottolenghi

Entrain Banca
Mediolanum
Basta una telefonata

840704444

www.bancamediolanum. it

Selezione e Reclutamento
tel. 02-90492778

Hotizie Mediolanum a cura di
Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it |




