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a  preannunciata
correzione dei mer-
cafi si & awerala
puntualmente e
puntualmente dap-
perfutto abbiamo latto le solite
frasl: "ogoi bruciati in Borsa cen-
tinaia di miliardi®, "croliano | mer-
catl®, "gli investitori scappano”,
La storia si ripete sempre e
come sempre 'emotivita preva-
fe sul ragionamento razienale
che invece ci consiglia di com-
prare proprio quando | mercati
scendono. Come sappiamo il
compariamento umano & sog-
getto allemotivita, Parlando,
appunto, di nsparmio dobbiamo
tenere in conlo anche dellinter-
vento di altri fattori atavici tra i
Guali la necessita di mettere in
sicurezza il proprio futuro o il
mantenere pleno il proprio gra-
naio. Ma pensande razional
menie il ragicnamento da farsi
&in parte opposto, | mercati nel
loro  insieme  rappresentano
l'economia e da sempre leco-
nomia rappresenta lo sviluppo
dellumanitd che & cresciuta
sempre e non € mai arretrata, ol
sono slati alti e bassi ma la
cosiddetta linea dello sviluppo
ha sempre avuto un trend posi-
tivo. Da qguesto si trae la con-
clusione che se si investe nell

economia mondiale e si lascia-
no al propri investimenti | giusti
tempi di maturazione che, per
gli investimenti in azipni, non
possono essere inferiori agl
810 anni, la probabilita del
buon risultato & vicina al 100%,
quindi & il momento di cogliers
Fopportunita.

malivi e, soprattutto, una strale-
gia mirala, ha a sua disposizio-
ne lo strumento con cui vincere
in primo luogo Ja propria emaoti-
vita per poi far fronte a quella
del cliente. E' il caso degli uo-
mini di Banca Mediolanum che
sono allentamente preparali a
fare in modo che i propri clienti
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borse mondiali

nel periodo che va dal 1385 al 2005,

Un aiuto determinante nella
gestione del risparmio & dato
dalla funziene del Promotore
Finanzidrio, Quando il promoto-
re & sostenulo da una azienda
in grado di fornirgli supporti for-

Gli investimenti
vanno pianificati

ome leggere lo
scenario borsisti-
co delle ultime
seftimane? L4
correzione & sta-
ta sicuramente dolorosa, soprat-
tutto per gli investitori facili agli
entusiasmi dell'ultima  ora,
quelli che si erano accodati so-
<o recentemente al movimento
rialzista triennale (+90% dal
marzo 2003 al maggio 2006)
L'evento, di per sé, pud essere
ricondetto, finora, all'ambito
della normalita statistica. Pur
essende appariscente pet G
mensioni, con una scivolata
dell'indice dicirca il 10% inun
mese, la misura della correzio-
ne di metad maggio non & drasti-
camente diversa da quella dello
scorso ottobre 2005 (-8,5%) o
della primavera dell'anno pas-
sata [-6,6%), Anche il 2004
aveva conosciuto un paio d'in-
clampi simili {-6,5% in marzo e
pai -7,3% tra maggio e agosto)
Il triennio di rialzi & stato, quin-
di, costellate di frenate pit o

seriamente compromettere la
fase di crescita deli‘economia
reale. Qualche danno pit serio
potrebbe perd, alla fine, farsi
sentire per quegli-operatort pid
aggressivi nell'indebitarsi a bas-
50 costo. La percezione di qual-
che possibile scricchiolio & ap-
parsa perd pi che sufficiente
ad imprimere una sterzata ad
un mercato che, solo per limi-
tarci al contesto italiano, aveva
messo a segno una galoppata di
oltre il 20% in sei mesi.

Questa battuta d'arresta po-
trebbe rivelarsi pit che salutare
nel medio termine, se verranno
confermate le capacita di cre-
scita dell'economia reale e lo
sviluppo dei margini di profitto
dell'universo delle societa quo-
tate, entrambi elementi che non
sembrerebbero  compromessi
dalle attuali politiche monetarie
che, d'altro canto, sono apparse
sufficientemente efficaci nel te-
nere sotio controllo  possibili
tensioni inflazionistiche. Sotta
questa luce, anche gli aumenti
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guardanti |z Borsa di Milano, si

siano verificate in sincronia to-
tale con analoghi movimenti
delle maggion borse mopdiali,
Conferma, questa, non solo del

fatto che ormai di norma gli
operatari agiscono trasversal-
mente su tutti | mercati seguen-
da le stesse logiche, ma anche
che gli eventi determinanti i
movimenti delle borse siano di
portata globale, indipendente-
mente dalla regione geografica

cussioni.

Permane quindi uno scenario
dove la maggiori variabili “clas-
siche" sono tenule softo con-
tralio, incluse quelle particolar-
mente  enfatizzale, quali lo
squilibrio commerciale e il de-
bito pubblico negli Stati Uniti,
Questo non toglie, perd, che i
movimenti dei mercati tendano
& essere bruschi e repentini. La
presenza sempre pill imponen-
te, tra I'altro, di organismi d'in-
che utilizzano tecni-

in cui te prendeno
origine. Anche questi sincroni-
smi e uniformita comportamen-
tali contribuiscono a rendere
piti macroscopici i fenomeni di
turbolenza, cosi come i punti di
svolla della tendenza, a causa
della forza d'urlo dei volumi
che si generano.

Tornando, invece, al ribasso
di maggio, pochi dubbi sem-
brane esserci nell'attribuime |
motivi alla reazione ai rialzi dei
tassi d'interesse che le autorith
monetarie stanno attuando, a2
wrne, nelle diverse macroregio-
ni mondiali. Non si pud certo
pensare che i provwedimenti
delle banche centrali di questa
primavera siano stati una gran-
de sorpresa, inserili come sono
in uno scenario in atto da tem-
po. Neppure sembrerebbe che
l'inasprimento dei tassi possa

che di hedging, ha reso dispo-
nibili  importanti risorse che
possono costituire e sostenere
postzioni ribassiste con vendite
allo scoperto, fornendo cosi
maggiore energia propulsiva ai
momenti di “svolta” dei mercati,
in entrambi i sensi di marcia.
Menire, semmal, & sulla tenuta
di alcuni nuovi protagonisti del-
1o scenario- globale, come, in
primo luogo, Cina e India, che
a vohe sorgono interogativi. Si
tratta, perd, di interrogativi su
fenomeni nuovi e inesplorati;
dove lo spazio per le sorprese,
buoné o cattive che siang, ri-
mane ampio. Sono tempi, quin.
di, di forti emazioni, che sola
un'accurala pianificazione dei
propri investimenti consente di
superare agevolmente, even-
tualmente approfittando dell*
apportunita che rappresentano.

«La trasparenza, si

possano sfruttare | penodi di
negativita dei mercali: la dimo-
strazione & data dal fatto che
durante tutte le fasi storiche di
call dei mercati neghl ultimi 20
anni mentre i client delle altre
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| mercati negli ultimi venti anni hanno sempre fatto registrare alti e bassi, ma la linea dello sviluppo & sempre stata positiva

Risparmio e strategia: ecco i consigli utili

Con i promotori o Banca Mediolanum é possibile trarre vantaggio anche dalle correzioni del mercato

reli vendevano 1 propri investi-
menti in fondi azionari, perden-
doci, | clienti di Banca Medicla-
num hanno sempre. mantenuto
il proprio investimento e magarf
acquistaio, ottenendo cosi, nel
lungo periodo, bueni guadagni
anche abbassando il prezzo
medio,

Un altro punto determinante
dellimporianza del consulente
@ dato dal fallo che anche in
periodi di crescita dei mercati
linveslimento  strategicamente
corretto nei tempi e nei modi,
esallamente come viene propo-
sta da Banca Mediclanum, con-
sente dei margini di positivita
superiori a quelli realizzali dal
purc andamento dei marcali

Tanto per fare un esempio,
da unindagine svolta da un no-
to quotidiano risulta che nel tri-
ennia 2003/2005 | portatogl dei
clienti dei fondi Mediolanum
hanno reso oltre il doppio dell
indice generale dei Fondl Co-
muni di Investimento e che nel
sclo 2005 hanno fatto registrare
una performance lorda ponde-
rata superiore al 19%. Tulte
queslo & dovuto sopraltutto alla
strategia delia Banca e al modo
conilquale la Banca slessa & in
grado di comunicare ai propri
uomini la strategia.
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della raccolta netta dei fondi azionari Mediolanum e quello del mercato.

Questo andamenta dimostra come i clienti Mediolanum, con I'acquista costante, grazie alla consulenza dei loro promotori, riescano a sfruttare i
periodi di ribassa comprando a prezzi piis hassi e non subendo I'emotivita del momenta

Unavasta gamma di offerte per soddisfare tutte le esigenze e le aspettative dei clienti di Banca Mediolanum

Riflex si fa in quattro per le famiglie

rasparenza  dei
costi ed estrema
flessibilita, Sono
« queste le caratte-
ristiche che fin
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Visa e Mastercard SecureCo-
de. <
La Riflexcash. E' la carta

da principio hanno dd
stinto Riflex, il conto corrente
lanciato nel 2005 da Banca Me-
diolanum con l'obicttivo di
proporre un prodotto "su mi-
sura” del cliente, in grado ciok
di riflettere e adattarsi alle sue
esigenze personali. Da quell’
evenlo, in meno di un annc, a
portare il "marchio” Riflex &
una vasta gamma di offerte; la
Riflexcard, la Riflexcash e il
mutuo Riflex.
Il conto Riflex.

contante presso i bancomat di
tutte le banche italiane,
Consente, sempre senza ri-
chiedere costi aggiuntivi, pres-
so gli oltre 15mila sportélli
convenzionati, di effettuare
operazioni di versamento (as-
segni, contante) e di prelievo
(sia euro che valute estere).
Ma Riflex, soprattulto, si
puo utilizzare 24 ore su 24

cumento di riconoscimente,
Una carta di credito, dunque,
che tutela il diente dal rischio
di furte e che pud essere ri-
chiesta anche online cosi come
il conta corrente Riflex pub es-
sere sottoscritto via Intemnet
consultando il site www.ban-

camediolanumit.
Creata in collaborazione con
CartaSi, Riflex, al costo fisso
annuale di 30

diceva, & il primo
punto di forza di
Riflex. Ha infatti
un costo certo, si-
curo, che pud azze-
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euro & banco-
mat e pagoban-
comat in Italia
e all'estero, via-
card, carta di
credita (Visa o

rarsi se il cliente

conserva con la banca investi-
menti per 30mila euro oppure
una giacenza minima sul conto
di émila euro: pud cioé costare

da zero a 5 euro al mese, il che

significa un costo annuo mas-
simo di 60 euro, senza ulteriori
spese. .

Riflex permette di effettuare
tutte le operazioni ordinarie in

modo illimitato e totale: dai
prelievi agli assegni, dai paga-
menti ai bonifici. Da la possibi-
lita senza limitazioni e sempre
gratuitamente  di  prelevare

permette al cliente di entrare in
banca con lo sportello che si
preferisce; via web piuttosto
che quello telefonica o televisi-
vo.

La Riflexcard. Chi sceglie Ri-
flex, o un altro conte corrente
di Banca Mediolanum, pud ri-
chiedere Riflexcard, la carta di
credito multifunzione innovati-
va sotto tutti gli aspetti: dal
materiale con cui @ realizzata,
alla possibilita di inserire la fo-
tografia dell'intestatario, ren-

dendo cosi la carta anche do-

Mastercard),
carta per rimborsi rateali (carta
revolving).

In particolare la carta per-
mette di valutare mensilmente
gl importi da carrispondere a
saldo e quanto invece addebi-
tare sul conto a rate, senza do-
ver decidere al momento dell
acquisto la modalith di rim-

borsa,
Rift

particol

adalla ai pilt giovani che pua
essere richiesta da chi abbia un
conto presso la Banca ma uti-
lizzata da chiunque (minori,
non correntisti). La sua novita,
rispetto alle altre in circolazio-
ne in Italia, consiste nell'opzio~
ne aggiuntiva che permette di
stabilire in anticipe un impor-
to mensile da “ricaricare” in
automatico, a cui corrisponde-
ra il relativo addebito dal con-
to corrente di riferimento. -

La ricarica "automatica” con-
ferisce un doppia vantaggio:
in primus la spesa risulta mi-
nore rispetto al caricamento
volta per volta (il costo previ-
sto per il cliente & di 1 euro a
ricarica); in secondo luogo da
Ta tranquillita di avere un’ "ali-
mentazione” del prodotto sicu-
ra e in piena autonomia

Alla - ricarica,

tuo & possibile scegliere il pia-

ne di rimborse del capitale fi-
nanziato che, sulla base delle
proprie necessitd, risulti piti
vantaggioso (a rata, francese,
flessibile al 50%, a rata costante
etc.}; la ipologia di tasso: (fisso
o variabile, ma volendo in par-
te a tasso fisso e in parte varia-
bile, decidendo anche la per-
centuale da applicare). La du-
rata {che va da un minime di 5

anni a un massimo di trenta) e

ancora l'opzione "Cap”, che nel
caso di rialzo dei tassi mantie-
ne limporto della rata a un
valore prefissate contrattual-
mente. Infine va decisa quale
percentuale si vuole finanziare
con J'operazione (fino al 100%),

riabile; inserire un tetto massi-
mo alla variabilita del tassc
(Cap); cambiare la modalita di
rimberso del capitale.

A garantire ancora pili tran-
quillita per il cliente, & possibi-
le saltare una rata del mutuo
per far fronte a eventuali si-
tuazioni di emergerza, In que-
sto caso limporto mancante
verrd automaticamente ridi-
stribuita sul piano di rimborsa
residuo,

Per realizzare la soluzione
che rifletta sul serio le aspetta-
tive della famiglia si potrd
sempre contare sulla guida sa-
piente e qualificata di un con-
sulente globale di Banca Me-
diolanum che in pitt oggi haa
disposizione un

che pud anche es-
sere fatta da terzi
(purché correnti-
sti), si provvede
via Internet,

I mutuo Ri-
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nuovo strumen-
to, ovvero il Ri-
flex home driver
un software in-
novativo  che
| permette di co-

flex, 5i rifa alla
strategia di fondo di Riflex,

Inaltre d protegge
la privacy, permettendo al ti-
tolare di effettuare acquisti via
Internet in medo pio sicuro
attraverso i servizi Verified by

P dosi di garantire l'ac-
qmsto di una casa di proprieta
con una soluzione pensata ad
hoe per il cliente.

Con questa tipologia di mu-

In particolare, nel corso della
vita del mutuo, Mutuo Riflex
permette di esercitare diverse
opzioni: aumentare o rdurre
la durata del mutuo; ridefinire
la quantita di tasso fisso e va-

struire il mutuo
ideale, variabile dopo-variabi-
le, e al tempo stesso di fare
simulazioni, mostrando  gli
scenari futuri se si andassero a
cambiare alcune caratteristi-
che

dpot Tvper le aziende
ei clienti della Banca

anca Mediolanum

d'ora in pai offrira

la' sua consulenza

alle aziende dei

propri. clienti per
quanto riguarda la comunicazio-
ne della loro immagine e del
brand,

La Banca fondata da Ennio
Doris, infatti, ha pensato di met-
tere a dispasizione della sua
clientela l'esperienza  maturata
nel campo della televisione e dei
media. || progetto verra portata
avant| grazie alla preziosa colla-
borazione di Alboran, la societd
che con Mediolanum Comunica-
zione realizza per il Gruppo Me-
diolanum filmati tv e servizi, in
panicolare in occasione delle
convention aziendali organizzate
dall'istituto di eredito.

Ma ancora una volta il mezzo
per raggiungere | potenziali nuo-

Alessandro Marchesi,
responsablle vendite di Alboran

vi chienti sara rappresentato dalla
rete degli oltee Smila qonsulenti.
“Il nostro obiettiva & di ponare
all'esterno e mettere al servizio di
altre imprese, il know-how della
Banca, la prima che, gia guindici
anni fa, detideva di sperimentare
la v aziendale come strumento
di comunicazione, formazione e
al tempo stesso di motivazione

delle proprie risorse*,  spiega
Alessandro Marchesi, responsabi-
le vendite di Albaran.

In questo progetto, dunque, la
rete di vendita della Banca, an-
cora una volta, avra un ruclo
centrale. "Il consulente quando si
rechera dal cliente, olire ad of-
frirgli il supporto rradizionale per
le decisioni di investimento, con
il suo pe potrd mostrargli | pramo.
e le presentazioni che il cliente
avia poi 'opportunita di modula-
re e adantare al profilo della pro-
pria realtd aziendale"

In particolare la clientela della
Banca potrd contare sulla com-
petenza del personale di’ Albo-
ran, un team nutrito di tecnici,
produttori, autori di programmi,
cameraman e registi a cui sard
affidata la progettazione della
strategia comunicativa e succes-
sivamente la realizzazione dei vi-
deo.

Due nuove sedi di Private Banking
inaugurate a Milano e Roma

n forte crescita Me-
diolanum Private
Banking. Sono due fe
prestigiose sedi inau-
gurate a Milano (Via
San Paolo, 1) e Roma (Largo
Fontanella Borghede, 34).
La Divisione & nata nel
corso del 2005 con una
missione ben chiara: offrire
consulenza bancaria -e fi-
nanziaria di alto livello qua-
litativo, per soddisfare le
specifiche esigenze degli in-
vestitori con elevati patri-
moni. Vale a dire un servi-
zio fortemente personalizza-
to e dedicato a questo parti-
Imiare segmento di cliente-
a.
La fase di selezione per la
ricerca dei Private Banker &
partita a novembre 2005.

"Entra la fine dell'anno -

afferma Paclo Suriano, re-
sponsabile di Mediolanum
Private Banking -, la nuova
realta potra fare affidamento
su 70 Private Banker con un
portafoglio medio pro- capi-
te che  supererd i
25.000.000di Euro.
L'attuale compagine & for-
mata 'da professionisti pro-
wvenienti da una qualificata
selezione svolta all'interno
della rete commerciale di
Banca Mediolanum e dal

mondo bancario nel settore
della promozione finanzia-
ria”,

Due i requisiti da posse-
dere: un curriculum vitae si-
gnificativo e relazioni con
clienti di alto profilo.

Il piano di sviluppo di
Mediolanum Private preve-
de la copertura delle prin
pali citta italiane. La Divi-
sione ha infatti I'obiettivo di
contare su 200 Private entro
il 2010.

Entrain Banca
Mediolanum
Basta una telefonata

840704444

www.bancamediolanum. it

Selezione e Reclutamento
tel, 02-90492778

Notizie Mediolanum
acura di Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum, it




