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Come importare in Italia il modello americano degli appalti. Ecco chi ci st

Roma, Non & che la politiea, suggestio-
nata dalle ricostruzioni giornalistiche e
dagli sviluppi giudiziari di queste ore, Ti-
schia di dimenticarsi degli strumenti di

- cui gia oggl dispone per contrastare cor-
ruzione e malcostume? Questa & la prima
preoccupazione di Antonio Martone, pre-
sidente della commissione indipendente

E per prevenire servono “valutazione”
& “trasparenza” a tutti i livelll, Purché
perd non si rimanga a discettare di massi-
mi sistemi, Per questo Martone & il suo
collegio di commissari - Luciano Hinna,
Pietro Micheli, Filippo Patroni Griffi e
Luisa Torchia - presenteranno oggi le

rime linee del piano triennale.di azione.

pi o
che, secondo la riforma Bnum:m della “Rendere pubbli.ci. gl cbistﬂvi & indi-
Puhhlica i ti- per e ai ciftadini di

re i integrita e tr: de- va]ulzre Llnnsu'ouperm" nota Martone,

gli uffiei ;aubhl]m “La cnrrnzmna sl per-
segue anche per via penale”, dice al Fo-
glio Martone, magistrato di lungo corso e

. tra I'altro ex componente del Csm, “ma
per definizione sia il corrotto che li cor-
ruttore hanno interesse a tare il rea-
to. Quindi soltanto la prevenzione consen-
tedi wed.memaweclamente il fenome-
0o, senza restare in superficie”.

geeﬁﬁh[EDI_(]L_ANUM

“e da domani inizieremo a sollecitare tut-
ti gli uffici della pubblica amministrazio-
ne, perché anche loro rendano la propria
performance giudicabile dall'esterno”. La
legee di riforma fortemente voluta dal mi-
nistro della Pubblica amministrazione,
Renato Brunetta; con annesso decreto at-
tuativo approvato a fine ottobre 2009, gia
prevede alcuni obblighi di trasparenza;

pubblicazione degli obiettivi di breve ¢
medio termine per gli uffici pubblici, cur-
ricula e compensi del personale disponi-
bile online, e pone le premesse per arriva-
e & Una vera e propria anagrafe di forni-
ture, appalti e consulenze esterne.
ibile, insomma, che anche in Italia
vi finalmente a rendicontare Lutiliz-
m dei soldi del contribuente, sulla linea di
quanto avviene per esempio negli Stat
Uniti con il sito Usaspendi sito
americano elenca in detiaglio e aziemle
che forniscono beni e servizi al governo fe-
derale. “Anche se siamo indietro rispetio

: governa Amato privatized | rapportl di la-

voro anche nel seftore pubblico. Tabietti-
vo era guello di ridurre i costi della Pa e

renderla pifi efficiente, ricorda il presi-

dente Martone, la riforma Brunetta fa un.
altro decisivo passo].n avanti,

da noi; secondo, gli Oiv, in contintio contat-
to con nei, potranno operare in zione
di piena indipendenza nei confronti delle
pubbliche amministrazioni, Ma dovranno
nx’pnndum a nm, ovVero & una struttura

rativa i dalla buro-

lizzando i dirigenti"”. Questi ultimi, nalsat-
tore private, rispondono a datori d lavoro
o azionisti: “Nel caso della Pa, invece, de-
vono rendere conto ai cittadini, E la via
per queﬁa controllo sociale & la !raspa-
renza che di con il so-

crazia ¢ dall'esecutive”.

Tmpresa apparentemente titariica, visto

che la struttura centrale, ancora oggl in at-
tesa di un decreto del ministero della Fun-
zione pubbhca e quello dell'Economia, al

stegno delle altre autorith competenti”.

& ancora “ospite” degli uffiei
de_ll'Arm ﬂﬁgem.\l per la rappresenm

Preservativi rotti

Cosi & fallito il costosissimo piano
del governo inglese per evitare
hmvndnmmﬂengammme

Roma. Missione fallita, Dopo 12 anni e
una pubblicizzatissima strategia costata
alla Gran Bretagna quasi 300 milioni di
sterline, | laburisti non hanno raggiunto
l'obiettivo, fissato 'allora premier
Tony Blair, di dimezzare entro il 2010 il
“vergognoso” numero di gravidanze fra
minorenni. Certo il traguardo indicato era
un po’ ha detto ferd Il ministro

A cantrollare ci p
ii 'd.lvllutaz{&

ai paesi anglosassoni, quello & di
te il modello da imitare. La trasparenza &
anche garanzia di leale concorrenza”. Ma
in Italia se ne paria gia da tempo, senza ri-
sultati rilevanti: “Nel 82, in una congiun-

tura economica simile a quella attuale, il

togli O e,
ne (0iv), dislocati nelle singole-ammini-
strazioni, "Ma con qualche differenza fon-
damentale rispetio al passato”, sottolinea
Martone. “Primo, i membri degli Qiv sa-
ranno nominati secondo requisiti decisi

INFORMA

EIPUBBLICITARIA

z
zioni) & & pleno mg‘l.me potra contare su
trenta dipendenti e dieci esperti: “Ma so-
prattutto - precisa il presidents Martone -
in futuro metteremo | cittadini stessi nella
condizione di operare una verifica conti-

nua”. (muip)

GRAZIE Al FAMILY BANKER DI BANCA MEDIOLANUM E' POSSIBILE FARE UNA PROIEZIONE SUL PROPRIO FUTURO ECONCMICO

Autonomia finanziaria 1'obiettivo del futuro

IL TEMPO, IL MERCATO E LA MUTUALITA' SONO GLI ALLEATI PER GARANTIRSI UN ADEGUATO TENORE DI VITA DURANTE IL PENSIONAMENTO

Secondo lo scienziato e inventore Ray-
mond Kurzweil la vita eterna & pii vicina
nel tempo di quanto si creda. Ma non dob-
biamo preoccuparcene: il professore
newyorkese, considerato universalmente
un genio non solo dalla comunitd scienti-
ﬂcn. non parla dell'aldili ma dell'aldiqua,
¢ insomma convinto che I'vomo potrebbe
diventare immortale, anche entro poche
decine di anni, grazie allo sviluppo espo-
nenziale della tecnologia e alla creazione
di mlelllgenze artifictali capaci di “pro-
grammarci”, Vita eterna si, dunque, mn su
questa Terra,
Lo ha ribadito nei giomi scorsi & Rmm-
ne durante un convegno organizzato. da
Banca Mediolanum per i suoi Family
Banker, professionisti che non trattano di
intelligenze artificiali ma sanno tutto di
una programmazione: quella finanziaria
familiare. Anche questa una materia che
ha a che fare con I'allungamento della vi-
ta, e con un aspetto basilare per la sua
ualitd: la pensione.
%u:lln tradizionale, lo sappiano da anni,
sard sempre piil bassa rispetto allo stipen-
dio. Prendiamo un lavoratore di 35 anni:
se suo padre prende oggi una pensione
che & 1'80 per cento del suo ultime stipen-
dic, lui ne prenderd una che non supererd,
nel migliore dei casi, il 56 per cento del
suo stipendio attuale. Tocca percid a lui,
enlacinquenne, pensare al restante 44 per
cento se non vuole mmpmmetlex: seria-
mente la sua autonomia finanziaria
Come pubd fare? Banca Mediolanum, a
questo scopo, ha messo a punto un pro-
gramma che consente di calcolare e risor-
se necessarie a garantire la propria indi-
pendenza economica, in un mondo nel
quale ["allungamento generale ¢ siraordi-
nario della vita umana in condizioni di ef-

81 d avolts al Palocongresrt di Ricelone (1 10.¢ 1 Hﬁwwm La secanda edizione del Mediolanum Pension Farum, dedica-

ficienza ¢ un fatto con il quale tutt dovre-
mo fare i conti.

1 futuro ¢ scritto nefla demografia. Le sta-
tistiche e la medicina ¢i dicono infatti che
una bambina che quest’anno andrd alla
scuola matema potrd vivere finoa 103 an-
ni ¢ un maschietto fino & 97 (fonte CNR).
Un trentenne fino a 91, Oggl una italiana
su 5 vive oltre 1 90 anni, Morale: non ¢'¢
bisogno di Internet per vivere una Secon-
da Vita, una generazione intera. La Secon-
da Vita & li che ci aspetta, aila pensione
Long Life Tool mostra come viverla sen-
za problemi economici. In pratica, dimmi
dove vivi, quanti anni hai, che lavoro fai,
quanto guadagni, com’é composta la tua

ua al futuro del sistema penvioniaiico in relazione agll svihappi exponensiall deila tecnalogia e al tterazione oo le science
binlogiche ¢ quelle informatiche. Numerar i relaiori ¢ yli capiti

famiglia e il Tool 1 dird come fare a ga-
rantirti per sempre |'indipendenza econo-
mica,

Long Life Tool & uno strumento che per-
mette di fare un viaggio nel futuro, quel
fiaturo gid in gran parte descritto dai cam-
biamenti a cui stiamo assistendo nel no-
stro presente in campo culturale, sociale,
medieo, che vanno sotto il nome di Rivo-
luzione della Longevied,

£ uno strumento che elabora in maniera
semplice e comprensibile lo scenario indi-
viduale ¢ fa comprendere I'importanza
della pianificazione previdenziale ¢ il va-
lore dell'autonomia finanziaria,

Un'idea nata dall'esperienza ¢ da uno dei

cardini di Medjolanum: “Offrire a ogni
cliente soluzioni personalizzate che riesca-
no a soddisfare tutti i loro bisogni reali”,
Compresa la copertura dal rischio di di-
pendenza economica attraverso la creazio-
ne della piena autonomia finanziaria.
Ma come poterla realizzare? Attraverso
'apporto dei cosiddett 3 “alleati™ tempo,
mercati & mutualitd.
11 tempo: una leva potente che agisce su
tutti i valori economici in campo ¢ ha un
impatto importante sulla cifra da destina-
re alla propria autonomia finanziara. Non
solo, nel lungo periedo di un accantona-
mento previdenziale I'investimento pi
redditizio & quelio azignario e questo ren-
de pitt accessibile la_soluzione proprio
grazie al contributo dei mercati.
Tempo & mercati, s2 opportunamente im-
piegati, hanno un effetto positivo facil-
mente apprezzabile. Tuttavia, per effetto
della Jongevitd, resta scoperto il rischio di
sopravvivere in buona salute per un tem-
po non coperio da risorse finanziarie.
qui che entra in gioco la mutualith che
consente di garantirsi una copertura a vita
intera con risorse che sarebbero sufficien-
ti solo a vita media, diventando cosi un
maoltiplicatore di rendimento ¢ un azzera-
tore di rischio demogra
L'apporto degli alleati si rivel quindi pre-
zioso per costruire [a propris autonomia
t'manmm attraverso risorse pil accessi-
b:l: di quelle necessarie senza il loro ai-

Ma I"apporto piil importante di tuth & si-
curamente quello rappresentata dal Fa-
mily Banker, un professionista in grado di
accompagnare il suo cliente lungo il viag-
gio pil importante della sua vita: quello
verso I"autonomia finanziaria nei lunghi
anni liberi dal lavoro.

BANCA MEDIOLANUM PUNTA AD AMPLIARE LA RETE COMMERCIALE IN TUTTA [TALIA CON PROMOTORI DI GRANDI QUALITA ED ESPERIENZA,
CHEVOGLIONO CRESCERE NELLA PROFESSIONE E NEI RISULTATI

Family Banker, opportunita e carriera

PER RISPONDERE ALLA FORTE DOMANDA DI PROFESSIONALITA QUALIFICATE DA PARTE DELLA CLIENTELA,
LATTIVITA' DI RECLUTAMENTO NON 51 FERMA MAL FONDAMENTALE PER | CANDIDAT] AVERE GIA' SUPERATO LESAME

Una tendenza che sembra gid in atto, e
con ogni probabilith ¢ destinata ad aumen-
tare in futuro: alle famiglie ¢ ai singoli ri-
sparmiatori e investiton, per gestire al me-
glio il preprio denaro e le proprie risorse,
per compiere le scelte e prehdere le deci-
sioni piu opportune, sia nell'immediato
che'in un erizzonte di medio e lungo pe-
riodo, sembra non bastare ormai pit il

semphce promotore finanziario.

Prova ne ¢, ad esempio, il fatto che nel
corso del 2009 c'é stata una significativa
flessione, di circa il 15%, del numero
complessivo di promotori in attivitd sul
mercato italiano. Un calo che non si spie-
ga solo come conseguenza e riflesso della
crisi finanziania internazionale che ha fu-
nestato i due anni precedenti a quello ap-
pena trascorso. Ma che rappresenta un se-
gnale, e un effetto, anche di come si evol-
ve il rapporto tra domanda e offerta di
consulenza finanziaria, tra cid che rispar-
miatori e investitori privati cercano e di
cui hanno effettivamente bisogno, ¢ cid
che banche, societa finanziarie ¢ Sgr seno
in grado di fornire.

Anche per questo, e non da ierl ma da
sempre, «Banca Mediolanum mette a di-
spasizione di ogni proprio cliente il Fa-
mily Banker, un professionista finanziario
di alto livello, una figura esclusiva, com-
pleta e all’avanguardia nel panoruma ban-
cario italianoy rileva Giovanni )

Family Banker viene anche definito "il di-
rettore di banca del terzo millennio’, per-
ché possiede esperienza, conoscenze tec-
niche e competenze tali che il cliente & co-
me ¢ AVeSSE Sempre a propria disposizio-
ne il direttore di banca per 'assistenza e la
consulenza di cui ha bisogno.

E, ancora non a caso, in Mediolanum si
registrano una situazione e obiettivi futu-
ri che appaieno in controtendenza rispetio
al resto del mercato: mentre lo scorso an-
no il numero complessivo dei premotori
in attivitd é appunto diminuito in misura
rilevante, in Banca Mediolanum & invece
rimasto sostanzialmente invariato, stabile,
senza emorragie. E mentre questa tenden-
za 4l ribasso potrebbe accentuarsi ulterior-

mente nello scenario futuro del mercato
italiano, proprio perché a famiglie, rispar-
miator e investitori sembra andare semipre
pill stretta ormai solo la figura e il ruclo
del promotore tradizionale, Banca Medio-
lanum punta ad ampliare ulteriormente la
propnia rete di Family Banker, presente in
maniera capillare in tutta Ttalia, e a incre-
mentarne il numero totale, attualmente gid
attorno quota Smila professionisti.

Porte aperte quindi, per chi ha compe-
tenze, capacitd e carte in regola per essere
all'altezza dell'incarico. «Cerchiamo pro-
motori che abbiano gié maturato una soli-
da e importante esperienza nel settoren
spiega Giovanni Marchetta, «insieme a
professionisti del settore bancario ¢ finan-

ziario che abbiano i requisiti di legge per
ottenere di diritto 'iscrizione all' Albo dei
promotori. Vogliamo persone con un pro-

filo professionale elevato, con competen- .

ze ¢ capacitd di assoluto rilievo, E questo
perché nei confronti dei clienti il nostro
impegne ¢ sempre quello di fornire un
servizio di grande qualitiy.

Servono poi: talento e spirito imprendi-
toriale, attitudine al lavoro di squadra, ca-
pncua di relazione. II candidato potenzia-
le ¢ quindi un professionista molto quahA
ficato e motivato, Banca Mediol

poi i mezzi, le nsorse, il know-how, pcr
sviluppare e far esplodere i talenti. Sem-
pre tel segno.di un servizio di qualita ri-
volto alla clientela.

Quull.a del Family Bnnker é una pm
1’

FAMILY BANKER, UNA PROFESSIONE UNICA NEL PANORAMA BANCARIO ITALIANG

LA BANCA SEMPRE AL FIANCO DEL CLIENTE

UN PROFESSIONISTA CHE FORNISCE ASSISTENZA CONTINUA E PERSONALIZZATA
A RISPARMIATOR] E INVESTITOR|

‘nut: umica nel panorama bancario italiano. Il mo-

ello e 1or

telli tradizionali, dove I ela

time sudd:xfazmm zmnun-uchc e dl :arn:rn. Mentre le altre banche hanno filiali e spor-

»a chihale ot-

personale al cliente sono ancora in

Bm}hng Group Manager (Dwem d).reno-
erciale) di Banca

«Lln professiomsta con competenze ap-
profondite, sempre aggiomate, e a tutto
tondo, che vanno dalle soluzioni di rispar-
mio a quelle assicurative e previdenziali,
alla gestione del Pcmfugim titoli e inve-
stimenti», Non a caso in Mediolanum il

di con; tra Banca Mediol

assicurative e investimenti,

parte standardizzate, oppure i servizio viene l‘mmm attraverso piattaforme online, dove
1l contatto diretto & del tutto inesistente, il Family Banker rappresenta il fulcro ¢ 'anello

e tutti § suoi clienti 1n ogni parte del Paese. Dal-
Ie grandi ciftd ai piccoli centridi provineia. In questo modo ogni cliente pus contattare il
Banking center o utilizzare telefono, Interet e Tv digitale per svolgere le operazioni ban-
carie pill comuni, ¢ si rivolge diretamente al proprio Family Banker di fiducia per assi-

stenza ¢ consulenza personalizzata per quanto nguarda risparmio, previdenza, coperture

«Nel periodo che stiamo attraversando ¢ ancora di pn} ucl futuro di fronte a noi, nel set-

fore dei servizi bancari e ﬁnanzlan la
‘hetta, direttore

vaau:u

ficile fare altrove.

le di Banca Mediol: e,
cellenza alla clientela, noi puntiamo sulla grande professionaliti dei nostri Family Banker.
Abbiamo investito molto, in formazione, aggiomamento e sviluppo delle risorse umane,
anche in questo biennio, pamco!ameute eritico per i mercati
a investire molto, sempre-con un forte slancio sul
telli diretti sul territorio ci motiva ancora di pil in questa direzione, tutto il modello di
Banca Mediolanum ¢ impemiato sull'attivith dei Family Banker, ¢ non sulla filiale, per
cui forniamo ai nostri professionisti tutti gli strumenti necessari per garantire sempre vi-
cinanza, supporto e assistenza efficaci ed efficienti al cliente, 3 ogni clienten.

1l Gruppo Mediolanum mette sul piatto: soliditd, quella di un Gruppo finanziario di li-
vello internazionale; prapa:auonc garantita a tutti i Family Banker anche attraverso la
rropnn prestigiosa universith aziendale, la Mediolanun Corporate University (MCU);
a possibilita di crescere dal punto di vista economico e di carriera. Come spesso & dif-

er fornire un servizio di ec-

CON LA POLIZZA

MEDIOLANUM PLUS

Freedom, molto piu di un conto corrente

112,50% netto: & il tasso d'interesse di Con-
W corrente Freedom, che ai servizi di un
conto corrente twadizionale unisce,
grazie alla polizza Mediolanum
Plus, gratuita ¢ che non vincola il
capitale, il vantaggio di un rendi-

mento netto tra i pid remunerati- |

wi. [l tasso del 2,50 netto, sulle
giacenze oltre 1 15,000 euro, con-

finuera a essere applicato fine al 31
marze, poj sari aggiomito. L'uggsnrv
namente ha infat cadenza mmm]e
per poter offrire al cliente un rendi che

11 Conto comrente Freedom offre la piena

- ep:rnuv:u ‘bancaria con tutte e funzio-

. ni di un conto corrente tradizionale

(prelawlmenu bonifici, accrediti
assegni, Bancomat, carte di ¢

b\ 10, sms alert), la disponibiliti im-

ata di tutto il denaro versato,

osto del conto corrente: zero,

con una giacenza media pari a

I5mila ¢uro o con un p

del!']mzlune Ed Balls facendo spallucce
in diretta alla Bbe che gli chiedeva di
commentare i dati appena diffusi dall"Uf-
ficio statistico nazionale, ma in fondo da

46 babymamme ogni mille adolescenti sia-
mo riusciti ad arrivare a 40 su mille. Il mi
nistro per IInfanzia, Dawn Primarolo,
continua a dirsi soddisfatta: come si pm—
vedeva le cifre sono in calo e hanno rag-
giunto i minimi storiel deghi ultimi m an-
ni, quindi “le gravidanze fra minorenni
non sono pitt un problema crescente” in
(Gran Bretagna. Peccato che il calo del 39
per cento registrato nell*ultimo anno sia
soltanto una sorta di ritorno alla norma-
lita dopo l'aumento del 2007. E Primarolo
potra anche considerare passata 'emer-
genza sociale che preoccupava Blair, ma
nel 2008 pil: di 41 mila adolescenti sono ri-
maste incinte e quasi la meta di loro ha fi-
nito per abortire.

E'colpa quindi delle speranze eccessi-
ve di Blair se il governo ha fallito. Ma an-
che delle autorita loeali che non fanno il
loro dovere: “E' chiaro che alcune non
prendono sul serio la strategia governati-
va", spiegano dall'esecutivo, Probabilmen-
te, dicono, quando le ragazzine arrivano in
farmacia o si presentano negli ambulatori
il personale non applica | diktat governa-
tivi in materia di anticoncezionali e pal-
loncini per adulti, non offre spiegazioni
esaustive e non le accoglie come si deve
quando corrono a chiedere consigli. Eppu-
re la costosissima sirategia, che consiste
nel bombardare gli adolescenti con lezio-
ni di sesso, pillole, preservativi e pubbli-
cita di cliniche abortive, era chiarissima,
Incassato il colpo, perd, il governo non si
arrende e guarda oltre: il prossimo passo
& un nuovo piano d'azione, battezzato ferl
“Teenage Pregnancy Strategy: Beyond
2010, che preso atto dei fallimenti pas-
serd a misure pit serie di impronta orwel-
liana. Come i contraccettivi “ad azione
prolungata"”, ovyero piceoli pezzetti di pla-
stica impiantati sotiopelle (che durano fi-
no a3 anni), o iniezioni che tolgono il pen
siero fino a 12 settimane. Oppure ancora
un servizio via sms che ricordi alle ragaz-
zine di prendere precauzioni,

Suore ¢ banane

Tiministro che ieri ha dovuto affrontare
I'imbarazzo laburista arrivava gid da una
settimana parecchio diffieile. Non soltan-
1o Balls & accusato di voler sofflare il po-
sto al cancelliere dello Scacchiere, All-
stair Darling, approfittando della stima
del premier Brown nei suoi confronti, ma
& stato falto letteralmente a pezzi dalla
stampa che solitamente lo osannava per
un emendamento, approvato marted! sera,
alla sua legge sull'educazione sessuale, Al
testo che rende obbligatorie le lezioni di
sesso a scuola a partire dai cinque anni &
stata aggiunta una “deroga” per le scuole
di orientamento religiogo, che saranno li-
bere di affrontare argomenti come I'abor-
to, Ia contraccezione o 'omosessualita se-
condo il loro eredo.

Balls ¢ stato accusato di aver annacqua-
to una legge stupenda, di essersi fatio met-
tere | piedi in testa dalla lobby cattolica in
attesa dell'arrivo del Papa in Inghilterra o
ancora di aver cercato il consenso di mol-
te famiglie in vista delle prossime elezioni
‘politiche. Lui s & difeso spiegando che il
diritto delle seuole di orientamento reli-
gioso a seguire le proprie convinzioni esi-
ste da decenni, mentre la novith resta l'e-
ducazione sessuale obbligatoria per tutti,
credenti o atei. Ed effettivamente, in fede
alla ferrea logica britannica dell'omologa-
zione politicamente corretta, “le scuole
non potranno esimersi dall'insegnare cose
come la contraceezione o I'aborto o l'esi-
stenza dellecoppm di l‘attn“ ma potranno
poi esprimere la loro posmﬁne in materia.
Mentre al momento non esiste alcun obbli-
go per gli istitutl, da settembre “ogni scuo-
la~ ha detto Balls - dovré insegnare |'inte-
o programma in una maniera equilibrata
che rispetti I'uguaglianza e non sia diseri-
minatoria". In pratica le suore dovranno
spiegare ai loro piceoli alunni che ¢os™ un
rapporto omosessuale, prima di indottri-
narli con Adamo ed Eva e quelle storiacce
sul matrimonio. E saprattutto sard loro
compito insegnare ai bambini come infila-
re correttamente { preservativi sulle bana
ne, ma pol avranno pur sempre la liberta
di spiegare che non sono d'aceordo con il
loro utilizzo.

Valentina Fizotti

{4
NETTO 4
gestito oltre | 30mila euro, N:gll altri

casi: 7,50 euro al mese. Operazioni ban-
carie (B bonifici, Rid,

sta sempre fra 1 pill Temunerativi del mercato.

ulenze}: gratuite,

Messaggio Pubblicitano. Condizioni contrattuali nei Fogli Informativi sul $ito www baneamediolanum.it
« presso | Family Banker®, 11 2,50% netto & neonosciuto fine al 3103/10 eltre | 15.000 euro yo"uznvrn—
do I polizza Mediclunum Plus di Mediclanum Vita 5.p.A.. Polizea £ conto operano con un

automatico i versamento e prelievo. Quando il suldo del conto supers 13 giscena di 17,000 euro, I hqm- "
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