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BANCA MEDIOLANUM E 18 PRESTIGIOSE SOCIETA DI GESTIONE

Fondi, un accordo di eccellenza

L’obiettivo ¢ quello di fornire il giusto mix di soluzioni d investimento

La linea di sviluppo che guida
sempre scelte, offerte e soluzio-
nid'investimento che Banca
Mediolanum mette a disposi-
zione di clienti e risparmiatori &
semplice e ben precisa: offrire il
meglio del panorama mondiale.

E proprio in quest’ottica, por-
tando avanti questo principio,
Mediolanum amplia la sua stra-
tegia di offerta di prodotti di ter-
zi con un nuovo ed
esclusivo accordo,
alivellointernazio-
nale, con 15 nuove
societa d'investi-

cio attraversoun nuovo e presti-
gioso rapporto di sinergia e col-
laborazione tra la Banca italiana
e le 15 primarie Case d’investi-
mento internazionali, dato che
Mediolanum non silimitera ad
attingere dailoro migliori fondi,
ma tra le due parti si avvia, in
guesto modo, un reciproco e
continuo confronto e scambio di
conoscenze, analisi e valutazioni

aveva gia avviato, infatti, un al-
tro importante e prestigioso ac-
cordo con 3 trale principali Ca-
se d'investimento mondiali, va-
le a dire BlackRock, [PMorgan
Asset Management e Morgan
Stanley Investment Manage -
ment, in base al quale con cia-
scuna societd sono stati messi a
disposizione della clientela i
primi 3 Fondi di Fondi, azionari
! globali, di Medio-
lanum  Best
Brands.

Lanuova intesa,
che portaai8le

mento trale pilt
prestigiose, qualificate e autore-
voli dello scenario mondiale.
L'intesa permette di amplia-
re, e diversificare notevolmen-
te, le opportuniti di scelta della
clientela su come investire i
propririsparmi e capitaliin
Fondid'investimento, fornendo
unalto numero dinuove e diver-
se soluzioni, in grado disoddi-
sfare esigenze, obiettivi e carat-

teristiche di ogni singolo clien-

te. Inoltre, elemento ancora pitt
rilevante, rende possibile tutto

sulle varie soluzioni finanziarie
disponibili sul mercato, conl'o-
biettivo di essere sempre in gra-
do difornire alla clientelale op-
portunita migliori e pit aggior-
nate.

Nel dettaglio, 'accordo ri-
guarda la nuova famiglia di fon-
di Mediolanum Best Brands, al-
I'interno della quale vengono
introdotti 8 nuovi Fondi di Fon-
di che si sommano ai 3 gii esi-
stenti. .

Nei mesi scorsi Mediolanum

societd di gestione
internazionali con cui la Banca
opera a stretto contatto, prose-
gue quindi nella strategia di
mettere a disposizione della
clientela le migliori opportunita
d'investimento disponibili sul
mercato, e amplia il ventaglio di
accordi ele soluzioni che in que-
sto modo si rendono disponibi-
li: altre ai Fondi azionari globali,
I'offerta di Mediolanum Best
Brands si integra e arricchisce
conaltri Fondi azionari settoria-

1i, geografici e bilanciati.

INTRAPRENDENZA E DETERMINAZIONE SONO FONDAMENTALI

Family Banker, I'impegno vince

Pit1 di seimila Family Banker
possono sembrare tanti, selisi

paragona con-i-eensulenti che -

lavorano in altri istituti di cre-
dito. Invece sono pochi, molto
pochi, se si confronta questa
cifra con quella di coloro che,
per esempio negli ultimi tre
anni, hanno inviato il proprio
curriculum alla Banca con la
speranza di entrare a farne par-
te: 2gmila. Tolte le uscite peril
normale avvicendamento, solo
un sesto dei candidati ha supe-
rato tutte le selezioni: quelle
fatte dai docenti-istruttori, eil
ritiro di chi cede alle prime dif-
ficolta, e purtroppo getta la
spugna dopo le prime prove sul
campo.

Laselezione & severa e altret-
tanto seria ¢ la preparazione.
Anche qui parlano le cifre: il
numero dei Family Banker
aspiranti promotori che han-
no ricevuto la preparazione e la
formazione Mediolanum che
superano l'esame della Consob
per potersi iscrivere all'Albo
professionale, negli ultimi
tempi & doppio rispetto a quel-
lo di tutti gli altri iscritti. Sipud
affermare quindi che si tratta

LUIGI CONCETTI

di una "universita della consu-
lenza finanziaria’ che non ha
eguali, almeno in Europa.
«Negli ultimi anni gli investi-
mentidella Banca nella forma-
zione sono triplicati, anche in
termini di competenze e per- '
sonale addetto, che operasiain
sede sia a livello locale su tutto
il territorio nazionale» spiega/

Luigi Concetti, da 26 anni-a\

Mediolanum, responsabile
dell’area che fa da tutorai nuo-
vi Family Banker all’avvio del-
laloro attivita: «Laformazione

|

pernoié fondamentale, sia co-
me preparazione iniziale sia
come aggiornamento perma-
nente>. Lo richiede il lavoro
specifico del Family Banker, cid
che lo connota e lo distingue
dagli altri promotori finanzia-
ri, e attorno al quale ruota tut-
ta l'organizzazione Mediola-
num: una struttura che per-
mette al giovane promotore di
sviluppare la propria carrierao
verso l'indirizzo professionale
fino a poter diventare Private
Banker o verso la carriera ma-
nageriale, per chi ha maggiori
doti di leadership, e che gli
mette a disposizione mezzi di
formazione iniziale e perma-
nente d'avanguardia. In tutto
questo un ruolo fondamentale
& ricoperto dalla Tv aziendale,
che fornisce informazione in
tempo reale e cultura speciali-
stica, lezioni di esperti inter-
nazionali, scambi di esperien-
ze. Un sistema esclusivo per co-
struire quell unicum della con-

sulenza che &il Family Banker,

il modello pii1 avanzato di pro-
motore finanziario, in altriter-
mini il "direttore di banca del
terzo millennio’.

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

IL PUNTO DEI MERCATI
E’ importante tenere
I nervi saldi

ANTONELLD ZUNINO*

Passati due mesi dal nostro ulti-
mo articolo, torniamo ora all’a-
nalisi dei mercati per i prossimi
4. mesi che, tatticamente, conun
po’ meno ottimismo nel breve,
ripete quella diluglio, purinpre-
senza della positivita di molti
nuovi dati macro-economieico-
me il crollo del prezzo del greggio del 40% circa, quello di mol-
te materie prime, il recupero diun 12% del dollaro, il PIL ame-
ricano in crescita del 3,3% su base annua, e della negativita di
altri di minor respiro temporale come una possibile lieve re-
cessione in alcuni Paesi europei e la disoccupazione americana
pitaltadel previsto. Nel periodo i mercati europei e quello ame-
ricano hanno oscillato in una fascia di circa 12-14.% toccando
nuovi minimi il 21 luglio, il 5 e il 15 settembre, dopo quello del
17 MATZ0 §COTS0, €, per ora, rompendoli solo marginalmente. Do-
menica 7 settembre Trichet, a Cernobbio, si rimangiavale pes-
sime previsioni fatte a Bruxelles due giorni prima e ipotizzavala
ripresa europea giaall'inizio del 2009. Nel pomeriggio poi, siap-
prendeva che Henry Paulson, ministro del Tesoro USA, aveva de-
ciso la nazionalizzazione di Fannie Mae e Freddie Mace, i due co-
lossi erogatori dell'8o % dei mutui americani, togliendo la pe-
sante spada di Damocle che pendeva da mesi sui mereati e apren-
dolavia a tassi pitt bassi sui mutui futuri, Una vera bomba che si
rifletteva sulle Borse con un lunedi 8 settembre al rialzo ovun-
quetrail3 eil 4%. Sembrava di essere finalmente giunti alla tan-
to attesa svolta. Ma, martedi g, doccia fredda: il fondo sovrano
coreano si dichiarava non piti interessato alla Lehman Brothers,
conmolti dubbisuunaltrointervento dello Stato alla vigilia del-
le elezioni, il titolo perdeva il 45 % e tutti i mercati tornavano nel-
la bufera; di fatto Lehman veniva abbandonata a se stessa; ma il
16 settembre I'AIG, colosso delle assicurazioni, veniva salvata.
Confusione e ingiustizia si sommavano, ma Wall Street applau-
diva chiudendo al rialzo. A questo punto ritorna valido lo scena-

- rio immaginato in luglio, con un po’ meno ottimismo nel bre-

ve.1) Se i mercati dovessero rompere il terzo minimo oltre un
margine del 3% diverrebbero elevate le probabilita di una caduta
pesante. Ad esempio, da quota 6.127 il DAX tedesco potrebbe
crollareas.250,1'Burostock 50 da3.285 a 2.735. Gliindici ame-
ricani potrebbero tenere meglio conlo S.P.soo da1.242a1.140
eil Nasdaqda=2.256 a1.990; comunque una chiusura positiva del-
lo S.P.500a fine anno diverrebbe impossibile. 2) Se invece en-
trosettembre si dovesse verificare unaripresa, l'ipotesidiunri-
alzo medio superiore al 15-20% per fine anno ritornerebbe at-
tuale anche se una chiusura superiore a quella di inizio anno po-
trebbe essere ritardata ai primi mesi del 2009. Diamo un 42%
allo scenario negativo e un 58% a quello pesitivo pur ipotizzan-
do rimbalzi temporanei delle
materie prime e qualche cor-
rezione della corsa veloce del
dollaro. Per chi & molto liqui-
do, tatticamente, comprare
CTZ scadenza 2008 anziché P/T
onde avere laliquidita deside-
rata al momento opportuno.
Per chi non vuole Borsa me-
glio Bonds di grandi societd a
scadenza massima 3 anni piut-
tosto che titoli di Stato; il diffe-
renziale del rendimento & in-

teressante.
* finanziere e scrittore
dieconomia

|ezi Reclutament
840700 700
www.familybanker.it

Entra in Banca Mediolanum
BASTA UNA TELEFONATA

840 704 444

www.bancamediolanum.it

Notizie Mediolanum a cura di
Roberto Scippa

roberto.scippa@mediolanum,it

Questa & una pagina di Informazione
aziendale il cui contenuto
non rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per Investimenti




