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INFORMAZIONE PUBBLICTTARIA

Dall’Abi nuove regole per il servizio Rid

Con una solarichiestaalla
nuova bancasiha la certezza
della procedura edella
tempistica nei pagamenti.

La maggior parte dei corren-
tisti, pur di evitare spiacevoli
inconvenienti, decide spesso
di restare “affezionato™ alla
propria banca.

Cambiare conto corrente
(e banca), e quindi trasferire
il servizio RID, non & da sem-
pre cosa facile,

Il servizio Rapporti interban-
cari diretti (Rid)

Con il servizio RID il
cliente autorizza la propria
banca ad addebitare sul con-
to corrente di una serie di pa-
gamenti, prime fra tutte le
utenze (luce, gas, telefono);
ma anche le rate del mutuo o
di altri finanziamenti; premi
di assicurazione; piani di ac-
cumulo; canone e abbona-
menti TV; servizi vari (Tele-

255).
In Italia si tratta di una
prassi assai diffusa: coinvol-
ge quasi il 50% dei correnti-
sti {oltre 14 milioni di titola-
ri) per un mercato che attual-
mente conta circa 503 milio-
ni di operazioni attive.

Il periodo di “interregno”

Fino ad oggi, perd, il tra-
sferimento di utenze e domi-
ciliazioni comportava una
serie di difficolta. Non esiste-
va una tempistica chiara e
univoca per la procedura di
revoca e attivazione delle
nuove RID e di conseguenza
non era certa la durata e la
sorte del pagamento degli
addebiti “viaggianti”, con il
rischio di inconvenienti per
la clientela, come la disarti-
vazione dell’utenza, paga-
menti fuori termine o talvol-
ta purtroppe anche doppi.
Inoltre era il cliente a doversi
preoccupare personalmente
dell'insieme delle disattiva-
zioni e delle conseguenti atti-
vazioni, con tutti 1 disguidi
del caso,

Banca Mediolanum in
questi anni & riuscita con
grande impegno ad evitare
questi problemi ai propri
nuovi correntisti. Conside-
ratoil “gap” tra il momento
della revoca e la successiva
riattivazione, grazie all' Am-
ministrazione Clienti, tutti
coloro che intendevano tra-
sferire le proprie domicilia-
zioni venivano gia assistiti
direttamente. In pratica la
Banca pensava a tutto, sosti-
tuendosi al cliente, revocan-
do le disposizioni presso il
vecchio istituto di credito e
rattivando le deleghe presso
Banca Mediolanum; e anco-
ra controllando che le opera-
zioni fossero andate a buon
fine fino al primo addebito.
Arrivana regole comuni peril
sistema bancario

Oggi finalmente arriva
una soluzione valida per I'in-
tero sistema bancario in mo-
do da permettere di cambia-
re CONto corrente senza trop-
pi palerti. I’ Associazione
Bancaria Italiana (ABI), do-
po aver raccolto 'esperienza
di Banca Mediolanum cosi
come le osservazioni deglial-
tri istituti, in seguito a un
lungo confronto, ha varato
la nuova normativa inter-

bancaria sulla trasferibilita
del servizio RID, volta a ga-
rantire la continuita del ser-
vizio. La regolamentazione,
in vigore da febbraio, si pro-
pone di favorire, snellendo
Piter burocratico, chi intende
chiudere un conto corrente &
aprirne Uno nuovo presso un
altro istituto di credito por-
tando con sé tutt 1 rapporti
legati al conto.
Cadono le bamiere “in uscita”
La trasferibilita del servi-
zio RID, pertanto, oggi si
realizza nella possibilita di
trasportare con una sola ri-
chiesta, indirizzata al nuovo
istituto di eredito e quindi
€On un processo automatico
certo anche nei tempi di ese-
cuzione, una posizione RID
domiciliata suuna banca (in-
dicata come banca “old” o
vecchia) presso ['altra banca
(banca “new” o nuova).
Infatti, entro 10 giorni la-
vorativi, 1l cliente potra rite-
nere “ricondotte” sul nuovo
conto tutte le proprie domici-
liazioni con la garanzia che
sia avvenuto il pagamento
delle disposizioni viaggianti.

Inoltre, il mantenimento dei

fondi presso la banca origi-
naria per almeno 12 giorni
lavorativi ulteriori, consente
al sistema bancario, conside-
ratii diversi cicli di fatturazio-
ne delle aziende, di assicurare
la continuita degli addebiti.

BIG CHANCE ALL TIME

Ecco come investire nei fondi azionari

L'innovativo servizio sfrutta
le opportunita del mercato
puntando su diversificazio-
neeingresso graduale.

Per entrare nel mercato azio-
nario non OCcorTe aspettare
la bella stagione. Ogni anno
si & abituati ad assistere al
susseguirsi delle stagioni cli-
matiche, pertanto, per quan-
to rigido possa essere 'inver-
no si ha poi la consapevolez-
za che ritornera il tepore del-
la primavera.

Lesperienza insegna che
qualcosa di simile accade an-
che sui mercati finanziari: nel
corso della storia, del resto,
I'andamento dell’economia
mondiale ha evidenziato un
trend di crescita costante, re-
so tale dall’alternanza tra pe-
riodi di forte espansione {pe-
riodi rossi) e periodi di corre-
zione (periodi blu). Sono sta-
1 perd proprio imomenti di
correzione dei mercati che

* hanno creato le migliori op-
portunita per gl investimen-
ti in fondi azionari. Pertanto
i periodi blu sono parte inte-
grante di un unico periodo
rosso di sviluppo continuo.
Tuttavia se s1 accettano le

ernanza tra “Periodi rossi” (grigio

g
chiaro) di forte espansione, e “Periodi blu” (grigio scuro) di correzione

inevitabili stagioni della na-
tura, ci si lascia invece inti-
morire dai periodi meno
vantaggiosi in Borsa.

Ecco allora che Banca
Mediolanum, per venire in
aiuto della sua clientela, ha
pensato al servizio innovati-
vo “Big Chance All Time”
che, grazie alla tecnica del
“Dollar Cost Average”, per-
mette di superare 'emotivita
e sfruttare le opportunita
d’investimento offerte dai
mercati azionari mondiali.

Come? In base a quattro

regole fondamentali. Innan-
zitutto si deve investire nel
lungo periodo, in quanto nel
lungo termine il mercato

‘azionariorispecchia appieno

la crescita delleconomia rea-
le. Il tempo rappresenta, in-
fatti, un fattore incrementale

disicurezza e rendimento del

proprio investimento.

In secondo luogo, per rea-
lizzare le pitt ampie possibi-
lira di crescita occorre diver-
sificare il proprio investi-
mento nelle tre maggiori
aree dell'economia mondia-

DAL1° AL-ZE FEBBRAIO INVIA UN MESSAGGIO AL “PICCOLO FRATELLO”

Un Sms al 48545 puo aiutare un bambino

Il Basta un Sms solidale per
far crescere il "Piccolo Fra-
tello". Dal 1° al 28 febbraio,
come nel 2006, viene ripro-
posta la raccolta fondi, con
un breve messaggio via te-
lefono cellulare, per sostene-
re il progetto etico-sociale
portato avanti da Fondazio-
ne Mediolanum.

Tutti i clienti Tim, Vo-
dafone, Wind e H3G po-
tranno mandare un Sms al
numero unico 48545; non
occorre scrivere alcun testo
in quanto & sufficiente I'invio
del messaggio solidale per
assicurare 2 euro all'iniziati-
va dando cosi il proprio con-
tributo personale.

Dobiettivo di Fondazione

Mediolanum ¢ offrire un fu-
turo migliore ai bambini dei
Paesi in via di sviluppo che,
er svariate ragioni, prime
4 tutte malnutrizione e ma-
lattie, conducono una vita
sbandata in strada.

- Per evitare questo rischio
I'impegno principale dei pro-
motori consiste nel fornire
Eli strumenti per garantire ai

ambini un’esistenza digni-
tosa nel territorio in cui vivo-
no, attraverso lo sviluppo
delle loro tradizioni e § a
loro cultura. Di qui lo sforzo
per far si che possano riceve-
re un’educazione scolastica e
cosi conquistare una qualita
della vita migliore con P'inse-
rimento in case famiglia ¢

istituzioni volte a protegger-
li. La prima meta da cuisi &
partiti & stato il Kenia, per
supportare I'opera del Padre
comboniano Renato Kizito
Sesana nelle vicinanze di Ki-
bera. Qui, grazie ai 400mila
euro raccolt: - fra quelli stan-
ziati da Fondazione e Banca
Mediolanum da un lato e le
donazioni dei sottoscrittori,
dall’altro- & stato gia possibi-
le rendere funzionante la ca-
sa di prima accoglienza (un
iniziale punto dicontatto per
le situazioni pitt complesse) e
inaugurare, lo scorso 17 di-
cembre, la casa famiglia in
cui appunto tre famiglie ke-
niane ospitano, al momento,
sotto la loro custodia una

NUOVO INGRESSO

Marco Riva

Marco Riva, 44 anni, mila-
nese, una brillante carriera
legata al settore delle reti di
vendita ha recentemente
fatto il suo ingresso in Ban-
ca Mediolanum con I'inca-
rico di promuovere e coa-
diuvare lo sviluppo della
Rete.

Il punto di forza del suo
iter professionale & rappre-
sentato dalla lunga espe-
rienza, avendo ricoperto
anche cariche manageriali
nél comparto bancario e
assicurativo, maturata
presso istituti di credito or-
ganizzati con una rete
commerciale che si avvale

in Banca Mediolanum

Marco Riva

di promotori e consulenti
finanziari.

La carriera di Riva & ini-
ziata al Credito Italiano
(Gruppo Unicredir), dove &

stato responsabile dal 1990
al "95 della selézione e svi-
luppo rete di Credit Consult
Sim ed & proseguita d Solida-
rietd e Finanza Sim dove ha
rivestito il ruolo di respon-
sabile della gestione rete, se-
lezione e formazione. Poi
dal 1996 al 2001 ha ricoper-
to 'incarico di direttore
commerciale di Zurich In-
vestments Sim e successiva-
mente quello di direttore ge-
nerale 31 Zurigo Sim. Infine
PPultimo step presso il Credi-
to Emiliano (Credem) dove
ha avuto la responsabilitd
della divisione Promotori
Finanziari della Banca.

quarantina di bimbi.

Ma accanto a queste
strutture & stato anche realiz
zato il primo Centro di for-
mazione permanente. Nel
programma il Centro riveste

importanza centrale: forma-

re direttamente nelle localita
interessate, educatori e do-
centi che possano aiutare i
piccoli, diventando esperti in
pedagogia dell'emergenza.
Le persone in loco, infatti,
una volta acquisite le compe-
tenze per insegnare, sono ti-
tolari di una maggiore cono-
scenza del contesto sociale e
culturale e quindiin gradodi
contribuire in misura pit ef-
ficace al recupero dei piccoli
rendendoli autonomi. Per-
tanto, anche il contributo via
Sms, andra a favere del pro-
gramma di mantenimento di
quanto costruito ed ottenuto
in Kenia per poi esportare
questa prima esperienza al-
trove.

Per qualunque informa-
zione si pud sempre visitare il
sito Internet www,piccolo-
fratello.it. che riporta tutti i
passaggi e i traguardi rag-
giunti. Inoltre dall’anno
scorso, cioe dall’avvio del
progetto ifrKenia, Mediola-
num Channel manda in-on-
da la trasmissione “Piccolo
Fratello” offrendo cosil'op-
portunita a chiunque, so-
prattutto a chi ha dato il pro-
prio contributo economicoa

favore del progetto solidale,

di seguire passo dopo passo
lo stato di avanzamento dei
lavori in totale trasparenza e
chiarezza.

le, ovvero Nord America,
Europa ed Oriente, ¢ nei
principali settori economici.
Terza regola, si deve investire
nel risparmio gestito, se-
guendo il suggerimento di
Paul Samuelson, premio
Nobel per I'economia, che
sosteneva: “To investo in
borsa solo quel denaro che
sono disposto a perdere. Il ti-
sparmio, invece, lo investo _
nei Fondi Comuni perché so-
lo cosi posso ottenere una
valida diversificazione”.

Quarta e ultima regola,
ma forse la pit importante,
investire con metodo: la vo-
latilira presente nel mercato
azionario e Pemotivita legata
alle detisioni finanziarie non
consentono di definire a
priori quale sara il momento
migliore per acquistare. Oc-
corre dunque uno strumento
che permetta di ripartire I'in-
vestimento nel tempo, per
ottenere un prezzo medio di
acquisto VicIno ai prezzi pit
bassi del periodo considera-
to. Da qui l'introduzione del
“Big Chance All Time™. II
suo valore aggiunto, infatt, €
rappresentato dal PIC Fra-
zionato, un sistema che per-
mette ci entrare nel mercato
azionario in modo graduale,
andando a ripartire I'investi-
mento in un arco di 3, 6, 12
fino a 24 mesi, a scelta del
cliente.

Come funziona?

Il capitale viene investito
inizialmente in un fondo
monetario/obbligazionario
¢, in modo automatico con
cadenza quindicinale, viene
progressivamente trasferito
su fondi azionari, secondo la
durata del frazionamento
stabilita.Si deve soltanto sta-
bilire Pimporto della singola
rata, la durata del PIC frazio-
nato e la composizione del
portafoglio in base ad obiet-
tivi ed attese personali, dopo
di che sara Banca Mediola-
num ad occuparsi delle ope-
razioni.E importante che il
servizio sia attivato su fondi
rappresentativi dell’intera
economia mondiale per ga-
rantire un’ampia diversifica-
zione nei mercati delle prin-
cipali aree geografiche e
comparti settoriali. Big
Chance pertanto rappresen-
ta il metodo pilt corretto esi-
curo per investire con mag-
giore tranquillita e serenita
nei mercati azionari mondia-
li poiché consente di ridurre
la variabilita delle perfor-
mance nel lungo periodo.
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