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CRTIAA ALC AR T DI AN

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

FONDO DI SOLIDARIETA DI 50 MILIONI A FAVORE DEI CLIENTI CHE PER GRAVI MOTIVI NON POSSONO PIU PAGARE LE RATE DEL MUTUO

Invalido d’|mpr0W|so7 La casa resta tua

Corl questa inedita, rivolu-

zionaria operazione salgono
a 115 milioni gli investimenti
della banca milanese peri
mutuatari.

“Nessuncliente Mediolanum
che abbia sottoscrittoun mu-
tuo, deve perdere la casa a
causa di upa disgrazia im-

provvisa, magari per unmm- ¥

dente o un infarto che gh im-
pediscedi pagare lerate”. Pa-
rola di Ennio Doris, presi-
dente di Banca Mediolanum.
E allora: se stai pagando un
mutuo Mediolanum per la
tua prima casa, ¢ all'improv-
viso per un'invalidita inatte-
sanon puoi pit lavorare, nes-
suno 1 sfratterd. Debito an-
nullato, ipoteca cancellata, la
casa resta tua, anzi: diventa
tua. Per semipre. Alla banca
non:devi pid niente. La tua
casa non andrd ad- un-
gersi alle 74 mila r.‘nc?ﬁgl
merite sono'state colpite da
un’ingiunzione per messa al-
I'asta: potrai continuare ad
abitarla, e ad abitarla dapro-
prietario a tutti gli effetti.
Lannuncio & stato dato dal-
lo stesso presidente di Me-
diolanum nei giorni scorsi
durante una conferenza
stampa che si & syolta al tea-
tro Manzoni di Milano.

Ennio Doris, prestdente diBanca Madlolanum durante la conferenza stampa dilancio del fondo di solidarieta

Rivoluzionario? Dovero-
s0, per Doris. Che ha deciso

. diaprire un fondo di solida-

rieta, a partire dal 1° ottobre,

destinato ai mutuatar di pri-
ma casa colpiti da malattie o
infortuni cﬂc determinino
una grave invalidita perma-

nente, per. estinguere debiti
residni fino a 250 mila euro.

1l Fondo sara inizialmente
alimentato dal 5 per mille
della raccolta realizzata con
{a vendita del nuovo servizio
Double Chance (vedi artico-
lo in questa pagina). In altre
parole, il mutuo non costera
di pitr-al cliente, sara la ban-
ca a destinarvi una parté dei
propri ricavi: 8 milioni di eu-

-ro nei prossimi 22.anni per i

mutuatari attuali, che sali-
ranno a 50 milioni con i mu-

tui che saranno nel ﬁartem—
po sottoscrtt.

Gia in giugno la. banca
aveva annunciato che dal 1°
settembre avrebbe ridotto
unilateralmente, cioé auto-
maticamente, senza alcuna
contrattazione da parte del
cliente, i mutui bancari sia ai

 clienti nuovi sia a quelli vec-

chi, calcolandéin 65 milioni
di eurq per i rossimi 22 an-
niil costo dell'operazione per
la banca. Ora gﬁvm‘ﬂmm-
ti per i clienti salgono a 115
mulioni.

Gia a tre settimane dal-
’annuncio dell’abbassamen-
to dello spread e quindi del
costo dei mutui per le fami-
glie, erano state oltre 12 mii-
la le richieste, la meta delle
quali complete di tutti i dati

necessari per procedere. At-
tualmente superano le 5000
unitd i mutui in lavorazione:
“Cio significa” ha osservato
Ennio Doris “che raddoppie-
remo o addirittura tripliche-
remorispettoa prima. Cidva
oltre le pili rosee aspettati-
»

ve'.

1l fonido di solidarieta Me-
diolanumsara diverso da tut-
t gl altr, che di solito fanno
distinzione fra aspiranti be-
neficiari. Del resto tutti i ser-
vizi Mediolanum sono diver-
si: Mediolanum di a mtti le
stesse identiche opportunita.

% la sua peculiarita, c10
che la distingue da tuttigli al-
tri istituti di credito. Ed & il
frutto di una scelta precisa,
avanguardia di un’etica del
credito che se diventasse ten-

denza diffusa sowcmrebbe
non solo I'immagine ma.la
sostanza del rapporto banca-
cliente, un rapporto incuian-
cora oggi troppo spesso il

cliente assomiglia piii a un.’

suddito che a un cittadino.
Per un motivo semplice: I'i-
gnoranza generglizzata in
materia di economia, che da-
vant a uno sporreilo banca-
rio, a un estratto.conto, a un
rendiconto, ci trasforma,
tranne eccezioni, in analfabe-
ti che nop possono fare altro
che fidarsi. “Per tradizione”
ha dichiarato Doris “1 servi-
zi bancari sono complessi,
poco comprensibili. Per un
cliente che non mastichi di fi-
nanza, & difficile persino con-
trollare gli interessi del conto
corrente. In questo modo si
creano delle discriminazioni,
1 laureato in economia riu-
scira sempre a ottenere con-
dizioni pii vantaggiose ri-
spetto achi della materianon
conosce nulla”.

“Ebbene” ha continuato
il presidente “a tutti i nostri
clienti noi offriamo le mede-
sime condizioni”.

Nessun cliente a Mediola-
num viene privilegiato né pe-
nalizzato. Il governatore
Mario Draghi recentemente

di operare per I'eliminazione
delle commussioni di massi-
mo scoperto: ebbene, Banca
Mediolanum non le ha mai

pplicate, e anche qui sta la
d.ﬂlgerenza

Per la banca milanese, i
clienti si distinguona scltan-
to per le rispettive, indivi-
dualiesigenze. Diquilacrea-
zione del Family Banker, con-
sulente personale a atto ton-
do: Di qui tutti gli altri servi-
zi e anche le ultime iniziative,
come la riduzione per tutti
dellerate del mutuo. Eda qui
anche I'ultimarisoluzione:
quella di azzerare il debito
per chi, piti sfortunato, finoa
ieri avrebbe dovuto subire
anche il trauma di ritrovarsi
senza un tetto.

In America lo chiamano
welfare, per Mediolanum &
un valore. Un valore vero,
importante almeno quanto
quelli che si tengono in cas-
saforte. Un welfare inedito,
né statale né aziendale, uni-

.co nel panorama bancario.
Talmente unico da non ave-
reancora un aggettivoche lo
connoti. Poco importa: im-
porta invece che esista, sia
una realta.

Naturalmente con la spe-
ranza (per tutti) che non ce ne
sia mai bisogno ...

ha raccomandato le banche

“Double Chance” per non perdere il treno

Un nuovo servizio finanziario con
tasso aggiomato ogni 3 mesi alle
migliori condizioni di mercato.

Un nuovo servizio finanziario, de-
nominato Double Chance, doppia
opportunitd, che richiama un cele-
bre film e consente di investire gra-

-dualmente nei mercati azionari,

diversificando sugli scenari inter-
nazionali, beneficiando nel con-

tempo di un rendimento certo, a
tassimelto vantaggiosi, sul capita-

le destinato a questi investimenti.
Sempre alle migliori condizio-

ni del mercato, e anche in una si- .

tuazione, come quella artuale, di
correzione delle Borse e tassi mo-
netari interessanti,

Nel film intitolato ‘Oltre il
giardino’, il giardiniere ‘Chance’
interpretato da Peter Sellers ama-
va osservare che, " dopo ['autunno
e l'inverno, viene sempre la pri-
mavera e la bella stagione”, in un
iciclo che si ripete ¢ alterna penodx
freddi e difficili a quelh piticaldie

favorevoli, e che "se le radici non

vengono recise, dopo il gelo el

ibrutto. tempo, futto nﬁonsce co-
me e meglio di prima”, per cresce-
re ancora di piti. E un altro perso-
naggio del film, un facoltoso uo-
mo d’affari, app]_lca\'a questa me-
tafora all’ecoriomia del sistema
capitalistico, sottolineando che,
allo stesso modo, se'il sistema non
viene abolito, a ogni periodo di
difficolta ‘segue sempre una fase
di sviluppo ancora pin forte.
E questo, del resto, 'andamen-
to storico dei mercati finanziari di
tutto il mondo, che a lurighi perio-
di “caldi’ e di espansione, rappre-
sentati nel classico grafico di Bor-
sa da una linea che tende a salire
progressivamente, alterna perio-
dicamente alcune, e al confronto
molto piit brevi, fasi di frenata e di
rafEreddamento prima che il si-

La linea del progresso cresce sempre
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Nel graﬁca I andamento dellinsieme delle Borse mondiali dal 1925. Come si vede, la linea & in costante ascesa e i periodi
diribasso (in grigio scuro) sono sempre molto brevi, pidi brevi di quelli di rialzo (in grigio chiaro)

stema riprenda la sua corsa al rial-
zo. Investire nei periodi di corre-
zione & quindi il modo migliore
per approfittare pienamente dei
successivi momenti di ripresa.
Ed & anche la strategia di ge-
stione degli investimenti sostenuta
¢ promossa da Banca Mediola-
num: una strategia di lungo perio-
do, dato che in un arco di tempo
di diversi anni -i dati storici e le
analisi finanziarie lo dimostrano -
mercati e rendimenti crescono
sempre, per nuovi e consistenti
gundagm SOpratturto per chi ha
saputo ‘seminare’ durante la crisi,
¢ poi raccoglierne i frutt quando i
tempi sono maturi, Naturalmente
sarebbe ottimale investire quando
azioni e valori di mercato sono ai
minimi, appena prima della ripre-

sa, ma & impossibile prevedere
quando le crisi finiranno: 'unica
soluaen: & quindi suddwldere i
proprio investimento in it mo-
menti, per ottenere una media il
pil vantaggiosa possibile,  *

Per ricavare il massimo dei
guadagni quando i mercati tor-
nano improvvisamente ¢ veloce-
mente a salire, i risparmiatori pii
accorti, ¢ ben consighiati dagli
esperti 'del settore, gevuno gia
possedere i titoli e le azioni che ri-
prendono a correre.

Per centrare questo obiettivo
nasce Double Chance, il nuove
servizio finanziario di Banca Me-
diolanum, dal nome ispirato pro-
prio al sapiente giardiniere di
‘Oltre il giardine’. Double Chan-
ce & frutto della collaborazione

con BlackRock, JPMorgan Asset
Management e Morgan Stanley
Investment Management, gia
partner di Mediolanum per i fon-
di'di Fondi Global Selection.

Si tratta di una soluzione d’in-
vestimento che prevede da parte
dei sottoscritton il deposito di un
capirale (a partire da 25mila eu-
ro) su un conto remunerato di
Banca Mediolanum al tasso mini-
mo del 5% garantito per 2 anni
sulle giacenze, o al tasso Euribor a
tre mesi, se pia alto. Un sistema
per assicurare in ogni caso le mi-
gliori condizioni del mercato.
Obiettivo del servizio & quello di
realizzare inyestimenti periodici
Sul mercatl H.(.]Ul'laf] mteﬂ‘laZlOIu-
li, utilizzando i nuovi fondi azio-
nari globalinati in collaborazione

con le tre prestigiose Case di ge-
stione del ris io. Il cliente pud
scegliere la durata della soluzione
(3, 6,12, 18 0 24 mesi), con quo-
te di investimento non concentra-
te in un unico momento, ma fra-
zionate nel tempo: in questo mo-
do, I'investimento viene ottimiz-
zato sfruttando appieno la volati-
lita dei mercaty, e ottenendo prez-
zi d’ingresso medi pit favorevoli.

Come per ogni altra soluzione
finanziaria, vanno osservate le
regole di base: occorre leggere at-
tentamente le indicazioni conte-
nute nel prospetto informativo, e
seguire le mcgzazmm del Family
Banker Mediolanum, che ha
I'obbligo di verificare la propen-
sione al rischio del singolo sotto-
SCrittore, caso per caso.

Tutte misure e procedure a tu-
tela del cliente, che Banca Medio-
lanum mette sempre al centro del
proprio servizio, della propria as-
sistenza e consulenza, con gli ol-
tre 6.000 Family Banker presenti
in tutto il territorio nazionale.
Ogni giardino fiorito, come dice-
va Peter Sellers, va dc] resto cura-
to inogni dettagho

|
840 700 700
www.familybanker.it

Enfra in Banca Mediolanum
--BASTA UNA TELEFONATA

840704 444

www.bancamediolanum. it

Notizie Mediolanum a cura di

Roberto Scippa
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