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Risparmio e strategia:

T P

Con l'aiuto dei promotori
finanziari & possibile trarre
vantaggio dall'attuale
correzione dei mercati

La preannunciata correzio-
ne dei mercati si & avvera-
ta puntualmente e pun-
tuaﬁnemc dapperturto ab-
biamo letto le solite frasi:
“oggi bruciati in Borsa cen-
tinaia di miliardi”, “crolla-
no i mercati”, “gli investi-
tori scappano”.

La storia si ripete sempre
e come sempre I'emotivita
prevale sul ragionamento
razionale che invece ¢i con-
siglia di comprare proprio
quando i mercati scendo-
no. Come sappiamo il com-
portamento umano & sog-
getto all'emorivita. Parlan-
do, appunto, di risparmio
dobbiamo tenere in conto
anche dellintervento di al-
tri fattori atavici tra 1 qua-
1i Ia necessita di mettere in
sicurezza il proprio futuro
o il mantenere pieno il pro-
prio granaio. Ma pensando
razionalmente il ragiona-
mento da farsi & in parte
opposto. I mercati nel loro

insieme rappresentano e-
conomia e da sempre le-
conomia rappresenta lo svi-
luppo dell'umanita che &
cresciuta sempre e non &
mai arretrata, Ci SOno stati
alti e bassi ma la cosiddet-
ta linea dello sviluppo ha
sempre avuro un trend po-
sitivo. Da questo si trae la
conclusione che se si inve-
ste nell’economia mondia-
le e si lasciano ai propri in-
vestimenti i giusti tempi di
maturazione che, per gli in-
vestimenti in azioni, non
possono essere inferiori agli
8/10 anni, la probabilita del
buon risultato & vicina al
100%, quindi & il momen-
to di cogliere Popportunita.

Un aiuto determinante
nella gestione del risparmio
¢ dato dalla funzione del
Promotore Finanziario.
Quando il promotore & so-
stenuto da una azienda in
grado di fornirgli supporti
formativi e, soprattutto,
una strategia mirafa, ha a
sua disposizione lo stru-
mento con cul vincere in
primo luogo la propria
emotivita per poi far fron-
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Il grafico rappresenta il confronte tra 'andamento della raccolta netta dei fondi azionari Mediolanum
e quello del mercato. Questo andamento dimostra come i clienti Mediolanum, can l'acquisto
costante, grazie alla consulenza dei loro promotori, riescano a sfruttare i periodi di ribasso
comprando a prezzi pili bassi e non subendo I'emotivita del momento

tea quella del cliente. E” 1l
caso degli vomini di Banca
Mediolanum che sono at-
tentamente preparatl a fa-
re in modo che i propri
clienti possano sfruttare 1
periodi di negativita dei

mercati: la dimostrazione &
data dal fatto che durante
tutte le fasi storiche di cali
dei mercati negli ultimi 20
anni mentre i clienti delle
altre reti vendevano i pro-
pri investimenti in fondi

azionari, perdendoci, i
clienti di Banca Mediola-
num hanno sempre mante-
nuto il proprio investimen-
to e magari acquistato, ot-
tenendo cosi, nel lungo pe-
riodo, buoni guadagni an-
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i utili

che abbassando il prezzo
medio.

Un altro punto determi-
nante dell'importanza del
consulente & dato dal fatto
che anche in periodi di cre-
scita dei mercati I'investi-
mento strategicamente cor-
retto nei tempi e nei modi,
esattamente come viene
Froposto da Banca Medio-
anum, consente dei mar-
gini di positivita superiori a
quelli realizzati dal puro
andamento dei mercati.

Tanto per fare un esem-
pio, da un’indagine svolta
da un noto quotidiano 1i-
sulta che nel triennio
2003/2005 i portafogli dei
clienti dei fondi Mediola-
num hanno reso oltre il
doppio dell’indice generale
dei Fondi Comuni di Inve-
stimento e che nel solo
2005 hanno fatto registra-
re una performance lorda
ponderata superiore al
19%. Tutto questo & dovu-
to soprattutto alla strategia
della Banca e al modo con
il quale la Banca stessa ¢ in
grado di comunicare ai
propri uomini la strategia.

MERCATI

Gli investimenti
vanno pianificati

solo un'accurata consulenza consente di superare
agevolmente questi momenti di forte incertezza

Aumentano le funzionalitd offerte sul conto corrente
Riflex e in particolare quelle disponibili on-line.
E’ sufficiente collegarsi al sito Internet di Banca
Mediolanum all’indirizzo www.bancamediolanum.it
per accedere direttamente a una “rosa” di funziona-
litd informative e dispositive riservate ai correntisti
che hanno scelto Riflex. Per cominciare I'ultimo nato
dei conti correnti di Banca Mediolanum puo essere
sottoscritto anche via web.
Una volta consultata la pagina del sito dedicata a
Riflex e compilato il contratto si ricevera una e-mail
di conferma della Banca con le indicazioni necessarie
alla finalizzazione dell’operazione. Successivamente
verranno forniti al nuovo cliente i codici per iniziare
a operare via Internet. La sottoscrizione on-line
assicura la completezza di tutti i servizi offerti dal
conto Riflex , compresa la possibilita di ricevere fin
da subito assegni e bancomat; inoltre, al pari di
qualunque altro conto corrente della Banca, il cliente
ha a sua disposizione il supporto professionale di un
consulente della Banca che lo affianchera nelle deci-
sioni di investimento. Loperativitd di Riflex anche
via Internet deriva dal modello multicanale di Banca
Mediolanum.
Diversi i servizi di tipo prettamente bancario (tra cui
la consultazione dellz situazione del conto corrente,
di murui, fidi e prestiti, carte di credito e bancomat e
la possibilita di operare bonifici, in Italia e all’estero,
¢ ancora la prenotazione di contanti, la richiesta di
carnet di assegni e emissione di assegni circolari),
ma accanto non vanno trascurate le altre opportu-
nita: trading online, la consultazione e 'operativita
sui propri fondi e polizze, ricariche del telefono
cellulare, pagamento tributi, richiesta di alert infor-
mativi via sms tra cui alcuni per la sicurezza, Inoltre,
a breve, sara possibile provvedere via Internet anche
alla ricarica delle carte prepagate Riflexcash, arrual-
mente in fase pilota.

Walter Ottolenghi

Entra in Banca Mediolanum
BASTA UNA TELEFONATA

LA FORZA DI UN MARCHIO

Riflexsifain quattrd per le famiglie

Trasparenza dei costi ed estrema fles-
sibilita, Sono queste le caratteristiche
che fin da principio hanno contraddi-
stinto Riflex, il conto corrente lancia-
to nel 2005 da Banca Mediolanum
con Pobiettivo di proporre un pro-
dotto “su misura” del cliente, in gra-
do ciog di riflettere e adattarsi alle sue
esigenze personali. Da quell'evento, in
meno di un anno, a portare il “mar-
chio” Riflex & una vasta gamma di of-
ferte: la Riflexcard, la Riflexcash e il
mutuo Riflex,

1l conto Riflex. La trasparenza, si di-
ceva, & il primo punto di forza di Ri-
flex. Ha infatti un costo certo, sicuro,
che pud azzerarsi se 1l cliente conser-
va con la banca investimenti per
30mila euro oppure una giacenza mi-
nima sul conto di 6mila euro: pud cioe
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costare da zero a 5 euro al mese, il che
significa un costo annuo massimo di
60 curo, senza ulteriori spese. Riflex
permette di effertuare tutte le opera-
zioni ordinarie in modo illimitato e
totale: dai prelievi agli assegni, dai pa-
gamenti ai bonifici. Da la possibilita
senza limitazioni e sempre gratuita-
mente di prelevare contante presso i
bancomar di tutte le banche italiane.
Consente, sempre senza richiedere co-
sti aggiuntivi, presso gli oltre 15mila
sportelli convenzionati, di efferruare
operazioni di versamento (assegni,
contante) e di prelievo (sia euro che
valute estere).

Ma Riflex, sopratrutto, si pud uti-
lizzare 24 ore su 24 e permette al clien-
te di entrare in banca con lo sportello
che si preferisce: via web piuttosto che
quello telefonico o televisivo.

La Riflexcard. Chi sceglie Riflex, o un
altro conto corrente di Banca Medio-
lanum, pud richiedere Riflexcard, la
carta di credito mulufunzione inno-
vativa sotto rutti gli aspetti: dal mate-

riale con cui & realizzara, alla possibi-
lita di inserire la fotografia dell’inte-
statario, rendendo cosi la carta anche
documento di riconoscimento, Una
carta di credito, dunque, che tutela il
cliente dal rischio di furto e che pud
essere Tichiesta anche online cosi co-
me il conto corrente Riflex puo esse-
re sottoscritto via Internet consultan-
do il sito www.bancamediolanum.it.
Creata in collaborazione con CartaSi,
Riflex, al costo fisso annuale di 30 eu-
ro & bancomate pagobancomatin Ira-
lia ¢ all’estero, viacard, carta di credi-
to (Visa 0 Mastercard), carta per rim-
borsi rateali (carta revolving). In par-
ticolare la carta permette di valutare
mensilmente gli importi da corrispon-
dere a saldo e quanto invece addebi-
tare sul conto a rate, senza dover de-
cidere al momento dell’acquisto la
modaliti di rimborso. Inoltre Riflex-
card protegge la privacy, permettendo
al titolare di effettuare acquist via In-
ternet in modo pill sicuro attraverso i
servizi Verified by Visa ¢ Mastercard
SecureCode.

La Riflexcash. E’ la carta prepagata
particolarmente adatra ai piti giovani
che pud essere richiesta da chi abbiaun

conto presso la Banca ma utilizzata da -

chiunque (minori, non correntisti). La
sua novita, rispetto alle altre in circo-
lazione in Iralia, consiste nell’opzione
aggiuntiva che permette di stabilire in
anticipo un importo mensile da "rica-
ricare” in automatico, a cui corri-
spondera il relativo addebito dal con-
to corrente di riferimento. La ricarica

"automatica” conferisce un doppio.

vantaggio: in primis la spesg tisulta mi-
nore rispetto al caricamento volta per
volta (il costo previsto per il cliente e di
1 euro a ricarica); in secondo luogo da
la tranquillitd di avere un’ “alimenta-
zione” del prodotto sicura e in piena
autonomia. Alla ricarica, che puo an-
che essere farta da terzi (purché cor-
rentisti), si provvede via Internet.

Tl mutuo Riflex. Si rifa alla strategia di
fondo di Riflex, proponendosi di ga-
rantire 'acquisto di una casa di pro-
prieta con una soluzicne pensata ad

hoc per il cliente.

Con questa tipologia di muruo &
possibile scegliere il piano di rimborso
del capitale finanziato che, sulla base
delle proprie necessit, risulti pit van-
taggioso (a rata, francese, flessibile al
50%, a rata costante etc. ); la tipologia
di tasso: (fisso o variabile, ma volendo
in parte a tasso fisso e in parte varia-
bile, decidendo anche la percentuale
da applicare). La durata (che va da un
minimodi 5 annia unmassimo di tren-
ta) e ancora I'opzione “Cap”, che nel
caso di rialzo dei tassi mantiene I'im-
porto della rata a un valore prefissato
contrattualmente. Infine va decisa
quale percentuale si vuole finanziare
con I"operazione (fino al 100%).

In particolare, nel corso della vita
del mutuo, Mutuo Riflex permette di
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esercitare diverse opzioni; aumentare
o ridurre la durara del mutuo; ridefi-
nire la quantita di tasso fisso e varia-
bile; inserire un tetto massimo alla va-
riabilita del rasso (Cap); cambiare la
modaliti di rimborso del capitale.

A garantire ancora pii tranquillica
peril cliente, & possibile saltare una ra-
ta del muruo per far fronte a eventua-
li situazioni di emergenza. In questo
caso I'importo mancante verra auto-
maticamente ridistribuito sul piano di
rimborso residuo.

Per realizzare la soluzione che ri-
flerra sul serio le aspettative della fa-
miglia si potra sempre contare sulla
guida sapiente e qualificata di un con-
sulente globale di Banca Mediolanum
che in pitt oggi ha a disposizione un
nuovo strumento, ovvero il Riflex ho-
me driver un software innovativo che
permette di costruire il mutuo ideale,
variabile dopo variabile, ¢ al tempo
stesso di fare simulazioni, mostrando
gli scenari futuri se si andassero acam-

iare alcune caratteristiche.



