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Dare ai risparmi un’ottica di

lungo

periodo

TANTI RISPARMIATORI, PICCOLI E GRANDI INVESTITORI, E LE LORO FAMIGLIE, TORNANO A GUARDARE PIU IN LA NEL TEMPO,
IN' UN'OTTICA DI PIU LUNGO PERIODO, E SI CHIEDONO: «CHE PROGETTO, CHE PROSPETTIVA, DEVO DARE Al MIEI RISPARMIS»

«Ognuno ha dei sogni e
dei desideri importanti da
realizzare nella propria
vita - osserva Stefano
Volpato, direttore com-
merciale di Banca Me-
diolanum - Passata 1’an-
sia, ’incertezza, 1 timori
che hanno segnato gli ul-
timi anni, in tema di ri-
sparmi, investimenti e fi-
nanza personale, sta ora
cambiando 1’orizzonte,
cambiano le motivazioni,
e gli obiettivi, nella ge-
stione del patrimonio:
tanti risparmiatori, picco-
li e grandi investitori, e le
loro famiglie, tornano a
guardare pilt in la nel
tempo, in un’ottica di
Iungo periodo, non si ac-
contentano piit di lasciare
in “liquiditd” il proprio
denaro, e si chiedono:
«che progetto, che pro-
spettiva, devo dare ai
miei risparmi?».

Cosa vogliono oggi real-
mente le persone?
«Confidare, nel futuro.
Semplicita degli stru-
menti finanziari da utiliz-
zare, e chiarezza di lin-
guaggio. Personalizza-
zione, perché ognuno ha
esigenze, situazioni e
obiettivi diversi. Assi-
stenza e consulenza di
qualita, perché si tratta di
scelte e decisioni impor-
tanti, che impattano sulla

qualita di vita presente e
soprattutto futura». In so-
stanza: «desidero valo-
rizzare nel tempo, 1 1i-
sparmi e i sacrifici di una
vita, con l’obiettivo di
dare valore al mio denaro
attraverso un’adeguata
pianificazione finanzia-
ria». E anche: «voglio
poter guardare al futuro
con tranquillita, per me e
1miei cari. Per questo ho
bisogno di una soluzione
adeguata, perché domani
la serenita dei miei fami-
liari dipendera dalle scel-
te che faccio oggi. Ecco
perché ci occorre uno
strumento finanziario per
il passaggio generaziona-
le e la pianificazione suc-
cessoria». Mediolanum
My Life, la nuova poliz-
za interamente persona-
lizzabile di Mediolanum
Vita S.p.A., la compa-
gnia assicurativa del
Gruppo Mediolanum, &
la risposta concreta a tut-
te queste esigenze. Rac-
coglie e mette a disposi-
zione, in un’unica solu-
zione, il valore della pia-
nificazione finanziaria, i
vantaggi delle tutele assi-
curative, e importanti be-
nefici fiscali.

Per valorizzare il patri-
monio nel corso del tem-
po, il cliente pud costrui-
re il proprio portafoglio

Stefano Volpato, direttore commerciale di Banca Mediclanum

assicurativo scegliendo
tra oltre 100 Fondi, atten-
tamente selezionati e ap-
partenenti all’offerta del
Gruppo Mediolanum e a
quella di 10 tra le pil
prestigiose Case d’inve-
stimento mondiali.
Personalizzazione e fles-
sibilita dell’investimento
sono poi ulteriormente
incrementate dal fatto
che I'Investitore-Contra-
ente ha sempre la possi-
bilita di modificarlo e
adattarlo alle proprie esi-
genze e obiettivi di vita
che, nel tempo, possono
evolvere e cambiare.
«Per tutti questi motivi,

Mediolanum My Life ¢
uno straordinario “conte-
nitore”, all’interno del
quale ¢ possibile indivi-
duare la soluzione perso-
nalizzata coerente con i
bisogni del singolo clien-
te» rileva Volpato: «ecco
perché ¢ una soluzione
che si connette, in manie-
ra molto concreta, ai no-
stri bisogni e alla nostra
vita. Ecco perché ¢ come
una “Scatola”, che con-
tiene tutti gli strumenti
adeguati per permetterci
di realizzare gli obiettivi
pilt importanti».

*Vedi a destra Messaggio pubblicita-
rio con finalita promozionale

La Banca solidale e sostenibile

11 “Premio ABI per I’'innovazione dei servizi bancari” per la categoria “La
banca solidale e sostenibile” & appena stato assegnato al progetto “Pos-
siamo crescere tutti insieme” di Banca Mediolanum. Il prestigioso rico-
noscimento ¢ stato attribuito al supporto concreto, tangibile e immediato
che la Banca ha fornito ai propri clienti e collaboratori che si sono trova-
ti in momenti di temporanea difficolta. Il riferimento ¢ ai numerosi inter-
venti messi in atto dalla Banca in diverse occasioni a favore dei propri
clienti dal crac Lehman alle varie calamita naturali che hanno colpito il
nostro Paese negli ultimi anni. In totale 1’istituto milanese ha erogato cir-
ca 160 milioni di euro sotto forma di liberalita e 5 milioni di euro di man-
cati ricavi per facilitazioni finanziarie e creditizie concesse.
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Mediolanum My Life, la polizza
assicurativa cucita sul cliente
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Pianificazione finanziaria, persona-
lizzazione, tutela del patrimonio e
fiscalita favorevole: ¢ per risponde-
re a queste esigenze che Mediola-
num Vita ha creato Mediolanum
My Life, la nuova polizza finanzia-
rio-assicurativa di tipo Unit linked
distribuita da Banca Mediolanum.
Si tratta di una polizza a vita intera
che consente di attuare un’evoluta
pianificazione finanziaria del pro-
prio patrimonio attraverso 1’accesso
al mondo dei Fondi comuni di inve-
stimento. L.a gamma dei Fondi di-
sponibili & frutto di una attenta e
continua attivita di selezione orien-
tata a fornire le soluzioni pill inte-
ressanti sia dell’offerta delle societa
di gestione del Gruppo Mediola-
num sia di alcune tra le pill rinoma-
te case di investimento a livello
mondiale. E quindi possibile sce-
gliere tra tutta la gamma Mediola-
num Best Brands, Challenge Funds
di Mediolanum International Life
Ltd. e Sistema Mediolanum Fondi
Italia di Mediolanum Gestione Fon-
di SGR p.A. e in una selezione di
Fondi tra le 10 maggiori case di in-
vestimento internazionali, quali
Blackrock, Carmignac, DWS, Fide-
lity, Invesco, JP Morgan A.M.,
Morgan Stanley, Pictet, Pimco e
Schroders.

Per essere precisi: tra un ventaglio
di 100 Fondi.

Entrare in modo graduale e perso-
nalizzato nei mercati finanziari e
dunque 1’obiettivo di Mediolanum
My Life che offre anche la possibi-
lita di ricevere un importo periodi-
co predefinito commisurato al capi-
tale netto versato, indipendente dal
rendimento del portafoglio. Atti-
vando il servizio di “Decumulo Fi-

NutriAmo il futuro

Fondazione Mediolanum Onlus, da sempre attiva nella tutela
dei bambini pin disagiati in Italia e nel mondo per garantire lo-
o assistenza sanitaria, istruzione, vitto e alloggio, e avviamen-
to al lavoro quando crescono, ha da poco dato il via al progetto
“NutriAmo il Futuro” teso a valorizzare e a sostenere con
250.000 euro i progetti presentati da associazioni ed enti non
profit finalizzati ad affrontare efficacemente il problema basila-
re dell’infanzia disagiata: la nutrizione. In sintesi il bando di
concorso indetto da Fondazione Mediolanum Onlus prevede la
raccolta di questi progetti entro il 31 marzo e la scelta di 20 di
questi entro il 4 aprile. In seguito, 1 20 progetti pubblicati sul si-
to www.fondazionemediolanum.it, potranno raccogliere il con-
senso del pubblico che ne decretera la graduatoria finale trami-

te voto online.
Al primo classi-
ficato  saranno
assegnati 150mi-
la euro, al secon-
do 70mila, al ter-
70 30mila.

Con NutriAmo il Futuro la Fondazione intende orientare ai bi-
sogni essenziali dei piti piccoli la sensibilita delle persone e del
Paese che I’anno prossimo ospitera 'Expo 2015 - dedicato per

'appunto al cibo.

& NURAMO L FUTURD

piazze della penisola un cli-
ma di grande positivita oltre
che un’accurata selezione di
novitd. Grazie a un allesti-
mento che richiamera un accampamento medievale “Resorgentia” ben si
accordera alle tante rievocazioni storiche che ovunque generalmente attira-
Inoltre, allestendo I’Expo proprio nelle piazze
delle localita toccate dal tour, riuscira a valorizzare e a far riscoprire i cen-
tri storici delle nostre splendide citta, tanto ricche di fascino e di cultura.
Ma, soprattutto, “Resorgentia” sara una importante vetrina per tutte le in-
novazioni relative alla Casa e a cid che in essa ¢ contenuto. Nella forte
convinzione che dare stimolo a questo settore significhi contribuire alla ri-
presa della macchina economica, Banca Mediolanum, dallo scorso giugno
attivamente impegnata nell’iniziativa “Riparti Italia”, sponsorizza il proget-
to “Resorgentia” promosso da Filmare GroUP, che partira da Fermo il
29/31 agosto. Dalle Marche, poi, il tour interessera le citta di Rimini, Ca-
stelfranco Veneto, Brescia, Piacenza, Torino, Milano, Genova, Arezzo e
Frosinone. Per ulteriori dettagli € disponibile il sito www.resorgentia.com.

no migliaia di visitatori.

Per parlare di “casa”
nelle piazze d'lItalia

Dare un forte contributo alla ripresa del comparto “casa” ridestando 1’inte-
resse delle famiglie grazie all’allestimento di una vetrina itinerante & I’am-
bizione principale del progetto “Resorgentia”. Con la sua formula di Expo
itinerante, appunto, andra incontro al pubblico portando nelle piu belle

{ &) ResorgentiA

nanziario” si puo disporre di un im-
porto aggiuntivo accreditato diret-
tamente in conto corrente per una
durata di 5, 10 o 15 anni e con fre-
quenza mensile, trimestrale, seme-
strale o annuale.

Anche le strategie di investimento
connesse a Mediolanum My Life
offrono interessanti opportunita: at-
traverso il programma “Consolida 1
Rendimenti”, ad esempio, le even-
tuali performance positive registra-
te dall’investimento azionario ven-
gono automaticamente trasferite su
strumenti finanziari meno volatili
come quelli obbligazionari. Per
ogni contratto ¢ possibile attivare
contemporaneamente un massimo
di 15 operazioni di questo tipo. Ab-
binato al programma “Consolida i
Rendimenti” ¢ possibile, inoltre, at-
tivare (e revocare in qualsiasi mo-
mento) il programma “Reinvesti sui
Cali” che permette di trasferire au-
tomaticamente le somme eventual-
mente accantonate in precedenza
sui Fondi a minore volatilita, verso
1 Fondi di natura azionaria, in caso
di flessione degli stessi.

Con Mediolanum My Life la valo-
rizzazione del patrimonio trova altri
benefici nella possibilita di sceglie-
re, e modificare in qualsiasi mo-
mento, il beneficiario della polizza;
questo permette di gestire al meglio
il passaggio generazionale, e anche
nel regime fiscale favorevole appli-
cato alle polizze vita, infatti la tas-
sazione delle plusvalenze assicura-
tive realizzate & posticipata al mo-
mento del riscatto. In caso di sini-
stro, il capitale erogato ai beneficia-
11 & esente dalle imposte di succes-
sione e di capital gain (salvo in ca-
so di attivazione del Piano di Decu-
mulo Finanziario per la quota parte
di reddito a esso riferibile).

Ancora una volta, dunque, Banca
Mediolanum ha messo in campo 1
servizi per fornire una risposta con-
creta ai bisogni della clientela.

Messapgio pubblcitario con finalita promogionale

Prima dell'adesions lggere il Progpetts d'Offorta o le Condizioni Con-
trattuali dispomibili su www.bancamediolanun.it ¢ presso i Family Ban-
ker®. Versansonto nrininso suro 50.000. Verificare i rischi connessi al-
L'impestimento. La corresponsione degli importi periodici relativi al Deau-
mulo Finangiario, commisurato al capitale netto versato e attivabile in
presenza di un ammontare minino sul Contratio di enro 20.000, -
porta una corrispendente riduzione del numero delle guote dei Fondy scel-
e el valore dellinvesti Medi My Life
o affre garanzia di restituzione del capitale. Per e condizioni ecomomi-
che ¢ contrattnali del conto corrente Double Chance di Banca Mediola-
num, dedicato al versamento dei premi mediante Pic Programmats, & ne-
cessaris fure rifsriments ol Fagho Informativa ¢ alle Norme digponibils
nella sezione Tr del sito wi 7 # ¢ presso i
Fansily Banksr®.
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Questa & una pagina di informazione aziendale
con finalita promozionali. Il suo contenuto
non rappresenta una forma di consulenza

né un suggetimento per investimenti.




