| vantaggi e tutte le modalita per aprire il conto di Banca Mediolanum, anche online

InMediolanum, il conto deposito al 3,50% -

|

n conto deposito che 1i ga-
rantisce un tsso del 3,50 %
lordo 1'anno, ma & permette di
| svincolare il denaro anche prima
| della scadenza dei dodici mesi
| tdandoti allora T'1 per cento). Che

| ua mpuﬂo minimo
| vincolabile: da cento
| euro a tre milioni vi si pud
| depositare la cifra che si vuole.
| Un conto deposita che puoi softo-
| serivere chiamando il wo Family

€ino a casa fua o al two posto di la-
voro. ma che puoi aprire anche da
solo andando sul sito inmediola-
ouri.it ¢ facendo un paio di clic. E
il conto deposito InMediolanum.

Fino al 28 agosto lo si pud apri-
in una trentina

all'ultimo ~giomo  di

agosto in una qualsiasi delle
modalith qui sopra elencate.

Che questo conto sia molto con-

veniente & facile constatarlo: ba-

sta fare il confronto con fe altre

'‘Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta” i risparmi della famiglia

. : thy & %
Un'immagine defio spot pubblicitario per inMediolanum, il servizio pi recente per i clienti della Banca

proposte che il mercato offre. |
rendimenti annui netti di InMe-
diolanum sono - rispettivamente:

mesi 1'1,68, a tre mesi I'1,31. Per  depositata in qualsissi momento
un conto deposito che vincoli il
denaro per un anno al massimo  sith, si tralta di percentuali imbat-

tibili. O
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Possono trovame uno sempre sul |

s:mmaamhemlhpaginchmu-‘
che telefoniche: ce e sono 4700 |
in tutta Lalia, che rispondono dai ;
240 Family Banker Office sparsi |
da nord a sud ¢ da est a ovest, nel- |
le citta come nei paes: {
Fino al 28 agosto, poi, come (].ICE'

CONTOD DEPDSITO

qualora il cliente ne abbia neces-

battute, InMediolanum @ il primo
conto di Bancs Mediolanum che.
Ciascuno pud. aprire  autonoma-
mente via intemet, il sito forni-
sce e ke infomazioni in modo
<hiaro, con semplicity ¢ in modo
esauriente, € se dovessero insor-
gere ulterioni dubbi, soprattutto
4 chi non ha dimestichezza’ con
le operazioni finanziarie, vengo-
no affrontati e risolti nel settore
FAQ, quello delle domande pit
frequenti che i clienti pongono.

Chi: perd non se la sente di far
tutto da solo pud telefonare al
Family Banker, il “professionista

jper ora im-

vamo, incaricali di Banca Medio- ;
lanum istruiti appositamente per |

il conto deposilo, sono plﬁenlx

in trenta centri Col in |
stand facilmente riconoscibili dal |
marchio InMediolapum. Anche a |
loro, come a un Family Banker,

& possibile chiedere, senza alcun |
impegno; anche solo per curiosi- |
1, it le informazioni ¢ i chian- |
menti che si desiderano. t

Y e eropondee

Hﬂwmwﬁ--

Lol
Sl

personale” di cui ogni cliente Me-
lanum dispone. [ non-clienti

| Banker o {l Family Banker pid vi- a un anno il 2,55 per cento, a sei e permetia di liberare la somma

| L'entrata di MCU a Milano Tre City

In collaborazione tra Mediolanum Corporate University e MIP Politecnico di Milano

'on I"obiettivo di formare i r1ml|y

Banker del futuro, i professionisti
finanziari d'eccellenza, attraverso un
percorso di ‘studi di altissimo livello,
dalla collaborazione tra il MIP - la
Business School del Politeenico di
Milano —, ¢ Mediolanum C
te University (MCL) — lunwrma

iendale ‘di Banca My

s flgiei. proféssion-
le specifica del Family
Banker esiste dal 2005,
quando  Mediolanum
ha' registrato pome
¢ qualifica come un
marchio esclusivo,
ein poclu:sm:y ann

nasce il Master Universitanio in i-u-
" mily Banking,

§i et di wn vero € proprc Master
universitario, defla durata di §2 mesi,
che rilascia un tilolo di stdic con
valore Jegale. Meta delle 52 giomate
d’anla previste si svol al MIP,

professione. tanto . da
avere un Master unic
verilario  espressamente
dedicato ¢ intitolato, come ci &
mr.opmpmtopnmudal}’uhmnm
Oscar di Mon-

1 altra metd in MCU a Milano3, presso
Ia sede di Banca Medi a cui si

tigny, direttore rnal.hml; di Banca

aggiungeranno Je attivith di affianca-
mento ¢ formazione sul

i Family Banker Office  le alfre strut-
ture sul territorio della Banca.

nel ruolo sociale di questa professio-
ne, un ruclo delicato & molto impor-
tante, in quanto si occupa dei risparmi
¢ degli investimenti privati delle per-

sone, ¢ quindi impatta diret-
tamente sulla qualitd di
vila futora dei clienti.
In ltalia ¢’# una scar-

Nasce il Master Universitario in Family Banking

Le iscrizioni sono gid aperte, possono

ingcriversi i laureati di primo ¢ secon- |

do livello (laurea triennale o special

stica) di tutte le facoltd, che abbiano |

il desiderio ¢ I'obiettivo di i

tori ¢ investitori,
e quesio Master @
anche oa- nostro ul-
teriore  contributo &

impegno a far crescere
Pedicarione -finanziaria
dells .clientela, " attraverso

tamente qualificatin.
11 percorso formativo provvede anche
a fornire un'adeguata p

I"assistenza di professiontsti al-*

dere la carriers del pru!esnnmm fi- |
nanziario (il Masicr non & vincolante |

alla camiera in Mediolanum ma.ne '

costituisce titolo di pregio). Llinizio

dei corsi & previsto per il prossimo |

novembre, per una durats di 12 mesi, |
& la‘scadenya per Ya domands di sme |

missione & fissata al 30 settembre,

L'accesso & u rumer ehitisg per tin |

totafe di 40 posti, & prevista una se- |-

lwone attraverso wﬂ attitodinali ¢
colloqui individuali .

alla prova valutativa per I' |sun.|nnr
all’Albo dei ¢ es

iinalc delle selezioni pmm ‘anche

all® di alcune Bocse di |

integra e wmpleuuun attivita di for-
mazione a distanza

Mn.meadas‘mmdasm
a favore dei

una piattaforma di e-learning.

i piils meritevoli.

Un’ampia gamma di Fondi cbmuni per cogliere le migliori opportunita dei mercati finanziari

La formula di Mediolanum Best Brands

| Il prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum
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l)mpzuive & opportunith per
I far readere al meglio i propri
| investimenti. La liea di svileppo

| che guida sempre scelis ¢ offerte
d'investimento che Banca Me-

ovvgro, letteralimente, i “Miglion
marchi” del settore finanziario a
livello globale.

Oggi il risparmistore pud inve-
stire in tulle e aree

Da qui la visione stratégica di
un'alleaniza, ormsi consolidata ¢
di successo, che vede, da un lato
Vesperienza  gestionale  ormai

vala del Gruppo Mediola-

Lanum Best Brands si compone di

Investment Management e PIM-

due diverse lince d'
Ia finea “Collection’, composta da
diversi foadi comuni multi-marca,
di oltre 20 tra le pid prestigiose

CO). Una

possibilita ¢ strategie d‘-vuu
mento accentuata al massimo, per
soddisfare mw ¢ obiettivi di

1

| diolanum mette a disposizione di' ‘e nei séfiori economici di tutto il ‘num c, dall'altro, ke strategic spe-  societd di gestione internazionali, ogni cliente & di ogni profilo d'in- §
| clienti ¢ risparmiatori & semplice  mondo. Ma per farlo con efficacia  cializate delle societh d'investi: ¢ 1 linea denominata ‘Selection”,  vestitore. Per fornire a clascuno il |
| & ben precisa: offrire il meglio d&l  occarre avere una presenza fisica mento tra le mighon al mondo, a  che consiste invece in 6 fondi co- pummlxdlmlu'z.lfxnﬁmnﬁuie. |
| panorama mondiale. sul temitorio di esperti finanziari,  cui si sggiinge |4 consulenza pro-  muni di avendo a disp un’ampia :

Una logica e una strategia che - validissimi ‘team’ di gestione de-  fessionale prestata 2 ogni cliente - tra le primaric Case d'investimen- ¢ differenziata gamma di rsorse |
{ hanno dato vita, a pactire dal mar- . gli investimenti & un ‘know-how” - dai Family Banker. In quest'otti- 1o mondiali (BlackRock, DWS ¢ ryppnm:mnl come testimonia- |

| zo 2008, alla gamma di fondi co-
| muni Mediolanum Best Brands di
‘\Mmlmumnmmmalm

specifico che solo p-andumme

ca. ¢ all’insegna della massima di-

Investments, Franklin Templeton

aziende 4 livelln i
POSSODO avere.

e
la gamma di foadi comuni Medio-

no anche i manager italiani di
BlackRock, DWS Investments ¢
Franklin Templeton Investments.
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|
o
eventi, nppunum:m & manifesta- |

zioni organizzati da Mediolanum e |
suppomn dall'oramai W% pre-
fanni

3 “Dﬂ-l- Francesco Moser, Maurizio
Fondriest ¢ Paolo Bettini, si amiva
a quota 38370 conta towali. con |
clienti ¢ potenziali nuovi client, il
record di sempre. Un altro traguar-
do di suceesso tagliaio da Banca
Mediolanum ¢ i suoi Family Banker
presenti in tufta [talia, dalle grandi
unﬂupmcdnwmdlpmnm

18 le serate esclusive Mcd:ulamm
My.momdmzm ed
gli eventi PrimaFila dedicati a vn




