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) : INFORMAZIONE PUBBLICITARIA
Banca Mediolanum operera a stretto contatto con 18 prestigiose societa di gestione di livello mondiale

Fondi, un accordo nel segno dell’eccellenza

L'obiettivo é quello di fornire a ogm' cliente il giusto mrx di soluzioni d’investimento e le migliori opportunita del mercato

alinea di sviluppo che guida
L sempre scelte, offerte e
soluzioni d'investimento
che Banca Mediolanum mette &
disposizione di clienti ¢ risparmia-
tori & semplice e ben precisa: offrire
il meglio del panorama mondiale.
E proprio in quest’ottica, portando
avanti questo principio, Mediolanum
amplia la sua stralegia di offena di
prodotti di terzi con un nuovo ed
esclusivo accordo, a livello intema-
zionale, con 15 nuove societd d’in-
vestimento tra le pid prestigiose,
qualificate e autorevoli dello sce-
nario mondiale.
L'intesa permette di ampliare, ¢
diversificare  notevolmente, e
opportunita di scelta della clientela
U come iavestire i propri risparmi
e capitali in Fondi d'investimento,
fornenido un alto numere di nuove
e diverse soluzioni, in grade di sod-
disfare esigenze, obiettivi e caratte~
‘ristiche di ogni singolo cliente.
Inoltre, elemente ancora pidl rile-
vante, rende possibile tutto cid attra-
VErso un muovo & prestigioso rap-
poria di sinergia e collaborarione tra
|a Banca italiana e le 15 primarie
Case d'investimento interazionali,
dato che Mediolanum non si limiterl
ad attingere dai loro migliori fondi,
ma tra le due parti si avvia, in questo
_modo, un reciproce e continuo con-

fronto e scambio di conoscenze, ana-
lisi e valutazioni sulle varie soluzioni
finanziarie disponibili sul mercato,
con ["obicttivo di essere sempre in
grado di fomire alla clientela le
opportunitd migliori ¢ pilt aggior-
nate,

Nel dettaglio, I'accordo riguarda la
nuova famiglia di fondi Mediolanum

_Best Brands, all’interno della quale

vengono introdotti 8 nuovi Fondi di

prosegue quindi nella strategia di
mettere a disposizione della clien-
tela le migliori opportunitd d’inve-
stimento disponibili sut mercato, ¢
amplia il ventaglio di accordi ¢ ke
soluzioni che in questo modo si ren-
dono disponibili: oltre ai Fondi azio-
nari globali, I"offerta di Mediolanum
Best Brands si mtcgra ¢ arricchisce
con altri Fondi azionari settoriali.
geografici e bilanciat.

MEDIOLANUM

Fondi che si sommano ai 3 i esi-
Stenti.

Nei mesi scorsi Mediolanum aveva
gid avviato, infatti, un altro irnpor-
tante e prestigioso accordo con 3 tra
le principali Case d'investimento
mondiali, vale a dire BlackRock.
IPMorgan Assel Management ¢
Margan Stanley I Mans-

1l mercato dei Fc;ndlmumha del
resto, ormai raggiunto livelli di

invece I" mve,ﬁhmentu in quote di
Fondi delle piu gualificate e auto-
revoli societs di gestione del
risparmio mondiali, con notevoli
vantaggi per il clienter innanzitutto
Mediolanum, in base ai nuovi

accordi, & in grado di definire il.

giusto mix di Fondi ¢ investiments,
sU misura per ogni situazione, col-

. laborando in sinergia con le varie

socuhd:gesucme eavendo adispo-
sizione informazioni, analisi ¢ com-

petenze di cui il singolo investitore

fai-da-te non pud disporre.

Inoitre 12 consulenza garantita dai
Family Banker Mediolanum, pre-
senti in maniera capillare sul terri-
torio, fornisce ["assistenza indi-
spensabile per dare una risposta ade-
guata ai diversi piani, obiettivi e

diversificazione e specializzazione
mollo elevali, basti pensare che
1 offre ai risparmiatori ita-

liani pid di 2.000 diverse soluzioni
d'investimento, uno scenarioall’in-
terno del quale non & affatto facile

gement, in base al quale con cia-
scuna societh sono stati, messi a
disposizione della clientela i primi 3
Fondi di Fondi, azionari globali, di
Mediolanum Best Brands.

L& nuova intesa, che portaa 18 le
societi di gestione internazionali con

i ¢ scegliere al meglio, per
quelle che sono le esigenze e carat-
teristiche di ognuno. Un investitore
pud sempre scegliere ['opzione fai-
da-te nella scelta delle soluzioni per
il proprio portafoglio finanziario,
cuniulm rischicle |nongmlicch: cid

cui la Banca opera a stretio contatto,

Medmlanum Best Brands prevede

diin Come per
ogni alira soluzione finanziaria,
vanno osservate ke regole di base:
occonte leggere attentamente le indi-
cazioni contenute nel prospetto
informativo, e scguire le indicazioni
del Family Banker Mediolanum, che
haI"obbligo di verificare scrupolo-

samente |2 propensione al rischio del

singolo sottoscrittore, caso per caso.
Per poi definire il portafoglio di solu-
zioni finanziarie pid adatto a ogai
cliente, avendo a disposizione i
mlglmn Brand di gestione deI
risparmio al mondo.

Family Banker Mediolanum,
una professione impegnativa

Per svo!gere questo lavoro ci vuole studio, mtraprendenza e determinazione

i1 di seimila Fumily Banker
P possong sembrare tanti, se
Ii si paragona-con i consu-
lenti che lavorano in altri istitti
di credito. Invece sono pochi,
molto pochi, se si confronta questa
cifra con quella di coloro che, per
esempio negli altimi tre anni,
hanno inviato il proprio curriculum
alla Banca con la speranza di
entrare a farne parte: 25mila. Tolte
Je uscile per il normale avvicenda-
mento, selo un sesto dei candidati
ha superato tutle le selezioni: quelle
- fatte dai docenti-istruttor, e il ritiro
di chi cede alle prime difficoltd, e
purtroppo getta la spugna dopo le
prime prove sul campo.

La selezione ¢ severa e altret- .

tanto seria & la preparazione. Anche
qui parlano le cifre: il pumero dei
Family Banker aspirant promotori
¢he hanno ricevuto la preparazione
¢ la formazione Mediolanum che
* superano I'esame della Consob per
potersi iscrivere all’Albo profes-
* sionale, negli ultimi tempi & doppio
rispetto a quello di ttti gli altri
iseritti. §i pud affermare quindi che

Luigi Concerti

si tratta di una 'universitd della con-
sulenza finanziaria’ che non ha
eguali, almeno in Europa. «Negli
ultimi anni gli investimenti della
Banca nella formazione sono tri-
__  plicati, anche in termini
di compelenze e perso-
nale addetto, che opera
sia in sede sia a livello
locale su wtto il terri-
torio nazionales spiega
Luigi Concetti, da 26
anni a Mediolanum,
responsabile dell’area
che fa da tutor ai nuovi
Family Banker
all’avvio della loro atti-
vith: «La formazione
pernoi & fondamentale,
sia come preparazione
iniziale sia  come
aggiornamento perma-
nentex. Lo richiede il
lavoro  specifico  del
Family Banker, cid che
lo comota e lo
distingue  dagli aliri
promotori finanziari, e

attorno al quale ruota ttta I'orga-
nizzazione Mediol una strut-

nale fino a poter diventare Private ©

Banker o verso la carriera mana-
geriale, pér chi ha maggiori doli di
leadership, e che gli metie a dispo-
sizione mezzi di formazione ini-
ziale ¢ permanente d’avanguardia.
In wtto questo un ruolo fonda-
mentale & ricoperto dalla Ty azien-

* dale, che fornisce informazione in

tempo reale ¢ cultura specialistica,
lezioni di esperti intcmazional‘},
scambi di esperienze. Un sistema
esclusivo per costruire quell’u-
nicum della consulenza che 2 il
Family Banker, il modello pid
avanzato di promotore finanziario,
in altri termini il *direttore di banca
del terzo millennio’. «Per svolgere
questa professione ci vuole stoffas
continua Luigi Concetti, «ma non
basta. La stoffa va lavorata. I
mondo finanziario si & notevol-
mente complicato, la glubaiim-
zione dei mercari, le leggi nuove,
l nsparmmmn pid consapevoli,

tura che permette al giovane pro-
motore di sviluppare la propria car-
riera o verso I'indirizzo professio-

pegno, studio e
agglomnm(,mo continuo. Medio-
lanum offre gli strumenti per
affrontare queste sfidex

IL PUNTO DEI MERCATI

Un’impresa

ra ghiaccial immensi, mon-

tagne battute da venti gelidi.

un mare sempre agitato da
onde pericolose ¢ forti correnti, ha
marciato, corso sulla slitta. puga.im:
con il kayak fino a 18 ore al giomo.
Percorrendo, in una spedizione
esplorativain solitario, oltre 600 chi-
lometri in 30 giorni auraverso la
Patagonia pill selvaggiae lungo i ter
ritori impervi che dalle regioni antar
tiche di Argentina e Cile arrivand
fino alla zona di Capo Hom. L'ul-
tima, desolata, ma anche straordi
naria, striscia di terra, rocce e
ghiaccio prima del polo Sud. Autore
di quest’impresa & Filippo S. (nella
foto), 35 anni, che da sei anni lavora

‘No Limits’ in Patagonlu

nello staff del servizio di
sicurezza del presidente
di Banca Mediolanum,
Ennio Doris, dopo aver
prestato servizio militare
per diversi anni nei reparti
speciali dei carabinieri
paracadutisti del batta-
glione Tuscania. Cam-
pione europeo di arti mar-
ziali ¢ appassionato di esplorazioni
estreme, Filippo & riuscito & percor-
rere |a Patagonia in solitario e a
tempo di record «per vincere una
sfida con me stesso e con la natura
pil selvaggia di quei territori, cost
inospitali ¢ al tempo stesso cosi
meravigliosi». Raggivnto questo tra-

guardo, Filippo ha ora altri sogni nel
cassetto: una spedizione in Antartide

* 0 in un deserto come quello di Ata-

cami in Cile. i pilt arido del mondo.
«Ma prima di organizzare un'esplo-
razione cosi impegnativas spicga, <&
indispensabile trovare qualche
sponsor.

1el. 840 700 700
www. familybanker.if

Entra in Banca Mediolanum
Basta una lelefonata
840 704 444

www.bancamediolanum. it

Netiria Mediolanum a cura di
Roberio
roberto.scippa @ medolanum.it

Questa & una pagina dl informazions
aziendale il cul contenuto fon
rappresania una forma di consulenza.
né un suggerimanto per investimenti




