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uando il cliente & soddi-

sfatto, anche i risulati

per Is banca ne benefi-

Quindi: |a soddisfazio-
ne della clientela, di ogni singolo
risparmiatore e investitore, come
fulero di tto. Come punto di ri-
ferimento di ogni attivitd, offerta
¢ soluzione finanziaria. I questa
Ia filosofia che sta alla base delle
sttivitd ¢ delle scelie di Banca
Mediolanum. 11 cliente al centro
del servizio bancario, con e sue
esigenze, interessi ¢ aspettative.
A cui dare risposte efficaci, van-

jose, convenienti.

Ed & Ia logica e il principio su cui
si fonda anche il conto comrente
Freedom che, grazie al collega-
mento con la polizza Mediola-
num Plus di Mediolanum Vita
S.p.a. (che al cliente non costa
pulla, e non vincola il capitale),
alla liquidit in giacenza oltre i
15mila euro (e fino & un milione)
2 i grado di offrire, sempre, ua
tasso di remunerazione ai livelli

©on un conto di deposito o come
molte offerte online. Una rispo-
sta molto concreta ¢ tangibile
alle esigenze ¢ aspettative della
clientela.
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- GIORNALE Di SICILIA
VENERDI 26 NOVEMBRE 2010

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA
Tutte le operazioni e | servizi di un conto completo e un’alta remunerazione grazie alla polizza Mediolanum Plus

Conto Freedom, remunerativo e solidale

Per ogni nuovo conto corrente softoscritto la Banca garantira P'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti

un coato comente Freedom, Ja  convenienza, i vantaggi del con-  Principali operazioni bancarie, lenza di fiducia, il Family
remunerazione delle somme in  to comente Freedom rigy prelievi bonifici, Rid,  Banker (una rete di circa Smila
giacenza oltre i 15mila euro 6-  anche le condizioni dell'opera-  pagamento utenze: graruite. professionisti finanziari, in tutte
sulta ancora pill van- tivith bancaria. Costo del Potendo sempre sce-  le citid ¢ province del Pacse) se-
taggiosa,  con gliere liberamen-  gue e assiste p 1 gni
un tasso di teil modocon  singolo cliente, in maniera co-

remunera-
zione del
2.20%
netto,
che ri-
spetto
allecon-
dizioni
di un

1o corrisponde

al 3% lordo. Cifre

che svettano sempre rispetto &
quanto dispoaibile sul mercato
bancario.

E, oltre all’eccezionale livello di

ZET0, CONn una
giscenza media pari
a 15mila euro, o con un patri-
monio finanziario gestito oltre
i 30mila euro. Negli altri casi:
7,50 euro al mese, wito incluso.

cui “entrare’
in banca:
internet,
telefono,
Banking
Center
(oltre
400 pro-
fessionisti
specializ-
zati,
sposizione  dal
Tunedi al venerdi,

dalle 8 alle 22, e anche il sabato
mattina), sportelli convenzionati
(oltre 15mila in tutta [talia). E in
pid, per la massima tranquillita

a  di-.

stante e continuativa nel tempo.
Ma ke notevoli differenze rispet-
10 & resto de mercato bancario
¢ finanziario non finiscono qui,
Per ogni nuovo conto cofrente
Freedom che verrd aperto, fino
al 31 marzo 2011, Banca Me-
diolanum garantirk un mese di
scuola & un bambino di Haiti,
sostenendo le attivitd della Foo-
dazione Francesca Rava N.PH.
Ttalia Onlus, in stretta collabora-
zione con Fondazione Mediola-
num. In sostanza, convenienza,
vantaggi e solidarietd, insieme
in un conto corrente. Unico, sot-
1o tutti gli aspetii.

“Regola n. 1: proteggere il proprio tenore di vita”
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‘ ‘ o dice anche la
normativa europea
sulla consulenza fi-

nanziaria: prima di Wito va pro-

tetto il tenore di vita presente
del cittadino. Poi si pud pensare
alla pensione (tenore di vita fu-

turo), infine a valorizzare il suo
i monia (Givestioakat] i

denaro).

Per I'ultimo trimestre del 2010,
fina al prossimo 31 dicembre, il
tasso di remunerazione per chi
& gid da tempo titolare del con-
to risulta pan all’'1,825% netto,
un valore che raffrontato alle
condizioni di un conto cofrente
ordinario cordsponde al 2,50%
lordo.

In pid per i nuovi correntisti,
che apriranno per la prima volta

tizi)” dichiara Massimo Gran-
dis, amministratore delegato di
e P R D

non fa parte del Gruppo Medio-
lanum ma opera prevalentemen-
te con i Family Banker, Si tratta
del resto di un principio al quale
si attiene (0 dovrebbe attenersi)

-ciascun “bonus pater familias™,

dal quale ci si aspetta cura ¢
saggezza; ma anche il “reasona-
ble man” degli inglesi, che si fa
guidare dal buon senso. In altre

di coniuge e figli, & spiega  Massimo  tenimento del livello di vita, vomrd per essere indeanizzato.
garantire alla fami- Grandis “ ha ordina-  che azzerare il fruto  “Le nostre polizze hanno delle
glia il mantenimento t0 i rischi in tre filo-  di una vita di lavoro, se non si  prerogative nella gestione dei si-
del livello di vita . ni: della persona, del d su di una p i i, che ri dano il modo, la
E come si fa, in un patrimonio, dei beni,  adeguata. 5 velocith e Pefficacia. Entro dieci
momento come |'at- ¢ ha predisposto uno . Quali sono e istichy i dalla ck ia il cliente
tuale in cui crisi fi- strumento, il Protec-  delle protezioni di Mediolanum riceve il nome del nostro liquida-
nanziaria ed econo- tion Easy Tool, che,  Assicurazioni? 3 tore che seguird il suo caso, con
mica si accavallano come un NAvig: “La chi i Tt i riferimenti per
¢ moltiplicano i loro con poche doman- risponde I'smministratore de- Quanto ai tempi di chiusura di
effetti? Le “polizze de mirate identifica “Abbiamo registrato il un caso, sono la meth dei tempi
di protezione™ sono ‘essmo Granda il di rischio marchio Polizze Tonde ad in- ifaliani. Per quanto riguarda I'ef-
una risposta. Autorevoli ricer- in cui si colloca il cliente. Una  dicare, per ogni nostro prodotto  ficacia, il cliente ha la sicurezza
che rivelano che se quattro anni specie di tom-tom della sicurez- in gamma, una chiave di lettura che la protezione viene attivata
faera“no” la risposta dell'italia-  za che rivela a ciascuno in guale wplice ed efficace. Attraver- )
o medio alla domanda “sente il dei tre ambiti si & pid, meno 0 50 quattro semplici. domande: Chiave di volta di queste prero-
bisogno di proteggersi?”, oggi  per nulla i”, A cosa serve, Cosa offre, Cosa  gative & il Family Banker, che
& “si”, con i dubbi che ne con- 1 rischi per Ja persona & richiesto, Cosa fare in caso i Grandis definisce “ttore della
seguono: con chi mi assicuro? essere gli infortuni, le malattie, sinistro, il cliente da subito & sicurezza” del cliente, in tutte le
lo? basterd  gli i chirurgi messo nelle condizioni di com-  fasi. All'iizio, quando, in sin-

posso. p
un'assicurazione?
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P P e
dal cui senso di responsabilith
dipende la qualith dell’esi:

i, il primo passo &
fare ordine.

prendere il servizio acquistato.
Un patto di chiarezza con il no-
o

La preoceupazione di ogni as-
sicurato & il tempo che gli ci

Oggl il

risparmiatore.
tori economici di o il mondo. Ad esempio,
wmﬂ.ammﬁwgmwm

pad investire in e le aree geografiche e nei sei-

el Paesi ¢ nellé Borse del

farlo con effica-

internazionale possona avere. «Da qui Ualleanza strategica che ha gene-
o i foni di fordi Best Brandis Collecvion, istinsti da Mediolaniam In-

cliense le loro differendi
Iafoglio finanziario condiene,

di selezione ¢ una conoscenaa direrta, ¢ che metiono a

altretianti partner). R-mmﬁﬂifwm
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716, ¢ | fordi i fond che b
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Best Brands Collection, un mondo di investimenti
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orgna  ohs come dichiara Massimo Grandis
e dedo specialista. L nostra profonda “ | prodotti assicurati .'vinonwm
comprensions el economie ¢ dei | complicati, ma articola
foercat local ¢ permette difoieuna. | tanti dettagli. 1 cliente ba il di-
vsts gamma df opportunth o ive- | ritto di avemne una descrizione
stimento ¢ ua riQorosa Qastions del spiegazione da parte di una
fischio. Siamo. Mol soddista della 2

partnership con Banca Mediolnom & specifica persona ~ il suo Fa-
puntiamo @ espindere ulerioments mily Banker, che & competente
@ o rezons. O sccomunan | in materia e usa un
finnovazions, Tapproctio focaizzato | comprensibile e oo da addetti
@ Fatergions per @ olente. Una dels | aj lavor™, 7

anee 50 0ul puntiamo nel Al S000 7

i mead emergect. Rtsnamo e, ol

'mdimmw:;lwﬂw i MM. ek
a aumentare MoRo o lerminl assolutl, | oo sCppa @ mediclanum it
superando | mercatl supoatl. Entro A2
e |
St Unii. e forma df consuienza nd
—— e




