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Beni reali al riparo dall’inflazione
Investire
oltre la crisi
La diversificazione
immobiliare

na rotta che dalle ondate
della crisi economica e
finanziaria internazionale

porta allo scenario che cf attende
dopo la tempesta. Per chi guarda alla
gestione dei propri risparmi ¢ inve-
stimenti in maniera adeguata, vale
a dire non navigando a visia senza
chiedersi quali siano le prospettive
all’orizzonte, ma orientando la bus-
sola per seguire un percorso preciso,
lungimirante nel tempo, e cercando
di anticipare le tappe che ci atten-
dono. una rotta pud essere gid frac-
ciata: diversificare sempre gli inve-
stimenti in modo da distribuirli su
risorse ¢ settori diversi, per proteg-
gersi dalle burrasche che si possono
abbattere da una parte o dall‘altra.
E mettersi al riparo dai rischi digre-
scita dell'inflazione che seguird la
ripresa dell’economia nei prossimi
anni. dopo |4 recessione e il supera-
mento della crisi- internazionale.
Come? Investendo non solo nei mer-
cati finanziari ma anche in beni reali,
come immobili e aziende, che risul-
£ano poco espost e vincolati all’an-
damento ¢ agli strappi dell'infla-
zione.

Primi tra tutti i beni immobiliari,
che se sono di qualiri offrono ren-
dimenti interessanti, soffrono meno
per le difficoltd dei mercati finan-
ziari, ¢ non si svalutano nel tempo.
La diversificazione delle soluzioni
di investimenti di ogni singolo
risparmiatore ¢ cliente & da sempre
una delle principali linee guida che
orientano I'attivitd di Banca Medio-
lanum, ¢ dei suoi Family Banker, una
strategia fondamentale per gestire al
meglio le risorse a disposizione. Per
diversificare & indispensabile distri-
buire gli investimenti fra soluzioni
¢ beni diversi, in modo da ridurre le

incognite che si possono presentare

concentrando tutto il capitale su
un'unica scelta o poche soluzioni.
Partendo sempre dalle diverse lipo-
logie d'investimento finanziario:
titoli azionari, obbligazionari, pro-
dotti assicurativi e previdenziali, che
hanna caratteristiche, potenzialita e
prospettive differenti, a seconda del
profilo del singolo investitore, della
durata dell'investimento, degli obiet-
tivi di rendimente finale,

In questo quadro, ¢ guardando
all’orizzonte che ci attende nei pros-
simi mesi e anni, molti economisti
e analisti finanziari prevedono gia
che la ripresa economica che seguird
¢ superera la crisi in corso porterd
anche nuova inflazione, probabil-
mente con un aumento unnsistemc
del caro-vita e degli indici ad esso
collegati, m tutto il mondo. E proprio
per questo, oggi e nello scenario che
abbiamo di fronte, diversificare
significa investire oltre che in solu-
zioni finanziarie ‘tradizionali’, cali-
brate su misura per ogni singolo
cliente. anche in soluzioni finanziarie
strettamente collegate alle condizioni
dell’economia reale, come ad
esempio I'inflazione, per arrivare ai
beni reali, ad esempio immobili di
qualitd, aziende di valore, che,
quando I'economia riprenderd a
ingranare una marcia dopo I’altra,
sapranno bilanciare gh effetti al
rialzo che accompagneranno la
ripresa e la nuova crescita. E questo
tipo di investimento pud essere a sua
volta “diversificato” ricorrendo ai
fondi immobiliari. Scelte e oppor-
tunitd d"investimento vanno del resto
pianificate con un’ottica e un respiro
di pid lungo periedo, oltre la crisi, &
oltre i riflessi che la seguiranno. Ma
te oceasioni che questa erisi ha gene-
rato vanno colte adesso, prima che
sia troppo tardi.

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Il conto corrente Freedom offre un tasso del 3% netto, senza vincoli per la liquidita

Un tasso da record

Grazie alla polizza Mediolanum Plus, giacenza remunerata e sempre disponibile

arlano i numeri. Che per
P quanto riguarda risparmi,

rendimenti, convenienza,
sano sempre li voce pit importante.
L'offerta pit vantaggiosa del conto
corrente Freedom di Banca Medio-
lanum & innanzitutto i tasso di remu-
nerazione: 3% netto, pari al 4,11%
lordo equivalente se riferito
ad un conto corrente
ordinario. E questo
grazie alla polizza
Mediolanum  Plus
di  Mediolanum
Vita Sp.A., che
permette di remu-
nerare la liquidita
in placenza che
supera una determi-
nata soglia, attualmente
pari a |2mila euro, man-
tenendo sempre la piena
disponibilita di ttti i soldi in gia-
cenza, senza vincoli. Un rendi-
mento che stacea nettamente quello
della media dei conti bancari ordi-
nari disponibili sul mercato, che a
fatica superano i} punto percen-
tuale, sia nella cifra lorda, e tanto
piit in quelia netta, che & quella pilt
rilevante perché indica cid che alla
fine ¢i si trova in tasca, E un'alta
remunerazione che viéne aggior-
nata ogni trimestre: dopa |'esordio
del conto Freedom nel marzo
scorso, e la scadenza del primo tri-
mestre di operativita a fine giugno,
il tasso del 3% netto resta ora con-
fermato e invariato anche per i pros-
simi 3 mesi, fino alla fine di set-
tembre. Una conferma, sostanziale
¢ sostanziosa, che indica soprattutto
una cosa: il 3% netto non & un'of-
ferta promozionale, né una condi-
zione riservata ai nuovi clienti. Ma
rappresenta la prova concreta e tan-
gibile della logicu e della filosofia
di offerta che stanno alla base del
conto Freedom: il tasso di remune-
razione viene aggiornato ogni tre
mesi, ¢ comunicato in anticipo, pro-
pric con Iobiettivo di mettere

sempre a disposizione le migliori
condizioni possibili tra quelle
dispenibili sul mercato, senza che
il cliente debba andarle a cercare e
inseguire tra le varie offerte del
moniento. Un tasso d'interesse fisso
e invariabile non permette questo

adeguamento e questa flessi-
bilith.

L'unicita  di
questa soluzione
di risparmio,
innovativa e
vantaggiosa,
¥ & rafforzata

anche  dal
fatto  che
Freedom & un
conto corrente
completo, con
tutte le funzioni e

operazioni di un conto
tradizionale, Costo del conto cor-
rente: zero, con una giacenza media
pari a | 2mila euro o con un patri-
monio gestito oltre i 30mita euro.
Negli aliri casi: solo 5 euro al mese.
Principali operazioni bancarie, come
prelievi Bancomat, bonifici, Rid;

pagamento utenze: gratuite. Dispo-
nibilitd delle FreedomCard; carte di
credito e Bancomat, e la possibilita
di personalizzare con la foto del tito-
lare per una maggiore sicurezza,
oltre "a ricevere Sms di
avviso gratuiti dopo
ogni  Operazione
bancaria effettuata,

E con Freedom il
titolare ha sempre la
piena disponibilitd di tutti
i soldi versati, fino all'ul-
timo centesimo e senza
nessun vincolo (a diffe-
renza di un conto di depo-
sito, ad esempio, che pro-
pone interessi conve-
nienti ma vincolando il*
capitale).

La totale traspa-
rtenza ¢ condizioni pil
favorevoli sono anche garantite
nell operativitd bancaria e nella
modalita di accreditodegli interessi:
mentre con gli altri conti correnti sul
mercato la disponibilith effettiva
degli interessi maturati si realizza
dopo mesi.o alla fine dell'anno, con

" Freedom il cliente ha i propri inte-

ressi maturati che vengono aggior-
nali giomo per giomo, e sono imme-
diatamente disponibili.

L’attivita di consulenza dei professionisti Mediolanum

Global Banker, gli esperti
al fianco del cliente

Competenze al servizio di risparmiatori e investitori

orte preparazione professio-

nale, aggiornamento con-

tinuo, carriera e soddisfa-
zioni che crescono in linea con i
risultati raggiunti, sono alcuni degli
aspetti principali che caratterizzano
I"attivita dei Family Banker Medio-
lanum, gli oltre Smila consulenti
finanziari che garantiscono un’as-
sistenza continua e personalizzata a
ogni singolo cliente della Banca, in
tutta [talia. Mentre le altre bunche
hanno filiali ¢ sportelli tradizionali,
dove la consulenza al cliente &
ancora in gran parte standardizzata,
oppure U serviziv viene fomito attra-
verso piattaforme online, dove il
contaito personale e diretto & del
tutto inesistente, il Family Banker
rappresenta il fulero ¢ "anello di
congiunzione tra Banca Medio-
lanum e tutti i suoi clienti in ogni
parte del Paese. Dalle grandi citti
ai piccoli centri di provincia. In
questo modo ogni cliente pud con-
tattare il Banking center o utilizzare
telefono, Internet ¢ Tv digitale per
svolgere le operazioni bancarie pill
comuni, e si rivolge direttamente al

Mercoledi 17 giugno. nell' Aula Magna dell"U-
niversita Bocconi di Milano, ¢ stato assegnato
il premio ‘Mediolanum Award for Service

proprio Family
Banker di
fiducia per assi-
slenza e consu-
Jenza persona-
lizzata per
quanto riguarda
risparmio, pre-
videnza, coper-
ture assicorative
© investimenti.
Al Family
Banker opera all'interno di un
sistema merilocratico, reale, stabi-
lito sul campo, nell’attivita di tutti i
giorni. Per cui ogni singolo profes-
sionista ha la possibilita di far cre-
scere la propria clientela di riferi-
mento, e di fare una carriera che si
sviluppa in tappe. livelli e percorsi
diversi, a seconda delle singole pro-
pensioni e degli obiettivi personali.
1l percorso professionale del Family
Banker & un certo punto si trova
infatti come davanti a un bivio: pud
scegliere di intraprendere la carriera
di manager e supervisore territoriale,
gestendo e coordinando i consulenti
finanziari nelle rispettive aree di

Consulenza finanziaria specializzata con i Global Banker

Quality & Innovation’, dedicato alla qua-
lita del servizia verso il cliente e all'inno-
vazione. L'edizione 2009 del riconosci-
mento, vivolio quest‘anno al settore dei ser-
vizi di assistenza alla Terza etd, ha prémiato
‘AS.P. Cing di Siena’ per la Qualité e U'in-
novazione gestionale, ‘Casa di Riposo San %
Giuseppe Onlus' di Castigo (BG) per la Qua-
lita e l'innovazione nel servizio relativamente al rap-
porto tra struttura ¢ familiari, "Casa di Riposo Don. Giuseppe

Pariani’di Oleggio (NO) per lu Qualitd ¢ 'innovazione nel servizio relativamente
al rapporto tra operdrori e wentl, ‘I.SAC.C. - Istinto Servizi Assistenzioli
Cima Colbacchini® di Bassano del Grappa (V1) per ta Qualita ¢ I i

competenzd, oppure passa al livello
e alla qualifica di Global Banker,
dedicandosi alla consulenza di un
numero di clienti ancora pit ampio,
¢ a maggiort patrimoni finanziari
gestiti.

«Per un Family Banker passare
4l ruolo di Global Banker rappre-
senti I"opportunita di crescere ulte-
riormente nella propria attivita, e di
far erescere ancora le proprie sod-
disfazioni e i propri risoltati» osserva
Franco Delle Chiaie, responsabile
e covrdinatore nazionale dei Global
Banker Mediolanum, «una sfida che
invito tutti a cogliere, dato che Banca
Mediolanum mette a disposizione
dei propri professionisti tutt g stru-
menti necessari per continuane a svi-
luppare la propria attivita. dall’ag-
giomamento continuo alla forma-
zione specializzatas. Sempre nel
segno di un servizio di qualiid ¢
fiducia rivolto alla clientela.

] ]
tel, 840 700 700
www.familybanker.it

Entra in Banca Mediolanum
Basta una telefonata
840 704 444
www.bancamediclanum.it

nellu rete territoriale.
Mediolanum che per vocazione . missione e valori aziendali é «lu Banca costruita
intorno al clientes, sostiene ¢ promuove le attivisd del Customer & Service Science

Notizia Mediolanum a cura di
Roberlo Scippa

0.

Lab, il centro di ricerche sull ‘orientamento al cliente, la gualitd e I'i
nel sestore dei servizi, ¢ la cattedra denominata ‘Customer & Service Science’,
direrta dal professor Enrico Valdani: due iniziative specifiche ¢ aliamente qua-
lificate, create in collaborazione con 'atenen milanese, per swudiare € propie-
vere la qualisa del servizio allu clientela. Non solo nel settore bancario e finan-
zlario, ma in ogni ambito di contatto con il cittadino, evidenziandalo come fut-
lore strategico e frasversule nei servizi.

Questa & una pagina di infermazione
aziendale il cul contenuto non
rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per imvestiment




