GIORNALE DI SICILIA
VENERDI 26 FEBBRAIO 2010

19

Grazie ai Family Banker di Banca Medrolanum e possibi!e fare una prolezione sul proprio futuro economico

.Iuetnvo.;:

emndn lo sciénziato e in-

ventore ' Raymond Kurz-

weil la vita eterna & pid vi-
cinangl tempo di quanto si creda.
Ma non dobbiamo. preagcupar-
cene: il professore newyorkese,
considerato universalmente un
genio non solo“dalla comunita
scientifica, non parla deli’aldi-
13 ma dell'aldiqua. & insomma
convinto che l'uomo potrebbe
diventare immortale, anche en-
o poche degine di anni, grazie
allo sviluppoesponenziale della
“tecnologia e dlla creazione di
intelligenze artificiali capaci di
“programmarci”. Vita eterna si,
dunque, ma su questa Terra.

Lo ha ribadito mnei- gior-
ni scorsi a Riccione durante
un_convegno  otganizzaly da
Banca Med um _per i suoi
Family Banker, professionisti
che rion trattano di intelligenze
artificiali ma sanno tutto di una
programmazione: quella finan-
ziaria familiare. 'Anche’ ¢uesta
una materia che ha a che fare
con l'allungamento della vita, e
con un aspetto basilare per la sua
quialitd: la pensione.. ~ *

‘Quella tradizionale, lo sap-

“piano da anni, sarh sempre pil
bassa rispetto allo - stipendio.
“Prendiamo un lavoratore di 35
anni: se suo padre prende oggi
una pensione che & 1’80 per
cento del suo ultimo stipendio,
lui ne prendera una che non su-
pereri, nel migliore dei casi, il
56 per cento del suo stipendio
attuale, Tocca percid a lui, tren-
tacinquenne, pensare al restante
44 per.cento se non vuole com-
prometiere seriamente Ja sua au-
tonomia finanziaria. .

Come pud fare? Banca Me-
‘diolanum, a' questo scopo, ha
messo & punto un programma
che consente di calcolare le risor-

"se necessarie a garantire la pro-
pria indipendenza economica, in
un mondo nel quale I'allunga-

"mento generale & straordinario
della vita umana in condizioni di
efficienza & un fatto con il quale
twikti dovremo fare i conti.

I 2,50% netto: é il tasso d’in-
feresse di Conto corrente Free-
dom, che ai servizi di un conto
corrente tradizionale wunisce,
graze alla polizza Medio-

lanum Plus, gratuita € 4
che non vincola il ca-
pitale, il vantaggio
di un rendimento

netto tra i pil re-

munerativi, Il tas-

so del 2.50 netto,
sulle giacenze olire
i 15.000 ewro, conni-
nuerd a essere applicato
Jino al 31 marzo, poi sard ag-
giornato. L'aggiornamento ha
infatti cadenza trimestrale.per
poter offrire al cliente un rendi-
mento che sia sempre fra i piit

CON LA POLIZZA MEDIGLANUM PLUS

Freedom, molto piu
di un conto corrente

1 ﬁxtum&sc:m:pne]la;i !
graf Lé staristiche e la medici-
naci dicono infafti che una bam-
bina-che quest’anno andrd alla
scuola materna potra vivere fing
a 103 anni ¢ un maschietto fino
a 97 (fonte CNR). Un trentenne
fino'a 91. Oggi unz italiana su 5
vive oltre i 90 anni. Morale: non

c'¢ bisogno di Internet per vive-
re una Seconda Vita, una genera-
zione intera. La Seconda Vita &
Ti che ¢i aspetta, alla pensione.

 Long Life Tool mostra come
viverla senza problemi economi-
ci. In pratica, dimmi dove vivi,
quanti anni_hai, che lavoro fai,
quanto guadagni, com'é compo-
sta la tua famiglia e il Tool ti dird
come fare a garantirti per sempre
I'indipendenza economica,

Long Life Tool & uno stru-
mento che permette di fare un
vmgglo nel futuro, quel futuro
gid “in_gran’ parté descritto dai
cambiamenti a cui stiamo ' as-
sisténdo nel“nostro presente in
campo culturalé, sociale, medi-
<o, che vanno sotto il nome di
Rivoluzione della Longevita.

uno-strumento che elabora’

aut' '*n' ' mla fmanzmrla

in mamcrn Semphce © compren-

“sibile lo scenario individuale ¢ fa.

comprendere 1'importanza della
pianificazione previdenziale e il
valore dell’autonomia finanzia-
tia. Un'idea nata dall'esperienza
¢ da-uno: dei cardini di Medio-
lanim: “Offrire a ogni cliente

-soluzioni personalizzate che ri-

escano a soddisfare tutt i Joro
bisogni reali”.
Compresa la copertura dal

rischio di dipendenza economi-

ca attraverso la creazione della
piena autonomia finanziaria.

Ma come poterla realizzare?
Attraverso 'apporto dei cosid-
detti 3 “alleati”; tempo, mercati
emutualith,.

1ltempo; unalevapotente che
agisce su tutti i valori economici
in campo'e ha un'impatto impor-
tante sulla cifra da destinare alla
propria autonomia finanziaria.
Non solo, nel lungo periodo di
ufi accantonameénto previdenzia-
le I'investimento piti redditizio
¢ quello azionario e guesto ren-
de pib accessibile la soluzione
proprio grazie al contributo dei
mercati. Tempo ¢ mercati, se op-

- risorse finan-

portunamente
impiegati, han-
no un effetto
positivo  facil-
mente apprez-
zabile. Tutta-
, via, per effetto
della Jongevita,
resta  scoper-
10 il rischio di
sopravvivere
in buona salute
per.un lempo
non coperto da

ziarie. B qui
che entra in
gioco la mutua-
lita che consen-
te di garantirsi
una coperiura a
vita intera con’

A _Ri_ccne il 2° Mediolanum Pension Forum

BANCA

§i é svolta al Palacongressi di Riccione il 10 e I'1] febbraio la seconda edizione del Me-

diolanum Pension Forum, dedicata al futuro del sistema pensionistico in relazione agli
sviluppi esponenziali della tecnologia e allinterazione fra le scienze biologiche ¢ quelle
informatiche. Numeroyi i relatori e gli ospiti, fra i quali lo scienziaro ¢ inventore di fama

risorée che

sarebbero suf-  internazionalé Raymand Kurzweil (nella foto).
ficienti solo a

vita media, dis do cost un  fi

maltiplicatore di rendimento e
un ‘azzeratore di rischio demo-
grafico. L'apporto degli alleati
si rivela quindi prezioso per
costruire la. propria autonomia

ia attraverso risorse piit
accessibili di quelle necessarie
senza il loro aiuto.

Ma I"&pportd pilt importante
di tutti & sicuramente quello rap-
presentato dal Family Banker,

Banca Mediolanum punta ad amh‘are la rete commerciale in tutia ltalia con promotori di grandi qualita

un professionista in grado di ac-
compagnare il suo cliente lungo
il viaggio pid importante della
sua vita: quello verso |'autono-
mia finanziaria nei lunghi anni
liberi dal lavoro.

Family Banker, opportunita e carriera

Una tendenza che sembra
gia in atto, e con ogni proba-
i ad

attivitd sul mercato italiano, Un
calo che non si spiega solo come

bilita & d

I e riflesso della cri-
si finanziaria internazionale che

in futuro: alle fi € ai sin-
goli risparmiatori e investitori,
per gestire al meglio il proprio
denaro ¢ le proprie risorse, per
compiere le scelte e prendere
le decisioni pid opportune, sia
nell’immediato che in up oriz-
zonte di medio ¢ lungo periodo,
sembra non bastare ormai piil il
‘semplice’ promotore finanzia-
rio. Prova ne &, ad esempio, il
fatto che nel corso del 2009 ¢'&
stata una significativa flessio-
ne, di- circa il 15%. del nume-
o complessivo di promotori in

Conto corrente Freedom offre
la piena operativita bancaria
con tuite le funzioni di un conio
coriente tradizionale (preleva-

menti, bonifici, accrediti,
assegni,  Bancomat,
carte di credito, sms
alert); la disponi-
bilitd  immediara
di o i denaro
‘versato.  Costo
del conto corren-
1e: zero, con una
giacenza media pari
a ISmila euro o con
un patrimonio gestito olfre i
30mila euro. Negli altri casi:
7,50 euro al mese. Operazioni
bancarie {Bancomat,. bonifici;
Rid, pagamento utenze): gra-
tuite.

- remunerativi-del mercato. 1

ha funestato i due anni prece-
denti a quello appena trascorso,
Ma che rappresenta un segnale,
¢ un effetto, anche di come si
evolve il rapporto tra domanda

‘¢ offerta di consulenza finan-
_ziaria, tra ¢id che risparmiatori

e investitori privati cercano ¢ di
oui ‘hanno effettivamente biso-
gno, e cid che banche, societd
finanziarie e Sgr sono in grado
di fornire. -

Anche per questo, € non da °

ieri ma da sempre, «Banca Me-
diolanum mette a disposizione
di ogni proprio u]Jente il Family
Banker, un prof finan-

(ovvero direttore commerciale)
di Banca Mediolanum, «un pro-
fessionista con competenze ap-
profondite, sempre aggiornate,
e a tutto tondo, che vanno dalle
soluzioni di risparmio a quelle
assicurative e previdenziali, alla

attivith & appunto diminuito in

misura rilevante, in Banca Me-
diolanum & ‘igvece rimasto so-
stanzialmente invariato, stabile,
senza emorragie, E mentre que-
sta tendenza al ribasso potrebbe
i ulteriormente nello

gestione del Portafoglio titoli e
investimenti», Non a caso in
Mediolanum il Family Banker
viene anche definito ‘il diretto-
re di banca del terzo millennio®,
perché possiede esperienza,
conoscenze tecniche e tompe-
tenze tali'che'il cliente & come
se"avesse. sempre a propria di-
sposizione il direttore di banca
per I'assistenza e la consulenza
di cui ha bisogno.

E, ancora non a caso, in -

ziarjo di allo livello, una figura
esclusiva, completa e all‘avan-
guardia nel panorama bancario
italiano» rileva Giovanni Mar-
chetia, Banking Group Manager

Mediol: si registrano una
situazione e obiettivi futuri che
appaiono _ in _controtendenza
rispetto &l resto del mercato:
mentre lo scorso anno il nume-
o complessivo dei promotori in

scenario futuro del mercato ita-

‘liano, proprio perché a famiglie,

risparmiatori e investitori sem-
bra andare sempre pil stretta or-
mai solo la figura e il ruolo del
promotore tradizionale, Banca
Mediolanum punta ad smpliare
ulteriormente la propria rete di
Family Banker, presente in ma-

, niera capillare in tutta Italia, e &

incrementarne il numero totale,
attualmente gia attorno quota
Smila professionisti.

Porte aperte quindi, per chi
ha competenze, capacith ¢ carte
in regola per essere all’altezza
dell'incarico. «Cerchiamo pro-

‘motori che ‘pbbiano gi2 matu-

rato una solida e importante

esperienza nel sertores spiega
Giovanni Marchetta, «insieme
a professionisti del settore ban-
cario e finanziario che abbiano
i requisiti di legge per ottenere
di diritto Piscrizione all’Albo
dei promotori. Vogliamo per-
sone con un profilo professio-
nale elevato, con competenze
e capacita di assoluto rilievo. E
questo perché nei confronti dei *
clienti il nostro impegno & sem-
pre quello di fornire un servizio
di grande qualitds. 3

Servono poi: talento e spi-
rito imprenditoriale, attitbdine
al lavoro di squadra, capacita
di relazione. 1l candidato poten-
ziale & quindi un professionista
molto qualificato ¢ motivato,
Banca Mediolanum ha poi i
mezzi. le risorse, il know-how,
per sviluppare e far esplodere i
talenti. Sempre nel segno di un
servizio di qualita rivolto alla
clientela.

Family Banker una professone unica el panorama bancarip alano
: : ‘ oh ) ' [] '
La Banca sempre a fianco del cliente

uella del Family Banker
¢ una professione unica
nel panorama  bancario
italiano, 1l modello e |'organizza-
zione di Banca Mediol con-

Banker di fiducia per assistenza a.ru:he in questo biennio, parti- ai nostri profe

& consuk per i per ¢ z.r:uco per i mercati  tutti gli strumenti necessari per
quanto riguarda risy pre- iari, ainve-  garantire sempre vicinanza, sup-
videnza, coperture assicurative ¢  stire: molto, sempre con un forte  porto e assistenza efficaci ed effi-

sentono a chi ha le caratteristiche
ottime soddisfazioni economiche
¢ di carriera. Mentre le altre ban-
che hanno filiali e sportelli tra-
dizionali, dove I'assistenza e la
consulenza personale al clierite
sono-ancora in gran parte standar-

dizzate, oppure il servizio viens

fornito attraverso piattaforme on-

line, dove il contatto diretto & del.
tutto inesistente, il Family Banker

rappresenta il fulcro e I'anello di
congiunzione tra Banca Mediola-
num e tutti i suoi client in'ogni,

pnri:del Paese. Dalle grandi cit--

t ai piccoli centri di-provincia.
In questo modo ogni cliente pudy

contattare il Banking Center o

utilizzare telefono, Tntemet & TV

digitale per svolgere le operazioni. ..

bancarie pid comuni, € si rivolge

dir al proprio Family

*“ervizio di eccel-
Tenza alla clien-
-téla; - noi puntia-

-professionalita

«Nel periodo che stiamo at-
traversando ¢ ancora di pili nel
futuro di fronte a noi, nel settore
dei servizi bancari ¢ finanziar la
competizione sard fortissima»

‘sottolinea Giovanni Marchetta,

diréttore  com-
merciale di Ban-
ca Mediolanum,
«e, per fornire un

mo sulla grande

dej nostri Farnily
Bauk‘er Abbiamo
estito molto,
in " formazione,
aggiornamento

risorse  umane,

slancio sulla formazione. Il fatto
di non avere sportelli diretti sul
territorio ci moliva ancora di pid
in questa direzione, tutto il mo-
dello di Banca Mediolanum & im-
perniato sull’attivita dei Family
Banker, e non sulla filiale, per cui

‘e sviluppo delle Quella del Family Banker é una pmfes.rmne unica
in Italia e sempre pin richiesta

+ diolanum

.cienti al cliente, a ogni clientes.

1l Gruppo Mediolanum met-
te sul piatto: solidith, quella di
un Gruppo finanziario di livel-
lo internazionale; “preparazione,
garantita a witi i Family Banker
anche attraverso la propria presti-
giosa universith aziendale, la Me-
University
(MCU); la possibilita di crescere
dal punto di vista economico ¢ di
carriera. Come spesso & difficile
fare altrove.




