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Double Chance, l'attesa che rende

Tasso del 2, 50% netto sulconto di depasito dedicato e possibilita di trasferire graduatmente il capitale agli invéstimenti, in un periodo di 3, 60 12 mesi,
lvantagga del servizio d'investimento che, entrando in modo progresswo sui mercati azaonan, permette di valorizzare l'altalena delle quotamom

Double, Chance', ovvero, doppla ap-
poriunitd. La prira: investire gradual-
menle niel mercati azionari fmporti
semprt uguali, con il vanlagpio di
sfrotlare 1o opportunitd dei nibassi,
I'altalena dej listini®. La seconda: be-
neficiare di un rendimento cento; a un
tasso melto vantaggiose, sul capitale
depositato in altess di essere deslinato
aquest investimenti. Risultato: & sem-
pre i} momento giuslo per investire sui
mercali finanziari, a prescindere .dai
loro alti ¢ bassi.

La logicaei vantaggi di Double Chan-
ce, il servizio d'investimento avviale
el luglio 2008 da Banca Mediola-
N, in coltaborazione con Mediola-

* e International Funds, non cambiz-

20 ¢ restane invariati, con tutta fa loro
cilicacia ¢ convenicnza per i rispar-
miatori e investilori, .

Sealtano ora le rinnovate condizioni
ded servizio: un tasso d'interesse ecce-
ziondle del 2,50% ncito sul capitale
versato sul conto di deposito’dedicato
{cd & importante parlere di 1asso netto,

‘perché & cid che rimane effenivamien-

te.in tasca al cliente; un tendiznente tra
i pill vantaggiosi del mercato): B Ja
possibilita dj trasferire gradualmente,
due volte al mese in modo automatice,
ammontare del capilale, dat conto-di
deposile agh investiment], in up-arco
di tezpo che pub vartare da 3a 6 0712
mest. Sono gueste le novitd che riguar-
dano Double Chapee, I'innovativo ser-
vizie di investimente che, d& luglio
2008, € propric attraverso un ingresso
frodonato e programumate nei-mercati
azionard, ha consentito af clienti di
Bauca Mediolanum & ofénere pltime
soddisfazioni ned risuliat ¢ rondinion-

~
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1. Anche in un pcnodu

molio critico e altalensnte
dei mercati. Infatti, per fa-
T¢ Un esempio concreto, se
un Tisparmisiore avesse
investite il propric impor-
to di capitale attraverso un
unico' versamenlo ned pe-
riodo precedente al Crac
di Lehman-Brothers (i
fallimento  della banca
d'affas stawnilense, che
sprofondd nelia cnst le
Borse nondiali, & def set-
temibre 2008), a distanza

Wadbie MECI Wodtd Total Relurn in USD
Vet ik Find e ol 11120025 W0 442640

di quasi 2 anni si pud cai-
colare che potrebbe avere
a slento recuperato im-
portoiniziale del suo inve-

stimento, Se Inveee lo
16550 Investilore avesse seelte
il servizic Double Chance, che ‘spal-
ma’ ghi inveslimesti inun periodo pro-
lungato, sfruttande appieno 1a volatili--
th dei mevcatiye ottenendo prezzi d'in-
. gresso medi pid, favercvoli, avrebbe
avulo risullat: ¢ rendimenti ben supe-
riorf, vale & dire nell’ordine del 25%
con Double Chance a 12 mesi.
Una strategia ¢ un servizio finanziario
che, dal conta ¢ deposito a tasso ele-
v, investono poi nele soluzioni e
nci Fondi azionari Mediclanum Best
- Brands, realizzati e gestiti in collabo-
Tazione con alcune delle pid prestigio-,
se sociétd di gestione de] risparmio &
livello mondiale.
IJandam\':mo storico dei memat G-
nanzasi di ttto il mondo indica, del
resto, che a lunghi periodi di crescila e
svilappo, rappresentali nel classico
gréfic di Borsa da una linea che ten-

de a salire pmgm.siva}nemc. alteraa
pericdicamente gloune, ¢ al confromo
melte pily brevi, fasi di ¢&lo, prima che

1l sistema ripreada Ja sua corsa al riak -

20, Invostire nej.momenti di flessione
¢ quindj it modo migliore per approfit-
tare picnamente dei successivi mo-
menti di recupero,

. Naturalmente sarebbe ottimale fusci-

re a investire quando azicni e valosi di
MEICAto™s0n0 ai minimi del periodo,
appens prima della loro ripresa, ma &
xmwsmbﬂc prevedere quando Ie cor-
reziond al ribasso finicannc: I'unica so-
luzione & qiiind} swddividere il proptio
investinento in pid momenti, per oite-
i una media il pid vantaggiosa pos-
sibile.

Ed & anche la stratepia di gestione de-
gli invesimenti sostenuta ¢ promossa
da Banca Mediblanum, uga strategia

di lungo pericdo, date che jn un, azee .

di tempo di diversi ann, i dati storici e

le analisi finanziario lo dimostrano,
mercati ¢ rendimenticresceno sempre,

per nuovi & consistenti guadagm, s0-
pratiutto per chi ha sapule ‘seminare’

durante Ia stagione 'fredda’, e poirac- -
coglierne i frutti quands i tempi sono .

matun. .

Mctodo che i consente di ridurre i preo. )

medio di acquista del moi‘ imvesimenti

{Dolar Cost Average)

Messaggio Promogionale: if servizlo Dow-
bie Chonce & riservato af sottoscrittor] de!
Fordo Mediolanum Besi Brands & Medic-
lanum Intermational Funds. Prima dell‘ade-
slone leggere it Prospente Informative sul
sitg www bancamediolanum it ¢ pressa §
Fartify Banker®, L condiziont contrattunti
del Conie di Deposito sone riportate nei
Fogli Infarmativi dispontblli su! sito
wwwbancanediplanum it ¢ presso § Family
Bonker®. )

Yersamento minimp: curo 25,000

Un diploma, o meglic ancora una
lauraz; aver git lavorate per af-
meno un pale d'anpi, meglio se a
contdilo oon Ig gente, per esem-
plo nsl commercie; avere aimena
24 anni:sono qussti i requiski che
dave confenere If ‘curricuium vi-
laa' di ohi vuole diventare Family
Banker. Ma fa dotf parsonali -
chigste fion sone meno impor-
izl & comprendent: forma vo-
forttd oi diventare professionisti
compatent a realizzali, volonta of
creseore, spiiit of inizialva, ca-
- pam'é ol croars o man!anars re-

asslonlsfa ‘finanzlarie dol-Toizo
Hennio’, come tutt | meser
. -Cqpacl di dare grand] soddlstezio-
nl,.sl costritsce paftendo da-yna
“base @ saguende un mefodo ben
. precise .e impagnativo, Banca
1 Medilagum conosce bene que-
- +stomalodo; perchd ha fnvntato
- & colfdudato in trontann! 6 iavoro
+. Stl cAmpo & df SUCoss]
o Lo patcantuall dof promessi. gk
- .lesama obbiigatoric of Stato per
 gvelgere if lavoro df promotore fi-
: handlarde sonc ogni enno 6io-
.. queiti & anche nel 2010 hanro
- promiate fa proparazions che
lanca Mediolanum foinisco at-
$ [so Funivershta azl

- Solo i migliori candidati
saranno accettati

23,7% del resto del mercato; nel-
l'ullmsa sesslons, promosse i
64% MOU, contro-il 20% del re-
Sto del mercalo.
Possonc divertare Family Ban-
ker anche alcune figure profes-
slonalt spécifiche, porsone pra-
vanfenii dal seliore bancaro ¢
" promoloni finanziar, per | quall,
perelire, sonc previstt accordl!
economic! indhiduall che tengo-
| Ae conle delespsrienza o della
compelenze- gl acquisite daf
singol asplranti,
#'plano formativo: ¢ stalo messo |
& punto da MCU per ia figura dal
‘Family. Banker, che &, & sia vol-
18, uita creazions dii Banca Me- -
diolanum fa quals fin dalfa nascl-

- 1a porta un fmprigting’ ben proct-
60 nella sua erganfzzazions: for-
“nire al clignte ognl servizio ban-
-cario ‘e prodotic findnzigno per- |-
sonalizzato come, dove'g: quan-
dol cliente preferisce; Lin modal:
fo ¢ banca i cul pernc 8 Famr-
{y Bankar,

Chi diventa cliante Msdﬁoianum
dal momento in cul apre un con-

- fo, pud ‘andaro In banca’ senza,
spostars! da casa o daliufficio,

*sempiicemente usando intemet

o if tefetono, ma sopraliutlo pud
contare suU un Famfry Bankar
chie, oo I8 osig el

"Medivlarium Corporete
.rs!pf) agh, aspirantt Family

ey 78% MOUzeont

Letiitieg

La linea Collection raccoglie it meglic di oltre 20 tra le maggiort socletd specializzate aTivello internazionale

Investimenti: Best Brands, collezwne di eccellenze

Per soddisfare le eSIgenze di ogni chente e investitore privato, il guusto mix di Portafogllo in-otts diverse somzuom finanziare

Oltre 20 tra le pidt prestigiose
societh d'lnvestimento interna-
zlonali, ¢ 8 diverse tipologie di
Fondi comuni, dagli azionari aj
bilanciati. Per soddisfare esigen-
ze ¢ obictlivi di egni cliente ¢ di
ognd profilo d'investitore, Per
fornire a ciascuno il giusto m:x
di soluzioni finanziarie.

Sono i numeri ¢ fe qualith che
caratterizzzano la famigtia di fon-
di ‘Colléetion’ di Mediolanum
Best Brands. Fondi composti da
fondi di diverse Case (¢ per que-
sto, appunto, una ‘collezione’
mulli-marca), tatte altamente
qualificate, che in questo medo.
coneenirano ¢ meitone a dispo-
sizione del cliente ke differenti
specializzaziond ¢ swrategic di
gestione, All'interne di un'unica
soluzitne, uno degli 8 fondi
multi-marca, ¢ quindi all’inse-
gna della wassima diversifica-
2ione (a differenza defl'alira -
nea dinvestimento di Mediola-
num Best Brands, Ia finea ‘Se-
lection', gik tranata-su queste
pagine, composta invecs da 6
fendi mono-marca-dj altrettante
Case).

La gammz di fordi comuni del-
la linca’ Collection di Mediola-
nwn Best Brands, Janciata nel
settembre del 2008 proprio alla

" vigilia della fase pid acuta della

<risi dei mercati finanziari di
tuto il mondo, in questi due an-
ni, patticolarmente turbolenti ¢
delicali per il seltore, ha confec-
malc tulta a forza delia propria
strategia d'investimente: forpirs
alla ¢lientels fondi multi-marca,

dllanta slesso, svolge per Ju! un
tiglo fondementals. Dove o
quando Jf clisnts vuole. Per, ad

i gSamplor HehITNe” T “HRLAG,

un prestito, o predisporre un pia-
no pensionistico o per investire |
risparm. it Family Banker & if pro-
fosslonista che non fascla mal
sofo i clhients, e valuta ogni volta,
per ful @ con ki, ta soluzione pi
appropriata in base afle caratter-
stiche e alfg esigenze ol ogil sin-
golo cllante.

In una Banca strutturata In Gue-
$l0 modo, compelenza e dispor-
biitta dat Farmily Banker song indi-

ognuno dei quali tappresenta un
‘concentrato’ deile'varie caratte-
ristiche & competenze-delle oltre
venti socicth specializzate; bniti

aila consulenza personalizzata |

paranlita a egoi singolo cliente
dai 6mila Family Banker Me-
diolanin: presenti in maniera
capillare In i Ttakia,

Limportanza fondamentale di

-una consulenza adeguata ha tro-

vato un'enncsima dimestrazione
anche nel corso delle ulime set-
timene, quando a maggio il mez-
cato nazionale dei fondi comuni
d'investimento ha dovulo subire
una brusca contrazione e una fu-
g& da parte deglt investitors, che
5010 apparse soprattulto come

L'effetto emotive della crisi in |

Grecia ¢ ded contraceolpl dei
mercati, mentre Banca Mediola-
nwm, grazie alla consulenza dei
Family Banker, ha invece fatte

registrare un andamento in con-~

wotendenza e ancera una cresci-
ta nells raccolta finanziaria in
fondi, Non si tratta certo di an

episodio isolato ma di un 'wend”

che continuz ¢ i conferma or-
mai da anni. .

Per ciascuno degli 8 fondi che
compongono 1'offerta della li-
neq Collection di Mediolanur
Best Brands (di cui 4 azionar:
geografici, 3 bilanciati flessibili
¢ | azionario settoriale), ognuno
con caratiezistiche e specificity
diverse, Banca Mediclanum of-
fre ¢ cecellenze pid funzionali a

ogni soluzione ira wite le socies *

th partnier, in modo che ogni fon-
do contenga il meglic delle ri-

Notizie Modiclantm
a gura df Roberto Sclppa
rebarte.scippa@mediolanum.it

Quosts b una o informaiond
urlandate i ¢ul contorute
0500t D04 Krma

Lonsenza
b N SUQormanty per Imvastienoat!

non

sorse ¢ defl'offerta di tutte 1
Case coinvelte.
Un risultato che, in concreto,
nen & replicabile in un aliro mo-
de da parte di un sizgolo cliente,
perché per costituire un anslogo
mix in Portafoglio servirebbero
investimenti molle maggiori e
unz competenza approfondita,
da super espeito, su tutti i fondi
- disponibili. Altro che investi-
menti fai-da-te, soluzioni stan-
dardizzate per tukti, o una consu-
fenza approssimativa, che rap+
presentana i maggion rischi che
pud correre un dnvestitore priva-
to,
Le partnership avviate da Ban-
ca Mediolanum cos le mighiori

soticta d'investimento a-tivello
mondiale permettono un con-
fronic continug su strategie da
seguire € gestione delle risorse.

In guesto modo Medictanum
non & limita ad acquistare e di-
stribuire un prodotto di terzi,
ma pubd contare su un filo diret-
to ¢ un rapporto privilegiato
cho consentono di gestire gii
investimenti: dei ¢licnti non so-
le in base alle performance
passate, ma anche in base alle
strategie future.

Un'alleanza in grande stile che
rappresenta il valore aggiunto
della linea Collection di Me-
diolanum Best Brands, una col-
lezione di eccellenze. -

B

Protection Daylil 30 glugno nef 250
Family Sanker Office In tutta lalis. Te-
ma;-quanle.sel protetio contre | rischi?
Risposia: te lo dice If riséhlomelro. { ri-
schl sono-tant, af .presente & in pro-
spottiva. La penslone.-integrativa & or
mai una necessite, visto cho quella da
lavaro ‘sard, nel migliore del casl, di-
mezzata tispstio & oggl. In questo
campo, -Mediolanum offre. prodoll che
garanliscone sia l'aceumulo sia la pon-
sfong. Divers! |.rischl. prasenti, danpl
cha passono colpire.in persona, | benl;
i patrimonfo. Danni a cul-non sl pensa,
.ma che pogsonp ‘vepiiare fracapo
cuﬂo ‘Malattis; furto, tngendio, inclden-
ta, ‘imprevisii.varl. Meglio pensarc! pri-
ma..Senza drammatizzare, solo consa-
pevolazza e realismo. Por godere dav-

. ) W
IL 30 GIUGNO NEI FAMELY BANKER OFFICE

‘Protection Day’, un évento in tutta Italia
"'Un‘octasione per valutare [a propeia protezione contro i rischi

vara di quel chs 81 & costruito, senza
presccupazion! superfius. Come? Ba-
sta chledere al proprio Family Banker, .
& enirare in un Family Banker-Office
(wwwbancamedforanum I, clicea su
" “dove slamo” se'non ‘sal dove antlara), |
* Li, afiraverso Jl Yischiometro' if Family- |
Bankor Individiuér lo mistie pid-adatle
a te g afia fua famigha par anniare |
Hschl,-per 0ggi ¢ per doment, X
Come In tulii gii Open Day {iniziative -
_che [ clres Bmila Family, Banker orga”
- Dlgzane r’eyofarmenre), glf uffio! sena’
aperti a 1uthl, clienti e'nen, e Non ran-
¢4 i momentio ludice, per tutll un glaco-
con’premi In patio. Cha cosa? M‘a ung”
protezions, :naluraiments. {ng prole-
zione in linea-con la stagions. Fremio
findle: un viaggio alle Seyphelles,

: 5 ™ spenisabill. E so la disponibilila
PARTNERS 5 persenals a liberare if ciiente da
Aberdeen | Asmesbaosm ognl disaglo e ad ascollara ia sue-
" - -esigenza & una dote natursle, la
| Pl BLACKROCK | CAZENOVE compstans per proporgh fe solu-
Zion! plls adeguate & una congui-
L sfa, che richiede una formazione
(ows | ovenemy-| Al spprofonaiia o i aggior
L e continug @ puntuale.
_— . Come abbiamo visto dal Hsultatl
il | R Henemen A dagi esami, MOU & una realtd
lovesco, deccellenza nel pancrama Ha-
. Hano e lattivitd of formazione
%‘-—M,% m ﬁ“’ nen sl laterrompe con l'esama df
ANETTHENTS | P Stalo e Hinizio del lavoro ma an~
j 21 proseque, ©on olteg cento cor-
MorganStantey] FNADXS (PI M C O sf kn aula & on line, con lagglor-
: | . foe!t necessan
. I fovatonye it perché if Fa-mn}t Banker possa
¥ Schroders; Iltmcﬁhe% Emm svolgere sempre al meglic la
T e propiia attivita, A vantagglo suo
. o dei cliante.
IL"WORLD CORPORATE GOLF CHALLENGE' -
. e .’ :‘
‘Golf mondi le per le aziende

1l torneo prosegue con incantrl finc a settembre

“World Corpotate Golf Challan-
fonde, sponsor princlpaie Ban-
0N UNa sua rapprésenianza.
: .qul alle semifinall oif settembre: il
g:assaneﬂa of Padova e & Le Pavo:
Hl Golf C.'ub Asfago (Vicenza} e al-
Flavenna) Semifinail Il-2 settem-
ina di Alessandria e ai Golf Club
_e‘};‘gmbm al Franclacorla Golf - Ciub
ggic dei Madicl (Firenze). Finsle
la Repubblica Dominicena, ai-
g nola di costume riguardo &
lone del clrsuflo Internazionale: .
.ma di altissimo freito, Un po’
delle azfende, dove di donne
ne incontrano poche, ma df
questc & i tornge of golf per.
trasforiscono dalia serivania al
. www.absofulogolhiL. ’

_ Prossguone gl inzonirty

Questi g appuntan
24 ghigno al Golf-Gi
nigre df Prato; Il 2
FAdriatle Goif Ci
bre al Golf Ciub Vi
Lignano (Udins}, 1
{Erascla} o al Golf

azfands, dove. gif g
gresn PBJ' sapems




