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Presentata la nuova iniziativa di Banca Mediolanum per aiutare i sottoscrittori colpiti da una grave invalidita

Mutui, una garanzia esclusiva in pii

Un fondo di solidarieta a favore dei clienti che per sopraggiunti motivi di salute non possono pitt pagare le rate del

essun cliente Mediolanum
((N che abbia sottoscritto un
mutuo deve perdere la casa
a causa di una disgrazia improvvisa,
magar per un incidente o un infaro
che gl impedisce di pagare le rates.
Parola di Ennio Dors, presidente di
Banca Mediolanum, E allora: se stai
pagando un mutuo Mediolanum per
la tua prima casa, ¢ allimprovviso per
un'invalidita grave non puoi pit lavo-
rare, nessuno ti sfraterz, Debito
annullato, ipoteca cancellaa, la casa
resta tua, anzi: diventa tua. Per sem-
pre. Alla banca non devi pit niente
La tua casz non andra ad aggiungersi
alle 74mila che ultimamente sono
state colpite da un'ingiunzione per
messa all'asta: potrai continuare ad
abitarla, e ad abitarla da proprietario a
tuttd gli effetti. Lannuncio & stato dato
‘dallo stesso presidente di Medio-
lanum durante una conferenza stam-
pa.che si ¢ svoltaal teatro Manzoni di
Milano. Rivoluzionario? Daveroso,
t Doris, Che ha deciso di aprire un
ondo di solidariea, a partire dal
primo ottobre-prossimo, destinato ai
propri clienti mutuatari di prima casa
colpiti da malattie o infortuni che
determinino una grave invalidita per-
manente, per estinguere debiti residui
fino a 250mila euro.
1l Fondo sara inizialmente alimentato
dal 5 per mille della raccolta realizza-
ta con la vendita del nuove servizio
Double Chance (vedi articolo in que-
sta pagina). In altre parole, il mutuo
non costera di pit al cliente, sara la
banca a destinarvi una parte dei pro-
pri ricavi: 8 milioni di euro net prossi-
mi 22 anni per i mutuatari attuali, che
saliranno a 50 milioni con 1 mutui che
saranno nel frattempo sottoscritti. Gia
in giugno la banca aveva annunciato
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che dal primo setiembre avrebbe
ridotto inilateralmente, ciot auto-
maticamente, senza alcuna contrat-
tazione da parte del cliente, i mutui
bancari siaai clienti nuovi sia 3 quel-
li veechi, calcolando in 65 milioni-di
euro per i prossimi 22 anni il costo
delloperazione per la banca. Ora gli
mvestiment per 1 clienti salgono a
115 milioni.

Gia a tre settimane dallannuneio

 dell'abbassamento. dello ‘'spread’ e

quindi del.costo dei mutui per-le
famiglie, erano state 12mila le
richieste, la meta delle quali comple-
te di wti § dati necessari per proce-
dere. Auualmente superano le
5.000 unita | mui in laverazione:
«Cid significas. ha osservato Ennio
Doris, «che raddoppieremo o addi-
rittura triplicheremo. rispetto a pri-
ma, Cib va oltre le piti rosee aspetta-
tiver. Il fondo di solidariets Medio-
lanum sara diverso da tutti gli altr,

che di solito fanno distinzione fra
aspiranti beneficiari, De! resto tutd i
servizi Mediolanum sono diversi:
Mediolanum da a tutt le stesse iden-
tiche opportunita. ¥ la sua peculiari-
t, cio che la distingue da tutt gli
altd istituti di credito.

Ed ¢ il frutto di una scelta precisa,
avanguardia di un'etica del credito
che s diventasse tendenza dillusa
sowvertirebbe non solo Timmagine
ma la sostanza del rapporto. banca-
cliente, un rapporto in cui.ancora
Oggi toppo spesso il cliente assomi-
glia pit 2 un shiddite che a un citta-
dino. Per' un metivo semplice: la
SCarsa CONDSCENza se 10N ignoranza
generalizzata in materia di economia,
che davanti a uno sportello bancario,
aun estratto conto, a un rendiconto,
ol trasforma, tranne eccezioni, in
analfabeti che non possono fare alro
che fidarsi. «Per tradiziones ha
dichiarato Doris, «i setvizi bancari

“Tultima risoluzione: quella di azzera-

Per un cliente che non mastichi di
finanza, & difficile persino controllare
gh interessi del conto corrente. In
questo medo si creano delle discn-
minazioni. 1l laureato in economia
riuscira ssmpre a ottenete condizioni
pili vantaggiose rispelto a chi della
materia non conosce nulla, Ebbene»
ha continuate il presidente di Banca
Mediolarium, «a tutti i restr clienti
noi offiamo e medesime condizio-
nis. Nessun cliente a Mediolanum
viene' pnvilegiato né penalizzato. 1l
governatore della Banca d'lalia
Mario Draghi recentemente ha racco-
mandato alle banche di operare per
l'eliminazione delle commissioni di
massime scoperto: ebbene, Banca
Medio-lanum non le ha mai applica-
te, € anche qui sta la differenza.

Per la banca milanese, i clienti s
distinguono soltanto per le rispettive,
individuali esigenze. Di qui la crea-
zione del Family Banker, consulente
personale a tutro tondo. Di qui tutt
gh altri servizi e anche le ultime ini-
ziative, come la niduzione ,per tud
delle rate del mutuo. E da qui anche

sono complmm.. poco comprensibili. ‘

re il debito per chi, pitt sfortunato,
fino a ieri avrebbe dovuta subire
anche il trauma di ritrovarsi senza un
tetto. In America lo chiamano
Welfare, per Mediolanum & un valo-
te. Un valore vero, importante alme-
no quante quelli che si tengono in
cassalorte. Un Wellare inedito, -né
statale né aziendale, unico nel pano-
rama -bancario. Talmente unico da
non avere ancora un aggettivo che lo”
connoti. Paco importa: importa inve-
ce che esista, sia una realta
Naturalmente con la_speranz, per
wtti, di non averne mai bisogno
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Un nyovo servizio finanziario con tasso aggiornato ogni 3 mesi alle migliori condizioni di mercato

Double Chance, per non perdere il treno

Per investire in maniera graduale nel tempo e sui-mercati azionari internazionali

n NUOVO servizio finanziarm.

denominato Double Chance,
U doppia opportunie, che ri-
chiama un celebre film e consente
di investire gradualmente nei mer-
cati azionari, diversificando ‘sugli
scenan internazionali, beneficiando
nel contempo di un rendimento
certo, a tassi molto vantaggiost, sul
capitale destinato a questi investi-
menti.
Sempre alle migliori condizioni del
mercato, ¢ anche in una situazione,
come quella attuale, di correzione
delle Borse e tassi monetari interes-
santi. Nel [ilm intitolate ‘Olre il
giardino’, il giardiniere ‘Chance’
interpretato da Peter Sellers amava
osservare che «dopo l'autunno e
Vinverno, viene sempre la primave-
ra ¢ lz bella stagiones, in un ciclo
che si ripete ¢ alterna periodi freddi
e difficili a quelli pit caldi e favore-
voli, e che «se le radici non vengo-
no recise, dopo il gelo e il brutto
tempo, futto rifiorisce come e

- meglio di prima», per crescere

ancora di pii.
E un altro personaggio del film, un
facoltoso uomo  d'affari, “applicava
allora questa metafora all'economia
¢ al sigtema capitalistico, sottoline-
ando che, allo stesso modo, se il
sistema mon viene intaccato nelle
sue fondamenta, ogni periodo di
crisi ¢ di difficolta & poi sempre
seguito da una fase di crescita e svi-
luppe ancora pit forte e sostenuta
di prima. E la metafora risulta-quan-
1o mat appropriata
E, del resto, I'andamento storico dei
mercati finanzian di utto il mondo,
che a lunghi periodi “caldi’ e di cre-
scita, rapj resentati nel classico gra-
fico di-Borsa da una linea che tende
a salire progressivamente, alterna
periodicamente alcune, e al con-
fronto molto pidt brevi, fasi di ral-
lentamento. di frenata e di ‘raffred-

L'andamento stori
d‘dimm(msn}.plulunghlemnsbmm con nuovi massimi per valori dei listini azionari e rendimenti

La linea del progressp cresce sempre

Indice MSCI World Total Retum in USD

Valori di fine mese dal 31-12-1925 al 30-6-2008 -

damento’, prima che il sistema
riprenda la sua corsa al rialzo.
Investire nei momenti di-correzio-
ne & quindi il modo migliore per
approfittare pienamente dei suc-
cessivi momenti di ripresa

Ed ¢ anche la strategia di gestione
degli invesrimenti- sostenuta e
promossa da Banca Mediolanum,
una strategia di lunge periodo,
dato che in un arco di tempo di
diversi anni, i dati storici e le ana-
lisi finanziarie lo dimostrano,
mercati ¢ rendimenti crescono
sempre, per nuovi e consistenti
guadagni, soprattutio per chi ha
sapulo ‘seminare’ durante la sta-
gione [redda, ¢ poi raccoglierne i
{rutti quando i tempi sono matu-
1i. Naturalmente sarebbe ottimale
riuscire a investire quando azioni e

valori di mercato sono ai minimi,
appena prima della ripresa, ma &
impossibile prevedere quando le
crisi finiranno: Vunica soluzione &
quindi suddividere il proprio inve-
stimento in pill momenti, per otte-

" nere una media il pid vantaggiosa

possibile.

E per ricavare il massimo dei gua-
dagni e del raccolto quando i mer-
cati tomano improvvisamente e
velocemente a salire, i risparmiato-
ri e gli investitori pit accorti, e ben
consighiati dagli esperti del seutore,
devono gia avere in tasca i titolie le
azioni che miprendono a correre,
proprio per valorizzare e capitaliz-
zare al massimo e fin da subito il
‘rimbalzo' dei mercati, che dai
minimi Crescono Verso NUOVI mas-
simi. E da tutte queste considera-

Dati in percentuale,

banmdnhdalleBomeMSCleid a:panndrlbl.t)dlrﬂlletﬂamc seguono sempre perio-

zioni, e dall'analisi approfondita
dei mercati, che nasce Double
Chance, il nuovo servizio finanzia-
rio di Banca Mediolanum per inve-
stimenti 2 lungo termine (10 anni),
dal nome ispirata proprio al giardi-
niere ‘esperto e lungimirante di
*Oltre il giardino'.

Double Chanee ¢ frutto della col-
laborazione con BlackRock, JPMor-
gan Asset Management e Morgan
Stanley Investment Management,
gia partner di Mediolanum per 1
fondi di fondi Global Selection.

Si tratta di una soluzione diivesti-
mento che prevede da pare dei
sattoscrittori il deposito di un capi-
tale (2 partire da 25mila euro) su
un conto remunerato di Banca
Mediolanum al 1assp minimo del
5% garantito per 2 anni sulle gia-

multuo

IL I.INTO DEI MERCATI

dr Antone!ln Zunmu'

“fing. alla i fm.dlagnsmpemhe;,em
bcava the | mercati‘stessers fifiet-

tendo paudre_plu omeno reall di ogns

possibill
ipotesi

cenze, o al tasso Euribor & tre me-

'si, se piu alto. Un sistema per dssi-

curare in ogni caso le migliort con-
dizioni del mercato.
Obiettivo del servizio ¢ quello di

realizzare investimenti periodici-

sui mercati azionan internazionali,
utilizzando i nuovi fondi azienari
globali nati in collaborazione con
le tre prestigiose Case di gestione
del risparmic.

11 cliente puo scegliere la durata
della soluzione (3, 6, 12, 18 o 24

‘|cmes: unapamamrmﬂgme

P |’" 500 condiifrebbe 2 una -
Caduta fino a 1.160; ¢ioé Gai mas-
simi di 1,550 la pero'!a isarebbe
del 25% e da inizio: anno. del.
1122.5%. Secondo me il mese pﬁ‘ --

al nschio del singole sottoscrittore,
€aso per caso. -

Tutte misure e prou_dur: a (utela
del cliente, che Banca Medio-
lanum mette sempre al centro del
proprio servizio, della propria
assistenza ¢ consulenza, con gli
altre 6,500 Family Banker presen-
1 in tutto il territerio nazionale.
Ogni giardino fiorito, come diceva
Peter Sellers, va del resto curato in
ogni dettaglio.

mesi), con quote di inv nto
non concentrate in un unico
momento, ma frazionate nel tem-
po: inquesto modo, l'investimento
viene ottimizzato slruttando ap-
pieno la volaiilita' der mercati, e
otenendo prezzi d'ingresso medi
pitt favarevoli.

Come per ogni alita soluzione
finanziaria,. vanno osservate le
regole di base: occorre leggere at-
tentamente le indicazioni contenu-
te nel prospetto informativo, e
seguire le indicazioni del Family
Banker Mediolanum, che ha l'ob-

Selezione e Reclutamento:
1el. 840.700 700.
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