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A due anni dal lancio dell'esclusiva soluzione d'investimento il bilancio & decisamente positivo. La forza di partnership prestigiose

Best Brands, una strategia vincente sui mercati

Gestori di eccellenza insieme alla capacita di Banca Mediolanum e dei Family Banker di affiancare Il cliente nelle scelte di pianificazione finanziaria

8 Due anni fa, nel marzo 2008,
Banca Mediolanum lanciava
Best Brands, una innovativa ed
esclusiva soluzione di investi-
mento, una gamma composta
da Fondi di Fondi, in partner-

ship e stretta sinergia con tre

delle maggiori e pill prestigiose
societd di gestione finanziaria a
livello mondiale: BlackRock,
J.P, Morgan Asset Manage-
ment ¢ Morgan Stanley Inve-
stment Management. Tre co-
lossi del settore che hanno
messe in questo modo a dispo-
sizione dei clienti Mediola-
num, attraverso altrettanti ac-
cordi di co-branding ¢ partner-
ship distinte, tutte le loro com-
petenze e potenzialith nel cam-
po degli investimenti finanziar
¢ dei Fondi comuni d’investi-
mento. B

Best Brands, I 1 ‘mi-

8 Blackﬁock

¥ Andrea Vigand, Coun-
try Head per I'ftalia di
BlackRock: «ll Fondo di
Fonoi che BlackRock ha
realizzato per Best
Brands di Banca Me-
diolanum-  offre, in
un'unica soluzione d'in-
vestimento, il meglio
dell'intara nostra gam-
ma di prodotti. In que-
sto mode, BlackRock
mette a disposizione
del cliente finale la mi-
gliore allocazione di
portafoglio, in termini
di peso delle principali
asset class azionarie
dnvarsmcare per stile, area geografica e capitaliz-

Andrea Vigand

gliori marchi’, hnpmpno]aca—
ratteristica e la forza di offrirea
ogni singolo clienté e investito-
re le migliori opportunita a li-
vello mondiale. Un’offerta e un
ventaglic di soluzioni finanzia-
tie che nel settembre 2008 si
sono poi ampliati ed estesi al-
traverso accordi con un totale
di 18 ra le principali societh di

di Lesperlnnza di investimento
premiante offerta da BlackRock sommata alla ca-
pacita di Banca Mediolanum di affiancare il clien-

teranno di cogliere ancora nuove opportunita at-
traverso lo sviluppe di questa strategia vincente,
che continua a premiara BlackRock come eccel-
lente gestore di portafogli e i Family Banker di
Banca Mediolanum come eccellenti gestori di re-

te nelle scelte di pianificazione finanziaria permet-

J.P. Morgan Asset Management s

® Massimo Greco, Coun-
fry Head di J.P. Mo.-gan
Asset Management Ha-
lia: «Anche in un periodo
cdotico per | mercati fi-
nanziari di tutto il mondao,
come quello che ha ca-
ratterizzato questi ultimi
due anni, Best Brands si
@& rivelato un ottimo pro-
dotto d'investimento pro-
prio per gli elementi & le
peculiarita che lo caratte-
rizzano e lo rendono uni-
co. Innanzitutio & il risul-
tato della forte partner-
ship awiala tra Banca
Mediolanum e J.F Mor-
gan Asset Management, che in questo modo hanno
unito risorse @ competenze specifiche al servizio del
cliente finale. Inoftre la composizione e gestione pon-
derata dei vari portafogli finanziari def clienti, da parte
di J.P. Morgan Asset Management, altraverso i Fondi
di Best Brands, distribuiti in larga misura in forma di
Pac, di Piani of accurnule del capitale, ha permesso al-
la clientela di investire sui mercatl finanziari in maniera
efficients, strutiurata e graduale nel tempo. E tutio cid,
nonostante anche i periodi piti instabili dei mercati, ha

Massimo Greco

Morgan Stanley Investment Management |

W Vittorio Ambrogi, re-
sponsabile di Morgan
Stanley  Investment
Management per il
Sud Europa: «Best
Brands rappresenta
una soluzione d'inve-
stimento efficace, pre-
miante e vincente per-
ché unisce qualita e
risorse diverse all'in-
terno di un unico stru-
mento finanziario:
mette insfeme, e valo-
rizza al meglio, Ia
grande conoscenza e
vicinanza al cliente, @  Vittorio Ambrogi
la forza distributiva e
commerciale, da parte di Banca Mediclanum, con le
capacita di ‘asset allocation’ e composizione del por-
tafoglio finanziario, per ogni profilo di investitore, da
parte di una granda socleté di gestiona di livello inter-
nazionale come Morgan Stanley Investment Mana-
gement. E una formula d'investimento che, compren-
dendo.al suo interno l'offerta dei nostri Fondi comu-
ni, ci permaette di mettere a disposizione del cliente fi-
" nale il meglio delle nostre capacita di gestione finan-

lazioni umane=.

permesso ottimi risultati e rendimentis.

Zziaria in un unico prodofto, che quindi risulta estre-
mamente competitivo e vantaggioso». i

gestione i li, & oggi
il portafoglio investimenti di
Best Brands arriva a compren-
dere 13 diverse tipologie di
Fondi. 1l tempo, alla prova dei
fatti, & il givdice migliore, an-
che nei mercati finanziari, e a
distanza di due anni dal lancio
di Best Brands il bilancio, in
termini di risultati e perfor-
mance d'investimento per i
clienti finali, non smentisce le
attese ed & decisamente positi-
vo. La logica e la strategia
d'investimento che sono alla
base di Best Brands, vale a di-
e unire in un unico prodotto fi-
nanziario le risorse e potenzia-
litx di Banca Mediolanum con
quelle delle maggiori societ di
gestione a livello mondiale, si
sone fivelate vincenti. E hanno
portato a risultati di assoluto ni-
lievo per la clientela, anche in
un periodo delicato ¢ instabile
per i mercati finanziari, come
quello che ha caratterizzato
questi ultimi due anni,

La raccolta finanziaria e d'in-
vestimento sui.3 Fondi di Fon-
di (denominati Global Selec-
tion) predisposti rispettivamen-
te da BlackRock, J.P. Morgan
Asset Management e Morgan
Stanley Investment Manage-
ment all’interno dell’offerta di
Best Brands, -in guesti due an-
ni, ammonta a circa un miliar-
do di euro, E ai Fondi di Fondi
Best Brands i clienti di Banca
Mediolanum possono poi abbi-

nare, dal luglio 2008, Double
Chance, I'innovative servizio
di investimento che, attraverso
un ingresso frazionato e pro-
grammato nei mercali azionari,

ha consentito ai clienti di otte-
nere oftime soddisfazioni an-
che in un periodo delicato dei
mercati. Infatti se un investito-
e avesse investito il proprio

importo di capitale aitraverso
un unico versamento nel perio-
do precedente alla crisi Leh-
man-Brothers a distanza di
quasi 2 anni si pud calcolare

che avrgbbe poco pill che recu-
perato I'importo del suo inve-
stimento. Se invece lo stesso
investitore avesse scelto il ser-
vizio Double Chance avrebbe

avuto rsultati ben superiori,
vale a dire nell’ordine del 25%
con Double Chance a 12 mesi,
€ 20% se avesse scelto una du-
rata di 2 anni,

Un bilancio. decisamente sod-
disfacente, che offre a clientie
investitori la possibilith concre-
ta di coglicre le nuove opportu-
nita future.

Freedom, il conto corrente che premia il cliente

Tutte le operazioni e i servizi di un conto tradizicnale, dai bonifici alle carte di credito. Trasparenza totale e interessi sempre aggiornati

B Basta guardare all’offerta
del mercato: & piena di conti
correnti che hanno un tasso
d'interesse netto microscapi-
co, vicino allo zero. Oppure
conti di deposito con un ren-
dimento leggermente pii alto
ma che bloccano il capitale
versato, che quindi non si pud
spendere e utilizzare per un
certo periodo (anche fino a un
anno e oltre) ma deve restare
fermo. O anche conti con in-
teressi pit allettanti ma riser-
vati solo ai nuovi clienti o va-
lidi solo per qualche mese. In
pratica, valori spesso a condi-
zioni promozionali, come

" un'offerta di lancio o d'in-

gresso, mentre per chi ha gm
il conto aperto da un po” di
tempo la remunerazione risul-
1a decisamente diversa e pill
bassa.

Basta guardarsi attorno, in-

somma, per constatare e com-
prendere quanto sia conve-
niente, completo e vantaggio-
so il conto corrente Freedom
di Banca Mediolanum.
Collegato alla polizza Medio-
lanum Plus di Mediolanum
Vita S.p.a. (che non costa
nulla; e non vincola il ca-
pitale), alla liquidita in
giacenza oltre i 15mi-
la euro (e fino a un
milione di euro) ni-
conosce un rendi-
mento ai livelli pin
elevati tra quelli di-
sponibili sul merca-
to, attualmente fissato
al 2% npetto (per il tri-
mestre fino al prossimo 30
giugno), e che viene aggior-
nato ogni tre mesi, al variare
dello scenario generale e dei-
I'Euribor (I'indice di riferi-
mento europeo del costo del

denaro), proprio per poter of-

*frire sempre al cliente le con-

dizioni pid premianti. Una ci-
fra che stacca ‘net-
tamen-

te’, @
proprio il caso di dirlo, le va-
rie remunerazioni offerte da
altre banche, garantisce inte-
ressi molto pii alti di quelli di

Assegnali i premi MF Insurance Awards 7

Mediolanum S| p a. ‘Compagnla di valore’ 2010

W Si ¢ svolta il 12 aprile scor-
so l'edizione 2010 di MF In-
surance Awards. A Mediola-
num Spa il premio ‘Compa-
gnia di Valore’ per la migiiore
performance media annua.
Ha partecipato alla cerimonia
@ ritirato if premio Ennic Do-
ris, amministratore delegato
della compagnia quotala alla
Borsa di Miiano, il quale ha
dichiarato che stanno per
aprirsl’ opportunita straordi-
narie nel campo della previ-
denza privata, legate allal-

Il presidente del Gruppo Mediclanum, Ennio Dorls, ritira Il premio

atd miserevole, in vista del-
linavitabile taglio delle pen-
sioni pubbliche, della revisio-

- lungamento della vita sempre  ne degli indici di sopravviven-
pill rapido. za e dellinnalzamento dei-
«[ giovani che non p f'eta pensionabile» ha osser-
no a dei piani previdenziali ri-  vato Ennio Doris, avvertendo
‘schiano di vivere una quarta  che «i quarantenni di oggi de-

vono rifare attentamente | lo-
ro calcoli Ipotizzando che la
loro pensione si possa ridurre

alla meta o addirittura a un
terzon.

Di qui la grande, storica op-
portunita per le compagnie
di assicurazione, in grado di
coslruire proposte previden-
ziali integrative o addirittura
sostitutive.

altri conti correnti.

Basti pensare che il conto cor-
rente Freedom offre atiual-
mente un lasso del 2% netto

importante - parlare di
valori netti perché &
quanto rimane ef-
fettivamente in ta-
sca al cliente,
mentre in questo
periodo 1'Euribor
viaggia attorno
quota 0,6%. In so-
stanza, ['interesse
collegato al conto
corrente Freedom, attra-
verso la polizza Med.mla-
num Plus, & pari a 1,4 punti
percentuali in pid dell"Buri-
bor (pilt del triplo), che & il
valore di riferimento europeo
anche per gli interessi banca-
ri. B sono condizioni valide
per tutti i titolari del conto,

(pari al 2,73% lordo*), ed &

vecchi e nuovi, non solianto
per gli ultimi arrivati,
Non solo. Altri numeri,. altri

calcoli, dimostrano la conve-

nienza del conto di Banca
Mediolanum; cifre alla mano.
In questo periodo, per avere
sui propri risparmi e investi-
menti un interesse analogo,

suiTi- |

giornamento degli interessi:
mentre con altri conti correnti
disponibili sul mercato il cal-
colo e il riconoscimento degli
interessi maturati viene effet-
tuato dopo mesi o alla fine
dell’anne, con il conto cor-
rente Freedom il cliente ha i
propri interessi aggiornati

un 2% petto, p d
toli di Stato italiani, & neces-
sario investire su Btp a 5 anni.
A un anno dal suo esordio sul
mercato, nel marzo 2009, il
conlo corrénte Freedom con-
ferma in pieno tutta la-propria
convenienza & condizioni a
favore del cliente del tutio
concorrenziali. - Prevede 'la
piena operativité bancaria

. (anche qui, a differenza di un

conto di deposito) ¢ compren-
de tutte le funzioni di un con-
to corrente tradizionale (pre-
levamenti, bonifici, accrediti,
assegni, Bancomat e carte di
credito). A condizioni del tut-
to trasparenti. Costo del confo
corrente:’ zero, coniuna gia-
cenza media pari a 15mila eu-

TO O con un patrimonio gesti-

to oltre i 30mila euro. Negli
altri casi: 7,50 euro al mese.

* Principali operazioni banca-

rie, come prelievi Bancomat,
bonifici, Rid, pagamento
utenze: gratyite. Disponibilita
delle FreedomCard, carte di
credito e Bapcomat, e la pos-
sibilita di personalizzarle con
la foto del, titolare per una
maggiore sicurezza, oltre a ri-
cevere Sms di avviso gratuiti
dopo ogni operazione banca-
riaeffettuata,

In piil, Freedom non & un con-
to, s0lo’ online, perché i pro-
fessionisti del Banking Cen-
ter ¢ i-Family Banker Medio-
lanum sono sempre a disposi-

‘zione di Ggni cliente per tutta
I

ia nella

giomo per
g:onm e sono subito disponi-
bili. Un vantaggio che valo-
rizza ancora di pidl [a liquiditd
in giacenza, a favore del
cliente, e non della banca che
gestisce il servizio.

Notizie Mediolanum
acura di
Roberlo Scippa
roberto.scippa@mediclanum.it

gestione del conto ¢ nell'ef-
fettuare tutte le operazioni.

La totale trasparenza e condi-
zioni favorevoli per il cliente

* sono anche offerte nell’ag-




