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Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un’alta remunerazione sulle somme oltre | 15mila euro grazie alla polizza Mediolanum Plus

Conto Freedom, remunerativo e solidale

Per ogni nuovo conto corrente sottoseritto Banca Mediolanum garantira 'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti

B Quando il cliente & soddisfato,
anche i risultati per la banca ne
beneficeranno. Quindi: la soddi-
sfazione della clientels, di ogoi
singolo nsparmiatore ¢ investito-
re, come fulcro di mitto. Come
punto di riferimento di ogni atti-
vitd, offerta e soluzione fnanzia-
ria. E questa I filosofiz che sta
alla base delle attivitk ¢ delle
scelte di Banca Mediolanum.
1l cliente al centro del servi-
Zio bancario, con le sue esi-
genze, interessi e aspettati-
ve. A cui dare risposte effica-
i, v ose, conveaienti.
[Ed & ia logica ¢ il principio su
cui si fonda anche il conto cot-
rente Freedom che, grazie al
oollegamento con la polizza Me-
diolanum Plus di Mediolanum
Vita $.p.a. (che al cliente non co-
sta nufla, ¢ non vincola il capita-
Ie), afla liquiditd in giacenza ol-
tre i 15mila eoro (e fino 3 un mi-
lione) & in grado di offrire, sem-
pre, un tasso di remunerazione ai
Livelli pitt elevati tr2 quelli dispo-
nibili sul mercato bancario. Sen-
za bloceare o vincolare | rispar-
mi versati, come succede invece
con an conto di deposilo o come
molte offerte online. Una rispo-
sta molto concreta ¢ Langibile al-
je esigenze ¢ aSpaiAIVE Geia
clientela.
I tassq di remunemzione del
conto comente Preedom® non &
fisso ¢ sempre uguale nel tempo,
ma viene calcolato ogni tre mesi
proprio per offrire al cotrentista
le migliori éondizioni possibili,
in relazione agli scenari ¢ ai tas-
si di mercato, ¢ all’andamento

. dell’Earibor. (Uindice di rifen-
mento europeo del costo del de-
naro).

Per I'ultimo trimestre del 2010,

fino al prossimo 31 dicembre, il

ardinario corrisponde al 3% lor-
do. Cifte che sveftano sempre fi-
spetio a quanto disponibile sul

mercato 4
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E, olire all'ec-

cezionale livello di convenienza,

i vantaggi del codto corrente

Freedom riguardano anche e

condizioni dell’operativitd ban-  Potendo sempre scegliere libera-
caria. Costo del conto corrents:  mente il modo con cui ‘entrare’
in banca: intemet, telefono, Ban-

king Ceater

telli convenzionati (oltre 15mila
in toita ftalia). E in pi
fASSIma rang
za di fiducia, il Family Banker
(una rete di circa Smila profes-
sionistl finanziag, in wite le cit-
1 ¢ province del Pacse) segue e
assiste personalmente ogai sin-
golo cliente, in maniera costan-
L te e continuativa nel tempo.
;;: Ma le notevoli differenze ri-
: .,‘:2 spetto al resto del mercato
. bancario e finanziario non
_:?! finigcona qui. Per ogni nuo-
¥ o conto corrente Freedom
che verrd aperto, fino al 31
marzo 2011, Bancs Mediolz-
num garantid un mese di
scuola a un bambino di Haiti,
sastenenda e attivita della Fon-
dazione Prancesca Rava N.P.H.
Ttatia Onlus, in stretta collabo-
razione con Fondazione Medio-

2zero, con una giacenza media
pari a 15mila evro, o con un pg-
trimonio finanziario gestito ol-
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tre i 30mila eoro. Negli

Per ogni muovo conto corrente Fresdom che varrd , fina of 31
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altri casi: 7,50 euro al mese, tut-

1o incluso. Principali operazioni professionist lanum. In sostanza, convenien-
bencarie, prelievi B bo-  specializzati, & disposizi za, vantaggi e solidarietd, insie-
nifici, Rid, pagamento utenze:  lunedi al venerdi, dalle 8 alle 22,  me in un conto corrente. Unico,
gratuite. ¢ anche il sabalo mattina), spor-  softo Lwtti gli aspetti. X
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Intervista con Massimo Grandis, amministratore delegato di Mediolanum Assicurazioni, che illustra i vantaggi delle polizze di protezione

“Regola n.1: proteggere il proprio tenore di vita”

B «l.o dice anche la normativa
europea sulla consulenza finan-
riaria: prima di ko va profetto
il ténore di vita preseate del cit-
tadino. Poi si pud pensare alla
pensione (tenore di vits futuro),
infine 2 valorizzare il suo patri-
monio (investimenti redditizi}»
dichiara Massimo Grandis, am-
ministratore delegato di Medio-
lanum Assicurazioni, che non
fa parte del Gruppo Mediola-
num ma opera prevalentemente

con i Family Babker. Si wuatia
del resto di un principio al qua-
le si attiene (o dovrebbe atte-
nersi) ciascun ‘bonus pater fa-
milias’, dal quale ci si aspetta
cura & saggezza; ma anche il
‘reasonsble man’ degli mglesi,
che si fa guidare dal buon senso.
In altre parole: dovere del capo-
famiglia, dal cui senso di ‘re-
sponsabilita dipende la qualita
dell'esistenza di coniuge e figli,
& garantire alla famigliz il man-

tenimento. del livello di vita.

E come si fa, in un momento
come V'attwale in cui Crisi finan-
ziaria ed economica st accaval-
lano e moltiplicano i loro effet-
1i? Le ‘polizze di protezione®
SONO UMA riSposta. .
Autorevoli ricerche rivelano
che se quattro 2nni fa era 'no’ la
risposta dell’italiano medio alla
domanda ‘sente il bisogao di
proteggersil’, oggi & si", con i
dubbi che ne conseguona: con

tasso di remunecazione per chi &
gid da tearpo titolare del conto
pisolta pari all’1,825% netto, un
valore che raffrontato alle condi-
zioni di un conto corrente ordi-
nario comisponde al 2,50% lor-
do.

In pid per i ndovi correntisti, che
apriranno per la prima volta un
conto corrente Freedom, fa re
ounerazione delle somme in
giacenza oltre i 15mila éuro ri-
sulta ancors pid vantaggiosa,
con un tasso di remunerazione
del 2,200 netto, che rispetia alle
condizioni di un conto corrente

Parma ha il suo primo
Office, grozie al lavoro

iolanum che fa capo
di Parma e provincia.
fox 0521.18.02.501), e

rappresenta un punto di
quale trovare sempre |'cs:

del Pluppo di Family Banker di

?:r Andrea Zini. Composto do 23 pro-
ssionisti che si occupana di tutta ['area

Lo nuovo struttura i trova in
Ruini 7/A {telefono: 0521.18.02.500;

potenziali clienti di Banca Mediolanum

Parma ha il suo primo Family Banker Office

Family Banker
e all'impegno
nea
al Team mano-

iozza
per i clienti &

riferimento nel
sisfenza neces

saria per quanto riguarda ogni esigen- ,
di risparmio, investimenti,
protezione e pravidanza.

za in tema

e

chi mi assicura? poss) permet-
termelo? basterd va’assicura-
zione?

Quando si (ratta di ragionare di
assicurazioni, il primo passo &
fare ordine.

«Mediolanum Assicurazioni»
spiega Massimo Grandis, «ha
ordinato i rischi in e filoni:
della persons, del patdmonio,
dei beni, ¢ ha predisposto uno
strumento, il “Protection Easy

* Tool’, che, come un navigstore,

con poche domande mirare
identifica il grade di rischio in

cui si oolloes il cliente. ‘Una -

specie di tom-tom della sicu-
rezza che rivela a ciascuno in
quale dei tré ambiti i & pid,
meno o per nulla proteftis.

1 rischi per la persona possona
essere gli infortuni, le malatie,
@li interventi chirurgici; quelli
del patrimonio, la capacita di
produrre reddito; quelli dei be-
ni riguardano la casa, a respon
sahilith civile e cosi via. Rischi
che possono roinacciare il man-
tenimento del livello di vita,
che possono azzerare il frutto di

una vita di lavoro, se non s pud
contare su di upa protezione
adeguala.

Quali sono le caratteristiche
delle protezioni di Mediolznum
Assicurazioni? «La chiarezza
innanzituttos risponde I'ammi-

condiziont i comprendere 1
servizio acquisiato. Un pato di
chiarezza coo il nostro clieates.
La preoccupazionie di ogni assi-
curato & il tempo che gli ci vor-
r per essere indennizzato. «Le
nostre polizze hanno delle pre-
rogative nella gestione dei s
stri, che riguardano il modo, la
velocitd e Pefficacia. Entro dic-
ci giorni dalla denuncia il clien- .
te riceve il nome del nostro 1i-
quidatore che seguira il suo ca-
0, con Wit § nfenmenti per
contartarlo. Quanto ai tempi di
chiusora di un caso, sono la
meth dei tempi italiani. Per
quanto riguarda Vefficacia, il
cliente ha la sicurezza che la
protezione viene aftivala com-

delegato, «ab
registrato il marchio Polizee
Tonde 2 indicare, per ogni no-
stro prodolto in gamme, soa
chiave di lettura semplice ed of-
ficace. Atiraverso qualifo sem-
plici domande; A cosa serve,
Cosa offre, Cosa 2 richiesto,
Cosa fare in caso di sinistro, il
cliente da subito & messo nelle

Fondi d'investimento: i vantagai della partne
® Oqgi i risparmiatore pud investire in tutte
ici di

le aree g

nazignale possono avere.

lato Banca Mediol

g 12 & nei settori ec
tutto il mondo. Ad esempio, nei Paesi e nelle
Borse del ‘mercati emergenti’, che hanno
economie nazionali @ ‘trend’ di sviluppo con
interessanti opportunita e prospettive di cre-
scita. Per farlo con efficacia occorre avere
una presenza fisica sul territorio, valigissimi
“team’ di gestiona e un ‘know-how’ specifico
che solo grandissime aziende a fivelio inter-

«Da qui l'alleanza strategica che ha genera-
to i fondi di fondi Best Brands Collection, isti-
tuiti da Mediolanum International Funds a
partire dal settembre 2008~ spiega Vittorio Gaudio, responsabile Area
Palrimoni Finanziari Clientela di Banca Mediolanum, =che vede da un

ym, che ha ia grande capacita di con-

Vikocio Gaudi

sulenza nei confronti del clienti attraverso i propri Famity Banker, dali'al-
tro'le grandi Case di gestione internazionali, che hanno dimostrato di
avere ‘know-how’ @ dimensioni tali da garantire risuftati di eccellenzax»,
Uno dei grandi vantaggi di investire nei fondi di fondi Best Brands Col-
lection consiste nel fatta che ogni cliente ha la possibilita di accedere,
gestionali a livel- .

alle migliori p

un UNico p

composta da fondi di oftre 25 p g
questo, appunto, una ‘coflezione’ multi-

lo internazionale, secondo un approcclo evoluto & innovativo all*archi-
tettura aperta’. Lintera gamma Best Brands Collection & attuaimente

io

societa d'i

Goldman Sachs.

diante un rigoroso p

mento: | fondi di fondi con un app di
& | fondi di fondi che investono prevalentemente in specifiche aree geo-
grafiche (tra cui le Borse emergenti) e seftorfali, con fa collaborazione
di importanti Case di gestione internazionati, come Aberdeen, Fidelity &

marca), che sono scelle da Me-
o di selezione & una conoscen-
za diretta. e che mettono a disposizione del cliente le lora differenti spe-
cializzazioni di gestione (ogni singolo portafoglio finanziario contiene, in
media, tra 8 e 12 fondi sottostanti di altrettanti partner). E, allinterna dei
fondi Bast Brands Collection, ¢l sona due principali soluzioni d'investi-

(e per

duale al comparto

Best Brands Collection, ‘mix’ vincente sui mercati

rship con oltre 25 societa specializzate tra cui Aberdeen, Fidelity e Goldman Sachs

Chiave di volta di queste prero-
gative & il Family Banker, che
Grandis definisce ‘wtore della
sicurezza’ del cliente; in wpe le
fasi. All'mizto, quando, in sin-
tonia eon le direttive europes,
invita il cliente a riflettere sulla
necsasita di garantirsi il lvello
di vita raggiunto e di porre que-
sla attenzione come primo pas-
0 sulla strada di una buona go

stione economico-fipanziana
delia famigha. B il Family Ban-
ker & [a persona pi adatta per
fare cid: «Sa interpretare i biso-
gni della persona, della fami-
glia ¢ individuare la soluzione,
fra quelle proposte dal mercato,
pits adattas.

Ma ia sua ufilith si vede anche
in seguito, quando avvicne il si-
nistro. Da quel momento, pid

* che mai, il Family Banker con-

divide col cliente ogni fase del-
la questione, in ruMi i suoci
aspetti. Tutte le comunicazioni
che il cliente riceve da Medio-
lanum Assicurazioni, le riceve
anche il suo Family Banker
Che & tenuto a controllare che
witti gli indennizzi previsti dal-
1a polizza siano richiesti ¢ (utta
la documentazione presentala.
Perché, come dichiara Massi-
mo Grandis «i prodotti assicu-
rativi non sono complicati, ma
articolati, hanno tanti dettagli.
Ti cliente ha il diritto di aveme
uns descrizione ¢ spiegazione
da parte di una specifica perso-
na — il suo Family Banker -,
che & competente in materia &
usa un linguaggio comprensibi-
le e non da addetti ai lavoris.




