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Prepariamoci all'inevitabile riduzione delle pensioni e all'allungamento delle aspettative di vita. Ma avremo le risorse necessarie?

Una notizia straordinaria:
vivremo fino a 100 anni e oltre

& L'Uomo Cro-Magnon, che
abitavd in Eumpa 25mila an-
ni fa, viveva in media 18 an-
ni, il tempo di. mettere al
mondo qualche figlio. Noi ne

« viviamo uggi pit di 80.

Ma che i viva sempre pid a
]ungo non & una novita, La
notizia davvero straordinaria
& che questo allungamento &

-in continua accelerazione. Ci

abbiamo messo infatti 20mi-
1a anni per aggiungerne 7 al-
‘la nostra esistenza (eti media
nell’Antico Egitto: 25): un
anno in pi ogni 2.900. Ma
ce né abbiamo messi ‘soltan-
to* 6.400 per viverne altri 5
in pid (Europa rinascimenta-
Te: eta media30 anni): uno in
pitt ogni 1.280.
Soltanto quattro secoli dopo,
nel 1800, la vita si & prolun-
gata di altri 7 anni: uno in pid
ogni 57 anni.
Tra il 1800 e I'anno 1900 1a
wta in Europafa un altro bal-
a . una durata
medm di 48 anni. Ben 11 an-
ni in un secolo, pid di 12 me-
si ogni 10 anni.
Dal 1951 al 1971 in Italia: da
64 a 70 anni in media. Ovve-

ro: 6 anni in pid in due decen-

ni. Uno in pid ogni 3 anni e 4
mesi. Prail 1971 e il 2006 in
media uomini ¢ donné sono

wswu altri, l3 anm in pid.

pi

un anno di vita in pi¥ ogni 3
anni scarsi.

Basandosi sui ritmi di questa
crescita (e sulla denatalitd),
in Occidente gli ‘enti previ-
denziali nazionali calcolano
quale deve essere il tetto mas-
simo delle pensioni. Ma dal'
calcolo viene ignorato-un fat-

- fore; qm:lla che lo scienziato

americano Ray Kurzweil ha
individuato e chiamato ‘legge
del ritomo accelerato’. Kur-
zweil, Ie cui uoperte e
stato da?;m #41 giusto erede
di Thomas Edison” dalla qua-
si secolare rivista di finanza
Forbes, e per il cui genio ma-

‘tematico fin dall'etd di-l5 an-_

ni riceve i pill prestigiosi pre-
mi scientifici, in pratica so-
stiene che ['accelerazione
della ‘tecnologia dell'infor-
mazione' (I'informatica ap-
plicata’ alle attivitd umane)
entrerd sempre di pid nella
biologia, moltiplicando- sem-
pre pid Ia sua capacita di in-
fluire sulla vita in senso posi-
tivo. Una specie di valanga
che non pud fermarsi, la cui
velocith di sviluppo cresce a
a mano che pmoede.
La ‘tecnnluma dell’informa-
zione” ha detto lo scienziato

al Mediolanum Pension Fo-
rum che si & svolto il mese
scorso a Riccione, scresce in

-modo esponenziale, non li-

neare, raddoppia ciod ogni
anno, ¢ fra dieci anni sard un
milione di volte pill potentex.
Applicata alla medicina, non
fard pid aumentare la lun-
ghezza della vita di un anno
ogni tre anni, ma ogni-due,
poi ogni dodici mesi e poi
ogni 8 mesi e cosi via, grazie
alle nanotecnologie e alla ro-
botica. E nont nel pmasm'm
secolo ma nel giro di un paio
di generazioni.

Tutto cid rischia inevitabil-

mente di far sballare ogni
previsione che non ne tenga
conto, anche quelle che -
guardano le pensioni, perché,
avverte Kurzweil, la nostra
mente & portata a ragionare
in modo lineare (1, 2, 3,4 ¢
cosl via), non esponenziale
(2, 4, 16, 32, eccetera). Ecco
perché gli 8 milioni in piu di
‘over 65° previsti in Italia per
il 2050 appaiono sottostima-
ti. Se consideriamo inoltre
che, anche con le immigra-
zioni, la natalitd non salira in
modo altrettanto cospicuo,
non & necessario essere geni
matematici per capire che le

pensioni dovranno diminuire
ancora, € a partire da prima
del 2050.

Ma I'allungamento della vita
non & una disgrazia, perché
saremo sempre pid vecchi
ma, grazie proprio alla ‘tec-
nologia dell'informazione’,
anche sempre pid’ ‘giovani’,
in salute. E al problema (del
mondo Occidentale intero)
delle pensioni che divente-
ranno minime per tutti, si
pud ovviare: ciascuno pud
infatti costruirsi la sicurezza
finanziaria di quella che sard
certamente la parte pid lunga
della sua vita.

® Guadagnare bene con i pro-
pri investimenti. Ottenere ren-
dimenti‘elevati. Valorizzare al
meglio risparmi ¢ risorse fi-
nanz;nne Facendole fruttare

do risultati d’inve-

i dello di banca tradizionale ala

I;anca pili moderna, dinamica, ;
innovativa, Madlotanum

" mette a disposizione tutti gli
‘strumenti e la competenze ne-

cessarie; Con'una preparazio- -
ne e un aggiornamento pro-

pre.
smsotm\osto E lo banche

tradizionali hanno cercato di

gsmnﬁﬁatuﬂian-

snmcnm molto vantaggiosi, a
livelli di eccellenza. Nella

 gean parte dei casi migliori ri-

spetto all’andamento com-
plessivo del mercato e agli in-
dici di riferimento ('ben-
chmark’, nel termine tecnico
degli addetti ai lavori). E cid
che ogni risparmiatore ¢ inve-
stitore chiede e si aspetta dal-
la propria Banca o societa di

* gestione. Ed & cid che Banca

Mediolanum pud vantare di

_offrire ai propri clienti, dati,

percentuali e risultati alla ma-

no.

Lo dimostra & conferma anche
un'analisi approfondita, sullo
scenario ¢ i nisultati dei Fondi
comuni d'investimento di‘di-
ritto italiano nel 2009, elabo-

rata ¢ pubblicata nelle scorse
settimane da CorrierEcono-
mia, prendendo in esame e va-
lutando le performance otte-
nute nei dodici mesi dello
scorso anno di ben 477 Fondi
comuni italiani, gestiti dalle
banche e Sgr (Societd di ge-
st:om: del risparmio) def Pae-

In questo quadro, va innanzi-
tutto evidenziato che una del-
le principali strategic d’inve-
stimento sostenute ¢ promos-
ge abitualmente da Banca Me-
diolanum & quella di privile-
giare I'investimento nel com-
parto azionario, proprio per-
ché nel lungo periodo ¢ stori-
camente risulta il comparto a
conti fatti pid premiante, re-
muneralivo € vantaggioso (a
patto ovviamente di persegui-
re e portare avanti nel tempo
logiche di lungo periodo). Per
questo, nei Portafogli finan-
ziari della clientela del Grup-

® "Guarda al futuro
con serenita, vieni a
fare il Check-up del-
la tua Previdenza”.
E I'invito che Banca
Mac rivolge

conquistara. quote di mercato. - o

piuﬁllali peressere fi-

aprendo
sicamente pill vicine possibile - ¢

ai clientl.

Banca Mediolanum ha com- .

i pm,amante superalo e innova-
questo, approceio, aprenda
pra!lcamema uno sporne!lo per
ni cliente, la rivoluzione rea-
ta & tale per cui; cambian-

do il modo di: fare banca e

() svnluppo delle risorse uma-

ne, e continuerd a. investire '
molto, sempre con un forta

. slancio sulla formazione. Il fat

to di non avere sportelli dlrvatﬁ

a tuttl, clienti @ po-
tenziali clienti, dedi-
cando la giornata di
sabato 27 marzo al
tema della Previ-
‘denza: prospettive,
opportunitd, - solu-
zioni, per conoscere
In maniera chiara

1l 27 marzo nel Family Banker Office in tulta talia

_Fai un Check-up
per la tua Previdenza

approfondita la propria posizione previdenziale e
le possibilita concrete per costruirsi un'adeguata
autonormnia finanziaria negli anni del pensionamen-
to. L'appuntamento & fissato presso i Family Ban-
ker Office di Banca Medlolanum in tutta italia, do-
ve chiunque, e gratuitamente, poltra avvalersi della
profassionalita e consulenza dei Family Banker e,
grazie allinnovativo strumento ‘Long Lite Tool,
avere anche un'analisi personalizzata. Cerca il Fa-
mily Banker Office piti vicino a te sul sito Internet
www.bancamediolanum.it.

Vittorio Gaudio, responsabile Area Patrimoni Finanziarl
" Clientela di Banca Mediolanum

ferimiento, che indi sela

im..-. Ia mpe

zione cotTi: a

circa il 60% del Pomfogl.lo
investimenti complessivo, i
tre quinti del totale, & risulta
decisamente pid alta rispetto
alla media del mercato (in cui
gli investimenti azionari sono
meno del 20% del Portafoglio
totale}, ¢ rispetto alle scelie e
strategie delle altre banche e
operatori del settore, E I'ana-
lisi realizzata da CorrierEco-
nomia nel comparto dei Fondi
azionari, ‘in particolare, esa-
minando un totale di 207 fon-
di italiani gestiti sull'intero
‘mercato nazionale, premia
Banca Mediolanum colls

gestione attiva degli investi-
menti dd parte dell’operatore
& stata vantaggiosa, fruttifera
¢ premiante pidl di quanto il
mercato abbia fatto nel suo
complesso, ed evidenziano, in
modo concreto, il valore ag-
giunto generato dalle scelie ¢
strategie di chi guida ¢ gesti-
sce il Portafoglio.

«I nostri fondi d’investimento
¢ Dattivith di gestione finan-
ziaria del Gruppo hanno otte-
nuto-performance di assoluto
rilievo» osserva. Vittorio Gau-
dio, responsabile Area Patri-
moni Finanziari Clientela di

dola al seeondo posto assolu-
1o nella classifica dei migliori
risultati ¢ performance, con il
56% dei fondi azionari gestiti
da Mediolanum che, a fine
2009, hanno ottenuto risultati
migliori rispetto a]l'a.ndau'm
to del mercato

Banca Mediol «mentre
la raccolta degli investimenti,
attraverso efficaci strategie di
collocamento, ha saputo pri-
vilegiare le soluzioni pill van-
taggiose per la clientela, atira-
Verso una composizione mira-
ta-¢ ben ponderata del Porta-

Battendo qumdl quet ben-
chmark’, quei parametn

foglio jario. E i numeri

lo dimostranos.
m: prendendo in esame

-.Fo_ndi, investimenti e risultati di eccellenza

* Lanalisi di rendimenti e performance dei Fondi comuni nel corso del 2009 premia la gestione della Banca

V'analisi fatta da CorrierEco-
nomia sullo scenario com-
plessivo dei Fondi comuni
(quindi mettendo  insieme
azionari, obbligazionari e mo-
netari), Banca Mediolanum
oftiene risultati di eccellenza,
con il 50%-dei Fondi gestiti
che hanno superato i parame-
tri di riferimento ¢ i risultati
del mercato, ¢ il 5% che han-
no ottenuto performance fina-
li in linea con i 'benchmark’.
E risultati brillanti s registra-
no considerando anche il set-
tore dei Fondi obbligazionani
e monetari: in questo ambito,
il 579 del totale dei Fondi ge-
stiti da Mediolanum hd otte-
nuto, rendimenti pit alti -
spetto all’andamento del mer-
cato. Cifre, guadagni ¢ valori
che indicano la qualitd e i ri-
sultati delle strategie di ge-
stione, e premiano gli investi-
menti della clientela della
Banca. «Tutti questi risultati
sono possibili - grazie alla
combinazione virtuosa di e
elementi e fattori fondamenta-
li» sottolinea Gaudio: «una
strategia d’investimento mol-
to efficace ¢ premiante; una
forte capacity gestionale dei
fondi e delle soluzioni d'inve~
stimento da parte di Sgr e
strutture gestionali del Grup-
po; una raccolta nel settore
degli investimenti, da - parte
della nostra rete commerciale
¢ dei Family Banker, che va-
lorizza le opportunita del mer-
cato, e che sa puntare sui fon-
di e sui Portafogli finanziari
che sono risultati pid perfor-
manti e vantaggiogi per la
clientelas.

Selezione e reclutamento
tel. 840 700 700
www.familybanker.it

Notizie Mediolanum
a cura di
Roberto Scippa
roberto.scippa@mediolanum.it

Quosta d una pagina & inrmazions
‘artandala f ol comenuto
una forma o
b o0 suggeTimanto per instiment




