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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un'alta remunerazione grazie alla polizza Mediolanum Plus

Conto Freedom, remunerativo e solidale

Per ogni nuovo conto corrente sottoscritto la Banca garantira I'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti

QUANDOD ‘TL CLIENTE ¢
soddisfatto, anche i nsultati
per 1a banca ne beneficeran-
no. Quindi: la soddisfazione
della clientela, di ogni singo-
la risparmiatore e investito-
re. come fulcro di tutto. Come
punto di niferimento di ogni
attivitd, offerta e soluzione
finanziaria. £ questa 1a filo-
soffa che sta alla base delle
attivitd e delle scelte di Ban
<a Mediolanum. [I cliente al
centro del servizio bancario,
con le sue esigenze interessi
« asprettative A cui dare ri
sposte efficacl, vantaggiose,
convenienti

Ed é la logica e il principio
su cul 51 fonda anche il confo
corrente Freedom che, grazie
al collegamento con La poliz-
za Mediolanum Plus di Me
diolanum Vita Spa. (che al
cliente non costa nulla. € non
vincola il capitale). alla liqui-
“dita in giacenza ojtrei 15mifa
euro (¢ fino a un milione) &
in grado di offrire, sempre,
un tasso di remunerazione
ai livells piu elevati fra quel-
li - disponi sul. - mercato
bancario. Senza bloccare o
1ATE 1 OSpArmE versa
ti come succede invece con
un conto Al deposite o come
molte offerte online. Una oi-
sposta molta concreta e tan-
gibile alle esigenze ¢ aspet-
tative della clientela

Il tasso di remunetazione del
conto corrente Freedom non

& fisso e sempre uguale nel’

tempo, ma viene calcolato
agni tre mesi proprio per of
frire al correntista fe migliort
condizioni possibili in rela
zione agli scenard e ai tassi
di mercato, e all'andamento
dell’Euribor (I'indice di ri-
ferimento europeo del costo
del denaro) :

Per l'ultimc trimestre del
2010, fino al prossimo 31 di-
cembre, il tasso di remunera-
zione per chi & gia da tempo
titalare.del conto risulta pari
all’1.825% netto, un valore
che raffrontate alle condi
zioni di on conte comen
te ordinario corrisponde al
2,50% lordo

In pid per i puovi correntisti
che apriranno per 4a prima

- volta un conto corrente Fre-

edom. la remunerazione del-
le somme in giacenza oltre
i 15mila eurv fisulfa ancora
pil vantaggiosa, con un tasso
di remunerazione del 2,20%
netto, che rispetto alle
condizioni di un conto
corrente ordinario
corrisponde al 3%
lardo. Cifre che
sveltano sem-
pre’  rispetto
a quanto di-
sponibile sul
mercato ban-
cario

E, oltre all'ec-
cezionale livel-
io di canvenien-
za, i vantaggi del
conto corrente Fre
edom riguardano a
che le condizioni dell’ape
rativitd bancaria. Casto del
conto cotrente: zera. con una
giacenza media pari a 15mila
€uro, 0 con un patrimounio
finanziario gestito oltre |

30mila euro. Negli altri casi:

7.50 euro al mese -tutto in- -

vluso. Principali operazioni
bancane, prelievi Bancomat,
bonifici, Rid, = pagamento

utenze: gratuite.
Potendo

sempre
scegliere 1i-
be- ramente il modo con
cul ‘eatrare’ in banca: inter-
net; telefono, Banking Cen
ter (oltre 400 professionisti
specializrali. a disposizione

dal lunedl al venerdi dalle
8 alle 22, e anche il sabato
maltina), sportelli conven-
zionati (oltre 15mila in tutta
Ttalia). E in pil. per la mas-
sima tranquillita ¢

consulenza S

dt

cia, il Fa-

mily Banker (una rete d- i
circa  5mila  professionisti

finanziari, in tutte le citta e
province del Pacse) segue e
assiste personalmente ogni

singolo cliente, in maniera
costante e conlinuativa nel
tempo.
Ma le notevoli differenze ri-
spetto al resto del mercato
bancario e finanziario non
finiscono qui. Per ogni
nuova conte corrette
Freedom che ver-
ra aperto. fino al
31 marzo 2011
Banca Medio-
lanum garan-
tird un mese
di scuola a
un  bambino
di Haiti, so-
stenendo e
attivita  del-
la Fondazione
Francesca Rava
~N.PH. Ttalia On-
lus. in strefta collabo
razione con Fondazione
Mediolanumn. In  sostanza

convenienza, vantaggi e soli- -

darie1d, insieme in un conto
corrente. Unico, sotto tutti ghi
aspeth.

Plus di Mediolanum Vite
riconosciuto fino

W
Mnmmwwummﬂcmlmw Mren- |
dimento del 2.20% netto annuo, derfvante dalla Polizza Mediclanum

wtorle |

S.pA. é riservato ai nuovt sotoscr
aJJ! l:ﬁ'rﬂm N!Odﬂ!lsmmme

o il salda del

conlo operano con di 1
Fievo. Quando tlwﬂ\ddwnmummhvmmdi WMDBDD kz
WMNM{!SM:UNM(MJ« sulla polizza; wgualmente,

i 13,000 ewro. viene

a favare di Fonda:
valida fino al 21/03/2011.

gua

disinvestito dalla polizza ['importo necessaria o risabilire sul conto |
la glacenza di 15 000 euro, H rendimenta del 2.20% netto sard qlnmff
garantito sulle somme (nvestite sulla Polizza Mediolanum Plus. Prima

della sottoscrizione leggere Nota informativa e.C m!umlﬁpdb,m
sul sito www. mediolonumvita.it ¢ wm 1 Family
Dopazione ztoue Francesca

Rova Npk Talid Onlus {

:Ewrdn equivalente se riferito ad un ot corrente ordirario. |

Intervista con Massimo Grandis, amministratore delegato di Mediolanum Assicurazioni

“Regola n. 1: proteggere il proprio tenore di vita”

Grazie al Family Banket ciascuno pud sapere quali rischi corre e in caso di sinistro pud contare su di lui fino alla soluzione del caso

“Lo dice anche la normati-
va europea sulla consulenza
finanziaria: prima di futto
va protetio il tenore di vita
preseate del citadino. Poi si
pud pensare alla pensione
{tenore di vita futuro)! infine
a valorizzare H suo patrimo-
nio- {investimenti redditizi)”
dichiara Massimo Grandis,
ammimsteatore delegato di
Mediolanum  Assicurazioni,
<he non fa parte del Gruppo
Mediolanum ma opera pre-
valentemente con § Family
Banker. Si tratta del resto di
un principio al quale st attie-
ne (o dovrebbe attenersi) cia-
scun “henus pater familias®,
dal quale ci si aspettacura e
saggerza: ma anche 1 “reasa-
nable man” degli inglesi, che
st fa guidare dal buon senso
1n altre parote: dovere del ca

pofamiglia, dal cui
sénso " di respon-
saimlitd  dipende
fa quatita dell’esi-
stenza di coniuge
2 figli, & paranti-
re ala famiglia il
mantenimento del
livello.di vita .

E come si fa, in un
momento  come
attuale in cui er
si finanziaria ed
economica st acéavallano e
moltiplicano i loro effetti? Le
“polizze di protezione” sonc
una risposta

Autorevoli’ ricerche rivelano
che se quattro anni fa era
‘no” la risposta dell'italiano
medio alla domands “sente
il bisogne di proteggeisi?”,
oggl @ "si’. con i dubbi che
ne conseguone: con chi mi

Mpssimo Grands

assicurg?  posso
permettermelo?

razione?
Quando si tratta di
ragionare di assi-
curazioni, il primo
passo & fare ardi
ne
“Mediolanum As-
" stcurazioni”spiega
Massimo Grandis™
haordinatoirischi
in rre filoni: delia persona,
del patrimonio, dei beni, ¢ ha
predisposto. uno strumento,
il Protection Easy Tool, che,
come un navigatore,-con po-
che domande mirate identifi-
ca il grado di rischio in cul sl
colloca 1l cliente Una specie
di tom-tom delia sicurezza
che rivela 4 ciascuno in quale
dei tre ambiti si ¢ pm meno o

bastera un’assicu- -

per nulla protetti”.

I rischi per la persona posso-
no essere gl Infortuni, le ma-
lattie, gli interventi chirurgl-
ci; quelli del patrimonio, la
capacita di produrre reddito:
quelli dei beni riguardano la
casa, Ja responsabilita civile
e ¢osl via Rischi che possono
minacciare il mantenimento
del livelld di vita, che posso-
no azzerare il frutto di una
vita di lavoro, se pon si pud
contare su di una protezione
adeguata

Quali sono le caratteristiche
delie protezioni di Mediola-
num Assicurazioni?

"La chiarezza imnanzitutto®
risponde  Vamminisiratore
delegato "Abbiawmno registrato
i marchio Polizze Tonde ad
indicare, per ogni nostro pro
dotto in gamma, una chiave

di lettura semplice ed effica-

ce. Alfraverso quatiro sem- .

plici domande: A cosa serve.
Cosa offre. Cosa ¢ richiesto,
Cosa fare in casa di sinistro, il
cliente da subite ¢ messo nel

le condizioni di comprendere
1l servizio acquistato. Un pat-
o di chiarezza con il nostro
cliente,

La preoccupazione di ogni
assicurato ¢ il tempo che gli
¢l voITa per essere indenniz-
zato.

“Le nostre polizze hanno del-
le prerogative nella gestione
dei sinistri, che riguardano
il modo, 1a velocitd e V'effica-

_cia Entro dieci giorni dalla

denuncia il cliente riceve i)
nome del nostro liquidatore
che seguird il suo caso, con
tutti § riferimenti per contat
tarte Quanto ai tempi di chiu-

Fond! d invesﬂmenw ik megho di o!lre 25 trale maggion societd speclalizzam a livello mondiale fra cui Abe:deen. l’ideltty € Goldmnn Sachs

~ Best Brands Collec’uon, ‘mix’ vmcente sui mercatl

ﬂmmwkmmnur te e geogafiche €
sefton Mdnnmnm MW&MM! nﬂ—
Barse der n.lcl-l-.il che banno

di l .A b & i dl 4
Nrﬁlhmmmzmmmmﬂw ;i

Wem«muwmm m"ﬂmﬂmnm know-how' sped-
;\:‘u-mwdhnwmwmmlnummm

m;m«-mmmsmw
oo Gaudio, nesponsablle Area Paaimoni
Finandan Chentela 4f Banca Mediotanum.
‘ghe vedé di un lato Banca Mediclanum..
“ che ha dimostralo la: grande capachd di
consulenza ned-confronn dei chenti attra-
versd § propr Family Banker, dalYaltro-le:
| prands | ase di gestione internazional, che
harno. (impstrato di avere Jawow how’ ¢
munmnhdagu:mur:mh&d:m

cellenzas, Uoo det grandi vantaggl i nve-

stire ef fondi <it fondi Best Brands Collev:

mmmhlen-l faunchcowﬁdim»emhpommﬂdlmm
m—'“- alle miglhon ia
munmg sevondo wi APPAOCto Evoiute  innovative
‘mﬁmm ‘apera’. [intera gammia, Best Brands Collection ¢

auuﬁmnet. da fondi &1 olre 23 societd
vegi:mto {€ per questa_ appunto. una oolledone miui—maru)
che son0 scelte da Mediolanum mediante un fgorose processo di
-seh&mtcumm djmu.ecbemm;!ﬁm
“ne del chente le ot Wmom a1 gestione (ogni
singolo portafoghio fivanzian contiene. in medhis fra 8 2 12 fon-

* @ sotnstanti di altreranil panner) ¥, allinterno dei fordi Sest:

Brands Collection, ¢i sono diie principaki sohvzions d investimenito

4 fondi ai fondi chnum approceio graduale gl compasto arionano, «

4 tonidi difomshs che myesiono prevalentemente du specifiche aree

giagrafichie’ {ira c\nkﬂum emcrgenti] 8 setfortall, con Lt eols

laborazione o fin tant] Case di gestang. ingernazionail come
Berdesn, Pidelily v Gbldman Sacks.

| A Aherdeen_

falleo
Country Head par
Vliakia di Aber-
deen Asse! Ma-
nagement:  ~Da
radiet ol Trust
scozzesi, & Nata
nel 1983 quella
che & Tattuale
Aberdesn  Assat

Bosco,

Managemant,
aggl una societd

Magties Bosco

ha mantenuto ne! proprio Dna [ vocazione
a tnveslire le risarse della clientela sempre
in Mmaslera Moito aculala ¢ senda eésporst
a rischi imprevisii. Uno “Spitita. scozzese’
fetla gestione delie risorse finanziage che
rinfans, in fulte b2 nostre scaité & strategis:
sempre con f'obizftivo di ottenars | m
gicrt rendiment!, facciama ur
selazione déi titli, delle Borse @ del
su cui rivolgera g Mmvestimenti. Attraver
so anche un‘auprofondits

praprietaria, o indipendénta, su quals
titola che scagliamo di Inserire all'in
della nostre soluzioni finanzarie. Par o
fondamentale créare un legame ol figucia a
lyngo terming con | aosta clientd, uno deglf
a5peiti che ci accomuna aila vistons di Ban-
} ca Mediclenums

@ Fidelity

Paolo  Federicl.
Country Hasd per
Fiialia i Fidelty:
Fideiity & una
s0cieL3 di gestions
deght investimen-
I nata nal 1946
negfi Stati Uniti &
attiva dal 1969 nal
resto dal mondo,
lnl AT Quessti anné
ty & sempre
rimasta. _indipen-
dénte e non quata-
13, &d & crestiula non atiraverso acquisiziont
ma ampkando sempre pis 1 propria chientela,
La fifosofia d iavestimento di Fidelty ¢ ca-
ratier2zala dalia selezione litoh Supporiata
da una strutiura di ricerca proprietana unica
che affianca 1 ricera focale afla capacta i
aoprire mercati globah. Ouesto approceio st
alla basa. gel nostro- successo, testimoniat
ad esempio dal prestighoso premia ‘Lip
Fund Awards 2010° come migliore Casa d'in-
westimenti a 3 anni, vale a dire per i periodo
2007-2009. ne! comparto ‘Large’. quelio che
raceogfe e pid grand! socield d investimento,
M)!Mmr' Qe N.un unvel Z

Pacio Facec

stiment
tngo pe

000 M3 5P8

Nick Phifips. Head
of EMEA Third
Party  Distribotion
per Gotdman Sa-
chs Asset Manz-
goment. «Fondata
nel 1938, Gokiman
Sachs Assel Ma-
nagament. & gl
una oetie maggion
socitd o asset
menagement 2l
mando 8 offre je 1+
sorse di un grande gruppo unite abe competen-
22 focakezale defio specizksta. La nostra profon-
da comprensione dale econonié @ del mercal
focal ¢t permietta di fomire una vasia gamma di
opporfunit3 di imvestimento @ una rigorosa ge-
stione del rischip. Siama molio soddisialt desla |
partnership con Banca Medilanuin e puntiamo
a espenders ulierotmente la nostra relazione
€ accomunano Mnnovazione. fapprocsia fo-
caiizzaln ¢ Faitenzione per § ciéntz. Una delle
aree su ol puntiamo nel [t s000 § merca
o emementi, Ritenamo che, nel prossing
dacenni, 13 capdaizzazions des mercati azionan
wwgcm. possa aumentae miolto in b
essoiutl, superando | mercati sviluppati, Entro

Ak Prisige

sura di un caso, sono la metd
dei tempi italisni. Per quanto
riguarda Vefficacia. il cliente
ha la’ sicurezza che la prote-
zione viene attivaia compie-:
tamente”

Chiave di volta di queste pre
rogative & il Family Banker,
che Grandis definisce "tutore
della sicurezza® del cliente. in
tutte le fasi. All'inizio, quando,
in sintonia con le direttive eu-
ropee, fnvita il cliente a riflet
tere sulla neécessitd di garan
trsi il Livello di vita raggiunto
¢ di porre questa altenzione
come primo passo sulla stra-
da di una buona gestione
economico-finanziaria della
famiglia. E il Family Banker ¢
la persona pit adatta per fare
cib: "Sa intetpretare i bisogni
della persona, della famiglia e
individuare la soluzione, fra
queile proposte dal mercato,
pid adatta”

Ma la sua utilita si vede an
che in seguito. quando av-
viene il sinistro. Da quel.mo-
menta, pill che mak. i} Family
Banker condivide col cliente
ogni fase della gquestione in
tunti ¢ suof aspetti Tutre. le
comunicazioni che il cliente
riceve da Mediolanum As-
sicurazionl le riceve anche
il suo Family Banker Che &
tenuto a controllare che tutth
gl indepnizzi previst dalla
polizza siano richiesti ¢ (utta
la documentazinné presen
tata. Perché, comce dichiara
Massimo Grandis * i prodotti
vi non sono comphi
catt, ma articolati, hanno tanti
dattagli. It cliente ha il diritto
di qverne una descarizione ¢
spicgazione da parte di una
specifica persona il suo
Family Banker, chie & compe
tente in materia e us4 un lin
guaggio comprensibile © non
da addett ai lavori® f
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Enlra in Banca Mediolanum |
Basia una lelefonata |

|

|

840 704 444

| www.bancamediolanum. it



