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Grazie ai Family Banker di Banca Med1olanum & possibile fare una proiezione sul proprio futuro economico

Obiettivo: autonomia finanziaria

Il‘ternpo i mercato e la mutualita sono gh alleati per garantirsi un tenore di vita adeguafo durante i pensmnamento

SECONDO 1o sciengiata: &
inventore Raymond Kurzwetl
1a vita eterna & pit vicina nel
tempo di quanto sicreda. Ma
nondebbiamo preoccuparce-
ne; il professore newyorkese,
considerato universalmente
un genio non solo dalla co-
munitd scientifica, non parla
dell'aldila ma dell’aldiqua. &
insomma convintoe che 1'uo-
mo potrebbe diventare im-
mortale, anche entra poche
decine di ‘anni, grazie- allo
sviluppo esponenziale della
tecnologia e alla creazione di
intelligenze artificiali capaci
di “programmarci”. Vita eter-
na si. dungque, ma su questa
Terra

Lo ha ribadito nei giorni
scorsi a Riccione durante
un convegno organizzato

da Banca Mediolanum per
i suoi Family Banker pro-
fessionisti che non trattano
di intelligenze artificiali ma
sanno tutto di una program-
mazione: quella finanziaria
familiare. Anche guesta una
materia che ha a che fare con
l'allungamento della vita, e
con un aspetto basilare per
la sua qualitd: 1a pensione.

Quella tradizionale, lo sap-
piane da anni, sard sempre
pitt bassa rispetto allo sti-
pendio. Prendiamo un la-

vorawre dl 35 anni;-se suo.
padre prende oggi una pien-
sione.che & 1'80 per cento del
suo ultimo stipendio, lui ne
prenderd una che non supe-
rerd, nel migliore dei casi. il
56. per cento del suv stipen-

-dio attuale. Tocca percio a

lui, trentacinquenne, pensa-
re al restante 44 per cento
S€ non vuole compromettere
seriamente la sua autonomia
finanziaria.

Come pud fare? Banca Me-
diclanum. a questo scopo, ha
messo a punto un program-
ma che consente di calcolare
1e risorse necessarie a garan-
fire la prepria indipendenza
economica, in un mondo nel
quale l'allungamento gene-
rale e straordinarie della vita
umana in condizioni di effi
cienza & un fatto con il guale
tutti dovremo fare i conti

1 futuro & scritto nella de-
mografia. Le statistiche e la
medicina cidicono infatti che
una bambina che quest'anno
andra alla scuola materna
potrd vivere fino a 103 anni e
un maschietto fino a 97 (fon-
te CNR). Un trentenne fino
a 91. Oggi una italiana su 5
vive oltre i 90 anni. Morale:
non & bisogno di Inter-
net per vivere una Seconda
Vita, una generazione intera

Aini_céione il 2° Mediolanum Pension Forum
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$i & svolta al Palacongressi di Riccione il 10 e I'11 febbraio la seconda edizione del Mediclanum Penslon
Forum, dedicala al futuro del sistema pensionistica n relazione agli sviluppi esponenziall della tecnologia
e allinterazione fra le scienze biclogiche e quelle informatiche. Numerosi | relatori e gli ospiti, fra i quali lo
scienzialo e inventore di fama Internazionale Raymond Kurzweil (nella foto).

La Seconda Vita & H che i
aspetta, alla pensione

Lemg Life Tool mostra come
viverla senza problemi eco-
nomici In pratica. dimmi

dove wvivi, guantli anni hai,
che lavoro fal, quanto gua-
dagni, com'é composta la tua
famiglia e il Tool ti dird come
fare a garantirti per sempre

Pindipendenza economica

Long Life Tool ¢ uno stru-
mento che permette di fare
un viaggio nel futuro, quel
futuro gia in gran parte de-

uno strumento che ela-
bora in maniera semplice e
comprensibile lo scenario
individuale e fa comprende-
re I'importanza della piani-
ficazione previdenziale e il
valore dell’autonomia finan-
ziaria
Jn'idea nata dall’esperien
za e da uno del cardini di
Mediolanum: “Offrire a ogni
cliente soluzioni personaliz-
zate chre riescano a soddisfa-
re tutti 1 loro bisogni reali”.
Compresa la copertura dal
rischio di dipendenza econo-
mica attraverso la creazione
della piena autonomia finan-
Zlaria.
Ma come poterla realizza-
re? Aftraverso l'apporto dei
cosiddetti 3 "alleati”: tempo,
mercati e mutualitd.
Il tempo: una leva potente
che agisce su tutti | valori
economici in campo e ha un
impatto importante sulla ci-
fra da destinare alla propria
autonomia finanziaria. Non
solo, nel lunge periodo df un
accantonamento previden-
ziale l'investimento pig red-

rifto dai cambiamenti a cui-
‘stiamo assistendo nel nostro
--presente in campo culturale;
“sociale; medico, che vanno

Jsotto il nomie di Rivoluzione
:della Longevita,

5.4 quello azionarm e
quesm tende pit accessibile: '
1a soluziofnie proprio grazie-al
contribute def mercati :
Tempo ¢ mercati, sé oppor-
tunamente impiegati, hanno
un effetto positivo facilmen-
te apprezzabile. Tuttavia, per
effetto della longevita, resta
scoperto il rischio di soprav-
vivere in buona salute per
un tempo non coperto da ri-
sorse finanziarie. E qui che
entra in gioco la mutualita
che consente di garantirsi

-una copertura a vita intera

con risorse che sarebbero
sufficienti solo a vita media
diventando cosi un moltipli-
catore di rendimento e un
azzeratore di rischio demo-
grafico

Lapporto degli alleati si ri-
vela quindi prezioso per co
struire la propria autonomia
finanziaria altraverso risorse
pid accessibili di quelle ne-
cessarie senza il loro aiuto,
Ma l'apporto pitn importante
di tutti & sicuramente quel-
lo rappresentato dal Family
Banker, un professionista
in grado di accompagnare
il suo cliente lungo il viag-
glo pili importante della sua
vita: quello verso l'autono-
mia finanziaria nei lunghi
anni liberi dal lavoro

Banca Mediolanum punta ad ampliare la rete commerciale con promotori di grandi qualita

opportunita e carriera

Family Banker,

Una tendenza che sembra gia
in atto, e con ogni probabili-
ta @ destinata ad aumentare
in futuro: alle famiglie e ai
singoli risparmiatori e inve-
stitori, per gestire al meglio
il proprio denaro e e proprie
risorse, per compiere le scel-
te & prendere le decisioni pit
opportune, sia nell'imme-
diato che in un orizzonte di
medio e lungo periodo, sem-
bra non bastare ormai pit il
'semplice’ promotore finan-
ziario,

Prova ne &, ad esempio, il fat-
to che nel corso del 2009 c'é
stata una significativa fles-
sione, dicircail
15%, del nume-
re complessivo
di  promotori
in attivita sul
mercato italia-
no. Un calo ¢che

Per rispondere
alla forte domanda
di professionalita
qualificate da

Manager (ovvero -direttore
commerciale) di Banca Me-
diolanum, «un professionista
con competenze approfondi-
te. sempre aggiornate, & a tut-
to tondo, che vanno dalle so-
luzioni di risparmio a quelie
assicurative e previdenziali,
alla gestione del Portafoglio
titoli e investimenti». Non a
caso in Mediolanum il Family
Banker viene anche definito
‘il direttore di banca del terzo
millennio’, perché possiede
esperienza. conoscenze tec-
niche e competenze tali che
il cliente & come se avesse
sempre a propria disposizio-
ne il direttore
di banca per
I'assistenza e
la consulenza
di cui ha biso-
gno.

E, ancora non

non si spie- parte della a caso, in Ms--_
ga solo come ¢ ’ PR diolanum  si
conseguenza Ch?ntefa' lattivita registrano
eriflesso della  di reclutamento  una situazio-
crisi finanzia- non si ferma mai. ne e o?ietti—
ria  interna- vi futuri che

zionale che ha
funestato 1 due
anni  prece-
denti a quello
appena tra-
scorso. Ma che rappresenta
un segnale, e un effetto, an-
che di come si evolve il rap-
porto tra domanda e offerta
di consulenza finanziaria, tra
cid che risparmiatori & inve-
stitori privati cercano e di cui
hanno effettivamente biso-
gno, e cio che banche, societa
finanziarie e Sgr song in gra-
do di fornire. '
Anche per guesto, e non da
ieri ma da sempre, «Banca
Mediplanum mette a disposi-
zione di ogni proprio cliente
il Family Banker, un profes-
sionista finanziario di alto
" livello, una figura esclusiva,
completa e all'avanguar-
dia nel panorama bancario
italianor  rileva  Giovanni
Marchetta, Banking Group

Fondamentale per i
candidati avere gia
superato I'esame.

appaiono  in
controten-
denza rispet-
to al resto del
mercato: men-
tre 1o scorso anno il numero
complessivo dei promotori in
attivita & appunte diminuito
in misura rilevante, in Banca
Mediolanum & invece rima-
sto sostanzialmente invaria-
to, stabile senza emorragie.
E mentre guesta tendenza al
ribasso poirebbe accentuarsi
ulteriormente nello scenario
futuro del mercato italiano,
proprio perché a famiglie,
risparmiatort e investitori
sembra andare sempre pil
stretta ormai solo la figura e
il ruolo del promotore tradi-
zionale, Banca Mediolanum
punta ad ampliare ulterior-
mente la propria rete di Fa-
mily Banker, presente in ma-
niera capillare in tutta Italia,
e a incrementarne il numero

totale, attualmente gia attor-
no quota Smila professioni-
sti

Porteaperte quindi, perchiha
competenze, capacita e carte
in regola per essere all‘altez-
za dell'incarico. «Cerchiamo
promotori che abbiane gia
maturato una solida e impor-
tante esperfenza nel settores
spiega Giovanni Marchetta,
«insieme g professionisti del
settore bancario e finanzia-
rio che abbiano 1 requisiti di
legge per ottenere di diritto
I'iscrizione all’Albo dei pro-
motori. Vogliamo  persone
con un profila professionale
elevato, con competenze €
capacita di assoluto rilievo. E
guesto perché nei confronti
dei clienti il nostra impegno
& sempre quello di fornire un
servizio di grande gualitds
Servono poi: talento e spirito
imprenditoriale, attitudine al
lavoro di squadra, capacitd

di relazione. Il candidato po-
tenziale & guindi un profes-
sionista molto qualificato e
motivate, Banca Mediolanum
ha pol i mezzi, le risorse, il

know-how, per sviluppare e
far esplodere | talenti. Sem-
pre nel segno di un servizio
di qualitd rivelto alla clien-
tela

Quella del Family Banker & una prafessione unica in talia e sempre pil

richiesta
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LlZZA MEDIOLANUM PLUS
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Messaggio Pubblicitario. Condizioni contrattuali niei Fogli Informativi sul sito wwwhbancamediolanum.it

= epressoiFamily Banker®. Il 2,50% netto & riconosciuto fino al 31/03/10 oltre 1'15.000 eurs sottoscriven-

do la polizza Mediolanum Plus di Mediolanum Vitz Sp.A.. Polizza e conto operano con un meccanismo
a.ulomancodwersamemoe prelievo.Quando il saldo del conto supera la giacenza di 17.000 euro, 1a liqui-

ditd-oltre { 15.000 euro viene investita sulla polizza; ugnalmente, quando il saido del conto scende sotto

la giacenza di 13.000 euro, viene disinvestito dalla polizza 1'importo-necessario a ristabilire sul conto la

| giaceriza di 15,000 euro, Il rendimento del 2,50% netto sara quindi garantito sulle somme investite sulla

polizza Mediolanim Plus Prima della sattoscrizione leggere Nota informativa e Condizioni di polizza sul

sito wwwmediolanumyita.it e presso i Family Banker®,

Family Banker, una professione unica

Sempre a fianco
del cliente

Quella del Family Banker &
una professione unica nel pa-
norama bancario italiano. 11
madelle e‘l'organizzazione di
Banca Mediolanum consen-
tono a chi ha le carattenst-
che ottime soddisfazioni eco-
nomiche e di carriera, Mentre
le altre banche hanno filiali
e sportelli tradizionali. dove
I'assistenza e la consulenza
personale al cliente sone an
cora in gran parte standardiz-
zate, gppure il servizio viene

fornito attraverso piattaforme
online, dove il contatto diretto
& del tutto inesistente, {1 Fa-
mily Banker rappresenta il
fulcro e l'anello
di congiunzione

Un professionista

Giovanni Marchetta, diret
tore commerciale di Banca
Mediolanum, «e, per forni-
re un servizio di eccellenza
alla clientela, noi puntiamo
sulla grande professionali-
tad dei nostri Family Banker
Abbiamo investito molto, in
formazione, aggiornamento ¢
sviluppo delle risorse uma
ne, ‘anche in questo biennio,
particolarmente critico per
i mercati finanziari, e conti-
nueremo a investire molto,
sempre con un forte slancio
sulla formazione. 1l fatto di
non avere sportelli diretti sul
territorio ¢l motiva ancora di

pilin questa di-

rezione, tutto i

tra Banca Me- maodelio di Ban
diclanum e tut- che Irappresenta ca Mediolanum
: ; il fulcro e l'anello @ impemieto
in ogni parte i < X sull’attivita  dei
del Paese. Dal- di CONGIUNZIONE  Fymily Banker e
le grandi citta tra Banca non sulla filiale,
al piccoli cen- Medlolanum e per cui forniamo

tri 'di provincia.
In questo modo
ogni cliente pud
contattare i1
Banking Center
o utilizzare te-
lefono, Internet e Tv digitale
per svolgere le opérazioni
bancarie pili comuni, e si ri-
volge direttamente al proprio
Family Banker di fiducia per
assistenza e consulenza per-
sonalizzata per quanto ri-
guarda risparmio, previdenza,
coperture assicurative e inve-
stindenti.

«Nel periodo che stiamo at-
traversando e ancora di pili
nel futuro di fronte a noi, nel
settore dei servizi bancari e
finanziari la competizione
sara fortissimas sottolinea

tutti i suoi clienti
in ogni parte del
Paese

al nostri  pro-
fessionisti  tut-
ti gli strumenti
necessari  per
garantire sem-
pre  vicinanza,
supporto e assistenza efficaci
ed efficienti al cliente, a ogni
clientes,

Il Gruppo Mediolanum met-
te sul piatto: soliditd, quella
di un Gruppo finanziario di
livello internazionale; prepa-
razione, garantita 4 tutt i Fa-
mily Banker anche attraverso
la propria prestigiosa univer-
sita aziendale, la Mediclanum
Corporate University (MCU):
la possibilita di crescere dal
punto di vista economico e di
carriera. Come spesso & diffi-
cile fare altrove.

Selezione e Reclutamento
tel. 840 700 700

www.familybanker.it

Notizie Madiolanum & cura di
Aoberto Scippa
rabertn scippa @mediclanum. it

Entra In Banca Mediolanum
Basla una lelefonata
| 840704 444 |
| www.bancamediolanum.il
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