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2,50% netto sul conto di deposito dedicato e ‘possibilita di trasferlre gradualmente il capitale agli investimenti

Double Chance, Pattesa che rende

Ivantaggi del servizio d’mvesﬁzpento permettono di valorizzare I’altalena delle quotaz:ioni

| 'DOUBLE CHANGE', ovvero,
doppia opporiuniti. La prima:
investire gradualmente nei
mercati azionari importi sem-
pre uguali, con it vantaggio di
s{ruttare le opportunita dei
vivassl, 1'altalena dei listini*.
La seconds: beneficiare di un
rendinento ceilo, 4 un tasse
molte vantaggloso, sul capita-
‘le depositato in attesa di esse-
r¢ destinate a questi Invest-
menti. Risulfate: & sempre il
momento giugto per inveslire
sui mercati finangiax, a pre-
scindere dai loro aiti e bassi.
La logica e i vaniaggi di Dou-
ble Chance, i servizio d'in-
vestimento-gvviato nel luglio
2008 da Banca Mediolamum,
in collaboraziene cen Medio-
lanum International Funds.
non camebiano ¢ restane inva-
riati, con tutta la loro efficacia
¢ convenienza per i rispar-
miatord e investitori.
Secattano ora le rinnovate con-
dizioni del servizio: un tasso
dlinteresse  eccezionale -del
2,50% netto sul capitate versa-
to sul conte di-deposito dedi-
cale (ed & importanta parlare
¢i 1a550 netto, perché & cid che
rimane effettivamente in ta-

sca al cliente; un rendimento
tra i.pill vantaggiosi el mer-
cato). E la possibilita di trasfe-

rire gradwalmente, die volte

al mese in mode automatico,
Tammontare det capitale, dal
conte di deposito agli inve-
stmenti, in un arco di tempe
che pud variare dz 326012
mesi.

Sono queste le novitd che ri-
guardano 'Double Chancde,
Yinnovativo servizip di inve-
stimento che. dal luglio 2008,
@ proprio attraverso un in-
gresso frazionafo e program-
mato nei mercati azionari; ha
consentito ai clienti di Banca
Mediolanum di oftenere oiti-
me seddisfazioni nel risultati
¢ rendimenti. Anche in un
periodo motio critico e altate-
nante dei mercati. Infatti. per
fare un esempio concreto, se
ian risparmdatore avesse. in-
vestito §l proprio importo di
capitale attraverso i unico
versamento nel periode pre-
cedente al Crac di Lehman-
Brothers {il fallimento deliz
banca. daffar  statunitense,

che sprofondd nella crisi e

Berse mondiali, & del settem-
bre 2008), a distanza di qua-

si 2 anmi si pud caicolare che
pbirebbe avere a stento recu-
perata Vimporto iniziate. del
suo investimento. Se invece lo
stesse investitore avesse scel-
to it servizie Double Chance,

storico del mercati finanziari
di. tutto it mondo hidica, del
reste, che a iunghi periedi di
croscita ¢ svilappo, rappre-
sentali nel classico grafico di
Borsa da una lined che tende

che ‘spalma’ gh investimen-
1l in un periode prolungato,
sfruttando appiens ia volati-
1ith del mercali, e ottgnendo
prezzi d'ingresso medi pid

a salire progr ite, ale
ierna periodicamente alcune,
@ al confronto moltd pid brevi,
fasi di-calo; prima ¢he il siste-
ma viprenda la sua corsa al xi-

D:

favorevoll, avrebbe avalo it
sultati e rendimenti ben su-
pericr, vale a dire nel{'ordine
del 25% con: Double Chance'a
12 mesi.

Una strategla e un servizio
finanziario c¢he, dal conto di
dejosito.a tasso elevato, itve-
stono poi nelle soluziond & nei
Fondl axonar] Mediolanum
BestBrands, realizzati ¢ gesti-
ti in collaberazione con aleu-
ne delle pit prestigiose socie-
ti di gestione del rispannio a
livello moendiate. Landamento

-akxo, Investire nei momenti-di

flessione & quind! il modo mi-
gliore per approfittare piena-

per ottencre una media i pid
vantaggiosa possibile:

Ed & anche la strategia di ge-
stione degli jnvestimenti so-_
stenufa ¢ promossa da Baxica”
Mediolanum, una strategia di
Jungo penqdo, dato che'in un
arce di tempo di diversi anns,
i dati storici ¢ le analisi Andh
ziari¢ lo dimostrano, meércati e ©
rendimenti crescono sempre;
per nuovl e cansistenti gua
dagni, spprathitto ‘per-chii ha
saputo ‘seminare’ durante la
stagione ‘fredda’, e polracco~
lierne i fratti quando | tempi
sono matul.

"Metodo che H consente di ridurre
il prezzo medio di acquisto dei tusl
investiment! (Doliar Cost Average)
Messaggie’ Promozionale: il -ser-
vizid, Double Chance & riservalo

con la gente, per csempio
kel <ommeéidio; avere al-
meno, 24

‘mente dei successivi

i ai ittori del Fomdo Medio-

di recupero.

Naturplmente sarebbe ottima-
le riuscire’a investire guandp
azioni e-valori di mercato séno,
al ninimi del pexiodo, appena
prima della loro ripresa, ma &
impossibile prevedere guan-
do le correzioni al ribasso fi-
nirannoe:, l'unica soluzione &
quindi suddivideré il proprio
investimento in pit momenti,

. Informative sul site www banca
cmedolamun it & presso 1 Family

Raqum Best Brands o Mediola-
ntum’ International Furds. Prima
‘deli'adesione leggerc il ,Pmsgcrtq

Banker™, Le condizioni contrattuall
del Conto di Dcposa 1] sono rporta-
te nei Fogli I fvi disponibili
sul sita www. bancamedmranum.rr €
presso { Family Banker®,
Versamenio minimo: euro 25,006

Banker il *profes-
‘sionista del: Ter\- :
‘26 Jillely
come
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La linea Collection compone 'offerta della gamma di Fondi d'investimento

Best Brands, ‘collezione’ di eccellenze

Qltre 20 tra le pli prestigiose
societa Winvestimento inter-
nazionali, ¢ 8 diverse tipologie
di Fondi comnuni, dagli aziona-
1i ai hitanciati. Per soddisfare
esigenze e oblettvi di ogni
cliente e di ogni profilo d'in-
vestitore, Per fornire a clascu-
na il giusto mix di soluzioni
finanziarie,

Sone i numeri e le qualita che
caralterizzance la famiglia ¢i
fondi ‘Collection” i Mediola-
i Best Brands, Fondi com-
posti da fondi di diverse Case
(¢ per queslo, appuntc, una
‘collezione’ multi-marca), but-

te al{amente qualificate, che'

in guesto modo concentrano
e mettono a disposizione gel
cHente le differenti specializ-
zazioni € slrategie di gestione.
Al¥interne di unwnica solu-
zione, uno degh 8 fordf multi-
marce., e quindi al¥’insegna
della massima  diversifica-

zione {a ¢ifferenza dell‘alira
linea d'investimento d&i Me-
diolanum Best Brands, la li-
nea ‘Selection’, gid trattata su
queste pagine. composta inve~
ce da ¢ fondi mone-marca di
altrettante Case).

La gamma di fondi comuni
delia lnea Collection di Me-
diolanum Best Brands, lancia-
ta nel setterabre del 2008 pro-
prio alla vigilia della fase pia
aguta della cris) del rmexcati
finanziari di tutto if monde,
in guest due anni, particolar-
mente hurbeolend ¢ delicali per
il settore, ha confermato titta
1a forza della propria sirategia
d'investimento: fernire alla
clientela. fondl- multi-marca,
ognuno del guali. rappresenta
un ‘concentrate’ delle varie
caratterigtiche e competenze
delle oltre venti societd spe-
clalizzate; uniti alla-consulen-
za personalizzata garantita a

30 giugno:

tutti ben protettl

agni singplo cliente dai émila
Family Barker Mediolanum
presenti in manicra capillare
in tutta ftalia,

Limnportanza fondamentale i
uba consulenzz adeguata ha
trovato un‘ennesima  dimo-
strazione anche nel corso det-
le ultime setlimane, quando a
maggio i mercato nazionale
del fondi comuni- diinvesti-
mexitd ha dovato subire una
brusca contrazione e una fuga
da parie degli investitori, che
sono apparse soprattutts come
Veffetto emotivo detta crisi'in
Grecla e dei contraceolpi dei
mercati, mentre Banca Medie-

lanum, grazie alia consulenza

el Family Banker, ha invece
fatte registrare un andamen-
1o in coritrotendenza ¢ ancora
und crescita nella raccota fi-
nanziariain fendl. Non si trat-
ta certo di un episodio isolate
ma df un 'trend’ che continug
£ 5l conferma ¢nmai da annj.
Per ciascuno dcgh 8 fongdi che
compongono I'offerta deila 1~
nea Collection A Med.wlanum
Best Brands {di cui 4 aionari
geografic, 3 bilanciatifessi-
bili e 1 azionario settoriale),
ognuno con caratteristiche ¢
specificitd diverse. Banca Me-
diolapurg -offre le eccellenze
pitt funzionall a ogni soluzlo-
ne ra tutte le societ partner;
in modo che ogni fondo con-
tenga il meglio delle risorse
¢ dell'offerta di tutte le Case
coinvolte.

Un risultato che, in conereto,
non & yeplicabile in un altro

capaci df
dare gran- -
at  soddi-

5 sfazmnt si
.costruisce
partendo
da ana base
e _sqguenuo ur:

I Partners ‘ Y ‘metado-ben pre-

. ’ N / { ‘disa & impcgnatwo
Aberdeen m/&lm ‘Banca Mediolanum conosce -
T * * e ‘bene guesto metodo, perchi
mgﬂg NP P Tha dnventalo.e collandato
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di* promotore fnanziare::
“soho ognt anng elequent, e
anche nel 2010 hanno pres
miato la preparakionce che

Banca Mediclanum forni-
sce -atiraverse 'wniversitd
ariendale (MCU, Mediola-

' JEMorgan T
sl | @

i STMENTS -
Morganstanley! dfnearixs:

‘num Corporate University)
“apli aspiranti FB: nella pe~
nultima segsione promog-
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3 123,7% del-resto delmercat
ellul

mode da parte di un singolo

liente, perché per costitui-.

re un analoge rmix in Porta-
foglie servircbbero investi-
mentl molto maggieri ¢ una
competenza approfondita, da
super esperto, su tuth i fondi
disponivili, Altra che inve-
stimenti fai-da-te, soluzioni
standardizzate por tutti, 0 una
consulenza  approssimativa,
che rappresentano 1 maggiori
tiscli ¢he pud correre un in-
vestitore privato.

Le. partnership avviale da
Banca Meditlanum conle mi-
gliorl societh d'investimento
a livello _mnhdia]e‘pemeﬂo-

ne un confronto continuo su
strategle da seguire e gestione
delle risorse, In questo medo
Mediolanum  nen “si -limita
ad acquistare e disteibnire
un prodotto dl terd, ma. pud

Banker anche aicune figh
re: professionall specifich;
pérsgne - provenienti d

-Ianum la quale -fin..dall

personalizzato comae, do

- cui perno & - E‘amﬁy Ba

.. oiltelefono; ma sopratiuti
pud contaré su un
" Jranker che, secondo leesi?

- ne pil appropriata. inba

50 il 76% MOQU, contro i

nascita” porta’ wn” imprin
ting ben precisc nella s
organl.z?azmnc. fornire

e quando il c]lente pxe[erl
sca, Ul

ker.
Chi diventa cliente, Medio=:
lanym, dal momentp in.cif
apre'un conto, pud,“and
in banca” senza_sposts
da casa o dall’ufficlo, sem.
plicemiente usanidonterne

genze del.- cl'l‘émew

" prestito, °
' disporre un.
pensiunjstioq ° per

per Tui e con lai, la suiuz

alle caratteristicke ‘e 2

_Banker sonc s‘.ndlspensabl-
W X $e 1a disponibiity pers
“'sonale a Wberare 41 cliente
*da ogni disagio e ad ascol—-

conlare su un filo diretto &
un rapporto privilegiato che
consentons di gestire gli inve-
stimenti dei clienti ron solo in

base alle performance passa- -

te, ma anche in base aile stra-
tegie future. Un'zlleanza in
grande stie che rappresenta
il valore. zggiunto.della linea

Collection * di  Mediclanum -

Best Brands, una cui.lezlnne di
eccellenze

PRY

-mlu-o, 5010 pmvislj ac,cor
economict, individial
‘tengono. contp.. dell
Tienza e detla comp
'za gid-acquisite dai singol{
aspiranti.

Ik plano formativo & stator 51
messo @ punte da MCU per
la figura del Family Ban-
kér, chie ¥, a sua . volta, una’
creazione di Banca’ Medic-

pre al meglio ta
attivith, - A" vantaggio. s\
del cliente.

GOLF MONDIALE PER LE AZIENDE

Club Villa Carolina d¢i Alessandria e ai
Golf Club Lignano (Udine), il 9 setem-
bre-al Franciacorta Golf Club (Brescla) ¢
- 31-Golf Club Poggioc del Medici-{Firenze),
Finale estera l'anno prossimo nella Re- - |
pubblica Dominicana, dlla Estancia Golf
Resort. Una nota di costume riguardo z -
questa quattordicesima edizione del cir-
cuito mondizle: poca 1 presenza ferami-.
nile, ma di altissimo livelio. Un po’ come
succede ai "piani alti® delle aziende, dove
di donne manager ¢ SUPCrTANAgerse ne

Proseguono gli incontri del World Cor-
porate Golf Challenge, il torneo di goif
per le aziende, sponsor principale Banca
Mediolanum, presente con una sua rap-
presentanza.-Quest ghi ultimd appunta-
ment in calendario prima delle semifi-
nall di-settembre: # 24 givgno cl siame
incontrat al-Golf Club Frassanelle di Fa-
dova'e a Le Pavoniere di Prato; il 2 lugiio
“¢i vediamo al Golf Club Asiago (Vicen-
#3) & afl'Adriatic Golf Club Cervia (Ra-
venna). Semifingli 1] 2 settembre at Golf

N Holizie Madiotanum a cura d
Robstlo Solppa
lncont-:am poche, ma di qualitd fuoni- 15baro.soppa B nodilanum it
serie. Del resto questo ¢ il torneo di goif
per aziende, dove gli affari si trasferi- Cuasie & uwna pagina diinformazione |

scono dalla scrivania 4} green, Per sa-
peme di pil: wawwabsolutegolfit

Selezione & Recllamento

“www, familybanker.it

Entra in-Banca Mediolanum
Basta una telolonala
840 704 444
www.bancamediolanum. it
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