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| VANTAGGI E TUTTE LE MODALITA’ PER APRIRE IL CONTO DI BANCA MEDIOLANUM, ANCHE ONLINE

InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta” i ﬁsparmi della famiglia

UN CONTO DEPOSITO
che i garantisce un tas-
so del 3.50% lordo l'anno,
ma ti permette di
svincolare il de-
naro  anche
prima della
scadenza
dei dodi-
€ mesi
{dandoti
allora 11
per
).
con scaden
za a sei mesi
ti rende il 2,30
per cento e a tre
mesi I'L,§0. Che non

ti costa niente: apertura,
gestione, spese, imposta di

bollo sono gratuite. Un con
to deposito che non preve-
de praticamente un tmporto
minimo vincolabile:
da cento euro a
tre milioni vi
si pud depo-
sitare la ci-
fra che si

conto de-
posito che
puoi sot-
toscrivere
chiamando
il tuo Family
Banker o il Fa-
mily Banker pii
vicino a casa tua ¢ al

tuo posto di lavoro, ma che
puoi_aprire anche da solo

vuole. Un -

andando sul sito inmedio-
lanum.it e facendo un paio
di clic. E il conto deposito
InMediolanum.

Fino al 28 agosto lo si pud
aprire anche in una
trentina di centri
commerciali  sparsi
in tutta Italia, O ter-
mine infatti di questa
offerta & il 30 .ago-
sto: cid significa che
queste  condizioni,
particolarmente van-
taggiose. valgono per i conti
deposito che saranno aper-
ti fino all'ultimo giorno di
agosto in una gualsiasi delle
modalita qui sopra elencate.
Che questo conto sia molto
conveniente & facile consta-

tarlo: basta fare il confronto
con le altre proposte che il
mercato offre. I rendimenti
annui netti di InMediola-
num sono rispettivamente
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Conio il Pusig

& un anno il 2,55 per cento,
a sei mesi 1'1,68, a tre mesi
1'1.31. Per un conto deposito
che vincoli il denaro per un
anno al massimo e permetta
di liberare la somma depo-
sitata in qualsiasi momento

qualora {} cliente ne abbia
necessita, si tratta di per-
centuali imbattibili. O quan-
tomeno: per ora imbattute

InMediolanum ¢ il primo
conto di Banca
Mediolanum
che ciascuno
pud aprire au-
tonomamente
via internet.
il sito forni-
sce tutte le in-
-formazioni - in
modo chiaro, con semplicita
e in modo esauriente, e se
dovessero insorgere ulte-
riori dubbi. soprattutto a chi
non ha dimestichezza con le
operazioni finanziarie, ven-
gono affrontati e risolti nel

settore FAQ, quello delle
domande pid frequenti che
i clienti pongono.

Chi perd non se la sente di
far tutto da solo pud tele-
fonare al Family Banker. il
“professionista _ personale”
di cui ogni cliente Mediola-
num dispone. I non-clienti
possono trovarne uno sem-
pre sul sito ma anche sulle
pagine bianche telefoniche
ce ne sonc 4700 in tutta lta-
lia, che r di dai 240

positamente per il conto
deposito, sono presenti in
trenta centri commerciali,
in stand facilmente ricono-
scibili dal marchio InMedio-
lanum. Anche a loro, come
a un Family Banker. & pos-
sibile chiedere. senza alcun
impegno, anche solo per cu-
riosita tutte le informazioni
e i chiarimenti che si desi
derano.

Family Banker Office spar-
si da nord a sud e da est a
ovest, nelle citta come nei
paesi.

Fino al 28 agosto, poi. come
dicevamo, incaricati di Ban-
ca Mediolanum istruiti ap
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In collaboraziene tra Mediolanum Corporate University e MIP Politecnico di Milano

Nasce il Master Universitario in Family Banking

Con l'obiettive di formare
i Family Banker del futuro,
i professionisti  finanziari
d’eccellenza, atiraverso un
percorso di studi di altissimo
livello, dalla collaborazio-
ne tra il MIP - la Business
School del Politecnico di Mi-
lano - e Mediolanum Corpo-
rate University (MCU) - I'n

niversitd aziendale di Banca
Mediolanum -, nasce il Ma-
ster Universitario in Family
Banking

Si tratta di un vero e proprio
Master universitario. della
durata di 12 mesi, che rilascia
un titolo di studio con valore
legale. Meta delle 52 gior-
nate d'aula previste si svol-
geranno al MIE laltra meta
in MCU a Milano3, presso la
sede di Banca Mediolanum,
a cui si aggiungeranno lé at-
tivita di affiancamento ¢ for-

mazione sul campo presso
i Family Banker Office e le
altre strutture sul territorio
della Banca.

«La figura professionale
specifica del Family Banker
esiste dal 2005, quando Me

diglanum ha registrato nome
@ qualifica come un marchio
esclusivo, e in pochissimi
anni ha gid raggiunto piena
notorieta di libera professio-
ne, tanto da avere un Master
universitario espressamente
dedicato e intitolato, come ci
& stato proposto proprio dal
Politecnico - milaneses sof-
tolinea Oscar di Montigny
direttore marketing di Ban

ca Mediolanum: =crediamo
moltissimo. nel ruolo socia

le di questa professione. un
ruolo delicato e molto impor-
tante, in quarto si occupa deéi
risparmi ¢ degli investimenti

privati . del-
le persone e
quindf impatta
direttamente
sulla  qualitd
di vita futura
dei clienti. In
Halia c’¢ una
scarsa educa-
ziome  finan-
ziaria ‘tra ri-
sparmiatori e
investitori. €
questo Master
¢ anche un
nosteo ulterio-
re contributo e
impegno a far
crescere  l'e-
ducazione finanziaria della
clientela, attraverso l'assi-
stenza di professionisti alta-
mente qualificatis

1l percorso formativo prov-
vede anche a fornire un‘a-

deguata preparazione alla
prova valutativa per 1'iscri-
zione all’Albo dei promoto-
ri finanziari e si integra e
completa con altivita di for-
mazione a distanza online

Un'ampia gamma di Fondi comuni per cogliere le migliori opportunita dei mercati finanziari

Lentrata della Mediclanum Corporate University a Basiglio (Milano)

attraverso una piattaforma
di. e-learning. Le iscrizio-
ni sono gia aperte. possono
inscriversi i laureati di pri-
mo e secondo livello (Jaurea
triennale o specialistica) di

tutte le facolti che abbiano
il desiderio e I'obiettivo di
intraprendere la carriera del
professionista  finanziario
(il Master non & vincolantc
alla carriera in Mediolanum
ma ne costituisce titolo di
pregio). Linizio dei corsi &
previsto per il prossimo no-
vernbre, per una durata di
12 mesi. e la scadenza per
la domanda di ammissione &
fissata al 30 settcmbre.
L'accesso @ a nuniero chiuso
per un totale di 40 posti, &
prevista una selezione attra-
verso test aftitudinali e col-
lequi individuali. La gradua
toria finale delle selezioni
porterd anche all’assegna-
zione di alcune Borse di stu-
dio, messe a disposizione da
Banca Mediolanum, a favore
dei frequentanti pid merite
voli. x

La formula di Mediolanum Best Brands

1l prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

Prospeltive e opportunitd per far rendere al meglio i propri
investimenti. La linea di sviluppo che guida sempre scelte ¢
offerte d'investimento che Banca Mediolanum mette a di-
sposizione di clienti e risparmiatori € semplice e ben precisa:
offrire il meglio del panorama mondiale

Una logica e una strategia che hanno dato vita, a partire dal
marzo 2008, alla gamma di fondi comuni Mediolanum Best
Brands di Mediolanum International Funds, ovverg, lette-
ralmente, i ‘Migliori marchi’ del settore finanziario a livello
globale.

Oggi il risparmiatore pud investire in tutte le aree geografi-
che e nei settori economid di tutto it mondao, Ma per fario con
efficacia occorre avere una presenza fisica sul territorio di
esperti finanziari, validissimi ‘team’ di gestione degli investi-
menti ¢ un know-how’ specifico che solo grandissime azien-
de a livello internazionale possono avere. Da qui la visione
strategica di un‘alleanza, ormai consolidata e di successo,
che vede, da un lato Fesperienza gestionale ormai compro-
vala del Gruppo Mediolanum e, dall'altro, le strategie spe-
clalizzate delle societ d'investimento tra le migliori al mon-
do. a cui si aggiunge'la consulenza professionale prestata a
ogni cliente dai Family Banker In quest'ottica, e all'insegna
della massima diversificazione e specializzazione, la gamma
di fondi comuni Mediolanum Best Brands si compone di due
diverse linee d'investimento: ja linea ‘Collection’, composta
da diversi fondi comuni multi-marca, di oltre 20 tra le pid
prestigiose sacieta di gestione internazionali e Ia linea de-
nominata ‘Selection’. che consiste invece in 6 fondi comuni
mono-marca di altrettante tra le primarie Case d'investi-
mento mondiali (BlackRock: DWS Investments, Franklin
Templeton Investments, JPMorgan Asset Management
Morgan Stanley Investment Management e PIMCO)

Una diversificazione nelle possibilit e strategie d'investi-
mento accentuata al massimo. per soddisfare esigenze e
ahiettivi'di ogni cliente e di ogni profilo d'investitore. Per
fornire a ciascuno il giusto mix di soluzioni finanziarie aven-
do a disposizione un‘ampia e differenziata gamma di risorse
e opportunitd. come testimoniano anche i manager italiani
di BlackRock. DWS Investments e Franklin Templeton In-
vestments.
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Un Giro d'Ttalia
da record
per la Banca

i Gira dltalia che ha tfagliato a
Milano il traguardo finale il 29
magqio & stato. come ormai di
consueto, un successo anche per
Banca Mediolanum e | Suoi Fa-
mily Banker. Per il nono anno
consecutivo la Banca ha spon-
sorizzafo la Maglia Verde, quella

“che dal 1974 viene assegnata @

chi si aggiudica il Gran Premio
delia Montagna: trofe conqui

stato da Stefano Garzell gid
vincitore nel 2009

Per la Bawca Al Giro, combiando
ogni anno percorso e localifa af

traversate, fornisce loccasione
per incontrare clienn ¢ potenzia

I clienti, e condividere con loro
momenti di passione sporiiva,
divertimento. svago Un'esciusi-
v assaluta nel rapporto fra una

. banca e la propria clientele. E

anche quest'anno | numeri e i ri
sultati conseguiti sono da record:
oltre 30mila i parfecipanti al
concarso presso gli stand Medio-
lanum, 1.300 le presenze all'in
terno deile aree hospitality” alle-
stife in partenza e arrivo di ogni
fappa. 11 gli eventi organizzati
néi Family Banker Office pre-
senti fungo il percorso con oltre
1.300 partecipanti. E ancora: 18
le serate esclusive Medivlanum
Pariy, con oltre 4500 invitatl e
4 gli eventi PrimaRla dedicati
a un fotale di circo 200 parteci-
panti. E poi non sono mancaie le
tradizionali “pedalate’che sono
siate 36 quest'anno, a cul hanno
partecipato circa 1.000 clienti ¢
appassionati del pedale
Mettendo instems { vari eventi,
appuntamenti ¢ manifestazioni
organizzari da Mediolanum e
supportati dall'oramai  storica
presenza dei quattro testimonial
Gianni Motta. Francesco Moser,
Maurizio Fondriest e Paoio Bet-
tini, st arriva a quota 38370 con
tatti totali, con clienti e potenziali
nuovi clienti, il record di sempre
Un altro fraguarde di svccesso
tagliato da Banca Mediolanum &
i suoi Family Banker presenti in
tutta Ttalia. dalle grandi citté at
piccoli centri di provincia
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