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PUBBLICITA

Un rendimento certo, a un tasso molto vantaggioso, sul capitale depositato in attesa di essere destinato agli investimenti

Double Chance, doppia opportunita
per risparmi e investimenti

Per aderire alle nuove e convenienti condizioni ¢’é tempo solo fino al 31 luglio. Tutta I'assistenza necessaria con i Family Banker Mediolanum

| NUOVE
RISORSE
| IN VISTA

di Ennio Doris*

ella storia dell'Uma-
nita2. ha vinto chi ha
saputo vedere al di [a del
contingente. del momento
dei propri confim Chi ha
spostato sempre pit inlala
frontiera. Chi nel presente
ha visto i segni del futuro, e
| ha corretto ia rotta in base
a o6 che stava spuntando
all'orizzonte. Un orizzonie
che non & pra quello limni-
tato del nostro mondo per
come l'abbiamo conosciu-
to Bnora. bensi quello che
abbraccia il mondo intero.
Altraverso Ie nuove tecno-
logie nuowvi scenari € pro-
spettive
La tecnologia aumenta
e amplifica le possibilita.
E sta nivoluzionando tutti
1 settori, creando puove ri-
sorse e liberandone altre. A
vantaggio delle aziende, di

DOUBLE CHANCE, ovvero una
doppiz opportunitd per i propn -
sparii ¢ investimenti La prima: m-
vestire gradualmente importi sem-
pre uguali nei mercati azionati e
obbligazionari di tutto i mondo, con
l'obiettivo di sfruttare l'altalena dei
mercati con le opportunita dei ribas-
si e la possibilita di sfruttare nuovi
increment futuri. Lz seconda gran-
de opportunitd: beneficiare di un

rendimento certo, 3 un tasso molto rendimento  del
vantaggioso, sul capitale deposiato 550% lordoc an-
(sullapposito Conto Double Chance) nuo, vale adire il

in attesa di essere destinato a questi
uvestimenti, 0 risuifato & quelio di
nion correre il rischio di ingresso nei
mercati finanzian in unica soluzione,
con la difficile ricerca del momento
giusto, ma investire costantemente e
gradualmente, a prescindere dagli alti
& bassi dei mercat

Lalogica e1vantaggi di Double Chan-
ce il servizio d'investimento avviaio
nel luglio 2008 da Banca Mediola-
oum. in collaborazione con Mediola-
num International Funds non cam-

1a loro efficaciz e convenienza per i
risparmiatori e investitori.

del servizio. Il Conto Double Chance,
Su cui viene versata i la
somma destinata al progressivo inve
stimento finanziario, funziona come
un ‘serbatoio’ (dal canto, appunto,
all'investimento) remunerato: con la
nuova offerta ‘Double Chance Sum-
mer Edition 2012’, in vigore
fino al 31 luglio. il conto
garantisce sulle som-
me i giacenza un

4.40% nerto. Un
tasso d'interes-
se eccezonale,
un rendimento
certo e molto re:
munerativo per il
cliente ¢ per ogni
risparmiatore
Versamenti graduali (in
un arco di tempo che puo va-

nare da 3 a 6 per la versione obbliga-
zionaria e fino a 12 mes: per quella
azionana), progranumati e di uguale
biano ¢ restano invariati, con fuita gfmporto, vengono poi spostat perio-
dicamente dal conto in un apposito
fondo comune, fino a completare I'in-
Scattano ora le rinnovate condizioni vestimento dell'intera somma dedi-

dell'n

cata (importo coinplessivo minirno

Gestione Fondi

25.0600 euro)
In questo modsg, pratico e convenien-
te, con il servizio finanziario Double
Chance & possibile entrare in manie-
~ra graduale e ampiamente diversi-
ficata nei mercati azionari e ohbli-
gazionan di tutto il mondo,
investendo
Mediolanum
Brands di Medio-

lo mondiale) e nel
fondo
Flessibile Obhbligaziona
rio. Globale=di, Mediolanum

Landamento storico dei mercati f

nanziari di tutto il mondo indica. del
resto, che a lunghi pedodi dicrescita e
sviluppo si alternano periodicamente
alcune, e al confronto molto pit brevi,
fasi di calo e rallentamento, prima che

fondi
Best

nei

lanum Interna-

il sistema riprenda Ja sua corsa al 11+
alzo Investire nei momenti di flessio-
ne evolatilita & quindi il modo migho-
re per approfittare pienamente dei
successivi momenti di recupero. Na-
turalmente sarebbe oltimale riuscire
a invesdre quando azion e valori di
mercato sono ai minimi del periodo.
appena prima della loro nuova npre-
sa, ma & impossibile prevedere quan-
do le variazioni al ribasso finiscono,
per poi crescere di nuovo. Tra le pos-

pi critica, e poi raccoglierne i frutt
quande i tempi sono maturi

Come pex ogni altea soluzione finan-
Ziaria, vanno osservale le regole di
base: occorre leggere attentanienie le
wdicazioni contenute nel prospetic
informativo, e seguire le indicazion
del Family Banker Mediolanum, che
ha I'obblige di verificare la propen
sione al rischio del singolo sottoscrit-
tore scrupolosamente e Caso per caso
‘Tutte misure e procedure a tutela del
cliente che Banca Mediolanum mette
sempre al centro del proprio servizio

tional Funds sibili soluzioni la pitl efficace ¢ quindi

i n il proprio mn
collaborazio- pit momenti, per ottenere una media
ne con alcune il piu vantaggiosa possibie: in quesio
delle pit pre- mado, I'investimento viene otfimiz-

stigiose societa
di gestione del
gresso medi pitt

zato sfruttando appieno la volatiita
dei mercali, e ottenendo prezzi d'm-
i (metodo

della propna assistenza e consuleri-
za, grazie ai suo circa 4 500 Family
Banker presenti in tutto 1l territoric
nazionale

risparmio a.livel-

Mediolanum

che mira a ridurre 1l prezzo medio di
acquisto degli invesnment azionari il
cosiddetto Dollar Cost Average)

Ed & anche la strategia sosienuta e
promossa da Banca Mediolanum, una
strategia di lungo periodo, dato che in
un arco di tempo di diversi anni, i dad
storici-e-de-analisi finanziaiie dimo-
strano che, mercati e rendiment cre-
scone sempre, sopratutio per chiha
saputc ‘seminare” durante la stagione

Ti Fondo Mediolanum Best Brands ¢
un fonda di Mediolamun Internatio -
nel Fungs 11 Sistema Mediolanum
Fondi Italia € una fanuglia di fordi
di Mediolanum Gestione Fondr. Tali
Jondi collegatt al serverio, Son0 evi-
denziati nella richiesta di attivaziane
I prospetit der ¥ondi € le eondizioni
econaniche e contratuali del Canto
riportate nei Fogli Informatvi sono
disponebili sul sito wwaw.bancamedio-
lonurn.it e presso i Family Banker

rutti noi, e dello svilupp

Molii costi, chie sembra-
vano indispensabili. oggi
non lo sono pitt e quin-
di saranno eliminati. Un
esempio, riferito al setfore
bancario: & stato calcolato
che le banche italiane gei
prossimi dieci anni taglie-
ranno 8.000 filiali Orga-
nizzare una banca senza
le filiali era impensabile
solo fino a gualche anno

€ra ancora un personal
computer’, il telefono sen-
za fili era agli esordi e per
qualsiasi operazione fi-
nanziaria bisognava recar-
si di persona allo sportello.
Proprio per questo Banca
Mediolanum ¢, da sempre,
una banca modemna e in-
novativa, sempre al passo
con i tempi, che interpreta
£ 5pesso antcpa i cambia-
meni in afto.

Ma questa rivoluzio-
ne sta avvenendo in tutd
gli ambiti produtiivi, non
soltanto nel terziario. Ad
esempic, anche nel campo
dell'energia la tecnologia
sta siravolgendo lo scena-
rio. Le energie rinnovabili.
solare ed eolica innanzitut-
10, stanno Giventando sem-
pre pilt competitive e con-
vement rispetto al petrolio,
che quaiche decennio fa
sembrava insostituibile, e
le sue nserve sembravano
in breve tempo destinate 2
esaurirsi. Le fond rinnova-
bili forniranno invece sem-
pre pi energia pulita e 2
costi bassy, 'energia solare
ne € un esempio. Nell'nlg-
1IN0 anno i1suo costo sie di-
mezzato. In Indiz gia costa
wmeno di quella da gasolio
Non & azzardato prevedere
che entro Ia fine del prossi-
mo decennio 1l tnondo avra
a disposizione tanta ener-
gia a bassissimo costo. In
pratica, I'Era della Piena &

fa, quando 1l computer non /

Mediolanum ora comunica anche su YouTube

Un‘immagine dello spot Tv per il lancio del nuovo spazio di Banca Mediolanum su YouTube

asi luogo.

acebook, Twitter € ora an-

che YouTube Banca Medio-
lanum utilizza le tecnologie pia
moderne, gli scrumenti hi-tech
piv pratici e funzionali, per co-
municare con i propri clienti, e
con tutti i risparmiatori e le loro
famiglie, ogni giorno, in ogni mo-
mento della giornata, da qualsi-

Dopo essere approdati sui
principali Social nerwork, come
Facebook e Twatter, dal 15 luglio
Banca Mediolanum avra il pro-
pric brand channel su YouTube,
dove saranng disponibili notizie,
presentazioni e nbvita di Banca
Mediolanum, i suo1 servizi e so-
Iuzioni per il risparmio e gli in-
vestimend delle famiglie. even-
g nvolu alla clientela, e tante

€ attivita

ket Forum alla sponsorizzazione
del Giro d'Italia.

Per lanciare in grande stile
il nuovo spazio della Banca su
YouTube. dal 15 al 21 luglio an-
dra in onda la nuova campagna
di comunicazione sulle pnn-
cipali reti Tv. con una novita in
pil: ad affiancare il presiden-
te Ennio Doris come testimo-
nial della Banca saranno anthe
nove manager: Massimo Dors
Sara Doris Oscar Di Montigny.
Gianluca Bosisio, Luigi Del Fab-
bro, Vittorio Gaudio. Gianmarco
Gessi, Giovanni Pirovano, Stefa
no Volpato. Che in gquesto modo.
come fanno sempre tutn { Family
Banker nel loro lavoro quotidia-
no, ¢1 mettono 1a facciz in prima
persona nella comunicazione &
nella ione diretta, & sempre

io tutta Italia e in ogni periodo
dell'anno: dal Mediolanum Mar-

piu multicanale. con tutti i cliend
e le loro famiglie.

Il ¥ncepresrdente di Banca Mednolqnum “Siamo un Gruppo Bancario grande ma sempre molto attento alla realta de! territorio”

«La Banca moderna con forti radici ovunque»

| Family Banker gamntlscano un rapporro persanale di f iducia e coszen{e nsl tempo con la clientela. E ogni anno organlzza ) oltre 6mila eventi in futla ltalia

« ecﬂulanuméunabancagrandee'luﬂ

lenza la banca del territorios spiega Giovannt'

Pu:wanu vicepresidente (i Banca Mediota-

Tum, vicey dell’Abi (I'A
bancaria italiana), € attento conosatore del

tessuto economico e sociale del Paese, del-

)a realta det piccoli & gnnd.i nspamiawn e
“investitori. .
«  Mediolanum & un Gruppo bancaﬁn di grl

o piana ma che sul ternitorio «nej confronti

di ogni singolo cliente si comporta come la

banca Tocale di un tempo, per la vicihanza e il

ale e dlnenuche pu:) gzran
nostr |

finita quando la pietra c'e-
Ta ancora, quella del petro-
lio finixa prima che finisca
il petrolio.

Le nuove che
progrediscono in maniera
esponenziale.  consenti-

rannc sempre pm rispar-
mi alle aziende, a utenti &
client, a beneficio di nuove
misorse che si renderanno
disponibili. E gia nei pros-
simi anni poranno avvan-
jarsi di guesti cam-
biament € di questi nuovi
scenari guei Paesi e quelle
imprese che. con lungimi-
ranza, stanno pianificando
adesso lo sviluppo fuwro,
si stanno attrezzando per
cogliere tutte le opportuni-
ta delnuovo che si profila.

‘Presidente di Banca
Mediolanum

finan-
Ziari presenti uvunque in tutla !.m!lan Conla
- differenza. rispetto alle piccole banche jocali,

chie & appunto un grande Gruppo. Con tutte

le risorse, le soluzioni & i serviz bancari. le
slruttu.redisuppc:tpe pmdmngxan

cale’ allo stesso tempo. £ per eccel- -

memee.nelmxsodeg,u;nni.co'unuma

tto tra. dn

7 i o
di filisle nel caso di una banca tradizionale,
© diente. E proprio questo tipo di Tapporto
tra direttore ¢ cliente & svolto in maniera del

tutta equivalente ed etcellenle. dai lwstd- 5
Family Banker. Ma in pint i nostri pmt’essio- 4
- nistl non s0no soggett al deleterio turn-ove

dei diretcord di filiafe delle banche tradizio-
nali che: Sopratfuito per quanto riguarda i
‘maggion istituti di credito, ruotano con una
cadenza thE triennales. Per cui
lea ugnl nuovo arrivo. dopo pochi anni, n

rapporti con la clientela st am ncomjndlu :

“Per mm quzsﬂ motivi, Banca Medmlamxm
& molto radicata ovunque, in tutta Italia, e 1
Ba.mlxy Banket stannio d!vemanﬂo sempm

del tessuto lmpxendumﬁ]e e pro-
del texﬁtouu Jizr QUanto i

tutto daccapo. Difficile, se non i
_questo mada, cnsn-u!:e con ogni ellznlc

Igere la loro atfivita sem-
pre nello stesso territorio, a diretto contaf-
to con tutti i Joro clienti. Spesso nei luog!n
dove sono cxtsduﬁ 3 hannosempre wissuto.
Dove co ) tutti e tutti i E

de Gmppo‘ T le.‘Con 1a

ne e h.ggmmamemo costante, ftmmi 2 tutti
i suoi professionisti ﬁmzwi.Einpm & una
banca molto tecnologica, multicanale e sem-
pre alVavanguardia. ma can modalita facili e
pratiche da mihm per tufti, per le opera-
Zioni quo 2 & nef alla clientela.

_«Siamo per ecc\-JImu 1a banca del ter-

1i centri di pmvi.m:x» sdmmnea levanu

in questo modo, U un punto di rife-
rimento autorevole e stabile “nel. tempo, sul
territorio. Atiraverso lmnppono personale,
diretto'e di fiducia con la clientela. Un rap-
porto di fiducia che confinua ueghannl in

molti casi per pin generaglam di una stessa
‘che si tra--

“Un punto di ri
smette di padre in fighio.

«Cid che il singolo nspamiamm, investi
tore privato o imprenditore ha scmpl! ap-
ato molto nella p

«perché i nostri p
Family Banker Med:olanum. Vivono snbﬂ-

dcna pmpna bam:ax riléva il manager. @

ed ’o.‘
di grande conoscenza, e di' fiducia oumb
ta. E poi per le sanldlundﬁﬁmmdibm

Rete Imprese Italia, Alleanza dclIe Coqpera i
tive, varie altre organizzazioni di dilievo, tra
cui fondaziont. Lions e Rotary Club, ¢, diversi

sono essenziali innanznitto § risulta bre- -

ve periodo. Prima di fare carriera e Ordini pmfessloum «Sario altrettante oc-
‘ad altro incarico, 0 prima di essere ato: casiélﬂ per sviluppate uiteriormente la fitta
aitmve <Per | nosiri liben profe ,che  rete di relazioni che sta alla base del nostro
rion hanno la valigia in mano, & nou sona LS muloedelh nosta attivitas osserva. Pirova-
di passageios fa notare il rdand: a!monﬂacbmn_ un Grup-
Banca Mediolanum, «il lorg sucmo profes-  pa dilivello. 1nt=mumnale

sionale @ ‘allo stesso mmpo sempre attenti alla xealﬂ

nale al ccessoeamsuddmaﬂm' : rie-
sScono a costruire e ottenere con iloro clienti.

Che $ono, e restano sempre. vd!enti innan-
_prima

Zitutto del professionista
ancora che della banca. Un'alira mffe:enza
fondamen(ale-

loma e v-uni 2 ogni zneiue-

Quesia & una pagina di informazione aziendale
con finalitd promozionali. 1l suo contenato
non fappresenta ung forma di consulenza
T un suggerimenia per investimentt




