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Spa (che al diente non costa
nuila, & non vincola il capitale)
2lla liquidita in giacenza ofire i
15mila euro (e fino.a un mitio-

la remunerazione delle somme

ni dell
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Conto Freedom, remunerativo e solldale

Per ogm nuovo conto corrente sottoscritto la Banca garanhré un mese di scuola a un bambino di Haiti

utenze: gratuite

in giacenza oltre i 15mila euro  Costo del conto corrente: zero,  Potendo sempre scegliere li-

risulta’ ancora pit vantag- can una giacenza media pan a beramente il modo con cui
giosa, con un tasso di N 15mila euro, 0 con — ‘entrare’ in banca:
remunerazione o g F " internet, telefono,
del220% nefto, . g 2 Banwgmciga
che rispetto ivale ter {

alla  condi- p‘eqw & . professioni-
zioni di un & st speda-
conto oor- | lizzati, a di-
reqte ordi- 1 ; _sposizione
nario corti- 4 ‘dal  lunedi
spondeal 3% muo ¢ Inmu al  venerdi,
lordo.  Cifre ‘ik "fiq dalle 8 alle
che svettano : = ¥ 22, e anche il
sempre rispetto “%g«mmﬂ Tenagaea sabato mattina),
aquanto un  patimonio’

su.lmmmba.ncam finanziario gestito oltre i nati (oltre 15mila in tutta

riguardano anche le condizio-

30mila eurv. Negli altri casi:
7,50 euro al mese. tutto inchuso.
Principali .operazioni bancarie
prelievi Bancomat, bonifici, Rid.

INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

finanziari. in tutte le citta e pro-
vince del Paese) segue e assiste
personalmente ogni singolo
cliente, in maniera costante e
continuativa nel tenipo.

Ma le notevoli differenze ri-
spetto al resto del mercato
bancario & finanziario non
finiscono gui. Per ogni nuovo
conto corrente Freedom che
verrd aperto, fino al 31 marzo
2011, Banca Mediolanum ga-
rantird un mesé di scuola 2 un
hambino di Haiti, sostenendo
le attivifi della Fondazione
Francesca Rava NEH. Italia
Onlus, in stretta collaborazio-
ne con Fondazione Medio-
lanum. In sostanza, conve-
nienza, vantaggi ¢ solidarieta,
insleme in un conto corrente.

. Unico, sotto tutti gli aspetti.-

:
«Regola n.1: proteggere il proprio tenore di vita»

o dice anche
wlic=

la consulenza

finanziatia: prima di tuito va

protetto il teno-
re di vita presente
del cittadino. Poi st
pud pensare alla
pensione (tenore di
vita futuro}, . infine
a valorizzare il suo .

& gid da tempo titolare del con-
to risulta pari all' 1.825% netto,
un valore che raffrontato alle
condizioni di un conto correnta
u:dmaﬁowwalzm

lordo.

In phi per i nuovi correntisd,
che apriranno per 1a prima vol-
ta un conto corrente Freedom,
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del Gruppo uediol.anum ma
opera prenigntemeule con

i Family Banker Si watia del

resto di un prindpio al quale
sl attiene (o dovrebbe attenar-
"si) clascun ‘bonus pater fami-
lias", dal quale o si aspema
cura ¢ saggezza. ma anche it
‘reasonable man’ degli ingle-
si. che si fa guidare dal buon
senso In altve parole: dovere

del capofamiglia, dal cui sen-
50 di responsabilitd dipende
la qualitd dell'esistenza di co-
niuge e figli, ¢ garantire alla
famiglia il mantenimenta del
livello di vita.
E come si fa, in wnt
momento come 1'at-
tvale in cui crisi fi
nanziaria ed econo-
naica si accavallano
¢ moltiplicano i loto
effetti? Le ‘polizze
di protezione’ sono .
unaTisposta
Autorevoli ticerche
rivelano  che se
quattro. anni fa
era no’ [a tisposta dell'italia-
0o medio alla domanda ‘sen-
te il bisogno di proteggersi?,
oggi @ ‘si’, con i’ dubbi che ne
conseguorno: con chi mi assi-
curo? posso permettermelo?
basterd un'assicurazione?
Quando si trattd di ragionare
di assicurazioni, il primo pas*
s0 @ fare ardine
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ordinate 1 rischi in tre filoni:
della persona. del patrimonio,
dei beni, e ha predisposta uno
strumento, il ‘Protection. Easy
Tool’, che, come un na
re con poche domande ale
identifica il grado di nischio
in cui st cofloca il cliente. Una
specie di tom-tom della sicu-
rezza che rivela a clascuno in
quale dei tre ambiti si & pil
meno o per nulla protetti». T
rischi per la persona possono
essere gli infortuni. Je malattie,
gli intervent chirurgici; queili
del la capacita di

splega ] Mnssmm Gmndis «ha

produrre reddito; quelli dei

beni  riguar-  comprendere u servizio ac-
dano la casa, quistato Un panud: chiarezza
resp con il nost t
bilitd clvile @ La preoccupazione di ogni as-
cosl via. Rischi ~ sicurato ¢ il tempo che gli ci
che possono  vorrd per essere indennizzato
minacciare 11 «Le nostre polizze hanno del
‘mantenimentc ¢ prerogative nella gestione
de! livello di dei sinistri che tiguardano il
vita. che pos- modo, la veldcita e I'efficacia
possono garantire alis fa- sono azzerare  Entrodieci giornidalladenun-
il frutto di una _ ciail cliente riceve il nome del
vita di lavorg, - nostro liquidatore che seguira

s€. non s pud contare su di
una protezione adeguata.

Quali sono le caratteristiche
delle protezioni di Mediola-
num Assicurazioni? «La chia-
rezza innanzituttor risponde
Iamministratore  delegato,
«abbiimo registrato il - mar-
chio Polizze Tonde a indicare.
per ogni nostro prodotto in
gamma, una chiave di lettura
semplice ed efficice. Attraver-
50 quatiro semplici domande:
‘A cosa serve, Cosa offre, Casa
& richiesto, Cosa fare in caso
di sinistro, il cliente da’ subi-
to & messo nelle condizioni di

il suo caso. con tutd i riferi-
menti per contattarlo. Quan-
to ai tempi di chiusura di un
caso. sono la metd del tempi
italiani. Per quanto riguarda
Vefficadia, il diente ha la sicu-
rezza che la protezione viene
attivata completamentes.

Chiave di volta di queste pre-

¢ il Family Banker, .

‘che Grandis definisce ‘tutore
della sicurezza’ del cliente in

tutte le fasi Allinizio, quan-

do, in sintonia con le diretti-
ve europee, invita il cliente
a riflettere sulld necessitd di
garantirsi il livello i vita rag-
g!umo e di porre questa at!zn-

ram@a E il Family Banker &
L pmapl&adam per fare
cid: &nemw i bisognt

-o-mrmuwp ha generato § fondi di fondi Best
Brands da Mediolantim [ntemational Funds a par-
Area

della . defla famiglia

D2 radici o

Assat Management,
oggl .una sociefd d'investimentl
oi Irvetlo globale che ha mantenu-
to nef propria Dna ks vocatione 3
investira la risorse della clientela
sampra in maniera molto oculata
¢ 58n23 esporst 2 rischi impravist
Uno ‘spifita scozzese’ nella ge-
stione dafle risorsé finanziarle che
rimane, In tté je nostre scelte ¢
stratagle: sampre. con ['obieitivo
di ottenere | maggir rendiment
facclamo un'atientissima selezione
dai itoli, dalle Borse a del settori
su cui rivoigere gli investimenti.
Aftravarse enche un‘approfondita
ricarca & anafisi‘gropristaria. & in-
dipendente, su quaisiasi titolo che

deile nostre sohuzioal finanziarie.
Pér-noi 3 fopdamentalé crdare vn
legame dl fiducia a lungo 1ermine
con | nostri clientl, uno deQli aspst-
Ui che ¢l accomuna alfa visione di

Banca

scegitamo di dnserire allinlermo |

mercati global. - Ouesto approcsio

Rick - Phitips,
Head of EMEA -
Thid  Pasty
Distribation

Goldman

3l fuare 1a sohizionie. fra
7 que!levtﬂposmdzlnmato 2

pit adattas,

Ma la $us utifith sivede anche

il Seguito, quando avviene il
sinistro. Da: quel fmomento,
pitt che maj; §} Family Banker
condivide col cliente ogni fase
della questione, in futti & suor
aspett. Tutte le comunicazioni
che il cliente riceve da Medio-
lanum Assicuraziond, le riceve
anche il suo Family Banker
Che @ tenuto a controliare che
tutti gl indennizzi previsti
dalla polizza siano richiesti e
tutta ja documentazione pre-

sem-atn Perché, come dichiara

53 aurmentsrs molto 1 ermin: gSse-
lol, superanda | mercatl Mﬁupazu
Entro # 2030 T2

simo Grandis « prodotti
assicurativi non sono compli-
cati. ma articolati, hanno tanti
deftagh. It cliente ha il diritto
di avemne una descrizione e
splegazione da parte di una
specifica persona - il suo Fa-
mily Banker -, che & compe-
tente in materia e usa un lin-
giaggio comprensibile ¢ non
da addeni ai lavoris.

Matie Mediclanum  cra s .

Roberts Scippa
rebero. scippt @mediotanum .
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