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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA

1 VANTAGE! E TUTTE LE MODALITA PER APRIRE IL CONTO Di BANCA MEDIOLANUM, ANCHE ONLINE

InMediolanum, il conto deposito al 3,50%

Comodita e convenienza di un servizio studiato per “far rendere in liberta”i risparmi della famiglia

® Un conto deposite che 6
garantisce un tasso del 3,50%
lordo I'anno, ma ti permette
di svincolare il denaro
anche prima del=
la scadenza dei
dodici  mesi
(dandoti
allora I'L
per cento)
Che con
scadenza
a sei mesi
i rende
il 2,30 per
centoe a tre
mesi 11,80,
Che non 4 co-
sta niente: aper-
tura, gestione, spese
imposta di bollo sono gratui-
te. Un conto deposito che non
prevede praticameénte un
importo minimo vincolabile,

da cento euro a tre milioni vi
si pud depositare la cifra che
si vuole. Un conto deposito
che puoi sottoscrivere
chiamando il tuo
Family Banker o
il Family Ban-
ker pilt vi-
cino a casa
tua o al tuo
posto -~ di
lavoro, ma
che puoi
aprire an-
che da solo
andando sul
sito inmedio-
lanum.it e fa-
cendo un paio. di
clic E il conto depo-
sito InMediolanum
Fino al 28 agosto lo si puo
aprire anche in.una trentina
di centri commerciali sparsi

, elencate.

in tutta Italia. Il termine in-
fatti di questa offerta & il 30
agosto: cio significa che que-
ste condizioni, particolar-
mente vantaggiose. valgono
per i conti deposito
che saranno aper-
ti fino all'ultimo
giorno di agosto in
una qualsiasi delle
modalitd qui sopra

Che questo conto
sia mollo conve-
niente & facile constatarlo:
basta fare il confronto con le
altre proposte che il merca-
to offre. I rendimenti annui
netti di InMediolanum sono
rispettivamente: a un anno
il 2,55 per cento, a sei mesi
¥1,68, a: tre mesi I'1,31. Per
un conto deposito che vin-
coli il denaro per wn anno al

massimo e permetta di libe-
rare la somma depositata in
qualsiasi momento qualora il
cliente ne abbia necessita, si
tratta di percentuali imbatti-

INMEDIOLANUM

CONTO BEPOSITO

bili. O quantomeno: per ora
imbattute

InMediolanum &il primo con-
to di Banca Mediolanum che
ciascuno puo aprire autono-
mamente via internet. il sito
fornisce tutte le informaziond
in modd chiaro, con sempli-
cita e in modo esauriénte, e
se dovessero insorgere ulte-

IN COLLABORAZIONE TRA MEDIOLANUM CORPORATE UNIVERSITY £ MIP POLITECNICO D MILARD

riori dubbi, soprattutto a chi
non ha dimestichezza con
le operazioni fnanziare
vengono affrontati e risoltd
nel settore FAQ, quello delle
domande pia
frequenti che i
clienti pongo-

no.

Chi perd non
se la sente di
far tutto da
solo pud tele-
fonare al Fa-
mily Banker, il “professio-
nista personale” di-cul ogni
cliente Mediolanom dispone.
T non-clienti possono trovar-
ne uno sempre sul sito ma
anche sulle pagine bianche
telefoniche: ce ne sono 4.700

e da Est a Ovest, nelle citta
come nei paesi.

Fino al 28 agosto, poi. come
dicevamo; incaricati di Banca
Mediolanum, istruiti apposi-
tamente per il conto depo-
sito, sono presenti in trenta
centri commerciali, in stand
facilmente riconoscibili dal
marchio InMediolanum
Anche a foro, come a un
Family Banker & possibile
chiedere. senza alcun impe-
gno, anche solo per curiosita,
tutte le informazioni ¢ i chia-
rimenti che st desiderano

“in tuttadtaita, che rispond

no dal 240 Family Banker
Gffice sparsi-da Nord a Sud

Nasce il Master Universitario in Family Banking

on lobiettivo - di
formare i Family
Banker del futuro, i
professionisti finan-
zian d'eccellenza. atiraverso
un percorso di studi di altis-
simo livellg, dalla collabora-
zione tra il MIP - la Business
School del Politecuico di Mila-
no -, & Mediolanum Corporate
University (MCU) - I'universi-
ta aziendale di Banca Medio-
lanum -, nasce i Master Uni-
versitario in Family Banking
Si tratta di un vero e proprio
Master universitario, della
durata di 12 mesi, che rilascia
un titolo di studio con valore
legale. Meta delle 52 giomate
d'aula previste si swlgeranno
al MIP Yaltra meta in MCU
a Milano3, presso la sede di
Banca Mediolanum, a an si
aggiungeranno le attivita di

afflancamento . e *formazio-
ne sul camipo presso i Family
Banker Office ¢ le altre strut-
ture sul territorio della Banca.
«La figura professionale spe-
cifica del Family Banker esiste
dal 2005, guando Mediolanum
ha registrato nome & qualifica
come un marchio esclusivo, e
in pochissimi anni ha gia rag-
giunto piena notorieta dilibera
professione, tanto da avere un
Master universitario espres-
samente dedicato e intitolato,
come d & stato proposto pro-
prio dal Politecnico milaneses
sottolinea Oscar di Montigny,
direttore marketing di Banca
Mediolanum: «crediamo mol-
tissimo nel ruoclo sociale di
questa pr ! un ruolo

Lentrata della Mediolanum Corporate University a

Basiglio (Milano)

delle persone, & quindi impat-
ta direttamente sulla qualita di
vita futura dei clienti. In Italia
¢’& una scarsa educazione fi-

i tra risparmiatori e

delicato e molto importante.
in quanto si occupa dei rispar-
mi e degli investimenti privati

investitori, e questo Master &
anche un nostro ulteriore con-
tributo e impegno a far cresce-

re l'educazione
finanziaria della
clicutela, atra-

<a) di tutte le facolta, che ab-
biano il desiderio e l'obiettivo
di intraprendere la carriera

wverso 1
di professionisti
altamente quali-
ficati»

Il percorso for-
mativo provvede
anche a fornire
un'adeguata pre-
parazione  alla
prova valutativa
per liscrizione
all'‘Albo dei pro-
motori finanziari,
e si integra e completa con at-
tivitd di formazione a distanza
online atiraverso una piatta-
forma di e-leaming,

Le iscrizioni sono gia aperte,
possono_ inscriversi i laure-
ati di primo e secondo livello

(laurea triennale o spegialisti-

del profe finanziario
(il Master non & vincolante
alla carriera in Mediolanum
ma ne costihumsce ttolo di pre-
gio). Linizio dei corsi & previ-
sto per il prossimo novenibre,
per una durata di 12 mesi e
la scadenza per la domanda
di ammissione & fissata al 30
settembre

Laccesso & a numero chiuso
per un totale di 40 posti, & pre-
vista una selezione attraverso
test attitudinali e colloqui in-
dividuali. La graduatoria fina-
le delle selezioni portera an-
che all'assegnazione di alcune
Borse di studio, messe a dlspu-
sizione da Banca

ot 235% newo,

fino al 30 agosto 2011

i et Foght
su lnmediolanum.if o

|, pressort Pusmity Bakars .

per la Banca

1l Giro d'Italia che ha ta-
gliato a Milano il traguardo
finale 1l 29 maggio & stato,
come ormai di consueto, un
successo anche per Banca
Mediolanum e i suoi Fa-
mily Banker Per il nono
anno consecutivo la Banca
ha sponsorizzato la Maglia
Verde. quelia che dal 1974
viene assegnata a chisiag- |
giudica il Gran Premio del- |
Ia Montagna: trofeo conqui- |
stato da Stefano Garzelli
gia vincitore nel 2009.

Per la Banca il Giro. cam-
biando ogni anno percorso
e localita attraversate, for-
nisce l'occasione per in-
contrare clienti e potenziali
clienti. e condividere con
loro momenti di passione
sportiva, divertimento, sva-

a favore dei frequentanti pi
meritevoli.

Un'ampia gamma di Fondi comuni per cagliere le migliori opportunita dei mercati finanziari

La formula di Mediolanum Best Brands

Il prestigio, la solidita e le capacita di grandi Case di investimento uniti alla consolidata strategia di Mediolanum

Prospettive e opportunita per far rendere al meglio i propri inve-
stimenti. La linea di sviiuppn che guida sempre scelte e offerte
dinvestimento che Banca mette a di izi di
clienti e risparmiatori & semplice e ben precisa: offrire il meg!lu
del panorama mondiale.

Una logica e una stralegia che hanno dato vtta a partire dal
marzo 2008, alla gamma di fondi comuni Mediolanum Best
Brands di Mediolanum International Funds, ovvero, letteralmen-
te, i ‘Migliori marchi’ del settore finanziario a livello globale.
Ogqgi il risparmiatore pud investire in tulle le ares geografiche e
nei settori economici di tutto il mondo. Ma per fario con efficacia
occorre avere una presenza fisica sul territorio di esperti finan-
ziarl, valldissimi ‘team’ di gestione degli investimenti & un "know-
how' specifico che solo grandissime aziende a livello internazio-
nale possono avere. Da qui la visione sirategica di un'alleanza,
ormal consolidata e di successo, che vede da un lato I'espe-
rienza gestionale ormai comprovata del Gruppo Mediolanum e,
dall'altro, le strategie specializzate delle societa d'invastimento
tra le migliori al mondo, a cui si aggiunge la consulenza profes-
sionale prestata a ogni cliente dai Family Banker. In quest'ottica,
e allinsegna della massima diversificazione e specializzazione,
la gamma di fondi comuni Mediclanum Best Brands si compone
di due diverse linee d'investimento: la linea 'Collection’, com-
posta da diversi fondi comuni multi-marca, di oitre 20 tra‘le pib
prestigiose societa di gestione internazionali, e la linea deno-
minata 'Selection’, che consiste invece in 8 fendi comuni mono-
marca di altrettante fra le primarie Case d'investimento mondiali
(BlackRock, DWS Investments, Frankiin Templeton

JPMorgan Asset Management, Morgan Stanley Invesiment Ma-
nagemenl a PIMCO). >
Una di if i nelfe p d o
accentuata al massimo, per soddisfare eslgenza @ obieltivi di
ogni cliente e di ogni profilo d'investitore. Per fornire a ciascu-
no il giusto mix di seluzioni finanziarie, avendo a disposizione
un'ampia e differanziata gamma di risorse e opportunita, come
teslimoniano anche i manager Haliani di BlackRock, DWS In-
vestmenis e Franklin Templeton Investments.

hilita
e

bws

«L'allganza
A DWS ¢
Mediolandny

distintivi & df ecoefienzas.

FRANKLIN TEMPLETON '
INVESTMENTS

vesimenis; |
“Allraverso
vimportanta

ayviata un anno fa, ab-

fasa di forte espansione, con Cina,
[ndia, Brasita 2 Russia in testa Que-
sle aree @ Passi rappresentan o2
0gi un terz0 del Prodotto intemo
fardo mondiale, & 185% delta popo-

. lazione totale, sono mercati solidi &

go.  Un' assoluta
nel rapporto tra una banca
e la propria clientela. E an-
che questanno | numeriei |
risultati conseguiti sono da |
record: oltre 30mila i par-
tecipanti al concorso pres-
so gli stand Mediolanum,
1.300 le presenze all'inter-
no delle aree ‘hospitality’
allestite in partenza e arrive
di ogni tappa, 11 gli eventi
organizzati nei Family Ban-
ker Office presenti lungo
il ‘percorso con oltre 1.300
partecipanti. E ancora: 18
le serate esclusive Medio-
lanum Party, con oltre 4500
invitati, € 4 gh eventi Pri-
maFila dedicati a2 un totale
di circa 200 partecipanti
E poi non sonc mancate le
tradizionali ‘pedalate’che
sono state 36 quest'anno, a
cui hanno partecipato circa
1.000 clienti e appassionati
del pedale.

Mettendo insieme 1 wvari
event, appuntamenti e ma-
nifestazioni orgamizzati da
Mediolanum e supportati
dall'oramai storica presen-
za dei guattro testimonial
Gianni. Motta. Francesco
Moser, Maurizio Fondriest
e Paolo Bettini, si arriva a
quota 38.370 contatti totali,
con clienti e potenziali nuo-
vi clienti, i record di sem-
pre. Un altro traguardo di
successo tagliato da Banca
Mediolanum e i suoi Family
Banker presenti in tutta
Ttalia, dalle grandi cittd ai

con ‘oftime prospétiive di ueriore e el

erescita nel medio 8 1600 piccoli centri di provincia

Le economie dal Passi

s e s | Entra in Banca Mediolanum

;uﬂpmuwmmsﬁ% Bas‘;: ;n; ot;i:l;;ata
maggior L]

sviluppatl, per questo valarizare g

per tempo e www.bancamediolanum.it

stono & che si presentano in

Quesia b una g O inormaziony azendele
01 contenuto non opresents uns ioma d
1 eonsuienza né un SUQQenmento par Inveslriecs




