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INTERVISTA CON MASSIMO GRANDIS, AMMINISTRATORE DELEGATO DI MEDIOLANUM ASSICURAZION!
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GRUPPO BANCARIO MEDIOLANUM

Conto Freedom, remunerativo e solidale

Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un’alta remunerazione sulle somme oltre i 15mila euro grazie alla polizza Mediolanum
Plus. Per ogni nuove conto corrente sottoseritto Banca_MedioIanum garantird 'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti
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prelievi Bancomat, bonifici, Rid,
T utenze: gratuite.
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«Mediolanum Assicurazioni» spiega
Missimo Grandis, <h2 ordinaro i -
schi in tre filoni; della P del
patrimonio, dei beni, ¢ ha prn{ia%c-
$to uno sumento, il ‘Protection Ea-
sy Tool', che, comie un navigatore,
con poche domande mirate identifi-
ca il grado di rischio in cui si colloca

fessionisti specializzati, a disposi-
zione dal lunedi al venerdi, dalle
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Best Brands Collection, ‘mix’ vincente sui mercati

Un'anpia gamma di fondi comuni riservati alla clientela della Banea, per offrire le migliori opportunita dei mercati finanziari

Vifiorio Gaugio

| di fandi Best Brands Collection, istititi da Medio-
wational Funds 2 partire dal secembre 2008« spiega
di Patrimoni Finanziari Cliente-
e vede da un lato Banca Mediok-
mostrato [2 grande capacied di consulenza néi con-
i anwaverso | pmpli_‘ﬁr;ji]y Banke, dall'altro le

i. che hanno dimekrato di

di vanuggl di investire nei fondi di fondi Best
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ndi sotrostanti di altrereanti parener). E,
1di Bes: Brands Collection, ci sono due principa-
sento: i fondi di fondi con un approccio ra-
to azionario, ¢ i fondi di fondi che investono pre-
fiche ares geografiche (cra cui le Borse emer-
11 collaborazione di imporwnd Case di
i, come Aberdesn, Fidelity = Goldman Sa
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in ke le nosire scelie e siale
gie: sempre con l'obielivo di
oitenere | jori rendiment,
facciomo un ofeniissima - sele
zione dej filoli, delle Bose e
dei sefiori su cui rivolgere gli in-
veslimenti. Alnaverso anche
un'opprofondia riceica e anoli-
si proprieiario, e indipendente.
" sy qualsiasi filo che ha-
mo di inserice alliniemo delle
nosire soluzion finonziarie. Per
noi & fondameniole crecre un
legame di liducio a kingo leimi-
ne con i nosin clienti, uno degl
aspelii che ci accomuna allo vi-
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delrwl\,- si 8, Iro 'aliro, oggiudicor
fo il joso premio 'Ly
Fund Aﬁds 2010 cmppe'n‘w
ghore Coso dinvesimenii o 3
cnni, vole o dire per il periodo
2007:2009, rel companto ‘lar
Ee'. clod quello che reccoglie
pio grand: socield d'invesir
menio o fivello mondiols. Ab-
biamo in soskanza genercio un
volore di eccellenza per | nosin
clienti, onche in un periodo non
focile per i mercaii linonzior i
letnazionali come quelio degh
ulimi 3 anni. Adotando logt
che d'nvesimenio, od esempio
nel sefiore dei Paes emeigent,
che non sono moi
ma di lungo pertodor

nel

dman Scchs Assel
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Mediolanum e punfiome o

ndere uteriorments lo nostira
refozione. Ci occomunano linno
vazione, f'opproccio focalizzolo
e ladlenzione per il clenie. Uno
delk oree s cui puniomo nel f-
Iura sono | mercali emergent, R
leniamo’ che, nei prossimi due
decenni; i copiolizzozione dei
mercali azionan emergenii possO
gumeniore moko in lesmini assolr

b, superondo i mercoil i
Ento il 2030 ko copichzzazione
di mercalo dela Cina poliés supe:
roce quella degh Siol Unitis.

dei sinisri, che riguardano il modo,
la velocitd e Pefficacia: Entro dica
gorai dalla denuncia il cliente riceve
il nome del nostro liquidatore che
seguird il su0 caso, con turt i riferi-
menti contattatlo. Quanto ai
tempi dl.:d‘ﬁmmd.i\mm sono la
meid dei tempi italiani. Per quanto
tiguarda Pefficacia, il eliente ha la si-
cuterza che 1 protezione viene atti-
vata compleramentes, Chiave di vol-
12 di queste prerogative 2 il Family
Banker, che Grandis defipisce ‘ruto-
re defla sicurezza’-del dliente, in tut-
te le fasi. All'inisio, quando, in si
tonia con le diretiive suropee, invita
il cliente 2 riflertere sufla necessial di
?amim' il livello di vita raggionto ¢
i pores questa attenzions corne pri-
mo passa tulla stiada di una buuia
ﬁ:mm economico-finandatia delfa
ighia. E il Family Banker & Ja per-
sona pits adstea per fare Gd: «Se in-
tespretare i bisogni della persons,
defla famiglis « individuace lz salu-
zione, fra quelle proposee dal merca-
1o, pits adatias.
Ma I sua urilich si wede anche in se-
guito, quando awiene il sinistro. Dz
~ quel momento, piti che mai, il Fami-
ly Banker condivide col cliente ogni
ase della questione, in i i suoi
aspenti. Turte le comunicanioni che if
dliente riceve da Mediolanum Assi-
curazioni, le riceve anche.il suo Fa-
mily Banker: Che & teouro a conuel-
lare che rutti gli indennizzi previsti
dalle polizza sizno richiesti & ez b2
dowumentazione presentata. Perché,
come dichiara Massimo Grandis o
prodotti assicurativi non sono com-
plicati, ma articolati, hanno eanti
devagli. Il cliente ba il dirito di
averne una descrizione ¢ spisgazione
da parte di una specifica persona - il
suo Family ~ che & compe-
cente in materia ¢ usa un linguaggio
comprensibile & non da uddmi:ﬁ:-
VOTle,
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