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Autonomia finanziaria, Pobiettivo del futuro
Grazie ai Family Banker di Banca Mediolanum & possibile fare una proiezione sul proprio futuro economico nel lungo penodo
Il tempo, 1 mercati e la mutuality: sono questi gli alleati per garantirsi un adeguato tenore di vita durante il pensmnamento

™ Secondo lo seienziato e inven-
“tore Raymond Kurzweil la vita
eterna & pi vicina nel tempo di
quanto-si creda. Ma non dobbia-
mo preoccuparcene: il professo-
re newyorkese, considerato uni-
versalmente un genio non solo
dalla comunitd scientifica, non
parla dell’aldila ma dell’aldiqua,
¢ insomma convinto che I'uomo
potrebbe diventare “immortale”,
anche entro poche decine di an-
ni, grazie allo sviluppo esponen-
ziale della tecnologia e alla crea-
zione di intelligenze artificiali
capaci di “riprogrammarci”.
Vita eterna sl, dungue, ma su
questa Terra.
Lo ha ribadito nei giorni scorsi a
Riccione durante un convegno
organizzato da Banca Mediola-
num per i suoi Family Banker,
professionisti ¢
intelligenze artifi
tutto i una programmazione:
quella finanziaria familiare. An-
che questa una materia che ha a
che fare con 1'allungamento del-
la vita, e con un aspetto basilare
per la sua qualita: la pensione.
Quella tradizionale, lo sappiano
da anni, sard sempre pill bassa
rispetto allo stipendio. Prendia-
mo un lavoratore di 35 anni: se
suo padre prende oggi una pen-
sione che & 1'80 per cento del
suo ultimo stipendio, lui ne
prenderd una che non superera,
nel migliore dei casi, il 56 per
cento del suo stipendio attuale.
Tocca percid a lui, trentacin-
quenne, pensare al restante 44
per cento se non vuole compro-
mettere seriamente la sua auto-
nomia finanziaria
Come pubd fare? Banca Mediola-
fum, ' §iest Seopo, ha messoa
puntd un programma che con-
_senterdi calcolarg-le risorse ne-
cessarie a garantire |a propria in-
dipendenza economica, in- un
mondo nel quale I"allungamento
generale e straordinario della vi-
ta umana in condizioni di effi-
cienza & un fatto con il quale tut-
ti dovremo fare i conti.
Il future € scritto nella demogra-
fia. Le statistiche e la medicina
ci dicono infatti che una bambi-
na che guest'anno andra alla

POLIZZA MEDIOLAN

FREEDOM, MOLTO PIU
DI UN CONTO CORRENTE

= [] 2,50% netto: & il tasso d'interesse di Con-
to correnfe Freedom, che ai servizi di un
conto corrente tradizionale unisce, grazie
alla polizza Mediolanum Plus, gratuita e
che non vincola il capitale, il vantaggio di

un rendimento netto trad pid remunerati-

vi. 11 tasso del 2,50 netto, sulle giacenze

oltre i 15mila euro, continuerd a essere ap- \
plicato fino al prossimo 31 marzo, poi sard
aggiornato. L'aggiornamento ha infatti caden-
za trimestrale per poter offrire al cliente un rendi-

mento che sia sempre fra i pitt remunerativi del mercato.

Il Conto corrente Freedom offre la piena operativiti bancaria con tut-
te le funzioni di un conto corrente tradizionale (prelevamenti, bonifi-
ci, accrediti, assegni, Bapcomat, carte di credito, Sms alert), e la di-
sponibilita immediata di tutto il denaro versato. Costo del conto cor-
rente: zero, con una giacenza media pari a 15mila euro o con un pa-
trimonio gestito oltre i 30mila euro. Negli altri casi: 7,50 euro al me-
se. Operazioni bancarie (Bancomal bonifici, Rid, pagamento uten-

ze): grmmle

scuola materna potra vivere fino
a 103 anni e un maschietto finc a
97 (fonte CNR), Un trentenne fi-
no a 91. Oggi una italiana su 5
vive oltre i 90 anni. Morale: non
¢'¢ bisogno di Internet per vive-
re una Seconda Vita, una genera-
zione intera.

La Seconda Vita & Ii che ci aspet-
ta, alla pensioné.

Long Life Tool mostra come vi-
verla senza problemi economici.
In pratica, dimmi dove vivi,
quanti anni hai, che lavoro fai,
quanto guadagni, com'¢ compo-
sta la tua famiglia e il Tool u di-
ri come fare a garantirti per sem-
pre I'indipendenza economica.
Long Life Tool & uno strumento
che permette di fare un vlaggm
nel futuro, quel futuro gia in
gran parte descritto dai cambia- '
menti a cui stiamo assistendo nel
nostro presente in campo culto-
rale, sociale, medico, che vanno
sotto il nome di ‘Rivoluzione
della Longevita'.

E uno strumento che elabora in
maniera semplice e comprensibile
lo scenario individuale e fa com-
prendere 1'importanza della piani-
ficazione previdenziale e il valore
dell' autonomia finanziaria.
Un'idea nata dall'esperienza e
da uno dei cardini di- Mediola-
num: “Offrire a ogni cliehte so-
luzioni personalizzate che rie-
scano a soddisfare tutti i loro bi-
sogni reali”.

Compresa la copertura dal ri-

schio di dipendenza economica
attraverso la creazione della pie-
na autonomia finanziaria.

Ma come poterla realizzare? At-
traverso 1'apporto dei cosiddetti
3 ‘alleati': tempo, mercati ¢ mu-
tualita.

11 tempo: una leva potente che
agisce su tutti i valori economici
in campo e ha un impatto impor-
tante sulla cifra da destinare alla
propria autonomia finanziaria.
Non solo, nel lungo periodo di
un accantonamento previdenzia-
le I'investimento pil redditizio &
quello azionario e questo rende
pill accessibile la soluzione. pro-
prio grazie al contributo dei mer-
cati.

Tempo & mercau, se opportuna-
mente impiegati, hanno un effet-
to positivo facilmente apprezza-
bile. Tuttavia, per effetto della
longevitd, resta scoperto il ri-
schio di sopravvivere in buona
salute per un tempo non coperto
da risorse finanziarie. E qui che
entra in gioco la mutualitha che
consente di garantirsi una coper-
tura a vita intera con risorse che
sarebbero sufficienti solo a vila
media, diventando cosl un molti-
plicatore di rendimento e un az-
zeratore di rischio demografico.
L'apporto degli ‘alleati’ si rivela
quindi prezioso per costruire la
propria autonomia finanziaria at-
traverso risorse pil accessibili di
quelle necessarie senza il loro
aiuto.
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Si é svolta al Palacongressi df Riceione, I'11 febbralo scorso, la seconda adizione del Medlolanum Pension Forum,
dedicata al futuro del sistema pensionistice in relazione aghi sviluppi esponenziali della tecnologia e all'interazione fra le
scienze biologiche e quelle informatiche. Tra | numerosi ospitl e relator, il professore Raymond Kurzwell (nella foto),
scienziato e inventore di fama internazionale

Ma I'apporto pil importante di
tutti & sicuramente quello rap-
presentato dal Family Banker, un

professionista in grado di ac-
compagnare il suo cliente lungo
il viaggio pil importante della

sua vita: quello verso "autono-
mia finanziaria nei lunghi anni
liberi dal lavoro.

Banca Mediolanum punta ad ampliare la rete commerciale, in tutta Italia. Con promotori di

B Una tendenza che sembra gia m at-
1o, ¢ con ogni probabilith & destinata.
ad aumentare in futuro: alle famiglie
e ai singoli risparmiatori e investitori,
per gestire al meglio il proprio denaro
e le proprie risorse, per compiere le
scelte ¢ prendere le decisioni pill op-
portune, sia nell'immediato che in un
orizzonte di medio e lungo periodo,
sembra non bastare ormai piit il ‘sem-
plice’ piomotore finanziario.

A

Prova ne &, ad éserfipio, 1l Tatto che
nel corso del 2009 ¢'¢ stata una signi-
ficativa flessione, di circa i115%, del
numero complessivo di promotori in
attivith sul mercato italiano, Un calo
che non si spiega solo come conse-
guenza e riflesso della crisi finanzia-
ria internazionale che ha funestato i
due anni precedenti a quello appena
trascorso. Ma che rappresenta un se-
gnale, e un effetto, anche di come si
evolve il rapporto tra domanda e of-
ferta di consulenza finanziaria, tra cid
che risparmiatori e investitori privati
cercano e di cui hanno effettivamen-
te bisogno, e ¢id che banche, societd
finanziarie e Sgr sono in grado di for-
nire:

Anche per questo, e non da ieri ma da

sempre, «Banca Mediolanum mettea .

disposizione di ogni proprio cliente il
Family Banker, un professionista fi-
nanziario di alto livello, una figura
esclusiva, completa e all"avanguardia
nel panorama bancario italiano» rile-
vi Giovanni Marchetta, Banking
Group Manager (ovvero diretiore
commerciale) di Banca Mediglanum,
«m professionista con competenze
approfondite, sempre aggiomate, e a
tutto tondo, che vanno dalle soluzio-
ni di risparmio a quelle assicurative e
previdenziali, alla gestione del Porta-
foglio titoli e investimenti». Non a
caso in Mediolanum il Family Ban-
ker viene anche definito ‘il direttore
di banca del terzo millennio’, perché
possiede espericnza, conoseenze tec-
niche e competenze tali che il cliente
& come se avesse sempre a propria di-
spom.mne il direttore di banca per
e la consulenza di cui ha

un automatico di

““Messaggio Pubblicitario. Condizioni :mtmuuah nel Fogli Informativi sul
‘il Www bamamwnulanunut e presso i Ta
riconoscinto fing al 31#03!10 oltre 1 15.000 euro sottoserivendo la polizea
Mww}auum Plus di-Mediolanum Vitd 5 p- Al

Banker™, 1'2,50% netto &

lizza ¢ conito operanc con
prelievo. Quando il saldo: del

ne dnvestita sulla polizza; ugualment

ni di polizza sul sito wiw.

conto supera In glaccl'i]ndl 17 000 eur, 1a liquidith oltre' i 15.000 eura vie-
uando il saldo del conto scendé sot-
to'la giacenza di 13.000 euro, viene dxsmvesumdal]n polizza I'importo. ne-
cessario a ristabilire sul-conto la giacenza dit15.000 euro. 1l rendimento del
2,50% netto sard quindi garantito sullesoriy
* Janosm Plus; Prima della sotioscrizone leggere Notd informatva ¢ Condizo- |
liolamumyitait e prrma 1 Family ] Banker®.

investite sulla polizza Medio-

bisogna.

E, ancora nen a caso, in Mediolanum
si registrano una sitnazione e obiefti-
vi futuri che appaiono in controten-
denza rispetto al resto del mercato:
mentre lo scorso anno il numero
complessivo dei promotori in attivith
¢ appunto diminuito in misura rile-
vante, in Banca Mediolanum & inve-
ce rimasto sostanzialmente invariato,
stabile, senza emorragie. E mentre
questa tendenza al ribasso potrebbe
accentuarsi ulteriormente nello sce-
nario futuro del mercato italiano,
proprio perché a famiglie, risparmia-

B

FAMILY BANKE!

NA PROFESSIONE

LA BANCA SEMPRE A FIANCO DEL CLIENTE

zione sara fortissima» softolinea Giovanni
Marchetta, direttors commerciale di Banca
Mediolanum, «e, per fornire un servizio di ec-
cellenza alla clientela, noi puntiamo sulla gran-
de professionalita dei nostri Family Banker.
Abbiamo investito moito, in formazione, ag-
giornamento e sviluppo delle risorse umane, &
continueremo a investire molto, sempre con un
forte slancio sulla formaziene. Il fatto di non
avere sportell diretti sul territorio ci motiva an-
cora di pit in questa direzione, tutto il modelio
di Banca Mediolanum & imperniato sull'attivita
dei Family Banker, e non sulla filiale, per cui
forniamo al nostri prefessienistl tutti gli stru-
menti necessari per garantire sempre vicinan-
za, supporto @ assistenza efficaci ed efficienti
al cliente, a ogni clientex,
num mette sul piatto: solidith, quella di un
Gruppe finanzlario di livello internazionale;
preparazione,

' .anche attraverso la propria prestigiosa univer-
sita aziendale, la Mediolanum Corporate Uni-
versity (MCU); possibilita di crescere dal punto
di vista economico e di carriera. Come spesso
& difficile fare altrove.

= Quella del Family Banker & una professio-
ne unica nel panorama bancario italiano. Il mo-
delio e 'organizzazione di Banca Mediolanum
consentono a chi ha le caratteristiche ottime
soddisfazionl economiche e di carriera. Mentre
le altre banche hanno filiali e sportelli tradizio-
nali, dove I'assistenza e la consulenza perso-
nale al cliente sono ancora in gran parte stan-
dardizzate, oppure il servizio viene fornito at-
traverso piattaforme online, dove Il contatto di-
retto @ del tutto inesistente, il Family Banker
rappresenta I fulcro e I'anello di congiunzione
tra Banca Mediolanum e tutti i suoi clienti in
ogni parte del Passe. Dalle grandi‘citta ai pic-
coli centri di provincia. In questo modo ogni
cliente pud contattare il Banking center o utiliz-
zare telefono, Internet e Tv digitale per svolge-
re le operazioni bancarie piti comuni, e si rivol-
ge direttamente al proprio Family Banker di fi-
ducia per assistenza e consulenza personaliz-
zata per quanto riguarda risparmio, previden-
za, coperture assicurative e investimenti.

«Nel periodo che stiamo attraversando e an-
cora di pid nel futura di fronte a noi, nel sefto-
re dei servizi bancari e finanziari la competi-

ICA NEL PANORAMA BANCARIO I

qualita ed esperienza

Banker, opportunita e carriera

Il Gruppoe Mediola-

garantita a tutti | Family Banker

tori e investitori sembra andare sem-
pre pill stretta ormai solo la figura e il
ruolo del promotore tradizionale,

Banca Mediolanum punta ad amplia-
re ulteriormente la propria rete di Fa-
mily Banker, presente in maniera ca-
pillare in tutta ftalia, e a mcrementar-
ne il numero totale, attualmente gia
attorno quota Smila professionisti.

Porte aperte quindi, per chi ha com-

pelenze, capacith e carte in regola per
essere all'aliezza dell’incarico, «Cer-
chiamo prometori che abbiano gid
maturato una solida ¢ importante
esperienza nel settore» spiega Gio-
vanni Marchefta, «insieme a profes-
sionisti del settore bancario e finan-
ziario che abbiano i requisiti di legge
per ottenere di diritto I'iscrizione al-
I'Albo dei promotori. Vogliamo per-

sone con un profilo professionale ele-
valo, con competenze ¢ capacita di
assoluto rilievo, E questo perché nei
confronti dei clienti il nostro impe-
gno & sempre quello di fornire un ser-
vizio di grande qualitas.

Servono poi: talento e spirito impren-
ditoriale, attitudine al lavoro di squa-
dra, capacita di relazione. Il candida-
to patenziale & quindi un professioni-
sta molto qualificato e motivato,
Banca Mediolanum ha poi i mezzi, le
risorse, il know-how, per sviluppare ¢
far esplodere i talenti. Sempre nel se-
gno di un servizio di qualita rivolto
alla clientela.

Notizie Mediolanum
a cura di Roberto Scippa
. roberto.scippa@maediolanum.it

CQuesta & una pagina di informazione
aziandale il cui contentto
non rappresenta una forma di consulenza
né un suggerimento per investiment!




