Werbung

BANCA

o=t MEDIOLANUM

GRUPPO BANCARIO MEDIOLANUM

Die Welt
verandert
sich, Wir sind
vorbereitet.

von Ennio Doris*

Wir stehen vor einer epochalen Wende.
Banca Mediolanum st bereit, ihre
Kunden dabei zu unterstiitzen, die
Chancen dieser Wende wahrzuneh-
men. Bewirkt wird die Wende durch die
Technologie, die schon immer die
bestehende Ordnung in einer Art stiller,
aber unaufhaltsamer Revolution um-
walzt. Beschleunigt wurde sie durch
die Finanz- und die daraus folgende
Wirtschaftskrise.

Einerseits verandert die Technologie
den Energiemarkt. Nicht nur durch die
alternativen Energien, sondern durch
eine neue Aufteilung des Marktes: In
zehn Jahren werden die USA der welt-
weit zweitgroBte, wenn nicht gar der
groBte Erddlproduzent sein, nachdem
sie entdeckt haben, wie sie die bis ges-
tern noch unnutzbaren Vorkommen auf
amerikanischem Boden nutzen kon-
nen. Dies fiihrt zu einer deutlich hohe-
ren Verfiigbarkeit an Erddl in den USA
und auch in der restlichen Welt und
diirfte sich auch auf die Preise auswir-
ken. Diese Revolution kommt zu der
bereits in Gang befindlichen Revo-
lution im Gassektor der USA mit deut-
lichen Preissenkungen hinzu. All dies
wird unweigerlich positive Auswirkun-
gen nicht nur auf die US-Wirtschaft
haben, die sich wieder im Aufwind
befindet. Die Dividenden der Unter-
nehmen sind hoher als die Zinsen der
Staatsanleihen. Die Arbeitslosigkeit
geht zurlick; sie lag im Dezember
2012 bei 7,7 Prozent. Die Federal
Reserve hat bereits angekiindigt, dass
sie bei einem Riickgang der Arbeitslo-
senquote auf unter 6,5 Prozent ihre
derzeitige Geldpolitik aufgeben wird.
Damit entfallt die Bremswirkung auf
die Staatsanleihen, und die Zinsen
werden wieder steigen. Die Entwi-
cklung in den USA wird Kettenwirkun-
gen im Rest der Welt haben und zu
moglichen hohen Verlusten von 1,5-2
Prozent jahrlich, also 15-20 Prozent in
zehn Jahren, fir diejenigen Anleger
fihren, die sich in der Zwischenzeit
nicht anderen Anlageformen zuge-
wandt haben. Dabei geht es nicht nur
um Rendite-, sondern auch um Kapi-
talverluste. Ganz anders sieht es bei
den Aktien aus, die nicht nur in
Amerika, sondern weltweit ein groBes
Wachstumspotential haben, da die
Zinsen derzeit Gberall in der Welt
"kiinstlich" niedrig gehalten werden.
Aber auch in der Arbeitswelt fiihrt die
Technologie seit einiger Zeit zu Er-
schiitterungen. Sie betreffen, um bei
unserer Branche zu bleiben, die
Struktur der Banken. Die traditionellen
italienischen Banken sind, wie téglich
in den Zeitungen zu lesen ist, mit ein-
em Personaliiberhang von Tausenden
Mitarbeitern konfrontiert, haben aber
keine gleichwertige Alternativstrategie.
Wir hingegen wollen uns vergroBern,
denn unsere Bank beruht auf einem
alternativen Modell. Wir haben nicht
gewartet, bis wir durch die Technologie
zum Wandel gezwungen werden.
Ebenso wenig sind wir der Technologie
hinterhergerannt, sondern haben sie
uns im Interesse des Kunden zunutze
gemacht. Auch im Interesse des an-
spruchsvollsten, weil technologieorien-
tierten Kunden. In unserer Geschichte,
unserer Vorgehensweise, unserer Anla-
gestrategie und unserer Unterneh-
menskultur haben wir immer nach
vorne geblickt und dabei stets das
klare Ziel vor Augen gehabt, jeder
Einzelperson, mit der wir eine Ge-
schaftsbeziehung aufnehmen, Wohlbe-
finden, Wohistand und eine bessere
Lebensqualitét zu verschaffen.

* Prasident von Banca Mediolanum

Interview mit Oliviero Giovita, dem Verantwortlichen fiir die Auswahl der Family Banker von Banca Mediolanum

AAA Talente gesucht

anca Mediolanum sucht Talente.

Bewerber, die Lebens- und

Arbeitserfahrung mitbringen, egal
aus welchem Bereich. Ziel: Thren personli-
chen und beruflichen Background berei-
chern um eine Ausbildung im Finanzsek-
tor, die es thnen ermoglicht, ihr Leben zu
dndern, indem sie eine andere Tatigkeit,
die des Family Bankers, ausiiben.
“Um ein Family Banker zu sein”, so Oli-
viero Giovita, der fiir das Family Banker
Recruiting von Banca Mediolanum
verantwortlich ist, "braucht man nicht
nur Kompetenz in Finanzfragen und Ehr-
lichkeit, sondern auch Hingabe, Leiden-
schaft, Freude am Gelingen, Absage an
Oberflachlichkeit, Eingehen auf die Be-
diirfnisse des Kunden, Fahigkeit, Vertrau-
ensverhiltnisse aufzubauen. Fahigkeiten
also, die ein Mensch im Alter um die
Vierzig, der eine Fithrungstétigkeit ausiibt,
erworben hat. Wir suchen also reife
Menschen, keine Finanzexperten. Um die

Ausbildung im Finanzwesen kiimmern wir
uns mit unserer Struktur. Wir suchen
Talente, keine Qualifikationen".

Es kommt oft vor, dass einem Arbeitneh-
mer oder Freiberufler gerade dann, wenn
er Erfahrung gesammelt und Reife erwor-
ben hat, am Arbeitsplatz die Anreize und
die Befriedigung fehlen. Mit seinem vor-
handenen Reichtum an Bezichungen,
Fahigkeiten, Feingefiihl, iiberwundenen
Hindernissen scheint das Unternehmen,
fiir das er arbeitet, nichts anzufangen zu
wissen. Wer nicht resignieren will, wer
weiB, dass das Leben immer morgen
beginnen kann, wer sich nicht einfach durch-
schlagen und auf die Rente warten will
(ein sehr langes Warten), wer nicht in die
Rolle des Opfers schliipfen will, wenn in
der Firma die Rede von Personalabbau ist,
der soll nein sagen zu Frustrationen, zur
Resignation und auch zur Angst, kein spe-
zifisches Wissen und Konnen fiir einen
Neubeginn zu haben. Zum Lernen ist es

Oliviero Giovita

nie zu spit, und Banca Mediolanum besitzt
ein in ihrer Branche einzigartiges Know-
how in der Mitarbeiterausbildung: "Me-
diolanum Corporate University", erklart
Giovita, "ist ein Exzellenzzentrum fiir Aus-
bildung. Wir haben dieses Zentrum mafige-
schneidert fiir die Ausbildung der Family
Banker geschaffen, die wir nicht Finanzbe-
rater nennen wollen, weil dieser Begriff
nicht aussagekriftig genug ist. Und wir
haben es geschaffen, damit jeder Family
Banker seinerseits in die Lage versetzt wird,

seinem Kunden bei der Finanzplanung opti-
mal zur Seite zu stehen".

Warum will Banca Mediolanum in diese
Personen investieren?

"Schon immer investiert Banca Medio-
lanum viel in Ausbildung, weil sie Ausbil-
dung in ihrer DNA hat. Wir sind nicht als
Bank entstanden, fiir die der Kunde ein
Produktionsfaktor ist. Wir sind den umge-
kehrten Weg gegangen: Wir sind vom
Kunden ausgegangen, wir haben ihn in den
Mittelpunkt gestellt und um ihn herum die
Bank gebaut. Das sind unsere Werte. Die
Merkmale, die uns auszeichnen, sind
Seriositit, Kompetenz, Verantwortungsbe-
wusstsein. Unsere Berufung ist der Dienst
am Kunden, alle unsere Investitionen, alle
unsere Handlungen zielen auf die Zuftie-
denheit des Kunden ab; dafiir setzen wir
uns ein, dafiir bringen wir uns ein. Die
Beziehungen des Kunden mit der Bank lau-
fen {iber den Family Banker. Er reprasen-
tiert unsere Werte, halt unsere Werte hoch.

Auf ihn miissen wir deshalb unsere
Energien konzentrieren".

Was ist das Mehr, das Andere, das mir
Banca Mediolanum in der heutigen Zeit im
Vergleich zu einem Unternehmen bietet, in
dem ich unzufrieden bin, mein Arbeitsplatz
vielleicht unsicher ist, das es mir aber
ermdglicht, mich durchzuschlagen?
"Banca Mediolanum bietet dir die
Moglichkeit, dich nicht mehr einfach nur
durchzuschlagen, sondern wieder am Ball
zu sein, Teil eines fortschrittlichen Unter--
nehmens zu sein, das sich nicht abmiiht,
Schritt zu halten, sondern das im Gegenteil
die Zukunft, die kiinftigen Bediirfnisse und
Wiinsche des Kunden, den kiinftigen
Bedarf des Kunden vorwegnimmt. Eines
Unternehmens also, das immer bereit und
darin erprobt ist, es mit den Herausfor-
derungen von morgen aufzunehmen. Ein
Unternehmen, das nach vorne blickt und
dafiir sorgt, dass der Kunde nie orientierungs-
los, sondern immer gut geriistet ist".

Ein Produkt mit zweifachem Vorteil: diversifizierte Anlagen auf den Finanzmdrkten tdtigen und zusdtzliche Geldeingdnge erzielen

Ognimese mit neuen Anlagechancen

och grofere Auswahlmdglichkeiten, noch gro-

Bere Bandbreite an Anlagechancen fiir unsere

Kunden. Mit dem neuen Dachfonds Premium
Coupon Collection erweitern wir das Angebot an
Fonds, die unter die Anlagestrategie Ognimese
Mediolanum fallen. Die Anlagelosung Ognimese
Mediolanum, die im vergangenen November auf den
Weg gebracht wurde, bietet einen zweifachen Vorteil:
eine breite Diversifizierung des Portfolios durch die
Anlage in ausgewihlten, von Banca Mediolanum ver-
triebenen Fonds, und gleichzeitig eine bestmdgliche
Wertsteigerung der angelegten Gelder mit der
Maglichkeit, jeden Monat des Jahres eine zusatzliche
Geldeinnahme zu erzielen. Diese Extrarendite in Form
eines monatlichen Kupons kann im Januar und Juli in
doppelter Hohe ausgezahlt werden, sodass sich bis zu
14 Monatsleistungen ergeben. Mit ihr lassen sich das
Gehalt, die Rente, die verfligharen Geldmittel aufsto-
cken. Auf diese Weise werden einerseits die Spargelder
sehr {iberlegt und diversifiziert angelegt, damit sie im
Laufe der Zeit eine Wertsteigerung erfahren, anderer-
seits konnen mit der regelmdBigen Auszahlung eines
Kupons die normalerweise zur Verfiigung stehenden
Geldmittel aufgebessert werden. Eine Geldanlage mit
der Maglichkeit, Monat fiir Monat eine Rendite ausbe-
zahlt zu bekommen, ist fiir jeden Sparer und Privatan-
leger eine optimale Chance. Die Grundstrategie von
Ognimese Mediolanum beruht auf einer Kombination
von Fonds, die in einen aus mehr als 7000 weltweiten
Titeln bestehenden Wertpapierkorb investieren,

Jeder Monat kann ein besonderer sein
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Die Moglichkeit, vierzehn Monate
pro Jahr einen Kupon zu haben
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wodurch eine starke Diversifikation des Portfolios
mdglich wird. Dariiber hinaus ermdglichen es die fiir
Ognimese Mediolanum ausgewahlten Fonds dem
Anleger, seine Anlageentscheidungen entsprechend
seinem Profil und seinen Bediirfnissen zu treffen. Er

scheidungen eines jeden Kunden abzuéndern und auf-
zuteilen. Hierzu bieten sich vier unterschiedliche
Gruppen von Fonds an, die so ausgewéhlt wurden,
dass jedem Sparer und Anleger je nach seinem person-
lichen Risiko- und Renditeprofil die optimale

ausgewahite Fonds der angesehensten internationalen
Investmentgesellschaften umfasst. Premium Coupon
Collection (bisher unter dem Namen Moderate
Collection laufend) investiert hauptséchlich auf dem
internationalen Anleihemarkt, bietet aber gleichzeitig
die Moglichkeit, die Chancen von Aktienanlagen zu
nutzen. Der neue Teilfonds komplettiert Ognimese
Mediolanum, den Dienst von Banca Mediolanum, der
neben einer breiten Diversifikation des Portfolios die
Moglichkeit bietet, in den Genuss von bis zu 14
Kupons jahrlich zu kommen. Ein weiteres Merkmal
von Premium Coupon Collection besteht darin, dass
ein Mindestkupon geboten wird, der mindestens 2,5%
jahrlich des Nettoinventarwerts pro Anteil am Ende
der jeweiligen Rechnungsperiode entspricht. Eine
Chance mehr, denn mit Ognimese Mediolanum kann
jeder Kunde die Diversifikation, die Gewichtung und
die Anlageformel finden, die seinem Anlegerprofil

kann also sein Geld iiber einen mittel- oder langfristi-
gen Zeithorizont, in fiinf Makroregionen mit insgesamt
mehr als 100 Landern und in mehr als 10 Wirtschafts-
und Produktsektoren anlegen. Die von Ognimese
Mediolanum realisierte breite Diversifikation betrifft
auch die Wahrungen. So hat der Anleger die
Méglichkeit der Wahl aus einer Palette der wichtigsten
internationalen Wahrungen — Euro, Dollar, britisches
Pfund, Yen — sowie der Wahrungen anderer Industrie-
und Schwellenlénder, also aus insgesamt mehr als 40
Wiahrungen. Die Strategie von Ognimese Mediolanum
erméglicht es ferner, die individuellen Anlageent-

Diversifikation und die Allokation angeboten werden
kann, die seinen Merkmalen und Anlagezielen am
besten entspricht. Anhand dieser Kriterien und Ziele
kann der Kunde also die Fonds bestimmen, aus denen
sich sein individuelles Portfolio zusammensetzen soll,
wobei er jederzeit mit der personlichen Beratung des
Family Bankers seines Vertrauens rechnen kann. Zu
den bereits vorhandenen Fonds kam am 28. Januar
eine neue Klasse von Ausschiittungsfonds von
Premium Coupon Collection hinzu. Es handelt sich
um einen Teilfonds der Palette Mediolanum Best
Brands, die von Mediolanum International Funds

und seinen Anlagezielen am besten entspricht.

Hinweis: Vor Zeichnung sowie beziiglich der Bedingungen fir die
Gewahrung und Auszahlung der Kupons ab 1. Januar 2013 lesen Sie bitte
den Prospekt der Fonds Mediolanum Best Brands und Challenge Funds
von Mediolanum International Funds sowie des Systems Mediolanum
Fondi ltalia von Mediolanum Gestione Fondi, die auch bei den Anlage- und
Finanzberatern von Banca Mediolanum erhéltlich und auf der Webseite
www.bancamediolanum.it zu finden sind. Die Anlagepolitik der Fonds mit
Kuponauszahlung ermdglicht die Ausschittung eines regelmaBigen
Betrages (sog. Kupon). Bei einigen Fonds kann die Ertragsausschittung zu
einer Wertminderung der Anteile fihren. Die Anlage in Investmentfonds
bietet keine Garantie fiir die Rickzahlung des investierten Kapitals.
Renditen der Vergangenheit sind kein Hinweis auf zukiinftige Renditen.

InMediolanum Conto Carta vereint alle Funktionen einer Prepaid-Karte mit einigen der wichtigsten Dienstleistungen eines Girokontos. Mit Foto méglich

Die innovative und komplette Prepaid-Karte

innovative und komplette Prepaid-

Karte, vielseitig verwendbar, mit
vielen verfligbaren Funktionen. InMedio-
lanum Conto Carta ist die neue aufladbare
personenbezogene Karte von Banca
Mediolanum: Eine Ldsung, die in einem
einzigen Instrument und auf praktische und
einfache Weise alle wichtigen Funktionen
und die Nutzbarkeit einer Prepaid-Karte
mit einigen der wichtigsten Dienstleistun-
gen eines Girokontos vereint.
Das Ergebnis ist die Moglichkeit, iber eine
ganze Reihe von Anwendungen zu verfii-
gen wie Einzahlungen und Zahlungen an
Geldautomaten, in Geschéften und
Dienstleistungsbetrieben und online im
Internet und den digitalen Netzen, zusam-
men mit einigen der wichtigsten Funktio-
nen, die im Allgemeinen zu einem
Girokonto gehdren (dank der IBAN-

P Praktisch, zweckmaBig, sicher. Eine

Nummer des Inhabers, die direkt auf der
personenbezogenen Karte aufgedruckt ist):
dies alles ausschlieBlich durch Verwendung
der InMediolanum Conto Carta. Diese
Neuheiten und Merkmale machen sie zu
einem vielseitigen, flexiblen, diskreten
Instrument, mafigeschneidert fiir die
Bediirfnisse eines jeden Einzelnen.

Mit InMediolanum Conto Carta sind prak-
tisch folgende fiir eine Prepaid-Karte typi-
sche Funktionen verfiigbar: Abheben von
Geldautomaten in Italien und im Ausland
(im MasterCard-Verbund); Zahlungen und
Kéufe online; Zahlungen im Handel (mit
Funktion PayPass fiir Betréige bis zu 25
Euro, das heift, ohne Notwendigkeit der
Eingabe des Pins der Karte, um Zeit zu
sparen bei den Kleinen tdglichen
Ausgaben); Aufladen der Karte mit Uber-
weisung oder am Geldautomaten ange-
schlossener Kreditinstitute  (Verbund

CONTO CRATH

INMEDIOLANUM

QuiMultibanca). Mit einem Hochstgutha-
ben von 50.000 Euro. Zu all diesen Funk-
tionen und Anwendungen kommen noch
einige, die fiir ein Girokonto typisch sind:
Uberweisungen anweisen und erhalten mit
Hilfe der auf der Karte aufgedruckten Iban-
Nummer; Gutschrift des Gehalts; Zahlung
von Zahlkarten; Aufladen des Handys und
der Karten fiir das Digitalfernsehen.

Fiir eine noch grofere ZweckmaBigkeit und

Sicherheit ist es ferner moglich,
diese vielseitige und iiber zahlrei-
che Funktionen verfiigende Karte
mit der Fotografie des Inhabers zu
versehen.

InMediolanum Conto Carta kann
iber die Family Banker, die
Banking Centre und auch direkt
online beantragt werden: Fiir
Neukunden durch Ausfiillen des
Antragsformulars auf der Site
www.inmediolanum.it; fiir Kun-
den der Bank durch Ausfiillen des
Antragsformulars im reservierten Bereich
der Site www.bmedonline.it; und schlief-
lich fiir Kunden, die bei der Bank aus-
schlieBlich ein Conto Deposito InMedio-
lanum haben, durch Ausfiillen des Antrags-
formulars im reservierten Bereich der Site
www.inmediolanum.it.

Mit einer Sonderaktion und einem vorteil-

haften Angebot zusitzlich: Alle, die
InMediolanum Conto Carta bis zum 31.
Mérz 2014 beantragen, zahlen ein Jahr lang
keine Jahresgebiihr (gleich 1 Euro pro
Monat).

Fiir alle Funktionen, Bedingungen und
Kosten wird auf das Informationsblatt ver-
wiesen, das unter www.bancamediola-
num.it, www.inmediolanum.it und bei den
Family Bankers verfiigbar ist.

Werbebotschaft: InMediolanum Conto Carta ist eine
personenbezogene Prepaid-Karte, die die wichtigsten
Merkmale eines Girokontos einschlieBt.

Fiir die Konditionen und Vertragsbedingungen und -
soweit nicht ausdricklich angegeben -wird auf das
Informationsblatt und die Vertragsbedingungen verwie-
sen, die in der Rubrik ,Trasparenza“ und bei den
Family Bankers® verfigbar ist.

Wie viel kostet Ihr Girokonto? Entdecken Sie es am Samstag,
dem 9. Februar, in den Family Banker Offices in ganz Italien

Wie viel kostet Sie Ihr Girokonto? Ist es wirklich giinstig und hat es vorteilhafte
Bedingungen, oder kénnen Sie weniger, sogar auch viel weniger, ausgeben und
daftir einen Service von hoher Qualitat erhalten? Jetzt ist es der geignete
Zeitpunkt, sich diese Fragen zu stellen und die richtige Antwort zu finden. Wie?
Das ist ganz leicht. Gehen Sie am Samstag, dem 9. Februar, in eines der Family
Banker Offices von Banca Mediolanum in ganz Italien; dieser Tag ist vollstandig
diesem Thema gewidmet, und die Berater von Banca Mediolanum werden allen

Interessenten fir ein ,,Check-up“ der Kosten des Girokontos zur Verfiigung stehen.
Ein ,Offener Tag" fiir alle, der eigens einem sehr wichtigen Instrument fiir alle
Anleger gewidmet ist wie dem Girokonto, seinen Kosten und die
Geschaftsbedingungen. Das nachste Family Banker Office finden Sie auf der Site
www.bancamediolanum.it. ,,Vergleichen Sie mit lhrem Konto" ist das Motto der
Kommunikationskampagne von Banca Mediolanum, das der Initiative am

Samstag, dem 9. Februar, gewidmet ist.

facebook.com/bancamediolanum

-

twitter.com/bancamediolanum
twitter.com/MedEventi

youtube.com/bancamediolanum

Diese Seite stellt eine Betriebsinformation
mit Werbezweck dar. Thr Inhalt
soll weder beratend wirken,
noch zu Investitionen anregen




