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Di nuovo in vetta con Mediolanum

Per il sesto anno consecutivo la Banca & sponsor della Maglia Verde nel Gran Premio della Montagna del
Giro d'ltalia e con Piccolo Fratello lancia, per loccasione, un programma a favore dei bambini di Haiti

(14 & ho visti tanti andare forte
N in pianura ¢ abbandonare
il Giro in montagna” disse
‘Bartali a Coppi durante il Giro dltalia
del 1940. Tappa sulle Alpi, Coppi sta
per arrendersi, troppa fatica, troppi
dolori alle gambe, Bartali torna indie-
110 & a moda suo, ciod strapazzando-
lo, incoraggia lamico rivale con quel-
la [rase tagliente. Coppi ripane, e
vince il Giro. Bartali, il Gran Premio
dellz Montagna, il quinto per lui
1l Giro dTtalia, con tutte le qualita
necessarie per vincerlo, & da sei anni
una metafora per Banca Medio-
fanum, sponsor defla Maglia Verde,
che dal 1974 indossa il aichista che
durante la manifestazione si & aggiu-
dicato il Gran Premio della Mon-
tagna, totalizando pin punti nelle
tappe in salita. Lo stesso vale negli
investimenti: conta il risultato sul lun-
2o periodo, nan 1 tonfi o gl exploit
momentanel, La “corsa” va program-
mala, & va continuata anche quando
non si sta “comodamenite” pedalando
N planura, ma si sia arrancando inun
tratto tutto in salita. A chi ¢ crede,
ciok ai clienti che condivideno quesia
“lilosofia”, Banca Mediolanum ha
offerto anche quest'anno la possibilita
di seguire il Giro da vicino, dal giorno
del via, 1l 10 maggio a Palermo, fino
alla sua conclusione, fissata per il 1°
giugno a Milano, insicme con lesti-
monial che hanno fatto grande il cicli-
smo italiano: Francesco  Moser,
Gianni Motta e Maurizio Fondriest. A
ogni tappa chienti selezionati sono
protagomisti di questo o quel momen-
1o della manifestazione. Ce chi pante
in biciclenta la mattma, con uno i

questi tre indimenticati campioni, per
coprire i primi chilometn della tappa;
altri, all'amivo, percorrono gl ultimi
fino al traguardo, prima dellamvo
degli atleti. Al ancora [anno pane
della carovana, seguono ciet il Giro in
auto. Punto di runione in ogni tappa
&1l “villaggio™ degli sponsor, dove
anche Mediolanum ¢ presente con un
gazebo, Qui alcum clenti possono
seguire la corsa su un mega schermo:
un “salotto” a pochi metri dal waguar-
do, che permette di assistere in prima
fila allarrivo,

Ultimo appuntamento di ogni gior-
nata, la cena, fra ciclisu e personali-
ta, in un nistorante della zona. Ma
anche la Fondazione Mediolanum e
scesa in pista al 91° Giro d'ltalia, con
Piceako Fratello, il suo progetto di
solidarieta piti impegnativo, ¢ invita
tutti a parieciparvi. Per farlo basia

Maglia Verde, che
dal 1974 indossa
il ciclista che ha
totalizzalo piti
punti nelle tappe
in salita.
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“|Manda un SMS al 48548 =

con 2 euro contribuisci al progetto

DALLA PARTE DEI BAMBINI Ii
|

“Un sms d'amore” & lo slogan della Fondazione Mediolanum per il progetto a

favore dei bimbi di Haiti.

offrire due euro, Grazie alla disponi-
bilita di Tim, Vodafone, Wind ¢ 3,
potete aderire al progetto “Scuole di
strada” inviande un sms, anche
vuoto, al numero 48548 dal 10
maggio al 1° giugno 2008. 11 proget-
to “Scuole di strada”, in collabora-
zione con Fondazione Francesca

IL PUNTO DI ANTONELLO ZUNINO*

ra
vero: la-crisi finanziaria mondiale
non & finita: salvo che sul merca-
to monetario; gl indici azionari sono
in buona risalita da marzo, Potrebbe
frattarsi di un Ambalzo tecnico in un
“bear market”; a noi sembra linizio
di un trend positivo di medio fermine.
Riassumiamao dunque i'motivi che ci
inducono @ Questa ipolesi aggiun-
gendone dei nuovi.
1. Questa crisi finanziaria e in parte
economica ha spinto illustri perso-
nagg della finanza e dell'economia a
individuare la similarita con altre crisi,
Non vorremmo apparire presuntuas,
ma'i 60 anni di mestiere ci spingono
ad affermare chie una crisi pud asso-
migliare a un'aftra solo-se il nemico &
lo stesso e analogo & il quadro
macrogconomica nel quale cade.
Ebbere: partendo dal 1929, non tro-
viamo alcuna erisi paragonabile a
un‘altra. Ci spieghiamo. Le due crisi
pits simili all'attuale — citate da Paul
Volker — ex Federal — quella del '73-
74 (prima crisi petrolifera), e quella
det 70-82 (seconda crisi petrolifera),
non furono simili neppure tra di loro
perché il nemico— il fortissimo OPEC
del prezzo del petrolic — fu unico ma
la situazione macroeconontica oppo-
sia. Sviluppo e lassi bassi nella
prima, recessione e-inflazione ¢ tassi
alle stelle nella seconda. Risultato :
nei due anni delia prima le barse
USA ed europee persero circa il 50%
(Londra |l B5%) ; nel friennio della
seconda le borse guadagnarono
essendo le azioni considerate difensi-
ve eontro lnflazione.
Figuriamoci un paralielo: con fa crisi
odierna che non ha un nemico orga-
nizzato ma una pattuglia di “partigia-
ni* seminascosti € in permanente
agguatn, si chiamino “immabiliare
USA™ , “sub prime”, derivati e tanto
altro. Dunque non concordiamo né
con Soros e altri studiosi eminenti
(crisi peggiore dal '29, fine del dolla-
ro come moneta di riserva) né con P.
Volker, né con G. Tremonti che sem-
bra invocare nazionalizzazioni e
sostenere che il sistema liberistico &
alla fine, confondendo gh interventi
dello Stato in USA & UK con un cam-

E il momento dell ‘azionario

Un'accortezza: scegliete insieme con un esperto i fondi pitt adatti, La erisi
finanziaria non ¢ finita ma i guadagni potrebbero arrivare gia entro l'anno

bio definitivo di rotta de! capitalismo
che conosciamo, con tutti | suoi difet-
i ma anche tanti pregi.

2.Nel clima terroristico nel quale
hanno navigato in crescendo da ago-
sto, ‘quanto hanno perso i mercali
azionari maggiori? Mediamente gli
USA (SP 50) 1%, I'Europa, in
media, il 15%; nella decantata Asia,
il Giappone il 26% ¢ la Cina oftre il
309%. Il Brasile & in pari. Questo signi-
fica, ‘secondo no, che decine di
milioni di investitori nel mondo,
hanno ascoltato le varie Cassandre
specie in gennaio e marzo (1929,
recessione USA cerla e pesante, dol-

laro *morta) in molti, svenduto quel
che avevano; poi non hanno pid
ascoltato i grido delle “sirene” (che
prababilmente compravano)

Ebbene; che cosa ha rappresentato il
gennaio sulle minusvalenze totali?
Pochi ¢i hanno fatto caso, ma la
caduta di quel mese rappresenta
circa 1l 75% dellintera discesa da
apostol |l che significa che chi ha
resistito ha ereduto ai mercati e non
agi oracoli di Delphi. Traiamo ora
qualche conclusione. La crisi non &
finita, alti e bassi continueranno per
qualche tempo, ma il lavoro di tutti
sia g3, a nostro awiso, generando
una cerla fiducia: le banche si stan-
no_autoregolamentando e stanno
pubblicando bilanci attendibili che,
anche se neri, le premiano in Borsa,
le Banche Centrali proyvedano a inie-
zioni massicce di liquidita per allevia-
re le disforsioni del mercato moneta-
io, dove la sfiducia mantiene afto lo
“spread” con i tassi di riferimento, le
societd di “rating” e stanno ristudian-

do parametri nuovi, Governi e Fondi
sovrani fanno fa loro parte (specie in
USA), indispensabile in emergenza.
Naturalmente, solo in seguito scopri-
remo se la finanza sard tornata al
tempi in cui era lolio indispensabile
per o sviluppa economico & non una
casa da gioco globale. Tinamo ora
qualche conclusione, in parte owia
a) Chi ha denaro ed eth medio-matu-
13, continui, come gid suggerito da
anni da Ennie Doris ad accumulare
fondi azionari secondo un program-
ma di accurnulo concordato con i
proprio consulente. E il gioco pitr logi-
co'che interessa mifioni di persone; il
capitalismo potra cambiare pelle ma
lo sviluppo ecoromico ci sara sem-
pre. 'b) Chi ha dei risparmi ma’non
pud permettersi piani di-accumulo si
consulti con chi di davere e dedichi
una parte del patnmonio alle azioni.
Molte, societa hanno gia pubblicato
bilanci ricchi e belli anche in prospet-
tiva; un pacchetto di azioni di qualita
potrebbe rivelarsi premiante persing
entro 'anno. Questa categoria e
ancor pilt numerosa della prima e
deve essere consigliata e seguita con
costanza. ¢) Infine vi & limmensa
categoria di chi non ha denaro suffi-
ciente per rischiare. A questa calego-
ria, allinterno della quale i discorsi
sono vari-a seconda dell'eta, ci sen-
tiamo di consigliare olfre ai titoli di
Stafo anche obbligazioni societarie di
prima categoria che in questa erisi
sono. sgese molte di  prezzo.
Comprarle ‘aspetiando la scadenza
del prestito apporterebbe un po’ di
disterisione a chi ha problemi per
chiudere il mese. d) Infine ribadiamo
{a nostra aspettativa che il primo mer-
cato a riprendersi-sara quello ameri-
cano (privilegiando il settore tecnolo-
gico e, ormai, buona parte del banca-
rio — finanziario, oltre ad alcuni indu-
striali primari); il premio sara dato
dalle plusvalenze realizzate ma
anche dal dollaro, dato quotidiana-
mente per morto e che vediamo a
fine anno, forse anche a 1.45 (+8%
circa).

*finanziere e scrittore di economia

Rava NPH ltalia Onlus che da anni
assiste e ainta 1 bambini di Haiti che
vivono nelle condiziom pit disagia-
1¢, segue un'analoga impresa di coo-
perazione giz avviata con la associa-
ziane Amani in Kenya, dove Piccolo
Fralello ha aperto, in un sobborgo
della capitale Nairobi, un centra di
formazione, una casa di prima acco-
glienza e una casa-lamiglia per
ragazzi di strada, per una quarantina
di bambini. Ora 51 vuole fare qualco-
sa di analogp ad Hati, dove Piccolo
Fratello si ¢ pasto come obiettivo del
primo triennio lacquisto di camion
per il trasporto dell'acqua potabile e
l'avwio di micromprese, in grado di
autofinanziare le scucle di strada che
si avvieranno nei prossimi due anni
& daranno accoglienza a oltre 1800
bambini nella capuale Port-au-
Prince. Chi voglia partecipare al pro-
gelta pud fare un vemsamento su
conto corrente bancario intestato a
“Fondazione Francesca Rava N.PH.
Italia, o/c 860000 ABI 03062 CAB
34210, specificando la  causale
“Piceolo Fratello-Haii®.

Per documentare landamento dei
progeiti ogni venerdi su Medio-
lanum Channel (canale 803 di Sky),
alle 23, va in onda l'omonima tra-
smissione, che aggiorma settimanal-
mente sullavanzamento dei lavori.

Aumenta la richiesta
di Family Banker

Lasciarrea: “Cle sempre pitt bisogno di consulenza
per investire in maniera oculata i propri risparmi”

re obiettivi precisi: soddisfa-
T zipne della clientela, che e da

sempre la prncipale priorii2
per Banca Mediolanum; crescita della
rete dei Family Banker in mua lalis,
incremento della raccolta delle risorse
finanziarie. A llustrarli. ¢ a tracciame
le prospettive, ¢ Guido Lasciarrea, dal
gennaio scorso nuove jtalian network
manager della Banca, il responsabile
i i la rete dei Family Banker a
livello nazionale. «La nostra strategia
vincente & di essere sempre vicini al
clienie, e di fornire
soluzioni eflicaci &
adeguate alle sue
specifiche esigenzes
sottolinea Lasciar-
rea «il migliore
risultato inanziario
& dato dallinvestire
in maniera pondera-
ta ¢ diversificata, in
funzione delle spe-
cifiche necessita,
ma molto del risul-
tato finale st deve al
Family Banker Mediolanum, che assi-
ste il cliente, lo segue e aiwa nelle
scelte, e gh permette di approfinare di
tutte le opportunita di gestione e
investimento dei capitaliv. 1 Family
Banker sona senza dubbio il punto di
forza e una delle risorse di eccellenza
di Banga Mediolanum. Costituiscono
la strurtura e lorganizzazione sul terri-
torio. in ogni Citta ¢ provincia, capace
di garantire vicinanza reale ¢ concreta
alla clientela, ¢ di seguirla ¢ aiwarla
nelle scelte e decisioni di risparmio e
investimento, poriando la Banca a
casa del cliente. E ora per i Family
Banker parie una nuova, importante
fase di reclutamento e selezione di
nuovi professionisti. 1a Banca intende
infaui potenziare e ampliare ulterior-
mente la propria rete capillare sul ter-
ritorio, gia composta atiualmente da
oltre mila prolessionisti che operana
in ogni provineia d'lialia, per venire
incontro alle sempre crescentt Tichie-
ste ed esigenze dei risparmialon e
investitori italiani. Aurnenia la do-
manda per servizi hancari, comodi e
disponibili (dove, come e quando vuo-
le il cliente) e per una consulenza eli-
cace, su misura, in grado di garantire
soluzioni di risparmio e investimento
in linea con le specifiche necessita di
ogni cormentisia
«E sempre pit chiaro a wui che il
risparmio ¢ un sacrificio da alfrontare ¢

gestire al meglion rileva Lasciarrea, «e
le scelte su come investido devono
essere affidate a professionist espert
che sappiano ascoltare il cliente e

~ propare soluzioni mirate

1l successo che contimuiamo a incre-
mentare nel mercato bancario, finan-
ziario & assicurativo, ¢i ponta a dover
ricercare sempre nuovi consulenti, e
per questo puntiamo sul reclutamen-
1o ¢ la ferrca selezione di giovani
capaci, dinamici ¢ desiderost di rea-
lizzare le proprie potenzialita, ai-quali
offitamo la concreta
posatbilita di mette-
e a frutto anni di
studi, con lavvio di
un percorso profes-
sionale come Family
Banker, e della car-
riera che ne puo se-
guires, La strurura
e le auivita di forma-
zione di Banca Me-
diolanum, del resto,
sono tanto evolute
ed eflicact che per-
mettono di fornire una completa ¢
adeguata professionalita a tuuti 1 con-
sulenti finanzian, che possono in
questo moda sviluppare una signifi-
cativa esperienza prolessionale in
i ghi ambiti dei servizi bancari,
finanziari ¢ assicurativi. «Al giovani
che desiderano intraprendere questa
carriera, ¢ che come sempre selezio-
niamo con grande. figore ¢ attenzio-
nex spiega Luigi Concettl, responsa-
bile del sewore ‘Recruiting & Em-
powerment’ di Banca Mediolanum,
«ofliamo la possibilia di crescere
professionalmente e di mettere @ frur-
w0 il proprio talento e le proprie capa-
cit all'interno di un grancle Gruppo,
m grado di valorizzare e gratificare le
risorse umane: Ci disunguiamo, nel
panorama bancario italiano, anche
perché abbiamo strutture e nsorse
per la formazione e laggiornamento
professionali che & molto difficile, se
non impossibile, trovare altroves.

E un aliro elemento distintivo, in
questo quadro, & senza dubbio la
struttura della Ty Aziendale che for-
nisce giornalmente supporti informa-
tivi, approfondimenti ¢ contenuti
per la formazione e laggiomamento
dei Family Banker.

Sul sito www familybanker.t le infor-
mazioni dettagliate sul requisiti € cri-
ten di valutazione previsti, e sulle
modaliti per accedere alle selezioni.

Info-formazione in Cina per 70 Family Banker

oto di gruppo per seutanta
F Family Banker che alla line

di marzo hanno partecipate
al viaggio annuale riservato i pit
autivi professionisti dei Glabal
Banker, guidata dal coordinatore
nazionale Franco Delle Chiaie, e
da Gine Riccio, nuovo responsabi-
le della struttura Mediolanum.
Meta di guest'anno, la Cina,
mondo in plena evoluzione e ricco
di contraddizioni
Scopo del viaggio, lampliamento

della visione internazionale dei
prolessionisti Mediolanum atira-
verso la conoscenza ravvicinata
dell'immenso Paese asiatico. la
visita ha cvidenziato limportanza
della consulenza specializzata nei
periodi in cui alta e allewanie &
Volleria del mercato, ma alirettan-
to vaste il disorientamento ¢ I'in-
competenza di chi quel mercato
non I'ha visto da vicino ¢ non pos-
siede quindi gli strumenti teenict
per interpretarlo

Selezione e Reclutamento
840 700 700
www.[nmiiybmwkcr,n

Entra in Banca Mediolanum
basta una telefonata
840 704 +44
www.bancamediolanum.it

Motizie Mediolanum




