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La reazione emotiva compromette il rendimento

Il ruolo piti importante di un promotore é proteggere i clienti dai comportamenti che erodono i risparmi

l

anca Mediolanum ha come
B obiettivo che i suoi clienti
ottengano il giusto rendimen-
Lo dai propri investimenti; un ren-
dimento congruo con la personale
tolleranza alla volatilitd dei mercati
& con gl orizzonti temporali pre-
scelti, Ma qual & il reddito effettivo
che arriva al risparmiatore? Antonio
Maria Penna, amministratore dele-
pato della Banca ci spiega quanto
sia importante riuscire a “misurare”
il guadagno reale percepito dal
cliente e come vada distinto dalla
cosiddetta performance “tecnica”.
‘Che cosa si intende per performan-
ce “tecnica”™?
La performance tecnica consiste nel’
rendimento registrato dal prodotto,
dal singolo fondo diinvestimento.
i tratta di quella
dalle “classifich

figurano nel

Mediolanum Real
Debutta Mediolanum Real Estate. Banca Mediolanum, forte
della sua lunga esperienza maturata in ambito finanziario,
Jancia il primo fondo immebiliare chiuso che vuole essere il
“capostipite” di una serie di soluzioni che consentono di par-
tecipare allinvestimento nel “mattone” con modalita proprie
degli strumenti finanziari pit evoluti.

Parla Walter Ottolenghi, amministratore delegato di
Mediolanum Gestione Fondi, il "regista” e la mente di que-
sto nuovo prodotio.

Da cosa nasce I'idea di puntare anche sull'universo del “mat-
tone™?

Da sempre la strategia che Banca Mediolanum applica alla
sua clientela per le decisioni di investimento & la cosiddetta
regola delle 5D, ossia cinque diverse linee di diversificazione
degli impieghi finanziari. Anche il
nuovo fondo @ funzionale a questa stra-
tegia, in quanto si colloca nell’ambito
della quinta D, che guarda agli stru-
menti pilt innovativi, aprendo la porta a
nuove opportunita di investimento, in
aggiunta alle consuete forme azionarie,
abbligazionarie e monetarie. Inoltre il
mercato immaobiliare si caratterizza per
un andamento ciclico, scarsamente cor-
relato a quello finanziario; senza conta-
re che entrambi presentano la stessa tendenza di crescita nel
lungo periado, a fronte di un trend lipicamente inverso nel
breve termine, in mado che, molto frequentemente, quando
uno sale, I'altro scende. Ecco allora che questo aspetto fa si
che Iinvestimento immobiliare si configuri come un ele-
mento ideale, che integra e soprattutto stabilizza il portafo-
glio del cliente, a maggior ragione nelle fasi di flessione della
Barsa.

Quali sono gli aspetti peculiari del nuovo fondo?

Il nuove fondo immobiliare messo a disposizione dz
Mediolanum Gestione Fondi rappresenta un prodotto estre-
mamente innovativo e flessibile & soprattutto alla portata di
1utti. La principale novita sta nel fatto che permette |'adesio-
ne tramite un Piano di accumulo (Pac).

Quali sono le prospettive reddituali?

Il patrimonio di Mediolanum Real Estate verrd investito su
immabili che producono reddito grazie at canoni di locazio-
ne, che per sua natura @ regolare @ pure susceltibile di incre-
mento, grazie all’aggiornamento annuale dellindice Istat. In
secondo luogo, il fondo non punta sul residenziale, ma sugh
immobili ad utilizzo terziario, il cui relativo segmento di
mercato @ fortemente in crescita: si parla quindi di uffici,
centri commerciali, alberghi e strutture sanitarie.

Che cosa permette di fare il Pac?
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Il fondo si mostra particolarmente ndicdto per olore che
intendone valorizzare i propri capitali in un orizzonte tem-
porale di lunga periodo. Il principale elemento innovativo,
infatti, consiste proprio nell’offrire al cliente I'ulteriore possi-
bilita di aderire mediante la sottoscrizione di un programma
di accumulazione, ciog di investire i propri risparmi a caden-
za semestrale, intervenendo anche con un modesto impor-
to. La quota di partenza, in questo caso & pari a 2,400 euro,
ma successivamente & sufficiente versare almeno 1,200 euro
asemestre. Nel caso invece si decida di “vincolare” da subi-
to una parte consistente della prapria disponibilita (Pic) allo-
ra si comincia affidando un minimo di 5mila euro.
Vengono introdotte percio diverse “classi” di investimento?
Esattamente. La flessibilita deriva dalle due differenti classi di
quote. La prima versione & quella a dis-
tribuzione dei proventi, che va incontra
alle esigenze di chi & interessato a rice-
vere una forma di reddito periodico.
Mentre la versione ad accumulazione
proventi consente di ottimizzare i bene-
. fici fiscali del fondo immobiliare, dal
U M pomento che la ritenuta fiscale & appli-
i w; cata solo al momento del disinvesti-
! mento o della liquidazione, Questa
seconda chance si rivolge, in particola-
re, a coloru che sono interessati alla rivalutazione del capita-
le nel lungo periodo.
Sono previsti percid bonus fiscali?
I clienti di Mediolanum RE potranno beneficiare di un regime
fiscale pits favorevole rispetto a quello previsto per linvesti-
mento immebiliare diretto. Cio awiene dal momento che
tutti gli adempimenti fiscali — ovvero imposta di registro o
Iva, imposte catastali, Ici ecc— sono assolti direttamente
dalla Societa di Gestione del fondo. Inoltre, Mediolanum RE
recupera in modo integrale I'lva sugli acquisti immobiliari -
cosa impossibile invece per un privato, per il quale I'iva &
una “spesa” non recuperabile - ed & anche esente da impo-
ste sui redditi, cioe affitti o altri proventi percepiti, eventuali
plusvalenze realizzate. Il cliente, pertanto, deve solo soste-
nere il 12,50% trattenuto sull'ammontare dei proventi distri-
buiti e sulla differenza fra il valore di liquidazione o disinve-
stimento e quello di sottoscrizione.
Che ruolo svolge in questo scenario il Consulente di Banca
Mediolanum?
Mediolanum RE & il primo fondo pensato e progettato con
determinate caratteristiche per essere messo a disposizione
di una rete di promatori e che puti contare, come per tutti gli
altri prodotti della gamma di Banca Mediolanum, della con-
sulenza e della professionalita dei suoi consulenti.
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in atto dal cliente che lo danneg
glano?

In gergo si parla della pratica del
market timing. Il risparmiatore si fa
wroppo condizionare dagli eventi
esterni e dalla emotivita: spesso
scoraggiato dall'andamento negati-
vo della Borsa in un determinato
periodo, decide di “uscire” da un
fondo e disinvestire i propri rispar-
mi per poi magari successivamente
“rientrare” quando “le cose vanno
meglio”. Cost facendo, perd, rischia
di ‘perdere il rialzo, il “miglior
mese”, ossia guello che dopo un

Banca

fianco): le barre nella loro intera
altezza mostrano il rendimento di
quel determinato anno. Tuttavia le
barre sono di due colori: la parte in
rosso & il valore del rendimento se
si toglie il miglior mese di quell'an-
no: basta un mese ed in alcuni casi
il rendimento si dimezza, oppure da
positivo diventa negativo. Cid signifi-
ca che il rendimento concreto al
cliente dipende da quanto & rimasto
nel fondo.
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nte da tenere e percio di gui-
in modo che non prevalga
‘emotivita e |'impulsivita. Un

ruclo fondamentale di un consu-

finanziario consiste nel pro-
re i suoi clienti da quelle con-
che possano “erodere” i loro

investimenti e risparmi

Ma esiste una regola di massima da
seguire?

La regola base che 1 nostri consu-
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Uprendendo a campione

le variazioni delle condi-
zioni proposte da nove istituti
di credito - che a loro volta
fanno capo ad alcuni fra | mag-
giori gruppi bancari italiant
passa in esame i costi relativi a
conti correnti che si rivolgono
alle famiglie.
Passando ai numeri, l'ultimo
aggiornamento dello studio del
giornale mostra che il costo
medio di un conto corrente tipo
convenzionato {quindi dai costi
gia ridotti rispetto ai conti cor-
renti ordinari) con 114 opera-
zioni all‘anno da gennaio sareb-
be cresciuto da 174 ai 177,02
euro di settembre. In salita
anche il canone medio da 83,1
a 86,7 euro di oggi, cosi come
I'estratto conto allo sportello da
0,52 a 0,57 eurg; il bonifico su
altra banca con addebito sul
conto da 3,05 a 3,14; le.comu-
nicazioni per la trasparenza da
0,5 a 0,66 euro, ?
Ecco allora che in questo scena-
rio poco confortante il conto
Riflex di Banca Mediolanum,
I'ultimo nato nella sua “fami-
glia” di conti correnti, rappre-
senta una valida alternativa.
Questo nuovo prodotto, infat-
ti, ha un costo sicuro, chiaro,
onnicomprensivo  che pud
scendere a 0 se il cliente man-
tiene con la banca investimen-
ti per 30mila euro oppure una
giacenza minima di émila euro
sul conto. In pratica pud far
spendere da zero a un massi-
mo di 5 euro al mese, il che
significa che all’anno al cliente
pud far sborsare complessiva-
mente un canone medio di 60
euro. Senza contare che
estratto conto cartaceo, comu-
nicazioni dal servizio clienti
via posta/fax, bonifici verso
I'ltalia, ad esempio, sono asso-
lutamente gratuiti.
Si tralta, inoltre, di un conto
innovativo e completo, che
consente di effettuare tutte le

di “Alessandro, le conguiste del-

I'economia” in onda  su
mediclanum Channel, canale 803 di
Sky, tutti | giovedi alle ore 20,00
Con la conduzione di:Alessandro
Cecchi Paone, “Alessandro, le conqui-
ste dell’economia” affrontera la nuova
stagione con una scenografia che esce
dagli schemi della tradizione, e con
dotazioni tecnologiche di ahissimo
1 livelio che faranno da comice all'am-
-~ bizioso intento di affrontare e divulga-
% re grandi temi dell’economia.
Quanto & importante il nostro tempo?
Quanto conta ‘emotivita nelle scelte

N i
Elmzlata il 20 ottobre la nuava serie

Alessandra Cecchi Pacne
negli studi di
che facciamo? Come fare a risparmia-  Mediolanum Channel

re e a guadagnare nel rapporti con le
banchet Quali valori i sta consegnan-
do il terzo millennio?

Interrogativi come questi sona l'ogget-
to di ogni puntata di Alessandro, le
conquiste dell’economia ai quali la
presenza dialettica di Cecchi Paone e
dei suoi ospiti daranno risposte capaci
di fornire chiavi di lettura concrete
della realtd economico-bancaria.

La puntata d'esordio mettera a con-
front le opinioni del banchiere Ennio
Doris e del soriologo Domenico De
Masi, in relazione al quesito: sono tulli
uguali i clienti di fronte alla banca?
Altri temi cruciali si daranno il cambio
settimana dopo settimana: la sicurez-

Cecchi Paone spiega I'economia su Mediolanum Channel

za, l'emotivita, il tempo, 1 nuovl barn-
chieri, la diversificazione, la gestione
del conta corrente e tanti altri ancora.
Ad alleggerire la complessita delle
tematiche una presenza totalmente
nuova all'interno del programma
Elmo, un cartone animato apposita-
mente creato per Alessandro, le con-
quiste dell’economia.

Elmo cerchera di destreggiarsi nel
monde del risparmio, della finanza e
delle banche. Le sue aspirazioni, le sue
paure, le sue domande sono quelle di
ciascuna di noi. Puntata dopo puntata,
le sue avventure offriranna un simpati-
o punto di partenza per la discussio-
ne in studio

Conti Correnti: i costi di Riflex

operazioni bancarie di tipo
ordinario in moda illimitato e
totale: dai prelievi agli assegni,
dai pagamenti ai bonifici. In
particolare da la possibilita gra-
tuitamente e senza limiti di
alcun tipo, di prelevare contan-
te presso i bancomat di tutte le

diolanum.it), piuttosto che «
quello telefonico o a quello
televisivo e va detto che il servi-
zio telefonico, telematico e via
telext & gratuito.

Grazie alla multicanalita inte-
grata Riflex & un conto che si
usa quando e come si desidera,

Prefievo bancomat
u altra banca
nifico su altra banca
Canane carla di credito
! Ganone carta bancomat
¥ jnvio comunicazioni
lrasparenza
“Estratto conto allo sportelio:
¥ pretievo contante
all_q sportello
BiTaks0 debitore carta revolling
B Domiciliazione utenze
¥ rassoprestito
“personale max (taeg)
® Tasso attiva lorda min.
0 passivo lordo
ax extra fido (taeg)

8 commissione max
scoperto oltre fido

0,94% i a

* fonte; Patli Chiari-Abi/CorrisrEconon

** Disponibile via Internel & Gall Centro

ia
semun i

Nella tabella é riportata la media dei costi delle operazio-
ni pit comuni a ottobre 2005 di conti correnti convenzio-
nati di 10 tra le pit impertanti banche rilevata dall'osser-
vatorio del Corriere Economia.

A fianco i costi di Riflex per le stesse vperazioni

banche italiane. Consente,
sempre senza richiedere ulte-
riori spese, presso gli olte
15mila sportelli convenzionati,
operazioni di versamento (asse-
gni, contante) e di prelievo (sia
euro che valute estere}.
Abbinata a Riflex, ma non solo,
c'é anche la nuova carta di cre-
dito Riflexcard, la prima sul
mercato che copre tutte le esi-
genze di pagamento, in quanto
& bancomat e pagobancomat in
Italia e all'estero; carta di cre-
dite (Visa o Mastercard); carta
per rimborsi rateali, I'unica
carta revolving non riconoscibi-
le a prima vista.

Ma non é tutto, Il conto corren-
te Riflex rispecchia anche la for-
mula innovativa adottata da
Banca Mediolanum che ha
unito i vantaggi derivanti dal-
I'impiego delle nuove tecnolo-
gie con quelli offerti daile tradi-
zionali reti distributive. Riflex
permette cioé un accesso mul-
timediale alla banca, in quanto
& il cliente, in base alle proprie
esigenze, che sceglie se opera-
re allo sportello Internet (con-
sultando il sito www.bancame-

24 ore su 24, al elefonu o al pc,
via sms o telext. Per essere in
Banca Mediclanum & sufficien-
te digitare dal proprio telefono
cellulare il numero verde 80O
107 107 {assolutamente gratui-
to) € pronto a rispondere ci sard
un operatore del call center
della Banca che provvedera ad
eseguire l'operazione richiesta,
Per i non clienti interessati a
ricevere informazioni il numero
da comporre & 840 704 444
Da non dimenticare che, chi
sceglie Riflex, come accade per
qualunque altro conto corrente
offerto da Banca Mediolanum,
avra a disposizione la consulen-
za professionale di un promo-
tore finanziario che lo seguira
nelle decisioni di investimento.

ENTRA IN BANCA MEDIOLANUM
BASTA UNA TELEFONATA

840 704 444

wearw bancamaediolanum.it

Notiziz Madeolanum
a cura & Roberto Scippa
roberto scippa@mediolanum. it
Selezione o reclutamento
ol 02:90492778




