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GOUPED BANE ASTD MTTACAANUM

Tutte le operazioni e i servizi di un conto completo e un'alta remunerazione sulle somme oltre i 16mila euro grazie alla polizza Mediolanum Plus

onto Freedom, remunerativo e solidale

Per ogni nuovo conto corrente sottoscritto Banca Mediolanum garantira I'equivalente di un mese di scuola a un bambino di Haiti

uando il clients & soddi-
sfatto, anche i risultati

nerazione delle somme in giacen-
za oltre i 15mila euro dsulta an-

per la banca ne benefi

cora pid con un (as-
so di del 220%

ranno. Quindi: la soddisfazi
della clientela, di ogni singolo
risparmiatore & investitore, come
fulcro di wtto. Come punto di ri-
ferimeato di ogni attvitd, offerta
« soluzione finanziaria. E questa
la filosofia che sta alla base delle
-attivitd ¢ delle scelie di Banca
Mediolanum. 1l cliente al centro
del servizio bancsrio, con le sue
esigenze. inleressi ¢ aspentative.
A cui dare risposte efficaci, van-
taggiose, convenienti.

Ed 2 la logica e il principio su
cui si fonda anche il conto cor-
rente Freedom che, grazie al col-
legamento con la polizza Me-
diolanom Plus di Mediolanum

Vita S.pa. (che al cliedte non

costa nuila; ¢ non vincola i ca-
pitale), alla liquidita in giacen-
zu oltre i 153mila euro (e fino a

vn milione) & in grado di ‘offrire; |

 sempre, un tasso di remunera-
zione ai livelll pid elevati tra
quelli disponibili sul mercato
bancario. Senza bloccare o vin-
colare | risparmi versati, come
succede invece con un conto di
deposito o come molte offerte
online. Una risposta molto

netto, che rispetto alle condizio-
i di un conto comente ordinario
comisponde al 3% lordo. Cifre
che svetlano sempre rispetto a
quanto disponibile sul merca-

1o bancario.

E; oltre all’eccezionale livel- &
lo di convenienza, i vantaggi
del conto comente Freedom
riguardano anche le condizio-
ni dell’operativitd bancaria.
Costo del conto carrente: zero,
con upa giacenza media pari a
15mila euro, o con un patrimo-
nio finanziario gestito oltre i
30mila’ euro. Negli alfri casi:
7,50 euro al mese, wito incluso.
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Principali operazieni bancarie.
pfelievi Bancomat, bonifici,
Rid, pagamento utenze: gratuile.

Potendo seripre scepliere libera-
mente il modo con cui “entrare” in
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%
che gorrisponde al

banca: internet, telefono, Ban-
king Ccmer (nllre 400 pmfess;o—
nisti sp ,a -

sportelli convenzionati (oltre
I5mila in tutta [talia). E in pid,
Ia ima tranquillita e con-

s,

nie dal lunedi al venerdi, dalle 8 al-
Je 22, & anche il sabato mattina).

sulenza di fiducia. il Family Ban-
ker (una rete di circa Smila pro-
fessionisti finanziari, in tutte le

. cind e province del Paese) segue

& assiste personalmente ogoi
singalo clu:nl.c. in maniera

N.P.H. ltalia Onlus, in stretta col-
laborazione con Fondazione Me-
diolanum. [n soslanza, conve-
nienza, vantaggi ¢ solidarietd,
insieme in un conlo corrente.
Unico, solto tatti gli aspetti.
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speito al resto del mercato
bancario ¢ finanziario non fi-
niscono qui. Per ogni nuovo
conto corrente Freedom che vera
apeno ﬁno al 31 marzo :.ou.
Ban rd un
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mese d: scuola a un bambino di
Hait, sostenendo le arivity della
Pondazione Francesca
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“Regola n. 1: proteggere il proprio tenore di vita”

Grazie al Family Banker ciascuno puo sapere esattamente quali rischi corre e in caso di sinistro pud contare su di lui fino alla soluzione del caso

o dice anche la nor-
mativa europea sul-
la consulenza finan-
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ziaria: prima di tutto va protet-

toil tenore di vita presente del

e ibile alle esigen-

Poi si pud pensare

ze e aspettative della clientela.

Tl tasso di remunerazione del con-
1o corrénte Freedom non @ fisso e
sempre uguale nel tempo, ma vie-
ne calcolato ogni tre mesi pro-
prio per offrire al camrentista le
migliori condizioni possibili, in
relazione agli scenani ¢ ai tassi di
mercato, e all’andamento dell"Eu-

rbor (I'indice di nferimento eu- *

rapeo del costo del denaro).

Per 1"ultimo trimestre del 2010.
fino 2l prossimo 31 dicembre, il
tasso di remunerazione per chi &
gid da tempo titolare del conto i-
sulta pani all’1.825% netto. un
valore che raffromato alle condi-
zioni di un conto conente ordina-
rio corrisponde al 2,50% lordo.
In pid per i nuovi correntisti, che.
apriranno per la prima volta un
conto corrente Freedom, la remu-

alla pensione (tenore di vita
futuro), infine & valorizzare il
suo patrimanio linvestimenti
redditizi}”  dichiara Massimo
Grandis, amministratore dele-
gato di Mediolanum Assicura-
zioni, che non fa parte del
Gruppo Mediolanum ma ope-
ra prevalentemente con i Fa-
mily Banker. Si tratta del resto
di un principio al quale si at-

| tiene (o dovrebbe attenersi)

ciascun “bonus pater fami-
lias”, dal quale ci si aspetta
cura e saggezza; ma anche il
“reasonable man” degli in-
glesi, che si fa guidare dal

- buon senso. In altre parole:
. dovere del capofamiglia, dal

cui senso di responsabilita di-

_pende la qualita dell'esistenza

di coniuge e figli, & garantire

alla famiglia it mantenimento
del livello di vita .
E come si fa, in un momento
come l'attuale in cui crisi fi-
nanziaria ed sconomica si ac-
cavallano e moltiplicano i loro
sffetti? Le "polizze di protezio-
ne” sono una risposta.
Autorevali ricerche rivelano
che se quaftro anni fa era
no” la risposta dell'italiano
medio alla domanda “sente il
bisogno di proteggersi?”, og-
gi & “sl”, con i dubbi che ne
conseguono: con chi mi assi-
curo? posso permettermelo?
bastera un'assicurazione?
Quando si fratta di ragionare
di assicurazioni, il primo pas-
so @ fare ordine.
“Mediolanum Assicurazioni”
spiega Massimo Grandis “ ha
ordinato i risci
della persona, del patrimonio,
dei beni, e ha predlsﬂoﬂo uno
Easy

i in tre filoni:

te identifica il grado di rischio
in cui.si colloca il cliente. Una

‘specie di tom-tom della sicu-

rezza che rivela.a ciascuno in
quale dei tre ambiti si & pid,
meno o per nulla protetti”.

| rischi per la persona posso-
no essere gli infortuni, le ma-
lattie, gli interventi chirurgici;
quelli del patrimanio, la capa-
«cita di produrre reddito; quelli

" dei beni riguardano la casa, la

responsahilita civile e cosivia:
Rischi che possono minaccia-
re il mantenimento del livello
di 'vita, che possono azerare
il frutto di una vita di lavoro,
se non si pud contare su di
una protezione adeguata.
Quali sono le caratteristiche
delle protezioni di Mediola-
num Assicurazioni?
“La chiarezza innanzitutto” ri-
sponde I‘amministratore de-
legato. “Abbiamo registrato il
io Polizze Tonde ad in-

str il Pr
Tool, che, come un navigato-
re, con poche domande mira-

dicare, per ogni nostro pro-
dotto in gamma, una chiave

di lettura semplice ed efficace.
Attraverso quattro semplici
domande: A cosa serve, Cosa:
offre,Cosa & richiesto

Cosa fare in caso di sinistro; il

Mrssions Grongis

cliente da subito & messo nel-
le condizioni di comprendere
il servizio acquistato. Un patto
di chiarezza con il nostro
cliente.

BEST BRANDS COLLECTION, UN MONDO DI INVESTIMENTI

Un’ampia gamma di fondi comuni riservati alla clientela della Banca, per offrire le migliori opportunitd dei mercati finanziari

2gi ik rispanmiatore pud investire

n mite le aree geografiche ¢ nei

setori ecopomici di tutto il moe-
do. Ad esempio, nei Pacsi ¢ nefle Borse dei
‘mercati emergenti’, che hanno ecopomic
paziopali ¢ “trend’ di sviluppo con interes-
saufi opporlunild ¢ prospettive di crescita.
Per farlo con efficacia occorre avere una
presenza fisica sul temitorio, validissimi
‘team’” di gesticne e un ‘know-how” specifi-
co che solo grandissime aziende a fivelfo
infernazionale passono avere. «Da qui | 'al-
leanza strategica che ha generaro i fonds di
fondi Best Brands Collection, istitoiti da
Mediolanum Taternational Fands a’partire
dal setiembre 2008~ spicga Vittorio Gau-
dio, responsshile Ares Patrimoni Finsnzis-
ni Clicntela di Banea Mediolanum, schie ve-
de da on lio Banea Mediok che ha di-

selezione ¢ vna conoscenza diretra. e che
meliono a disposizione del cliente e loro
differemii specializzazioni di gestione
(ogni singolo portafoglio finanziario con-
tiene. in media, fra 8 ¢ 12 fondi sottostanti

A Aberdeen

Matteo Bosco. Coun-
try Head per I'ltalia di
Aberdeen Asset Mana-
gement: «Da radici di
Trust scozzesi. & nata
nel 1983 quella che 2 ’
I'attuale Absrdeen As- ~ Matiea Bascs

set Management, oggi un societd d'in-

mastrato |3 grande capacith di consulenza
nei confronti dei chienti aitraverso i propri
Family Bauker. dail"sltro le grandi Case di
gestione internazioaali; che haono dimo-
strato di avers ‘know-bow’ ¢ diménsioni (a-
It da garantire risuliai di eccellenzas

Uno dei grandi vamaggi di investire nei
fondi di fondi Best Brands Collection con-
siste nel fatto che ogni cliente ha la possi-
bilith di accedere, Mtraverso un unico pro-
datto, alle migliori competenze gestionali

i di livello globale che ha man-
teauto nel proprio Dna la vocazione a in-
vestire le risorse della clientela sempre in
manieta molto oculala ¢ senza esporsi 2
rischi imprevisti. Uno *spirito scozzese’
nella gestione delle risorse finanziarie
che rimane, in tutte le nostre scefte e stra-
tegie: sempre con |'obiettivo di ottenere
i maggiori rendimenti, facciamo un'al-
tentissima selezione dei titoli, delle Bor-
se e dei seltori su cui rivolgere gli inve-
stimenti. At anche un’

a livello intervazionale, secondo un ap-
proccia evoluto e innovativo all™ archilet-
tara mpefta’. Lintera gamma Best Brands
Collection ¢ attuziment= composta d4 fon-
di di oltre 25 prestigiose societh d"vesti-
mento (¢ per quesio, appunto. una ‘colle-
zione' multi-marca). che sono scelie da Me-
diolanum mediaate un rigoroso processo di

dita ricerca e analisi pmpnuana & indi-
pendente, su qualsnan titolo chie sceglia-
mo di inserire 2ll'interno delle nostre so-
luzioni finanziarie. Per noi & fondamen-
tale creare un legame di fiducia a lungo
termine con i mostri clienti; uno degli
aspetti che ¢i accomuna alla visione-di
Banca Mediolanum».

di altrettants paninert. E; all’interno dei
fondi Best Brands Collection. ¢i sono due
principali soluzioni d'investimento: i fon-
di di foadi con un approccio graduale .al
compario azionario, ¢ i fondi di foudi che

@ Fidelity
Paolo Federici, Country.
Head per 'ltalia di Fide-
lity: «Fidelity & una so-
cleta di gestione degli
investimenti nata nel
1946 negli Stati Uniti e
attiva dal 1969 nel re- Pk Federiel
sto del mondo. In tutti questi soni Fidelity
& sempre rimasta indipendeate & non quota-
(3, ed & cresciuta non attraverso acquisizio-
ni ma ampliando sempre pid la propria
clientela. La filosofia d’investimento di
Fidelity & caratterizzata dalla selezione ti-
foli supportata da una struttvra di ricerca
proprietaria unica che affianca la nterca lo-
cale alla capacita di coprire mereati globa-
li. Questo approecio sta alla base del no-
5tro successo, testimoniato ad esempio dal
prestigioso premio ‘Lipper Fund Awards
2010’ come migliore Casa d'investimenti
a 3 apni, vale a dire per il periodo 2007-
2009. nel comparto ‘Large’ quel.lodnrac-
coglie le pid grandi societd d'myestimen-
to. Abbiamo geuerato un valare di cccel-
lenza per i clieati, anche in un pericdo non
facile per i mercau finanziari. Adoitando
logiche d’investimento che non sono mai
speculative ma di lungo periodo=.

investono prevalentemente in spevifiche
arce geografiche ((rm cui le Borse emergen-
1i) e seftoriali, con le collaborazione di im-
portanti Case di gestione imternazionali,
cowe Aberdeen, Fidelity ¢ Goldman Sachs.

Nick Phillips, Head of
EMEA Third Party Di-
stribution per Goldman
Sachs Assel Manage-
ment: . «Fondata  nel
1988, Goldman Sachs
Asset Management &
oggi una delle maggiori societd di asset
management al mondo ¢ offre Ie risorse di
un grande gruppo utile alle competenze fo-
c&lizuu dello specialista. La nostra pro-

fonda comprensione delle economie e dei
mmnhod;:nmﬂumlmueumw

La preoccupazione di ogni as-
sicurato & il tempo che gli ci
vorra per essere indennizzato.
“Le nostre polizze hanno del-
le prerogative nella gestione
dei sinistri, che riguardano il
modo, la velocita e I'efficacia.
Entro dieci giorni dalla denun-
cia il cliente riceva il nome dal
nostro liquidatore che seguird
il suo caso, con tutti i riferi-
‘menti per contattarlo. Quanto
ai tempi di chiusura di un ca-
80, s0no la meta dei tempi ita-
liani. Per quanto riguarda i'ef-
ficacia, il cliente ha la sicurez-
za che la protezione viene atti:
vata completamente”.

Chiave di volta di queste pre-
rogative & il Family Banker,
che Grandis definisce “tutore
della sicurezza” del cliente, in
tutte le fasi. All'inizio, quando,
in sintonia con le direttive eu-
ropee, invita il cliente a riflet-
tere sulla necessita di garan-
tirsi il livello di vita raggiunto
e di porre questa attenzione
come primo passo sulla stra-
da di una buona gestione eco-
nomico-finanziaria della fami-
glia. E il Family Banker & la
persona pil adatta per fare
¢id: “Sa interpretare i bisogni
della persona, della famiglia e
individuare la soluzione, fra
quelle proposte dal mercato,

iU adatta”.

a la sua utilita si veda anche
in sequito, quando avviene il
sinistre. Da quel momento,
pit che mai, il Family Banker
condivide col cliente ogni fase
della questione, in tutti i suol
aspetti. Tutte le comunicazioni
che il cliente riceve da Medio-
lanum Assicurazioni, le riceve
anche il suo Family Banker.
Che & tenuto a controllare che
tutti gli indennizzi previsti dal-
la polizza siano richiesti e tutta
la documentazione presenta-
ta. Perché, come dichiara
Massimo Grandis “ i prodotti
assicurativi non sono compli-
cati, ma articolati, hanno tanti
dettagli. Il cliente hail diritto di
averne una descrizione e spie-

sta gamma di opp
€ una rigarosa gestione dzl nsc]uo. Siamo
molto soddisfaiti della partnership con
Banca Mediolanum ¢ puntiamo a espande-
re ulteriormente [a nostia nlauom Ci ac-

I'i io fo-
cahmelanumoneperll cliente. Una
delle ares su cul puntiamo niel futuro sono
mercati emergenti. Rilenizmo che, nei
prossimi due decenni, la cnpluhulueoe
del mercali azionari

gazi da parte di una speci-
fica persona - il suo Family
Banker, che & competente in
materia & usa un linguaggio
compransibile e non da addel-
ti ai lavori”.

imentare molto in termini assoluti, supe-
rando i mercat sviluppati. Entro il 2030 la
capitalizzazione di mercato della Cina po-
1rd superare quella degli Stati Unili=,



